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TOBB Dijital \
Déniisiim Hareketi'ni
baslatt |

Dijital skorunuzu birkac dakikada

hesaplayin, isinizi teknolojiyle Gelecek heyecan verici.
buyutmeye bugun baslayin. Hazir misin?
dijitalskor.com

Vodafone'un katkilariyla o vodafone



ENDER GOLAK
Baymak CEO

Topyekun Mucadelede
Biz de Variz

Baymaklife’in yine dopdolu yeni
sayislyla karsinizdayiz. Bir énceki
yazimda Baymak olarak “zoru” seven
bir firma oldugumuzu ve 6zellikle de
bu tip dénemlerde fren yapmayip
tam tersi gaza bastigimizi anlatmis ve
ekonomi yénetiminin atacagi adimlarla
Ulke olarak icinden gectigimiz zor
dénemi hep birlikte atlatacagimiza olan
inancimizi anlatmistik. Ve bu dénemde
Ulke ekonomisi icin Baymak olarak
Uzerimize dusen her seyi yapmaya hazir
oldugumuzu vurgulasmistik. Aradan
gecen iki aylik dbnemde ekonomi
yonetiminin aldigr isabetli kararlarla
déviz kurlarinda anomali atlatildi ve
kurlar belli bir seviyede dengeye geldi.
Son dénemde ise kurdaki yukselisin
enflasyona etkisini sinirlamak i¢in Hazine
ve Maliye Bakanlhgimiz tarafindan énemli
bir program daha hayata gecirildi.

Baymak, 49 yildir dlkemizin ekonomik
ve toplumsal kalkinmasina katki saglamak
amaciyla hiz kesmeden yatirm yapan
bir firma. Dolayisiyla Glkemizin icinde
bulundugu bu sikintili gtnlerin Ustesinden
hep birlikte gelebilecegimize olan
inancimiz tam. Bu noktada Baymak
olarak Ulkemizin hedefi olan uzun vadeli

sUrdurUlebilir blytmeyi saglamak adina
Hazine ve Maliye Bakanligimiz tarafindan
baslatilan “Enflasyonla Topyek(n Mdcadele
Programi”ni sonuna kadar destekliyoruz.

Bu noktadan hareketle detaylarini
sayfalarimizda okuyacag@iniz gibi bazi
drdnlerimizin bayi liste fiyatlarinda ylizde 10
indirime gittik.

Baymak olarak surdurulebilir kalkinma
hedefine destek amaciyla yatirimlarimiza
da hiz kesmeden devam ediyoruz. Yilin 10
ayinda 138 yeni bayiyi bunyemize kattik.
Yine bu dénemde dért ayri il ve 10 ayrn
etkinlikte, bayi ve servislerimizin yani sira
kamu kurumu gorevlilerine yoénelik toplam
41,5 saat eQitim gerceklestirdik.

Ote yandan sayfalarimizda yer alan
Konutder Bagkani Altan Elmas réportajini
da detaylica okumanizi éneriyorum.
Turkiye’nin en énemli sektérlerinden biri
olan gayrimenkultn ¢ati kuruluglarindan
birinin baskani olan Elmas, “Karanlik bir
tlnelde degiliz” diyor. Bizler de icinden
gectigimiz ekonomik slUrece bu acidan
bakilmasi gerektigini ve ¢ok ¢alisarak bu
sUrecin atlatilacagina inaniyoruz.

Birbirinden guzel konu ve réportajlarla
dolu yeni sayimizi keyifle okumaniz
dilegiyle.

Kasim - Aralik 2018
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RAKAMLARIN DiLi
BaymakK'in lojistik
gucu kitalan agiyor.

BAYMAK IKI GUNDE BIR
YENI BAY| KAZANIYOR
Yiin 10 ayinda 138 yeni bayiyi
Alilesi'ne kattl,

ENFLASYONLA MUCADELE
PROGRAMI'NA TAM DESTEK
Hazine ve Maliye Bakanlgimiz
tarafindan baglatilan “Enflasyonla
Topyek(n MUcadele Programi’ni
sonuna kadar destekliyoruz.

idee’DEN KIS TATILI
Baymak idee kampanyastyla
payilerini Kibris'a géturtyor.

GELECEGi KONUSTUK
Baymak'in en yUksek ciroya
ulasan bayileriyle alti ayda
bir gergeklestirdigi “Zirve 20”
toplantilannin dérdinctsu
Istanbul'da yapildr.

MARATON SURUYOR

Baymak ekibi, eylll ve ekim ayinda
dort farkl ilde ve 10 ayrn ginde
toplam 41,5 saat egitim verdi.

DIJITAL AJANSIMIZI SEGTIK
Dunya devlerinin dijital iletisimini
yoneten Promoqgube, Baymak'in
dijital ajansi oldu.,

SOZ COCUKLARIN!

Santral Istanbul Enerji MUzesinin
enerji sponsoru olan Baymak
yeni 6gretim déneminde de bu
destegini devam ettiriyor.

BAYMAK iFTIHARLA SUNAR
Baymak, TV8'in iddiall dizisi
‘Kizm”in ana sponsoru oldu.

KUGUK SINCAPLARA DESTEK
Baymak, bunyesindeki tim
calisma arkadaslarnin gocuklarina
yeni egitim-6gretim déneminde
egitim seti hediye etti.
YOGU$MANIN KRALLARI
Baymak'in kombi Urin ailesi ErP
sonras! ilk kisa coktan hazrr...

PROFESYONEL BAKIS
Merve Is’'nin kurucusu Ahmet
Tannkulu isin simnin musteri
memnuniyeti ve proje odakli
calismak oldugunu séyllyor.

I,
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KARANLIK BIR
TUNELDE DEGiLiz
Konutder Bagkani Altan Emas,
‘Onlmuzde toz pembe bir tablo
oldugunu sdylemek dogru olmaz.
Ama kapkaranlk ucu gorinmeyen
tUnelde de degiliz” diyor.

COK KURUMSAL OLUYORUZ!
Baymak'in hem 6zel sektér hem de
kamunun kurumsal projelerinde hiz
kesmiyor.

FARKINA VARMAK
Sahip oldugumuz “Potansiyel Ben’e
ulasmadan dylece yasamay! segiyoruz.

HAYALLERININ

PESINDEN KOSMAK
Dogtes'in kurucusu Resit Yildiz,
Baymak'in glictyle seneyi iki kat
blyumeyle kapatmay! hedefliyor.

HEM KOMBI HEM KLIMA
Baymak'in yeni nesil inverter i1si
pompalar ylzde 75'e varan enerji
tasarrufu ve yUksek teknolojisiyle son
bir yil icinde pazarin en ¢ok konusulan
cihazlar ve tabii ki markas| haline geldi.

FACEBOOK’'TA ISLETME
SAYFASI NASIL ACILIR?
Facebook'ta isletme hesabinizin oimasi
potansiyel tUketicilere ulasmak icin

hizli ve etkin bir yol. Peki bir “isletme
hesabl” nasil agilir?

SAGLIK KOSESI
Prostat Kanserine Dikkat!



MISIR'IN _
o YENi HARIKASI

Liverpool’un Misirli

yildiz oyuncusu

Muhammed Salah,

futbol tarihinin
Ortadogu’dan ¢ikRan
belki de en buyuk ismi.

ZARAFET
a TIMSALI

SAG LIKLI 1990°larda hayatimiza
i giren Ebru Sall
u GUNLER benzeri bircoR

, manken hatta Tirkiye
Yapay ZeRa'nin glizelinin aksine,
hayatimiza en hizh dahil popiilaritesini
olacadi alan RugRusuz tam 23 senedir

saglik olacak. hic kaybetmedi
-guzelligini de...

OZEL BIR
s OTOMOBIL

Opel, “GSi” ismini yillar
sonra Insignia ile geri
getirerek otomobil
meraklilarinin dikRRatini
cekti. PeRi bu isim
Insignia‘ya neler
Ratiyor?

7
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RAKAMLARIN DILI

DUNYANIN YUKU
OMUZLARIMIZDA

Baymak gibi Turkiye
genelinde ve yurtdisinda
urun satan bir sirketin
lojistik veya daha dogru
tabirle tedarik zinciri
operasyonunun ne

kadar karmasik ve zor
oldugunu gercekten isin
icinde degilseniz tahayyul
etmeniz kolay degil.
Uriinlerin zamaninda ve
istenilen yere hasarsiz
ulastiriimasini bir tarafa
birakin bu operasyonun _ .
en basit gorunen
ayaklarindan araclarin
koordinasyonu,
rotalarinin

cikariimasi bile

ciddi bir planlama ve
organizasyon gerektiriyor.

Ihracati dusunun! 65 ulke KAMYO N LA
ve karayoluna eklenen H H
deniz yolu... GEgIDI
Baymak’in BDR Thermea istanbul, Tepeéren’deki Baymak

——

sonrasi is ort?kla_rlna fabrikasindan Tiirkiye genelinde
verdigi en degerli lirtin dagrtimi yapmak icin 270 glinde
sozlerden biriydi, cikan kamyon sayisi tam

tedarigin iyilestiriimesi.
Gecen surede Baymak
bu s6zunu de tuttu

hatta daha ileri giderek

depolarla ve otomasyonla — — — —

tum lojistik surecini

kusursuzlastirdi. Buguin = =

saatler icinde girilen bir D O G U S E F E RI

:ale!o cev?pla.r!'yor ve urun Baymak'in ihracat yaptigi 65 tilke icinde

eslim edilebiliyor. Iste bu M o : z
Ttirkiye'nin dogusundaki en uzak tilke

operasyonun rakamlarla . N
hikayesi... Japonya. Bu tasimanin ge.r_nlyle yaplldlgl_
varsayiminda arada gegen stirede otomobille

Ankara istanbul arasinda
gidip gelebilirdik.

6 Kasim - Aralik 2018 Not. Bu grafikte 2018 yilinin ilk dokuz ayinin verileri kullaniimistir.
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Karayollari Genel Miid(irltigti verilerine gére Ocak 2018

itibariyla Tiirkiye'deki toplam yol uzunlugu, béliinmiisler dahil L AZ I M

Baymak'in Ttirkiye
genelindeki bayi ve
servislerine tirtin veya yedek

Baymak'in bayi ve servislerine (irlin veya yedek parca parca gondermek icin yilin
gondermek icin yilin ilk dokuz ayinda yollara cikan araglarinin ilk dokuz ayinda yollara
aldigi toplam mesafeyi kat etmek isteseydik bu yollarin cikan araclarn arka arkaya
tamamindan yaklasik alti kez turlamamiz gerekecekti. dizseydik, Ttirkiye'nin en

uzun koprtisti konumundaki

Osman Gazi'den bize

EMEKCILERIMIZ

/
Tium bu karmasik ve zorlu stirecin
’. sorunsuz ilerlemesini saglayan
~ Baymak'in lojistik operasyonunda

\ '0' dokuz kisi calisiyor.
\ 3

IRAZ FUTBOL

(

tane gerekli olurdu.

- .. EN
ZAK ULKE

Baymak'in ihracat yaptig
65 tilke icinde Tiirkiye'nin
batisindaki en uzak tilke

4

Baymak'in Tiirkiye geneline Uruguay. istanbul’dan

dagilmis bélge depolarindan yilin ¢ikan bir trtintin Uruguay’a

ilk dokuz ayinda yollara cikan araclan ulastigi stire icinde tam
yan yana dizseydik tam

tane futbol maci izleyebilirdik.
futbol sahasi kurabilirdik.

Kasim - Aralik 2018 7




KARIKATUR

SEMRANIN
KOCASI
BAYMAK

TAKIYORMUS!

e
DEMEK Ki
NEYMIS

KENAN
USTA?!

K
"%"'7;4‘@

: ‘ = o ol n :
\ ' ﬁ@ BAYMAK YOGLISMALI
“#’ﬁ\ ’ KOMBI TAKANA KADAR

SALONDA YATIYORUM!
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KOI\/IB DE SOZ

Evinizin yeni kombisi

Baymak idee yogusmali kombi.

Daha kucuk, daha sessiz, daha verimli.
Ustelik tam 3 yil garantili.

* %109.2 verim degeri*
« Sadece 38 dB**
« Kompakt olculer**

*Merkezi 1sitma kismi yikte verim degeridir. (92/427/EEC’ye gore donls suyu sicakligi= 30° icin)
**Ses degeri 24-28KW modeller icin maksimum gucteki ses seviyesidir.

***Y{kseklik 54,1 cm x genislik 36,8 cm x derinlik 36,4 cm. Verilen boyut alt baglanti seti haric degerlerdir.
***%3 yil garanti siresi yetkili servis tarafindan ilk calistirma islemi yapilan idee yogusmali kombilerde gecerlidir.

‘‘‘‘‘‘ Q)
ga Tl %
ey 9

o :

BDRTHERMEA GROUP




BAYMAK IKI GUNDE BIR
YENI BAYI KAZANIYOR

Eyliil ve ekim aylarni Baymak Ailesi icin tam anlamiyla bir acilis senligi
gibiydi. Yilin 10 ayinda 138 yeni bayiyi Ailesi’ne katti.

I n AYDA

138

YENI BAYI ACTIK

10 Kasim - Aralik 2018

Baymak CEO’su Ender Colak,
dergimizin bir dnceki sayisindaki
yazisinda, “Zoru sevmek, tabirini
markamizla ¢ok yakistiriyorum.
Cunkd Baymak, tipki Turkiye
ekonomisi gibi gec¢en yillarda da
‘zor dénem’ olarak tanimlanan
dalgalanma sUreg¢lerinden izledigi
politikalarla hep gug¢lenerek ¢ikti.
Baymak olarak bdyle dénemlerde
Ozellikle hiz kesmedigimiz gibi
zor zamanlarda esas farkin
yaratilacagina inanan bir vizyona
sahibiz” demisti.

Yilin 10 ayinda Baymak Ailesi’ne
138 yeni bayi katildi. Asagida

detaylarini okuyacaginiz gibi bu
strecin son iki aylik déneminde,
Ankara'da (¢, istanbul’da ve
Agrr'da iki, Diyarbakir, Dlzce,
Tire ve Odemig'te birer bayi acilisi
yapildi.

ANKARA’'DA BIR

GUNDE UC ACILIS

Acilisin zincirinin ilk halkasi
baskent Ankara’daydi ve bir ginde
Uc bayinin acilisi gerceklestirildi.
Ulus’ta yenilenen yuzUyle
Termosan Isitma Sogutma’nin
sahibi Suat inan, Altindag'da
AKC Teknik Levent Karagor ve



i r/‘// _TERMOSAN !SI/ANKARA

{

uf,’-,’ “ $

Baymak’in koklu ve guclii ana bayilerinden Suat Inan’in kurucusu oldugu Termosan Isi’nin Ankara, Ulus’taki yeni magazasinin
acilisina Baymak yonetiminin yani sira iklimlendirme sektorunun Ankara’daki ®nemli isimlerinin ilgisi yogundu.

ibrahim Canbaz, Yenimahalle'de
ise Aknaz Yapi Zafer Sahiner ve
ibrahim Sahiner’in ev sahipliginde
gerceklesen acilis térenlerine
Baymak CEQO’su Ender Colak
katildi. Acilis térenlerine ilgi ise
oldukca yogun oldu. Acilislarda
konusan Ender Colak, yil sonuna
kadar 40 yeni bayinin daha
Baymak Ailesi’ne katilacaginin
bilgisini verdi. “50’nci yilmiza kisa
bir stre kalmisken isimizi bir adim
daha ileriye tasimak ve musteri
memnuniyetimizi artirmak icin
bayi agimizi genisletmeye devam
ediyoruz” diyerek konusmasina
baslayan Colak sézlerine style
devam etti: “2017°de ailemize
135 yeni bayi katilmisti. Bu yilin
10 ayinda ise 138 yeni bayiyle
glcimuzl artirmaya devam
ediyoruz. Hedefimiz, Tarkiye'nin
her yerine ulasmak ve her yerini
Baymak bayileriyle 6rmek.”

HEDEF DUNYADA

ILK 10°A GIRMEK

Konusmasinda 2018'in Baymak
icin bayume yili oldugunu belirten
Ender Colak, yatinmlarina hiz
kesmeden devam edeceklerinin
de altin ¢izdi. Baymak olarak iki yil
icinde 16 milyon euro (112 milyon
lira) yatinm gercgeklestireceklerini
ifade eden Colak, bu yatirnmlarin
blyUk bir oraninin ise ar-ge ve
Uretim odakli olacagini sdyledi.

NIK anrama
aymalc [ SER T

\
N BDRTHERMW
A\ A .
.
- L

Levent Karacor ve Ibrahim Canbaz’in kurucusu oldugu Ankara,
Altindag’daki AKC Teknik’in acilisinda Baymak CEO’su
Ender Colak da bir konusma yapti.

Kasim - Aralik 2018 11



BIZDEN HABERLER - BAY| ACILISLARI

AKNAZ YAPI/ANKARA

Aknaz Yapr'nin
kuruculari
Zafer Sahiner
ve Ibrahim
Sahiner’in ev
sahipliginde
Ankara,
Yenimahalle’de
gerceklesen
acihis toreninde
kurdele kesimi
renkli goruntulere
sahne oldu.

Istanbul, Arnavutkdy’de Rama Teknik’in gerceklestirdigi acilis torenine
Baymak CEO’su Ender Colak ile birlikte Arnavutkoy Belediye Baskani Ahmet
Hasim Baltaci katildi. Ender Colak ile Arnavutkoy Belediye Baskani Ahmet
Hasim Baltacr’nin birer konusma yaptigi acilista 100’e yakin davetli yer ald1.

12 Kasim - Aralik 2018

Colak sozlerine “Gelecek
hedefimiz, Baymak’i teknoloji ihrag
eden, kendi sektériinde dinyanin
ilk 10 markasindan biri haline
getirmek” diyerek devam etti.
Konusmasinda sirketin ihracat
performansi ve hedeflerine de
deginen Colak, bu yil Rusya
pazarina girdiklerini belirtti. ihracat
cirosunu dnumuzdeki ddbnemde
daha da artiracaklarina deginerek
2018 yilsonu hedeflerinin
yUzde 50’'nin Uzerinde buyume
oldugunu vurguladi. “TUm bunlari
size anlatirken doéviz kurlari
nedeniyle yasadigimiz ekonomik
dalgalanmayi ve etkilerini de g6z
ardi etmiyorum” diyen Colak,
“Biliyoruz ki Ulke ekonomisinin
gercekleriyle bagdasmayan bu
durum ‘spekdlatif ataklar” igeriyor.
Bu gunleri hem kamu hem de dzel
sektor is birligi ve kenetlenmesiyle
gugclenerek asacagiz. Ozellikle
Baymak Ailesi’'nin yeni Uyelerine
sOylemek istiyorum. iginiz
rahat olsun! Baymak olarak
boyle dénemlerde &zellikle hiz
kesmedigimiz gibi zor zamanlarda
esas farkin yaratilacagina inanan
bir vizyona sahibiz. BDR Thermea
Group’un da buyuk destegiyle
yatinmlarimiza ve faaliyetlerimize
tam gaz devam ediyoruz” diye
konustu.



MERVE ISI/ESANUL’

4

Istanbul’daki ikinci durak ise 17 Ekim’de
Bahcelievler’de acilan Merve Isr’'ydi. 100 kisinin
katildigi acilis toreninde kurdeleyi Merve Isr’nin

kurucusu Ahmet Tanrikulu, Bahcelievler Belediye
Baskani Osman Develioglu ve Baymak CEQO’su
Ender Colak kesti. Torende bir konugsma yapan
Bahcelievler Belediye Baskani Osman Develioglu,
bolgeye yapilan bu yatirmdan memnuniyetini
ifade etti ve Turk insaninin herseyin iyisine layik
oldugunu, en iyi hizmeti hak ettigini soyledi.

ISTANBUL’DA IKI YENI ACILIS

Baymak’in bayi agilis
rlzgarindaki bir duragi ise

istanbul’du. istanbul Arnavutkdy'de

Rama Teknik'in gergeklestirdigi
acilis térenine Ender Colak ile
birlikte Arnavutkdy Belediye
Baskani Ahmet Hasim Baltaci
katildi. Istanbul’daki ikinci durak
ise 17 Ekim’de Bahcelievler’de
acilan Merve Isr'ydi. 100 kisinin
katildigl acilis téreninde kurdeleyi
Merve Is’'nin kurucusu Ahmet
Tanrikulu, Bahgelievler Belediye
Baskani Osman Develioglu ve
Baymak CEQO’su Ender Colak
kesti. Térende bir konusma
yapan Bahcelievler Belediye
Baskani Osman Develioglu,
boélgeye yapilan bu yatirmdan
memnuniyetini ifade etti ve Turk
insaninin herseyin iyisine layik
oldugunu, en iyi hizmeti hak
ettigini sdyledi. Acllista sz alan
Ender Colak ise istanbul gaz agim
rakamlarina bakildiginda pazarin
gecen yilin ayni dénemine gore

ylzde 10 klgultrken Baymak’in
satislarini artirdigini ve pazardan
pay kazandigini aktardi. Buradan
hareketle Baymak’in 2018’in

ilk dokuz ayindaki buyime
rakamlarini paylasti. Cironun
gecen senenin ayni dénemine
gore ylzde 37 arttigini, toplam
kombide adetsel bazda yuzde 31,
yogusmalida adetsel bazda ylzde
19, panel radyatérde ise ylzde 66
buyuduklerini ifade etti. “Yogusmal

Kasim - Aralik 2018 13



BIZDEN HABERLER - BAY| ACILISLARI

Baymak’in guclu oldugu pazarlardan Agri’da ayni guin iginde
arka arkaya gerceklestirilen acilislardan ikincisi Emin Aga Insaat’indi.
Acilisa ATSO Bagkani Saim Alpaslan, Baymak Turkiye Bayi Kanali Satis
Muduru Cetin Bitirgic ve Pazarlama Muduru Volkan Binzet katildi.

14 Kasim - Aralik 2018

Agrr’daki

acilislarin ilki

Mir Yapr'ya aitti.

Acilista Baymak
Turkiye Bayi
Kanali Satis
Mudura Cetin
Bitirgic bir

' konusma yapti.

kazanda ise pazar liderligini
strdurmeye devam ediyoruz”
diyen Colak, yilin ilk dokuz ayinda
ylzde 6 blyume gerceklestirdigini
ifade ettikten sonra Lectus XL'nin
daha blyuk kapasitelisinin yakin
bir zamanda pazara sunulacaginin
mujdesini verdi.

DIYARBAKIR’A

YENI ORAGE STORE

Takvimler 4 Ekim'’i
gosterdiginde acilis rizgarinin
adresi Diyarbakir'di. Baymak’in
sadece yuksek enerji verimli ve
yenilenebilir enerjiye yogunlasan
arunleri sundugu Orange Store’lar
TUrkiye genelindeki yapisini
blyutmeye devam ederken
Orange Store’larin 29'uncusu
MK Muhendislik tarafindan
Diyarbakir'da agildi. Baymak
yénetiminin yani sira 60 davetlinin
katildigi acilista, TUrkiye Bayi
Kanali Satis Mudurt Cetin Bitirgic
bir konusma yapti. Orange Store
konseptini anlatmaya basladiklari
ilk ginden bu yana Turkiye
genelinde sektdrden oldukca
fazla talep geldigini vurgulayan
Bitirgi¢, her yeni magaza acilisinin
talepleri tetikledigini belirtti ve
“Hedefimiz Turkiye'de 1sitma
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Takvimler 4 Ekim’i gosterdiginde acilis ruzgarinin adresi Diyarbakir’di. Orange Store’larin 29’uncusu MK Muhendislik tarafindan Diyarbakir’da
acildi. Baymak yonetiminin yani sira 60 davetlinin katildigi acilista, Turkiye Bayi Kanal Satis Muduru Cetin Bitirgic bir konusma yapti.

sogutma sektdriine yeni bir anlayis
kazandiran Orange Store’lari
mUmkun oldugunca artirmak” diye
konustu.

AGRI VE DUZCE’DE

DE SENLIK VARDI

Baymak'in gucli oldugu
pazarlardan Agri'da ise iki yeni bayi
acilisi vardi. Ayni gun iginde arka
arkaya gerceklestirilen ve ATSO
Baskani Saim Alpaslan ile Baymak
Turkiye Bayi Kanali Satis Maduru
Cetin Bitirgic ve Pazarlama MudurU
Volkan Binzet'in katildigi agiliglarin
ilki Mir Yapi Insaat'a aitti. Iki saat
sonraki diger agilis ise Emin Aga
Insaat'indi. Duzce'deki agiligin
ev sahibi ise AKZ Yapi'ydi. 100
kisinin katlldigr acilisa Duzce sube
MUSIAD Basgkani Vefa Pehlivan,
Duzce Esnaf ve Sanatkarlar Odasi
Baskani Mustafa Kayikgi, Duzce
Belediye Bagkani Dursun Ay
ve Baymak Turkiye Bayi Kanali
Satis Mudirt Cetin Bitirgic ile s
Gelistirme Direktort Ufuk Berber
katildi. Agllista birer konusma yapan
Vefa Pehlivan, Mustafa Kayik¢i ve
Dursun Ay, ekonomik olarak bu zor
dénemde yapilan cesur atiimdan
ovguyle bahsetti ve hem Baymak’i
hem de AKZ Yapr'yi tebrik etti.

Duzce’deki acilisin ev sahibi ise AKZ Yapr'ydi. 100 kisinin katildig! acilisa Duzce
sube MUSIAD Baskani Vefa Pehlivan, Duzce Esnaf ve Sanatkarlar Odasi Baskani
Mustafa Kayikgi, Duzce Belediye Baskani Dursun Ay, Baymak Turkiye Bayi
Kanali Satis Muduru Cetin Bitirgic, Is Gelistirme Direktoru Ufuk Berber katildi
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BIZDEN HABERLER - BAY| ACILISLARI

ARTI ISI / ooevis ool

0232 509 10 09

Arti Isr’nin ev
sahipliginde
gerceklesen
acilisa Odemis’in
ticaret hayatinin
ileri gelen

s% isimlerinin

@ yanisira Baymak

| CEO’su Ender
Colak ile Odemis
Ticaret Odasi
Baskani Rifat Eris
katildi ve birer
konusma yaptilar.

SON DURAK EGE

Baymak'in acilis rizgarinin son duragi
izmir'in iki guzel ilgesi Odemis ve Tire'ydi.
izmirdeki ilk durak ise Odemig'ti. Arti
Is’'nin ev sahipliginde gerceklesen acilisa
Odemig'in ticaret hayatinin ileri gelen
isimlerinin yanisira Baymak CEQ’su Ender
Colak ile Odemis Ticaret Odasi Baskan
Rifat Eris katildi ve birer konusma yaptilar.

izmir'deki ikinci durak ise Tire'ydi.
Murat Ticaret'in ev sahipliginde yapilan
bu aclilig, iki aylik maratonun da son
duragrydi. Acilista Baymak CEQ’su
Ender Colak, Tire Kaymakami Dr.
Hakan Tanriseven ve Tire Ticaret Odasi
Baskani Mehmet Delikanl’'nin yanisira
ilcenin ticaret hayatinin énemli isimleri
yer aldi. Ug ismin de birer konusma
yaptigi acilista gindemse Murat Ticaret’in
Ege’de olmasi vesilesiyle yenilenebilir
enerji ve ErP uygulamasinin yarurluge
girmesi dolayisiyla yogusmali kombi
vardi. Bu yeni dbnemde Baymak’in
premix teknolojili yogusmall kombileriyle
daha da 6n plana gikacagini séyleyen
CEO Ender Colak yaptigi konusmada
Baymak’in 49 yildir Turkiye’'nin ekonomik
ve toplumsal kalkinmasina katki saglayan
ve bu cercevede yatinmlarini en zorlu
kosullarda bile aksatmadan surduren bir
firma olduguna vurgu yaparak Hazine
ve Maliye Bakanli§i tarafindan baslatilan

' “Enflasyonla Topyek(n Mucadele
Tire’de Murat Ticaret’in ev sahipliginde yapilan acilisa Baymak CEO’su Ender Y " Py
Colak, Tire Kaymakami Dr. Hakan Tanriseven ve Tire Ticaret Odasi Bagkani PrOg_ra'm_| na da sonuna kadar destek
Mehmet Delikanl’nin yani sira ilgenin ticaret hayatinin ®nemli isimleri katildi. verdigini agikladi.

|
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BIZDEN HABERLER

ENFLASYONLA MUCADELE
PROGRAMI’NA TAM DESTEK

Baymak 49 yildir

HANGI URUNLER?

Turkiye'nin ekonomik E N F LASYO N LA Enflasyonla Topyekdn

ve toplumsal

Mucadele Programi

N
kalkinmasina katki T‘ * PY E K U N cercevesinde Baymak
saglayan ve bu kombi, klima, termosifon
cercevede yatinmlarini L artn gruplarindaki asagida
en zorlu kosullarda M U C A D E L E belirtilen modellerde 22

bile aksatmadan

surduren, tUlkemizin

icinde bulundugu bu sikintili gtnlerin
Ustesinden hep birlikte gelebilecedimize
inanan bir sirket. iste tam bu nedenle
Ulkemizin hedefi olan uzun vadeli
strdurdlebilir blyumeyi saglamak adina
Hazine ve Maliye Bakanligimiz tarafindan
baslatilan “Enflasyonla Topyekdn Mucadele
Programi’na tam destek veriyor.

Ekim’den 31 Aralik 2018

tarihine kadar bayi fiyat
listelerinde ylzde 10 indirim yapmaya
basladi. Yuzde 10 indirim kapsamina
giren Urunler arasinda Baymak’in yuksek
teknolojili yogusmali kombisi ideenin “28kw,
35 kw ve 39 kw” modelleri ile Baymak
Elegant Plus klima (9.000btu) ve Baymak
markall LCD prizmatik termosifonun 50 ve
80 litre kapasiteli modelleri bulunuyor.

idee’DEN KIS

TATILI

Son ii¢ yilda 24 farkli kampanyayla bayi ve tiiketicilerine destek
olan Baymak simdi de idee kampanyasiyla Kibris’a gatiiriiyor.

idee KOMBILERIN HEDIYES
KIBRIS'TA KIS TATiLi!

5 adet idee 28 ve 5 adet idee 35/39 yogusmali kombi alana,
her sey dahil Kibris tatili bedava.

Ultra her sey dahil
Concorde Luxury Resort Otel’de 3 gece 4 giin single konaklama
Gidis - dénUs ucak bileti
(istanbul Sabiha Gikcen Havalimani - Kibris)
Tarih: 20-23 Aralik 2018
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Son U¢ yilda birbirinden farkli toplam
24 kampanyayla gerek bayisine gerek
ise tUketicisine her kosulda destek olan
Baymak, gecen aylarda duzenlendigi
ve buyUk ses getiren Fiat Doblo arag
kampanyasinin ardindan simdi de
bayilerini Kibris’a géturtyor. 1 Ekim-30
Kasim tarihleri arasinda duzenlenen
kampanyaya gére “5 adet idee 28 ile
5 adet idee 35/39” (toplam 10 adet)
yogusmall kombi alan bayilerine
istanbul Sabiha Gokgen - Kibris gidis
dénus ucak bileti de dahil olmak
Uzere Kibris'ta kis tatili hediye ediyor.
Kontenjanla sinirli olan kampanyaya
katilanlar Kibris’in en IUks otellerinden
Concorde Luxury Resort Hotel'de 20-23
Aralik tarihleri arasinda U¢ gece dort
gun ultra hersey dahil konaklayabilecek.

Kasim - Aralik 2018 17



BIZDEN HABERLER - ZIRVE 20

GELECEGI KONUSTUK

Baymak’in en yiiksek ciroya ulasan !Jayileriyle alti ayda bir gerceklestirdigi
“Zirve 20” toplantilarinin besincisi Istanbul’da yapildi.

| 2078
v41:4"/3

4
y

DEGERLENDIRME
TOPLANTISI

18 Kasim - Aralik 2018

Baymak'in BDR Thermea
sonrasl, bizzat CEO Ender Colak’in
da farkli bulusmalar da ifade ettigi
Uzere gecmise gore degistirdigi en
onemli aliskanliklardan biri, bayileri
ve diger paydaslariyla iletisim
bariyerlerini kaldirmasiydi. Hatta
Otesinde bu iletisim kanallarini
acik tutabilmek ve surekliligi
saglayabilmek icin kendisi de tim
imkanlarini harekete gegcirdi. Satis
ekibinin ve bélge muadurlerinin
surekli saha ziyaretleri de bu
adimlardan biriydi, Baymak
Akademi de, buyuk aile
bulusmalari da... Ve keza Zirve 20
de... ilki Temmuz 2016'da yapilan
ve her alti ayda bir tekrarlanarak
bir sirket aligkanhgi haline
gelen “Zirve 20" toplantilarinda
Baymak’in amaci, sirketin seffaflik
ve her zaman bayilerine karsi
aclk olma politikasi cercevesinde
gecen alti ayin degerlendirmesini
yapmak... Toplantilarda, Baymak’'in
gelecegdini sekillendirecek
bayileriyle mevcut durum analiz
ediliyor; 6nUimUzdeki déneme
yonelik is planlari sahanin sesi

olan bayiler dinlenerek yogruluyor;
bayilerinden gelecek fikirler
deg@erlendirilip atilacak adimlar

bu fikirleri de iceren sekilde
planlaniyor.

Ve bu toplantilarin besincisi
Ekim ayinin 24’inde istanbul’da
yapildi. Bu kez masada Baymak'in
en yuksek ciroya ulasan 28
bayisi vardi. Tum gun suren
toplantinin acgilisini CEO Ender
Colak yapti. Yilin ilk dokuz ayinin
degerlendirmesini yapan CEO
Golak konusmasinda, Baymak’in
finansallarini, pazarda Urtn
bazindaki konumunu, yapilan
calismalari ve 2019 yol haritasini
anlatti. Bu sunumun en dikkat
cekici ve heyecan verici notlari
ise 2018’in ilk dokuz ayinda
gecen yilin ayni dénemine gore
toplam cirodaki yuzde 37’lik
buyltme; dagitici bayilerin toplam
cirosundaki ylzde 66'lik artis;
ihracattaki yuzde 33'lUk yukselis;
ana Urdn gruplarindaki (kombi,
duvar tipi yogusmall kazan, klima,
panel radyator) farkli oranlardaki
pazar payl kazanimlariydi. Colak



ayrica Baymak’in gaz acim
verilerine goére payini da ytzde 1,2
artirdigina isaret etti.

YENI BOLGE YAPILANMASI

Diger ilgi cekici vurgu da bayi
kanall yapilanmasina yonelikti.
CEO Ender Colak gecen alti ayda
dagitici bayilerin calistigi bolgeler
Uzerinde ¢calisma yapildigini,
2018 yili bazinda satis potansiyeli
ve yogunluk degerlendirildigini
anlatti. Ve bu ¢alismanin sonunda
bes olan bélge sayisinin altiya
yUkseltildigini ifade etti. Buna gore
yeni bolge dagihmi “Baskent, Ege,
Guneydogu Anadolu, Karadeniz,
Marmara ve Orta Anadolu”
seklinde oldu. Bu yapilanmanin
bir sonucu olarak yeni bayi
aciliglaryla ilgili haberimizde
de okumus oldugunuz Uzere
Baymak, 10 ayda 138 yeni bayiyi
Ailesi'ne katti. CEO Ender Colak,
bu sayiyl 2018 sonu itibariyla
150’ye cikarmak istediklerini
ozellikle Trakya, Antalya, Konya,
izmir, bolgelerindeki potansiyelleri
degerlendirileceklerini acikladi.

URUN AILESI GENISLIYOR

Sunumunun bundan sonraki
kismini 2019’'daki yol haritasina
ayiran CEO Ender Colak, ilk olarak
arUn ailesini genisleyecegi bilgisini
paylasti. Buna gére Baymak,
2019’da dokuz yeni cihazini
tanitacak. Hepsi de segmentinde
dengeleri degistirmeye aday
bu cihazlar icinde kuskusuz en
heyecan vericileri “yeni idee” ve
Lectus XL. Ayrica premix teknolojili
Baymak arge tarafindan projesi
yonetilen yeni BDR grup kombisi
ile yeni termosifon da aileye
katilacak.

2019°'DA NELER OLACAK?

Ender Colak tim bunlara
ek olarak sunumunda 2019
ongoralerini ve atilacak adimlari
da acikladi. Colak, “istanbul,
izmir, Ankara illeri basta olmak
Uzere pazar payl artirimi icin
bolgesel desteklere devam

edilecek. Baymak Ailesi'ne bes
dagitici, 25 Orange Store, 70
taahhUtcu ve 100 minhasir alt
bayi daha katmayi hedefliyoruz.
Isi pompasl, PV, glines

kolektodru gibi yenilenebilir eneriji
alanindaki Urtnlerde pazardaki
konumumuzun gug¢lendiriimesine
agirlik verecegiz. Akili ve uzaktan
kontrol cihazlarina daha fazla
dnem vereceQiz” diye konustu.

Pazarlama ve Marka
Uzmani Ece Salihoglu

BASKA NELER OLDU?
Doérduncu “Zirve 20”nin bu
acilisinin ardindan Pazarlama ve
Marka Uzmani Ece Salihoglu,
Baymak'in tuketiciler nezdindeki
algisini anlatan bir sunum yapti.
Ardindan yaklasik bir saat boyunca
s6z bayilerdeydi. Baymak'in 28
bayisinin kurucusu, hem CEO
Ender Colak'in ¢izdigi yol haritasini
Baymak yonetimiyle tartisti; daha i
da gelistirmek igin fikirlerini dile r . . ;
T . . Ekonomist Fatih Keresteci
getirdi ve 6neriler ortaya koydu.
GUnudn ilk yarisinin son sunumunu
Satis Sonrasi Hizmetler MUdUrU
Betul Bagkir yapti. Baskir, servis
yapllanmasindaki yenilikleri,
Baymak Akademi ile egitim
alaninda yapilacaklari anlatti.
Yemegin ardindan 6gleden
sonrasl seansinda ise ekonomist
Fatih Keresteci, “Kuresel
Gelismeler Isiginda Turkiye
Ekonomisi” baslikl bir sunum yapti. & N SS
Ardindan kisisel gelisim uzmani Kisisel Geligsim Uzmani Izzet Memi
izzet Memi ile “motivasyon”
konulu bir sohbet yapildi. Ve
gunun kapanisinda CEO Ender
Colak tekrar s6z aldi ve gunu
deg@erlendirdi.
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BIZDEN HABERLER - EGITIM
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MARATON SURUYOR

Baymak ekibi, eyliil ve ekim ayinda dort farkli ilde ve 10 ayri

giinde toplam 41,5 saat egitim verdi.

20 Kasim - Aralik 2018

Baymak, istanbul, Tepedren’de
actigi Baymak Akademi ile
birlikte egitim alanindaki
vizyonunu sadece bayi, servis
ve paydaslarinin degil, insana
deger veren, konusunda en
Ust donanima sahip uzmanlar
yetistirmek olarak belirlemisti.
Sirket bu vizyon dogrultusunda
eylul ve ekim aylarinda altisi
istanbul, ikisi Bartin, birer tane
de Mersin ve Erzincan’da olmak
Uzere toplam dort farkli ilde, 10
ayri gunde egitimler verdi. Baymak
yoneticilerinin iki ayda toplam 41,5
saat sUren egitimlerine toplam 181
kisi katildr.

Boylece Ocak-Ekim 2018
doéneminde toplam egitim verilen
kent sayisi 37’ye, toplam egitim
sUresi 280 saate ulastl. Toplam
katilimci sayisi ise bin 875 kisiye
ulasmis oldu.

EYLUL FIRTINASI

Eylul ayr basinda verilen ilk
egitimde, ihracat departmani
personeline ¢elik kazan modelleri

ve Urun dzellikleri hakkinda Urun
egitimi verildi; iki ve U¢ gecigli
kazanlarin ¢alisma prensibi
anlatildi. Yine eylul ayi ortasinda
Baymak Akademi’de verilen bir
diger egitimde sirketin teknik
personeline PV Urdn egitimi
ve sistem kurulumlari anlatildr;
Akademi’de halihazirda kurulu
sistem Uzerinde nasil ¢alistigi ve
cihazin komponentleri gosterildi.
Eylul sonunda Mersin’de
dlzenlenen egitimde ise Baymak
bayilerinin satis personeline ve alt
bayilerinin personellerine yonelik
firma ve genel Urln egitimi yapild.
Ayrica, kombi, kazan, pompa,
hidrofor, boyler Urdn gruplari
anlatild.

RESMI KURUMLAR DA

EGITIMDEYDI

Yine eylul ayl sonunda
Baymak Akademi’de yapilan
egitimde, Sakarya’dan gelen
resmi kurum kontrolér ekibiyle
once fabrika gezisi yapildi ve
Uretim hatlari gdsterildi. Ardindan



Urun bazl egitimler verildi. Isitma
sistemlerinde yogusmali kazanlar
ve sistem komponentleri izah
edilerek otomasyon ve elektrik
tesisatlar anlatildi. Su grubunda
ise frekans kontrolld sirkUlasyon
pompalari ve hidrofor Urln gruplari
modelleri egitimi verildi. Ayrica
atik su transfer Uniteleri de yerinde
gosterildi. Egitimde, yenilenebilir
enerji Urdnlerinden hava kaynakli
ISI pompasi modelleri ve sistem
baglant sekilleri hakkinda
bilgi verildi. Ayrica beyaz esya
drdnlerinden termosifon ve klima
artn gruplarn hakkinda da urtn
modelleri ve dzellikleri anlatild.
Yine eylul ayr sonunda Baymak
Akademi’deki bir diger egitimde,
yetkili servislere hava kaynakli
ISl pompasl modelleri ve ¢alisma
prensipleri anlatilarak sistem
senaryolari ve semalari gdsterildi.
27 Eylul'de Baymak Akademi’de
yapilan ve tam yedi saat siren
egitimde ise bu defa Yalova'dan
gelen Cevre Sehircilik I Mudurlugu
kontrolér ekibine genel firma
tanitimi ve Urtn egitimi yapild.
Uretim hatlari gezdirilerek Uriin
bilgisi verildi. Akademi’de Urun
bazl egitim dUzenlendi ve tesisat
Uzerinde ¢alismasi izah edildi.

BARTIN’'DAYDIK

Ayni gun Bartin’da bayi kanalina
yapilan iki ayr egitimde ise duvar
ve yer tipi yogusmali kazanlar,
idee ve yogusmali kombiler ile
ErP gecisi hakkinda drin egitimi
duzenlendi. Firmalardan gelen
sorular cevaplandirilarak Urtn
modelleri ve ¢alismasi anlatildr.
Hava kaynakli 1si pompasi
modelleri ve galismasi anlatilarak
sistem faydalari ve komponentleri
izah edildi.

Son olarak 10 Ekim’de Baymak
Akademi’nin misafirleri MMO Sigli
Subesi'ydi. Oda’dan gelen 14
kisilik muhendis ekibine genel
firma tanitimi ve drdn egitimi verildi.
Uretim hatlari gezdirilerek Uriin
bilgisi verildi.

£-posta veya Telefon sifre

Hesabini mi unutturi?
facebook 7 ‘

............

Ana Sayta
Ganderiler
Videolar

Fotagraflar

Notlar -

adece kutlamiyor, enerji tasarruflu ve gevre Hizmeti - Istanbul
meti -
] I il lu ve gev i

Topluluk — ‘
: e 49 yildir her giin tasarrufa destek veriyoruz!

Su Anda Kapah
Bilgiler ve Reklamlar

Tarihgemiz
BAYMAK idee PREMIX
YOEUSMAL‘ KomEl . alan iizerinde, iki ...

Devamini Gor

YENI DIJITAL |
AJANSIMIZI SECTIK

Dunya hizl bir dijital dénustmden gegiyor. Bu
durum tuketici aliskanliklarini hizla degistirirken,
sirketlerin de is yapis sekilleri ayni degisime ayak
uyduruyor. Yasanan internet ve teknoloji cilginhgi
ile ‘dijital pazarlama’ faaliyetleri ve dijital iletisim de
markalarin olmazsa olmazlari haline geldi. Cagin
gereklerine uygun hareket eden ve bu anlamda
sektdérinde 6ncu olan Baymak, yeni dénemde
dijital iletisimi ¢alismalarini sektériin en koklu ve en
basarili ajanslarindan Promoqube’e emanet etme
karari ald.

SOSYAL MEDYA HIZMETI

Promoqube, dinyaca Unld medya sirketlerinden
Universal Mac Cann’in catisi altinda hizmet veriyor.
Bunyesinde is Bankasi, Petrol Ofis, Anadolu Grubu,
Borusan, Eczacibasl, LG ve Henkel gibi diinya
devleri yer aliyor. Su anda 35 milyondan fazla
kullanicisi olan bir toplulugu yéneten Promoqube
2010’da Korhan Kurt ve Ozgur Alaz tarafindan
kuruldu. Bir inovasyon merkezi ve Facebook’un
PDC Programrna katilan ilk Turk ajansi olan
Promoqube, Mayis 2014’Un sonunda 127 Ulkede
faaliyet gosteren ve 37 milyar dolarlik medya
butcesini yoneten Interpublic Media Group (IPG)
tarafindan satin alindi. Béylece Promoqube
toplam 127 Ulkede 20 bin kisinin calistigi farkl
ajanslardan olusan global bir iletisim agina dahil
oldu. Promoqgube bu yeni dénemde; sosyal medya
ve dijital itibar yénetimi, icerik ve yaratici kampanya
projeleri gelistirmek gibi hizmetlerinin yani sira
Baymak'’in internet sitesinin icerik yénetimini de
Ustlenecek.
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Bizimle lietigime Geg. Mesaj Gonder

\sitma, Havatandirma ve iklimlenditme

47 yili agkin kokld bir gegmise sahip olan
Baymak, Tepedren'de toplam 60.000 m2



BIZDEN HABERLER - ENERJI MUZES]

SOZ COCUKLARIN!

2017-2018 dgretim yilinda Santral istanbul Enerji Miizesi’nin enerji sponsoru
olan Baymak yeni dgretim doneminde de bu destegini devam ettiriyor.

Baymak cocuklarimizin
egitimine verdigi destegi her
alanda surdUrmeye devam ediyor.
Santral istanbul Enerji Mlzesi’'nin
2017-2018 6gretim yilinda
enerji sponsoru olan Baymak
bu destegini devam ettiriyor.

Y
< ’, “/
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2007’den bu yana Santral istanbul
Enerji MUzesi'nde uygulanmakta
olan “Enerji Egitim Programi”
cocuklarda ve genclerde alternatif
enerji kaynaklari, dzellikleri,
cevresel etkileri, enerji tasarrufu
ve verimliligi olmak Uzere genel
olarak enerji ve surdurUlebilirlik
konusunda bir ‘farkindalik’ ve
‘biling olusturulmasini’ amacliyor.
informel Egitim - Cocukistanbul
tarafindan gelistirilen ve farkli

sinif ve yas seviyelerine gore
Ozellestirilerek uygulanan
program; grup ¢alismalari, oyun
ve aktiviteler iceriyor; mize icinde
yer alan interaktif Gnitelerle de
destekleniyor.

Enerji EGitim Programlari 2017-
2018 egitim-6gretim déneminde
Baymak destegdiyle devlet
okullarina tcretsiz uygulandi ve
farkl yas gruplarindan 7 bin 325
6Qgrenciye ulasildi. 2018-19 egitim-
6gretim déneminde de devlet
okullarina dcretsiz uygulanmasi
konusunda Baymak destegi
devam ediyor ve bu dénem
de 7 bin dgrenciye ulasiimasi
hedefleniyor.



BAYMAK
iIFTIHARLA SUNAR

Baymak, Basrollerini Bugra Giilsoy, Leyla Lydia Tugutlu ve Beren
Gokyildiz’in paylastigi TV8’in iddiah dizisi “Kizim”in ana sponsoru oldu.

iletisimde “Isimiz sizi anlamak”
sloganiyla énce imaj filmi sonra
klima reklamiyla ailelere samimi
bir sekilde seslenen Baymak, bu
sezona da hizli girdi. Sirket, TV8
ekranlarinda reyting rekorlari kiran
“Kizim” dizisinin ana sponsoru
oldu. Cuma gunleri saat 20.00’da
yayinlanan “Kizim” dizisi yayina
girdigi ikinci haftadan bu yana,
0 guntn en c¢ok izlenen ve kendi
kusaginda en yuksek izleyici
sayisina ulasan programi haline
geldi. Bagrollerini Bugra Gulsoy,
Leyla Lydia Tugutlu ve Beren
Gokyildiz'in paylastigi dizide, bir
babanin kizi igin neler yapabilecedi,
nelerden vazgecebileceginin
hikayesi anlatiliyor. Buna ek olarak
TV8’in en sevilen programlarindan
“O Ses Turkiye”de de Baymak
markasini tim Turkiye gérmeye
devam ediyor.
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BIZDEN HABERLER - EGITiM DESTEGI

KU

CUK SINCAPLARA

EGITIMDE DESTEK

Baymak, biinyesindeki tiim ¢calisma arkadaslarinin ¢cocuklarina
yeni egitim-dgretim doneminde egitim seti hediye etti.
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Yeni eQitim yili baslarken
Baymak tum cocuklu galisanlarina
destek olmak amaciyla egitim
seti hediye etti. Defterden boya
cesitlerine kadar tam anlamiyla
bir 6grencinin ihtiya¢ duyacagi
temel tim malzemelerin yer aldigi
egitim setinin icinde birbirinden
eglenceli ve egitici hikaye kitaplar

da bulunuyor. Kitaplar sokak
hayvanlarinin tedavisini finanse
eden kitapkoala.com’dan alindi.
Yani hediye edilen her kitap
aslinda bir sokak hayvaninin
hayatini kurtarmaya yonelikti.

ilk okul 7-8-9 yasindaki
sincaplara “Dina”, 10-11-12
yasindaki sincaplara; “Belall
Uvey Kardesim” serisi ve 13-14
yasindakilere ise “Sinir” kitab
hediye edildi. Baymak tabii ki
buytkleri de unutmadi. Tum
ebeveynlere “Siz Cocugunuz
ve Okul” kitabini armagan etti.
Kitaplarla tim ¢grencilere Baymak
CEQ’su Ender Colak tarafindan
kaleme alinan bir de mektup
gonderildi. Mektubun igeriginde iki
farkli oyun vardi aslinda. ilk oyun
“Dina”y1 okuyup kitapla ilgili bir
kisa video ¢ekmelerini ardindan
bu videolar! #dinavebibier
-#fUfurcuk tagleri ile Instagram’dan
paylasmalari isteniyordu.

ikinci oyun ise sadece bir kitabi
verilen “Belall Uvey Kardesim”
serisiyle ilgiliydi. Aslinda seri
Uc kitaptan olusuyordu. Oyun
ise dgrencilerin birbirleriyle
kitaplar takas ederek seriyi
komple okumalarini amagliyor.
Seriyi komple okuyup kitap
hakkinda dusuncelerini kisa
bir video ile belirtmeleri ve
#masallarfarkliolabilir — #fuftrcuk
tagleri ile paylasmalari isteniyor.

Bu oyunlari tamamlayan kucguk
sincaplar arasindan kazananlara,
elektronik ortamda daha cok kitap
okuyabilsinler diye iPad hediye
edilecek.
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Baymak Aqua Prismatic Jet,
cift isitici teknolojisi sayesinde

~ suyu cok daha hizli 1sitarak
zamandan tasarruf saglar,
banyo keyfinizi ikiye katlar.

2 adet x 2kW isitici
e

- - Akilli programlanabilme **
' | Donma korumasi***
4 farkh kapasite ****

*ister tek, ister cift isitici kullanabilme imkani saglar.

**Evden ¢ikarken ayarlayin, dondiginizde sicak suyunuz hazir olsun.

***Cihaz icindeki su sicakligi 5°C’nin altina distiginde cihaz devreye girere kendini donmaya karsi korur.
***%50, 65, 80 ve 100 litrelik 4 farkli kapasite seceneginden ihtiyaciniza uygun olani secebilirsiniz.
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SOYLESI - EBRU SALLI

ZARAFET TIMSALI

1990’larda hayatimiza giren Ebru Salli benzeri birgok manken hatta Tiirkiye
giizelinin aksine, popiilaritesini tam 23 senedir hi¢ kaybetmedi -giizelligini de...
Ustelik sadece bir ‘giizel’ olmanin dtesine bir is kadinina doniistii; kitap yazdi;

saglikl yasam konusunda Tiirkiye capinda takip edilen bir insan haline geldi.

Ebru
Magazalari’nin
ilkini Vadi
Istanbul’da actik.
Onun disinda Emar
ve Cevahir’de birer
magaza agmak

icin hazirlaniyoruz.
llerde yurtdisinda
acilma planimiz
var.
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Yasl 40’'larda olanlarin ilk
gencliklerine denk gelir, 1980’lerin
sonu ve 90'lar... Merhum Turgut
Ozalli yillarin getirdigi disa
aciimanin bir yansimasi da medya
ve eQlence dunyasinda tim
agirhigiyla hissedilmekteydi. Birbiri
ardina kurulan 6zel televizyon
kanallarinda Televole benzeri
magazin agirlikl programlarin ve
gazetelerde magazin eklerinin
yayimlanmaya baslamasiyla
hayatimiza giren Pop muzik
styleyen onlarca sarkici ve
mankenler, bu dénemin alamet-i
farikalarindandi. Tek sarkiyla
Unlenen pop muzik sarkicilarnin
ve mankenlerin agklari, fotograflari
Ozetle yaptiklari, her giin magazin
basini sayesinde gundemimizi
isgal ediyordu.

O yillarin tnldlerinden bugtne
¢cok az isim kaldi. Ebru Salli da
0 gunlerde hayatimiza girdi.
Aslen izmirli olan Salli, 1977'de
istanbul’da diinyaya gelmis;
1993'te fotomodellik yapmaya
baslamis; 1995'de de “Queen
of Turkey” guzellik yarismasinda
birinci olmustu. 1996 yilinda
Nisantas! Kiz Lisesi’ni bitirmis
sonrasinda Universite egitimine
devam etmeyen Salli, dénemim en
glzel ve gézde kadiniydi. Ertesi
sene ddénemin pop sarkicilarindan
Ozan Orhon ile sadece bir sene
sUrecek evliligi, gunlerce magazin
dunyasinin gindemindeydi.

Bugun 42 yasindaki Ebru
Salll benzeri birgok manken
hatta TUrkiye guzelinin aksine,
popularitesini tam 23 senedir
hi¢ kaybetmedi -guzelligini de...
Ustelik sadece bir ‘glizel’ olmanin
Otesine bir is kadinina dénusty;
kitap yazdi; saglikli yasam
konusunda TUrkiye gapinda takip
edilen bir insan haline geldi.
Hamileliginin ardindan Gendas
Kaltar yayinlari arasinda ¢ikan
“Hamilelikte Saglikli ve Guzel
Kalmak” adli ¢ok satan bir kitap

yazdi. Pilates konusunda egitimler
aldi ve egitmenlik yapmaya
basladi ayrica ¢cok satan egzersiz
videosu hazirladi. Bir televizyon
kanalinda “Ebru’nun Mutfagi”

adli programi sundu; “Ebruli” adli
programinin sunuculugunu yapti.
Simdi de “Ebru Magazalar” adi
verilen saglikl yasam alaninda
kendi gelistirdigi drtnleri sattigi
magazalar zinciri kurdu. Yol
haritasinda yurtdisina agiimak

da olan bu magazalar, simdiden
Istanbul’da ti¢ noktada agilmis
durumda.

Turkiye'nin en gdzde
kadinlarindan Ebru Sall,
Baymaklife'in bu sayisinda
planlarini ve hayatini anlattl.

@ Gune nasil basliyorsunuz?
Kalkar kalmaz spor mu
yaplyorsunuz?

Aslinda her giin gune sporla
baslamiyorum. Cocuklarin ve
tabii is durumuma bagl olarak
hareket ediyorum. Ama gune
kesinlikle maydanoz ve limonlu
su ile baslyorum. Bol bol ilik su
iciyorum. Bunlar, uyanir uyanmaz
ik yaptigim seyler...

@ Kariyerinizde keske
sunu yapmasaydim dediginiz
zamanlar oldu mu?

Kariyerimde keske
yapmasaydim dedigim hicbir sey
higbir zaman olmadi. Yaptigim
herseyden gayet memnunum.

® O zaman baska turlu
sorayim. Eger sansiniz olsaydi
neyi yeniden duzeltmek
isterdiniz?

Hicbir seyi duzeltmezdim.
Soyledigim gibi hayatimdan gayet
memnumum. Cok klcglk yastan
beri hep calistim ve ¢alismayi da
¢ok seviyorum. Bunun i¢in de hi¢
pisman degilim.

@ Hayallerinizi
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SOYLESI - EBRU SALL

Turkiye’de kadinlarin saglik ve guzellik intiyacglarina
yonelik Grunler bulabilecegi magazalar yok. Bu anlamda
Tarkiye’de bir ilke imza atmis olduk. Buguine kadar
gelistirmis oldugum ve c¢ikarttigim Grunleri ayni cati
altinda toplayip “Ebru” markasini olusturduk.

gerceklestirebildiniz mi?
Tabii ki gerceklestirdim.

Kariyerimde yapmis

oldugum islerden dolayi cok

mutluyum. iki cocugum ile

cok mutluyum. Hayallerimi

de gerceklestirmeye devam

ediyorum. Hayaller hic bitmiyor.

Zaten bitmemeli hep devam

etmeli.

@ Cocuklarinizla ilgili
hayalleriniz nelerdir? Ornegin
doktor olsunlar, muhendislik
yapsinlar gibi beklentileriniz
var mi?

En blyuk hayalim ve
istedigim; Saglikli ve mutlu
olmalari... Onlarin génliinde ve
hayallerinden ne geciyorsa onu
olsunlar. Hicbir zaman doktor
olsun, sporcu olsun istemem.
Anne ve baba olarak en
guzelini veriyoruz ama onlarin
gonlinden, kalbinden ne
geciyorsa o olacak. Bizler de
her zaman destek olacagiz.

® Magazin haberlerinde
¢cok yer aliyorsunuz. Bunun
size olumlu olumsuz
yansimalari neler oluyor?
Bunaldiginiz zamanlar oluyor
mu?

Turkiye guzeli secildigim
1995 yilindan bu yana taninan
bir insanim. Magazin basini,
isimizde dnemli bir parcasi.
Zaman zaman bunaldigim
oluyor ama bunlar cok dogal.
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17-18 yasindan bu yana
taniniyorum. Bu sekilde
buytddm. Dolayislyla magazin
ve basin ile yasamaya alistim.
O ylUzden beni cok etkilemiyor
diyebilirim.

® Yakin bir zamanda
“Ebru Magazalan”
adiyla kendi isinizi
kurmustunuz.
Ogrendigimiz kadariyla
su an cok guzel '
gidiyor. Yurtdisina
acilmak gibi bir
planiniz var mi?

Evet, gercekten
de cok guzel
gidiyor. Vadi
istanbul’da =2 4V -
actik. Onun . N
disinda Emar ve
Cevahir'de birer
magaza agcmak icin
hazirlaniyoruz. Ama
bu islerde yavas ve emin
adimlarla gitmek gerekiyor.
Biliyorsunuz ulkenin durumu
ekonomi agisindan sikintili.
Benim de bu projem yavas
ilerledi, ama emin adimlarla
ilerliyoruz. Cok glzel Urtnler
gelistiriyorum. Calismaya
7-24 devam ediyoruz. ilerde
de yurtdisinda agiima !
planlarimiz var. %

® Bu magazalarin
konsepti nedir, neler
satiyorsunuz?




Ebru Salli,
“Kariyerimde
yapmis oldugum
islerden dolay!
c¢ok mutluyum.
Iki cocugum ile
c¢ok mutluyum.
Hayallerimi de
gerceklestirmeye
devam ediyorum.”
diyor.

EBRU SALLI KIMDIR?

Ebru Salli 15 Ocak 1977°de
istanbul’da diinyaya geldi. Aslen izmirli
olan Ebru Salli oglak burcudur. 1996'da
istanbul Nisantag! Kiz Lisesi'nden
mezun olduktan sonra egitim hayatini
sonlandirdi. 1993’te fotomodellige
basladi. 1995'de Queen of Turkey
yarismasinda Turkiye guzeli secilen
Ebru Salli, 2003’e kadar pek ¢ok
meslekle ugrasti. Oyunculuk, sunuculuk
ve fotomodellik yapti. “Unutabilsem”,

“Belalim Benim”, “Gélge Cicegdi” adli
televizyon dizilerinde oynadi; komedi
dizisi Reyting Hamdi’de rol aldi. Yeni
Karamursel Magazalari’nin sahibi
Harun Tan ile evlendikten sonra
podyumlari biraktl. Bu ¢iftin Beren ve
Pars adinda iki ogullari oldu. Ebru Salli
hamileliginin ardindan Gendas Kultur
yayinlari arasinda ¢ikan “Hamilelikte
Saglikli ve Guzel Kalmak” adli bir kitap
yazdi.

Turkiye'de bu tarz magazalar
yok aslinda. Yani kadinlarin
saglik ve guzellik ihtiyaclarina
yonelik drdnler bulabilecegi
magazalar yok. Ama ABD’de
bu tarz magazalara ¢ok sik
rastliyorsunuz. Bu anlamda
Turkiye’'de bir ilke imza atmis
olduk. Buglne kadar gelistirmis
oldugum ve cikarttigim arunleri
ayni cati altinda toplayip “Ebru”
markasini olusturduk. Cok guizel
ve keyifli gidiyor. Zaten yillardir
yapmis oldugum calismis oldugum
emegin karsih@ini aliyorum. Yillar
dnce tohumlarini attim, simdi
yesertecegim. Ki yesermeye de
basladi zaten. insallah hersey
cok guzel olur. Bence milli
acgidan da ¢ok énemli. Sonugta
yatinmcimiz yabanci ve yurtdisina
da agilacagimiz kapsamda bir is.
O ybnden de gurur verici oldugunu
dustnuyorum.

@ Dizi ya da filmde oynamak
ister miydiniz? Ve kimlerle
oynamak isterdiniz?

Gergekten dustinmuyorum.
Birka¢ ufak tefek rolde oynadim.
Ama 6énceligim higbir zaman
olmadi. Zaten bu alanda egitimim
de yok.

@ Ebru Salli denince akla hep
saglikh yasam ve pilates geliyor.
Peki Ebru Sall’'nin da arada bir
yaptigi kacamaklar (tath gibi
seyler yemek) var mi? Varsa
neleri en cok sever?

Tabii ki kagamaklarim var.

Gercekten patates kizartmasi
ve ¢ikolata seviyorum. Her hafta
yiyorum diyebilirim. Cikolata
her zaman cantamda olur. Ben
yasaklar sevmiyorum. Ama
6lcu benim icin cok dnemlidir.
Olgtimi asla kagirmam. Yemek
yerken herkesin haddini bilmesi
gerektigini dasunurdm.

@ Kadinlar icin bakim ve
guzellik tuyolari paylasmanizi
rica etsek, neler yapmalarini
ve neler yapmamalarini tavsiye
edersiniz?

Kadinlar icin kesinlikle genc,
saglikli ve guzel kalmalari igin
pilatesi tavsiye ediyorum. 15
yildir bunu anlatryorum. Hem
yaptiryorum hem yapiyorum.
Pilatesin Kadinlara hemen mantik
hem ruhsal hem de bedensel
olarak muthis fayda sagladigini
dustnudyorum. Aslinda bu
faydalar herkes icin gecerli.
Ama biz kadinlar igin daha fazla
onemli diye ddsuntyorum. Zira
gencligimizi pilates ile koruyoruz ki
bu cok muhim.

Onun disinda diger énemli
konu, saglikli beslenme. Ben her
zaman guzel ve iyi beslenmeyi
Oneriyorum. Avokadosuyla,
kivisiyle, maydanozu ile yesil
rengi ¢ok seviyorum. Yillardir
bunlarr anlatiyorum. Bu sekilde
beslenmeye devam etsinler.
Gercekten faydasini goérecekler.
Ciltlerine, saclarina, gézlerine
ve saglarina yansiyan guzelligi
gbrecekler.
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HABER - KOMBI AILESI

YOGUSMANIN KRALLARI

ErP sonrasi ilk kis basladi. iklimlendirme sektériinde yousma teknolojisinin
bayrak tasiyicisi, Tiirkiye’yi yogusmali cihazlarla tamistiran, ilk giinden bu
yana bu doniisiimii destekleyen ve stratejisini en basindan itibaren bu teknoloji
lizerine kuran Baymak’in kombi iiriin ailesi kisa goktan hazir...

Malumunuz kis geldi ve
kombi sezonu acildi. Ancak
sene basindan bu yana sadece
Baymak Ailesi degil, tum
iklimlendirme sektérinun ana
gundem maddesi kombilerdi.
Zira 21 Nisan'da yuarurluge giren
Enerji Verimliligi Direktifi’nin
(ErP) getirdigi duzenlemeler,
iklimlendirme isinin gelecek
10 yilini sekillendirecek buyuk
bir degisimi baslattl. Kisaca
hatirlarsak... ErP, yuksek enerji
verimli ‘yogusmall’ kombi ve
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kazanlarin Uretimi ve satisini
zorunlu hale getirdi. Daha

teknik bir ifadeyle TUrkiye'de
Uretilen veya ithal edilen 400 kW
Isitma gucune kadar kombi ve
kazanlarin yogusma teknolojisine
sahip olmalarini sart kostu.

Peki neden yogusmali zorunlu
hale geldi? Cunkd Baymaklilar'in
cok iyi bildigi Uzere yogusma
teknolojisi ylzde 109* (idee
icin sezonsal verimlilik %94 ttr)
verimlilik sagliyor. Hatirlamak
gerekirse atik gazla beraber



FAZLA SOZE GEREK YOK: O IDEE

Baymaklife editorleri olarak idee’yi
anlatmak hem cok kolay hem de cok zor.
Cunku tasarimi, ebatlari ile kendini o
kadar iyi anlatiyor ki fazla s6ze pek mahal
birakmiyor. Bilinen tum kombilerin yarisi
buyuklugiinde, sessiz, sadece sekiz ana
parcadan olusuyor, tuketiciler icin kullanimi
son derece basit, yuksek verimliligiyle
maliyet dusuruct ve en 6nemlisi de akilli.
Isty1 israf etmiyor, derdini kendi fark
ediyor, ariza durumunda hatanin neden ve
hangi parcadan kaynaklandigini servise
anlatabiliyor. idee’nin boyu 55 cm, eni ise
35 cm, bir kol mesafesi uzakliktan bile
calistigini anlamayacaginiz kadar sessiz ve
istediginiz yere monte edebileceginiz kadar
kucuk.

idee fikrinin arkasinda basitlik yatiyor.
Bunu cihazin kontrol panelini gordugunuizde
daha iyi anliyorsunuz. Cogu kombide dijital

ekranlar ve karmasik bir kumanda paneli var.

idee ise radyator ve kullanim suyu ayari i¢in

su bahari da disari verilir. Ama

iki doner ayar dugmesi ile yonetilebiliyor.
Boylece kullanim kilavuzuna bakmadan

dahi idee’yi calistirmak ve ayarlamak
mumkun. idee’nin kontrol panelinde dort

tus var. Ikisi ayar, bir de agma — kapama
dugmesi... Sonuncusu ise servis sinyali.

Bu LED duigme, eger servisi gerektirecek

bir durum oldugunda yanip sonuyor. Ayni
zamanda bakim ihtiyaci olustugunda yine
sinyalle bilgilendiriyor. Ayrica opsiyonel
dijital panelinde, arizayi tanimliyor, hatanin
kodunu ve hangi parcasinda sorun oldugunu
gosteriyor. Bu da, servis mudahalesinin daha
hizli ve kolay yapilmasini sagliyor. Soyle ki;
standart bir tornavida ve iki 6zel anahtarla
idee’nin tum parcalar sokultuip takilabiliyor.
Servis ekipleri de basit bir kabloyla idee’nin
elektronik kartina taktiklar1 6zel cihazlar
Uzerinden hangi parcada hata oldugunu
gorebildigi icin gereksiz islemler yapmiyor.
Boylece servis masrafi azaliyor ve sorun hizli
cozuluyor.

yogusmali cihazlarinda, bu su
buhar atilmaz, gazdan ayristirilir
ve icindeki i1si geri kazanilir.

Bu da yilda en az 1,5 milyar
liralik tasarruf demek. Ustelik
bu uygulama sadece ekonomik
degil cevreye de ciddi fayda
saglayacak. Ve tabii ki pazarin
yapisini da degistirecek.
Tahminler ErP’nin uygulanmasiyla
birlikte mevcut kullanimdaki 7

Tahminler ErP ile kullanimdaki
7 milyon konvansiyonel
kombinin en az yarisinin

iki-Uc yil icinde yogusmaliya
ddnecegini dngoéruyor.

milyon adetlik konvansiyonel
kombinin en az yarisinin iki-ag¢ yil
icinde yogusmaliya dénecegini
ongoruyor.

Gergekten de Baymak,
iklimlendirme sektdrunde
yogusma teknolojisinin bayrak

taslyicisi ve ‘ilK’leri hayata

NELER DEGISTI?

Aralik 2017 yilinda Antalya’daki
Aile Toplantisi’'nda Baymak
CEQO’su Ender Colak sahneden
ErP’yi anlatirken s6zlerine bir
Baymak bayisinin “yogusmal
yogusmali diyorduk, iste
geldi” yorumuyla baslamisti.

geciren firmasi. Turkiye'yi
yogusmali cihazlarla tanistiran, ilk
gunden bu yana bu déntsumu
destekleyen ve stratejisini en
basindan itibaren bu teknoloji
Uzerine belirleyen Baymak, hic
konvansiyonel kombi reklami
yapmadi. Gazete ya da tv
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PREMIX'IN GUCU: BAYMAK DUO TEC

Baymak markasi altindaki yogusmali kombi
ailesinin en genis kapasite yelpazesine sahip modeli
Duo Tec, yuksek verimliligi ve kalitesiyle piyasadaki
ust segment kombilerden. Ozelliklerine gelince...
Cihazda 24, 28, 33, 42 ve 45 kW olmak uzere tam bes
farkh kapasite bulunuyor. Ozellikle 45 kW’lik model
daha buyuk metrekareli konutlar ile villa tipi mustakil
konutlarin isitilmasi ve sicak kullanim suyu ihtiyacini
hedefliyor.

Kuskusuz Duo Tec’in en buyuk farki “Premix”
ad verilen teknolojisi. Premix’in Turkce’deki
tam karsilig1 “on karisim”. Bu, yanmayla ilgili bir
teknoloji. Verimliligi belirleyen ideal yanmada, dogru
hava-gaz dengesini olusturmaya yariyor. Premix
teknolojili Duo Tec de bir birim gaz icin esit duzeyde
havayi alip 6nceden karistiriyor ve boylece ideal
yanmayi sagliyor.

Duo Tec’in gucunu artiran iki 6zellik daha var.
Bunlardan ilki “Brulor Grubu”. Paslanmaz celikten
imal edilen brulor boylece Duo Tec’in uzun 6murlu
olmasini sagliyor. Ayrica dusuk emisyon degeriyle
cevreye zarar vermiyor. Diger onemli 6zellik ise
Cold Burner Door (CBD) teknolojili yanma grubu. Bu
sistemle kapagin isinmasi engellenerek isi kayiplari
azaltihyor.

LUNA'NIN YOGUSMALISI: AVANT

Luna Avant 24 ve 31 kW kapasite secenekleriyle
apartman dairelerini hitap eden bir kombi. Kuskusuz
en buyuk artilarindan biri G¢ esanjorlu yapisi. Eneriji
verimliligi agisindan “dort yildizli” bir kombi olan Luna
Avant’in bir diger kritik 6zelligi ise kullanim suyunda
konfor saglayan akis sensori ile elektrik motorlu U¢ yollu
vanay! igeren yeni hidrolik sistemi. Luna Avant da ariza
tespit sistemi de bulunuyor.

de tim kombi reklamlarinda
yogusmall kombilerini tanitti.
Diger taraftan Baymak 6zellikle
BDR Thermea sonrasindaki dort
yll boyunca yogusmall kombi ve
kazan alaninda yaptigi altyapi
yatirimlariyla sektérden ayristi.
Zaten yogusmali Urin pazarin da
sektorin adet bazinda en hizli
buytyen firmasi oldu.

ErP’nin yUrurlige girmesiyle
de Baymak zaten cok
odaklanmadigi konvansiyonel
drtnleri tamamen birakmis
oldu. Bildiginiz Uzere Baymak’in
kombi Urtin gami “Baymak” ve
“Brotje” markalari catisi altinda
bulunan iki farkl teknolojiden
olusmaktadir. Baymak markasi
altinda idee, Duo Tec ve Luna
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Yogusmali kombilerdeki
sirkiillasyon pompalari
ErP standartlarina
uygun olarak uc¢ hizlidan
frekans kontrolll olarak

degistirildi.

Avant, Brotje markasi altinda ise
Star Bridge, Star Bridge Extra,
Novadens ile Novadens Extra
bulunuyor.

NELER DEGISTI?

Baymak, iklimlendirme isinde
yogusmallya en adapte olmus
firma. Bu nedenle kombi trun
ailesinde ¢cok buyuk bir degisim
olmadi. Sadece ErP’nin getirdigi
iki temel degisiklik yogusmali
urdnlere uygulandi. Bunlardan
ilki, yogusmalli kombilerindeki
sirkulasyon pompalarinin ErP
standartlarina uygun olarak u¢
hizlidan frekans kontroll olarak
degistirilmesi. Frekans kontrollt
pompalar, iclerindeki elektronik
kart sayesinde otomatik olarak
kombinin ana kartindan aldigi
sinyalle hizini kontrol edebiliyor.
Boylece maksimum isitma
gucune ihtiyaciniz olmadigi
durumda hizini gerekli seviyeye
kadar dusuruyor. Bu da elektrik
tUketimini azaltiyor. Diger bir
degisiklik ise ErP enerji etiketleri.
Her bir yogusmal cihazlara
tUketicileri bilgilendirme amaciyla
enerji etiketleri eklendi.

TESISATIN OLMAZSA

OLMAZI

Kuskusuz bir evin isitma
tesisatinin olmazsa olmazi
panel radyatorler, Baymak’'in
yillarin deneyimiyle Uretimde
kusursuzlastigl ve yuksek
teknolojiyle birlestirdigi cihazlar...

KALITENIN ADI: o
BROTJE NOVADENS SERISI

Novadens ve
Novadens Extra serisi
Broétje markali kombilerin
en Ust seviyesini
temsil eden ve Premix
teknoloji ailesinin tc
Uyesinden ikisi. 24, 28,
33, 42 ve 45 kW'lik bes
farkl kapasiteye sahip
Novadens Extra, Premix
teknolojili Baymak
Duo Tec ile Brétje
Novadens Serisi'nden
adini hakl ¢cikartircasina
ekstra fonksiyon ve
donanimlariyla ayriliyor.
Enerji verimliliginin
Ust sinifini temsil eden
dort yildiza sahip
Novadens Extra Premix
teknolojisi sayesinde
yuksek verimlilikle
calisiyor. Kapagin
Isinmasi engellenerek
1sI kayiplari azaltan
Cold Burner Door
(CBD) teknolojili yanma
grubu da standart
olarak sunuluyor.

Ayrica nitrik oksit
saliniminda piyasadaki
en dusuk seviyeye sahip
cihazlardan biri.

Novadens Extra’nin
hem Baymak Ailesi
hem de rakiplerinden
ayristiran en énemli
ozelligi ise tasinabilir
LCD ekranli

kontrol paneli ve
programlanabilir oto
termostati. Bu iki
donanim da Novadens
Extra ile birlikte standart
olarak geliyor. Oda
termostati basitce 1sitma
sistemini gerektigi gibi
acip kapatir. Hava
sicakligini algilayarak
calisir, hava sicakhgi
termostat ayarindan
dusuk bir seviyeye
geldiginde 1sitmay acar
ve bu ayar sicakligina
erisildiginde i1sitmay!
kapatir. Bu iki donanimla
kombi kolaylikla kontrol
edilebiliyor ve en uygun
sicakligin bulunarak
fazla isitmalardan
kaynaklanan maliyetin
6nune gecilebiliyor.

24, 28, 33, 42 ve 45
kW’lik bes farkli kapasite
secenegdiyle gelen ve
sikligiyla salonunuzda
dahi bir aksesuvar
olarak kullanilabilecek
elit bir gérinimde
olan Novadens Serisi
ise Duo Tec ile hemen
hemen benzer ozelliklere
sahip. 109,1 verimlilikle
caligiyor, eneriji
verimliliginde doért yildiz,
ariza tespit sistemine
sahip ve tabii ki Premix
teknolojisiyle donanmis.
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HABER - KOMBI AILESI

OZEL BIR AILE:
STAR BRIDGE SERISI

Brotje Ailesi'nin
guclt modeli Star
Bridge de, Novadens
Serisi gibi standart
ve ekstra olarak ikiye
ayriliyor. 24 ve 31 kW’lik
secenekleriyle daha ¢ok
apartman daireleri icin
dustnulen yogusma
teknolojili Star Bridge
Serisi, Luna Avant
gibi G¢ esanjorlu bir
yaplya sahip ve enerji
verimliligi acisindan dort
yildizlr.

Star Bridge Serisi'nin
Extra modeli, Brotje
Ailesi’nin Ust seviye
modellerinde oldugu
gibi oda termostat
ve tasinabilir LCD
ekranli kontrol paneliyle
birlikte geliyor. Bunlar
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BRIDGE

hem kullanim hem

de maliyet acisindan
kullanicilara buyuk
avantaj saglyor. Ote
yandan bu iki donanim,
kullanicilarin kombilerini
gunluk veya haftalik
programlayabilmesine
imkan veriyor. Buna

ek olarak verimliligi

ve dayanikhligr artiran
paslanmaz celik
kullanim suyu esanjoru,
paslanmaz celik bralor
dikkat cekici teknik
ayrintilar. Bu iki 6zellikle
serinin Star Bridge
modelinde de standart
olarak sunuluyor. Ariza
tespit sistemi ve genis
LCD ekran da her iki
cihazin énemli artilari
arasinda. ..

Baymak'in Uriin gaminda panel
radyator ve havlu tip radyator
modelleri bulunuyor. Bunlardan
ilki Star serisi. Baymak, bu
Urtnlerde TSE EN 442, ISO
9001-2000, GOST-R, DIN EN 442
ve CE kalite belgelerine sahip.
Zira Baymak’in Star radyatorleri
13 bar basincta test ediliyor;
yUksek su hacimli su dolasim
kanallari ve maksimum yUzey
alana sahip konvektorleriyle
yUksek Isil giicene sahip. Her bir
radyatoér, kimyasal temizlik ve
fosfat kaplamadan sonra su bazli
astar boyadan gegiriliyor. Ayrica
radyatorler, RAL 9016 beyaz
epoxy- polyester elektrostatik
toz boyayla boyanarak yuksek
derece sicaklarinda firinlanir.
Urtinler, balonlu naylonlar
ile kaplanarak her turlu dis
ortam sartlarina karsi dayanikli
sekilde ambalajlaniyor ve tum
aksesuarlariyla birlikte sevk
ediliyor. Kolay monte edilen
Baymak Star Panel Radyatoérler,
en son teknolojiye sahip
bilgisayar kontrollu tam otomatik
modern kaynak hatlarinda dretilip
ylUzde 100 test ediliyor.

Baymak Star Panel
Radyatorleri bes farkli tipte, 5




farkl yukseklikte ve 27 farkli
uzunlukta dretiliyor. Yuksek
basin¢c dayanimi, dlstk su
hacmi sayesinde de isletme
giderlerinde tasarruf ve verimlilik
sagliyor. Compact tipler ile
zeminden beslemeli tesisatlara
da uygun. istenildiginde ozel
aksesuaril sayesinde zemine
de montajl yapilabiliyor. Buna
ek olarak gidis ve dénus
baglantisi sayesinde yandan ve
termostatik kontrol olanagiyla
alttan baglanti ve standart aski
aparati ile cift tarafli kullanim
Ozelligine de sahip. Termostatik
kontrol sayesinde, oda sicakhgini
ayarlayarak enerji tasarrufu da
saghyor. YUksek performans,
uygun fiyat ve suratli teslimat da
Baymak'in en blyUk avantajlari.
Baymak'in panel radyator
ailesinde ayrica havlu tip drtnler
de yer aliyor. Bunun beyaz boyal
ve krom modellerine ilave olarak
ta dUz ve oval secenekleri de
bulunan havlu tip radyatérler,
Isinma ve havlu kurutmada
estetik, modern ve sik bir ¢6zim
sunuyor. Elektrostatik epoksi
polyester toz boyali/ krom kapli
havlu radyatérler banyonuzdaki
aksesuarlara da uyum sagliyor.

KOMBINIizi UZAKTAN

KONTROL EDIN!

Baymak’in “kombinizin
yerini unutacaksiniz”
sloganiyla tanittigi
Connect, en basit
anlamda evinizin
sicakligini uzaktan
kontrol etme fikrine
dayaniyor. Bu kurguya
donanim olarak bir oda
termostati, modem ve
akilli telefon uygulamasi
eslik ediyor. Tabii bir de
kombi... Yani Connect
ile istenen her yerden
kombinizle baglant
kurma imkani sunuluyor.
Boylece evin sicakligi
istenilen yerden, iOS ve
Android isletim sistemine
sahip akilli telefon ya
da tablet Uzerinden
ayarlanabiliyor. Eski
yeni fark etmeksizin her
kombiye uyumlu olan
Baymak Connect ile eve

gelmeden énce kombi
acllarak isitabiliyor,
clkarken de sicaklik
ayari dusurulebiliyor.

Bir kere Connect, evin
sadece gerektigi 6lcude
Isinmasini ve tabii ki
blyuk konfor saglyor.
Peki bunu nasil yapiyor?
Connect, surekli
glncellenen hava
durumu tahminlerinde
gore kullanicryr akilli
telefona veya tablete
indirilen uygulama
Uzerinden bilgilendiriyor.
Bu sayede evinizin
ihtiyac duyacagi
sicakligr dnceden
ongorebiliyorsunuz.

Bu da her gun sicaklik
ayarlamak yerine,
gunluk ve haftalik
programlama yapmaya
imkan taniyor.
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BAYILERIMIZ - MERVE ISI

PROFESYONEL

Merve Is1, istanbul Bahgelievler bilgesinde Orange Store olarak hizmet
veriyor. Heniiz sekiz aylik Baymakl olmasina ragmen ciro hedefini
tutturmayi basaran Merve Isi’nin kurucusu Ahmet Tanrikulu igin sirrinin
miisteri memnuniyeti ve proje odakl ¢aligmak oldugunu sdyliiyor.

Isitma-sogutma sektdrdndn insaat sektdrinde olmanin
icinden gelen Merve Isi kurucusu avantajini kullandigini séyleyen
Ahmet Tanrikulu, klasik ticaret Tanrkulu'nun satis stratejisi de
anlayisindan ziyade vizyonel farkli. “Uriintn yaninda hizmet
bir bakis acisina sahip. “Artik de satmak” lazim dusturuyla yola
teknoloji gagindayiz” diyor. Bunun ¢lkmis. Bu yuzden bir gunde
nimetlerinden yararlandigini artnu teslim edip ayni gun
sOyleyerek cok yakin zamanda montajini yapiyor. Ayrica servis
acacaklari internet sitesi ayagini da yonlendiriyor. Ona
Uzerinden Urun tanitimi gore bu hizmet anlayisi Merve
yapacaklarini séyluyor. Merve Isrdan ¢cok Baymak’i etkiliyor.
insaat markasiyla 15 senedir “CUnku tuketiciler bu markanin
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Nihayetinde isin icinde para donuyor ama bu karsilikl
guven, durustluk ve sevgiye dayanan bir aligveris.
Bunu korumay: bilirseniz islerinizin musteri tarafinda kot

gitmesi gibi bir durum s6z konusu olamaz.

Urdnunu aliyor” diye konusuyor.
2018’in ilk yarisinin déviz
kuru nedeniyle ticaret agisindan
hayli zor gectigini sdyleyen
Ahmet Tanrikulu, ancak son
zamanlarda piyasanin psikolojik
olarak rahatladigini dustnuyor.
Buna paralel olarak havanin
da sogumasiyla kazan ve
kombi satislarinin gegen seneki
seviyelerinin Uzerine ¢ikacagini
dustntyor. Ahmet Tanrikulu
iyimser cunku 2018 hedeflerini
simdiden tutturmus. Gelecek
seneden de umutlu: “Ama
6nemli olan bir sonraki yil. Bu
yil icin hedeflerimizi tutturduk.
Hatta yil bitmeden hedefimizin
Ustiine ciktik. Ontimuzdeki
sene gelirlerimizi ikiye katlamak
istiyoruz.”

KURUMSALLASMAK SART

@ Isitma-sogutma sektoriune
bir bagka ifadeyle meslege nasil
basladiniz?

Cocuklugumdan beri ticaretle
ugrastyorum. Is hayatina bir
otomotiv sirketinin &zel servis
hizmetini vererek basladim. Bunu
yaparken henliz 18 yasindaydim
ve ehliyetim yoktu. 25 yasina
kadar bu sektérde calistim. Sektor
¢ok genisledi ve kazancliydi.
Fakat 2001 Krizi ile son noktaya
koymak zorunda kaldim. Krizi
firsata gevirmek icin askere gittim.
Askerligimi bitirdikten sonra
iklimlendirme sektérundeki bir
sirketin bayisinde satis pazarlama
departmaninda galismaya
basladim. Yaklasik 10 yil kadar
orada kaldim. Burada maasla

calisan bir eleman degildim.
Prim usulu ¢alisiyordum, bu
yUzden hep sahadaydim. Fazla
6zgur ruhlu oldugum i¢cin maas
alarak calismak hig istemedim.
Tam da bu bakis agisi sebebiyle
kendi insaatlarimi yapmaya karar
verdim ve muteahhit oldum.

@ Insaat derken konut
yapmaya mi basladiniz?

Evet, bugune kadar U¢ proje
bitirdim. Sonuncusunu ise yakin
zamanda teslim edecegim.
Ayrica hem kendilerimizinkinde
hem de baska insaat firmalarinin
projelerinde Isitma tesisatinin
kurulmasi hizmetini veriyoruz.

® Baymak ile calismaya nasil
basladiniz?

Insaat sektérine girince
daha énce normal sartlarda
Ustlendigimiz isleri kolayca
yapamaz olduk. Clnkd rakamlar
ve yaptigimiz igler bayudu.
Finansal olarak bu iglerin altindan
kalkabilmek igin kurumsallasmak
ve bir markanin altinda yturumek
gerektigini fark ettim. Cunku
verdigim hizmetin kalitesini
artirmam lazimdi.

Eski calistigim sirketin satis
pazarlama departmanindayken
zaten isim kombi satmakti.
Baymak’in Luna modelleri gok
iyi satiyordu ve cihaz olarak da
cok kaliteliydi. Diger markalarda
sikinti yasarken Baymak’ta
satis sonrasi tuketicilerden hi¢
sikayet almamistim. Marka algisi
yUksekti ve musterinin talep
edip alamadigi ya da olmayan
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BAYILERIMIZ - MERVE ISI

Baymak’in satis politikasinin dtizgun, drin gaminin yuksek
oldugunu séyleyen Ahmet Tanrikulu, “Bunlar bu markaya

yonelmem icin buyuk bir arti oldu” diyor.

KISA HAZIRLIK

® Sogutma sezonu
bitti, 1Isitma sezonu
basladi. Kisa nasil
hazirlandiniz ve

beklentileriniz nelerdir?

Kis ne kadar sicak
gececek bilemiyoruz.
Hava durumunu takip
ediyorum. Kisin kombi,
kazan, su isiticilari
satacagiz. insaat

sektéru durunca

artik bireysel satislar
baslayacak. Birtakim
pazarlama faaliyetlerine
baslayacagiz. Montaja
gittigimiz yer yeni yapilan
bir binaysa oraya ilan
birakiyoruz. Clnku

sifir binada yasayan
insanlar mutlaka kombi
taktiracaktir.

KAZAN iSI YUKSELIYOR

@ Isinizin en hizh

buyuyen alani hangisi?

Artik yeni yapilan
cok daireli sitelerde
kombilerden ziyade
kazan sistemleri
tercih ediliyor. Kazan
sistemlerinde de
Baymak bir numara.

Cunku tuketiciler, Lectus

yani Baymak markall
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kazanin hem fiyat

hem de kalite olarak
iyi oldugunu géruyor
ve biliyor. Bir de bayi
olarak bunun montajini
yapinca avantajli
oluyoruz. Verdigim
hizmeti gérdukten sonra
tUketicilerin bizi tekrar
tercih etmemesi icin
hicbir neden yok.

bir arind yoktu. Yani o glnlerde
Baymak ile ¢calisma dusuncesi
kafamda olusmustu.

Diger taraftan satis politikasi
duzgun, Urin gami genis bir
markayla ¢alismak benim i¢in
buyuk bir arti olacakti. Bir
taraftan drtnlerini satabilecegim
ve montajinl yapabilecegim bir
marka olmasi 6énemliydi. Bunun
Ustlne egildik. Sekiz ay 6nce
anlastik ve Baymak’in Orange
Store ana bayisi olarak hizmet

vermeye basladim.

A’DAN Z’YE HIZMET

VERIYORUZ

® 2018’in doviz kuru
nedeniyle ticaret acisindan
hayli zorlu bir yil olacag
soyleniyordu. Ger¢i cok kisa
suredir Baymak bayisisiniz, bir
yil bile doimadi ama bu sekiz ay
nasil gecti?

Merve Isi olarak sadece satisa
odakli bir firma degiliz. Islerimizin
yarisi satis kalani taahhtt. Zaten
drdnlerimizin ytzde 90’Inin
montajini kendimiz yapabiliyoruz.
Musteri de aslinda bunu yani
A’dan Z’ye hizmet almak istiyor.
Dolayisiyla Baymak ile gecen bu
sUrede istediklerimizi yaptik. Tabii
ne yazik ki kriz ortaminin icinde
ise basladik. Yaz tatili, bayram
derken satislarimiz etkilendi.
Ancak kur nispeten rahatladi,
psikolojik olarak insanlar da
rahatladi. Simdi bunun bir déndsu
olacak. Hava bozdugu an kombi,
kazan satiglarimizin artacagini
disuandyorum.

Ama su anda bile hedeflerimizi
tutturmus durumdayiz. Bunu
da en 06lU sezonda basardik.
Ustelik Bahcelievler bolgesinde
dukkanimiz daha cok yeni. Hatta
komsularimizla daha yeni yeni
tanisiyoruz. Dolayisiyla &numuz
¢ok acik diye dustntyorum ama
6nemli olan bir sonraki yil. Hedef
tutturmak kolay... Daha ¢ok
calisacagiz, gayret gosterecegiz.

Aslinda piyasada is var. Ancak
satmak isin en kolay tarafi... Zor
olan sattiginiz malin 6demesini
almak... Bu nedenle 15 senedir
icinde oldugunu insaat sektoru



Merve Is’’nin
kurucusu Ahmet

Tanrikulu, Urinin
yaninda hizmet de
satmak gerektigini

dusunuyor.

vesilesiyle tanidigim insanlarla
ticaret yapiyorum. Burada
maksat karli bir ciro yakalamak...

@® 2019’a dair hedefleriniz
nelerdir?

2019'da bu senenin en az iki
kati ciro yapmay hedefliyorum
ancak tedbirli adimlarla
ilerleyecegiz.

® Ingaat sektorunun icinde
olmaniz nedeniyle daha cok
proje odakl mi ilerliyorsunuz?

Evet, zaten benzer firmalarin
¢cogu malzeme ve Urdn satiglarinin
ylUzde 40’ini insaat sektdrine
yaplyor. Bir insaat firmasina 50
kombiyi tek kalemde satmak
ciroyu fazlasiyla etkiliyor. Cunku

sattigimiz mallar insaatin pahali
kalemlerinden. Tabii sdyle bir
avantajimiz da var. Son bes-alti
yllda Bahcelievler bélgesinde
kentsel dontsimun etkisiyle
insaat isleri cok hizli bayudu.

URUNUN YANINDA

HIZMET DE SATMALISINIZ

@ Nasil bir pazarlama
stratejisi izliyorsunuz, hangi
araclari kullaniyorsunuz?

Sahada magazamizin reklamini
yapan bes kisilik bir pazarlama
ekibimiz var. Ancak malumunuz
artik teknoloji cagindayiz.
Telefon, bilgisayar herseyimiz
haline gelmis, insanlarin artik
bilgisayarin basindayken aligveris
yaptigini ddsunurseniz, bizim
de teknolojiye ayak uydurmamiz
gerekiyor. Zaten teknoloji
maliyetleri minimize etmenizi
saglayan bir ara¢. Bu amacgla
Merve Isi olarak yakin zamanda
faaliyete gececek bir internet
sitesi kurmaya hazirlaniyoruz.
Buradan Baymak trunlerininin
tanitimini yapmay!i planiiyorum.

Diger taraftan ticarette gcevre
ve yetebilme dnemli. Bahgelievler
bélgesinde olabiliriz ama sadece
buraya hizmet vermiyoruz. Buna
ek olarak Baymak Ailesi'ne
katilinca bazi seyleri ispat
etmemiz lazim. Bu yUzden buraya
birseyler satin almak icin gelen
kimseyi cevirmedim. Hatta yeri
geldi, gecenin gec saatlerine
kadar calistim. Bence para her
sey degil. Urtinime glveniyorum
ama bu her sey degil. Urlinin
yaninda hizmet de satmak
lazim. Ornegin bir giinde Urind
teslim edip ayni gin montajini
yaplyoruz. Ayrica servis ayagini
da yonlendiriyoruz.
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SPOR - MUHAMMED SALAH

P\

, 4 standard &
4 \ . Chartered#

Son iki sezondur herkes onu konusuyor.

Liverpool’un Misirli yildiz oyuncusu Muhammed ™ ,

Salah, futbol tarihinin Ortadogu’dan ¢ikan \
belki de en biiyiik ismi. Onun yoksullukla oriilii :

hikayesiyse azmin ve ¢ok calismanin basariya ‘

“  giden yolu nasil araladigini ¢ok iyi anlatlyo,‘r.~
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“Basel’de ne yemek sdyleyecegimi bile bilmiyordum.
Otele gittigimde televizyonu aciyordum ama Misir
dilinde bir kanal bulamiyordum tabii. Baslarda cok
zorluk yasadim. Kendi kendime ‘tamam, bu durumla basa
cikmalisin yoksa igler daha zorlasacak’ diyordum”

Misir'in baskenti Kahire
yakinindaki Nil Nehri’nin
batisinda bulunan Giza
Yaylas’'nda bulunan Keops
Piramidi, dinyanin yedi
harikasindan guntmuze kadar
ulasan ve ayakta kalabilen tek
eser. Ancak son dénemde
Misir'in neredeyse piramitleri
kiskandiracak duzeyde ilgi
gbren yeni bir harikasi var. Evet
bildiniz, Muhammed Salah’tan
bahsediyoruz. CUnku artik tim
dinyada 7’sinden 70’ine herkes
onu konusuyor. Misir’da fakir
bir ailede yetisen Muhammed
Salah’in futbol diinyasinda uzun
stredir devam eden Messi ve
Ronaldo saltanatinin bile sonunu
getirebilecegi dusunultyor.

Liverpool, Basel, Roma,
Aran Conrators, Fiorentina ve
Chelsea’de oynadigi toplam
314 maga 124 gol ve 73 asist
sigdiran 26 yasindaki futbolcu,
gecen sezon ingilizlerin tnli
kulUbu Liverpool'u Sampiyonlar
Ligi finaline taslyan isimdi. Hatta
dyle ki, Real Madridli Sergio
Ramos’un tim futbol severleri
UzUntlye bogan o ‘vahsi’ faull
sonrasl omzundan sakatlanip
sahayi terk etmek zorunda
kalmasa, Liverpool’'un kupayi
evine goéturmesi icten bile
degildi. ingiltere’de Profesyonel
Futbol Oyunculari Birligi'nden
“Yilin Futbolcusu Oduli’nu
alan sempatik oyuncu, futbol
dinyasinin yanisira Ulkesinde
de o kadar seviliyor ki, Misir'da
yapilan baskanlik segimlerinde
aday olmadigi halde 1,5 milyon
civarinda Misirli ona oy vermisti.

Baymaklife’'in bu sayisinda,
Misir't 1990’dan sonra ilk kez

Dunya Kupasr'na géturen isim
olan ve 150 milyon euro piyasa
degerine ulasan Muhammed
Salah’in hayat hikayesini
derledik.

ANTREMAN ICIN HER GUN

DORT SAAT YOL GITTI

15 Haziran 1992’de klcUk
bir kasabada dogan Salah’inki
de bircok Unld futbolcu gibi
zorluluklarla dolu bir hikaye.
Sabah aksam sokakta top
oynayan kictk Muhammed,
idmanlar ve okul arasinda gunde
4,5 saat yol gidip geliyormus.
Hal boyle olunca bir slre sonra
okulu birakma karari almis. Ama
okul yénetimi onu ¢agirmis ve hig
olmazsa gunde iki saat derslere
girmesi konusunda ikna etmis.

Futbola henlz 7-8 yasinda
bir cocukken asik olan Salah,
Sampiyonlar Ligi'ni izleyip
sokakta arkadaslariyla oynarken
Brezilyali Ronaldo, Zidane ve
Totti gibi futbolculara dyktnerek
oynarmis. “Bu sihirli oyunculari
¢ok begeniyordum” diyor bir
réportajinda. GUnunun tamami
okul, ardindan yolculuk,
antrenman, geri donus, yemek
ve uyumak ile gecen Muhammed
Salah o gunleri, “Cok zordu
benim i¢in. Ama ¢ok genctim
ve futbolcu, en blydgu olmak
istiyordum. Ozel birisi olmayi
hayal ediyordum” s&zleriyle
anlatiyor. 14 yasinda Al
Mokawloon takimiyla sézlesme
imzalayan Salah, 19 yasinda
Misir Milli Takimr'na secildi.
Kendisi disinda neredeyse
herkesin 30 yasinda oldugu milli
takima secilmesine uzun slre
inanamadigini sdyltyor.
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ARAP BAHARI'NIN SICAK

GUNLERINDEN BASEL’E

ACILAN KAPI

Kendini ilk gdsterme sansini
ise 2012'de buldu. 2012
Olimpiyatlar’nda Misir formasi
ile gosterdigi performans sonrasi
Basel’e transfer oldu. Arap
Baharr'nin en sicak gunlerinde
yasanan bu gelisme Salah’in
kariyeri icin de énemli bir donum
noktasi. CUnku Port Said’de
oynanan bir lig magi, dénemin
politik karmasasinda kanl bir
trajediye donustu ve 74 taraftar
hayatini kaybetti. Port Said
Faciasl Uzerine Misir Federasyonu
ligleri iki yil durdururken tam bu
dénemde Isvicre’nin Basel takimi
Salah’a kapilarini acti. Basel'deki
ilk gunlerini, “Ulkem disinda
baska bir yere gitmek ¢cok zor
oldu. Ozellikle bu kadar gencken.
Misir’'da buyddum, Misir hakkinda
her seyi biliyordum ama Isvicre
hakkinda higbir sey bilmiyordum.
Soylediklerinden hicbir sey
anlamiyordum. ingilizcem de
yoktu. Ne yemek sdyleyecegimi
bile bilmiyordum. Otele gittigimde
televizyonu aglyordum ama Misir
dilinde bir kanal bulamiyordum

tabii. Baslarda ¢ok zorluk yasadim.

Kendi kendime ‘tamam, bu
durumla basa ¢ikmalisin yoksa
isler daha zorlasacak’ diyordum”
s6zleriyle anlatiyor.

Hemen ingilizce 6grenmeye
baslayan Salah, baslangicta
iyi giden dersleri bir sure sonra
‘antrenmanlara zaman kalmiyor”
diye durdurmak zorunda kaliyor.
2012’de Basel'in Sampiyonlar

Ligi maglan Salah’in kendini

tam anlamiyla Avrupa vitrinine
tasimasina firsat verdi. Basel'de
yakaladigi ¢ikisla sezon ortasinda
Chelsea’nin yolunu tuttu. isvigre’de
yarim biraktigi ingilizce derslerini
burada surdirme sansi bulsa da,
sezon ortasinda geldigi Stamford
Bridge'de o sezon neyse de
sonrakinde sadece U¢ macta
forma sansi bulabildi.

ITALYA’'DA KENDINI BULDU

Doénemin Chelsea hocasi
Mourinho’nun sistemine ayak
uyduramayinca, énce kiralandigi
Fiorentina’da sonra da Roma’da

kendini buldu. Kariyerindeki
en blyuk adimi
J // Basel olarak

vurgulayan
Salah, bu kultp
olmasaydi boyle bir
futbolcu olamayacagina
ylzde 100 emin oldugunu
styleyerek isvicre kultibunin
kariyerine katkisinin hakkini
veriyor. -

Cocuklugunda idmanlar ve okul arasinda
gunde 4,5 saat yol gidip geliyormus.
Hal boyle olunca bir sure sonra okulu
birakma karari almis. Ama okul yonetimi
onu cagirmis ve hic olmazsa gunde iki saat
derslere girmesi konusunda ikna etmis.
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Basel’de
yakaladigi
cikigla sezon
ortasinda
Chelsea’nin
yolunu tuttu.
Ara transfer
doneminde
geldigi Stamford
Bridge’de ilk
sezonunda ¢ok
az sonrakinde
ise sadece U¢
macta forma
sansi bulabildi.

Profesyonel olmayi ise Chelsea’de
6grendigini sdyleyen Muhammed
Salah, Liverpool’'un hayalini ise
Chelsea’ye gittigi donemde
kurmaya basladig itirafinda
bulunuyor. Bir réportajinda
Roma’daki hocasi Spaletti’'ye cok
sey borclu oldugunu sdyleyen
Salah, bu dénemdeki gelisiminin
ise soyle ozetliyor: “Ona ‘gelismek
istiyorum’ diyordum, o da bana
defans yapmay!i ve takim oyununa
uymay 6gretiyordu.”

PLAY STATION’DA BILE

TAKIMI LIVERPOOL

Muhammed Salah’in, Messi
ve Ronaldo’nun tahtini sallayip
kariyerinde zirveye ulasacag!
adres ise yillardir hayalini kurdugu
Liverpool oldu. Liverpool sevdasi
o kadar buytk ki, Play Station’da
FIFA oynarken bile Liverpool’u
sectigini, Steven Gerrard, Sami
Hyypia, Jamie Carragher,
Michael Owen ve Xabi Alonso’lu
kadroyla oynadigini anlatiyor.
Yine bir réportajinda, Chelsea
formasiyla Anfield’da Liverpool
ile ¢iktiklar magta atmosferden
cok etkilendigini ve “Bir gun
buraya gelecegim ve burada
oynayacagim” dedigini anlatiyor.
Roma’dan ingiltere’ye dénmek
ve Ada’'daki yarim kalan hikayeyi
tamamlamak isteyen Salah,
“Liverpool benim icin en dogru
takimadi” diyor.

KLOPP ILE ZIRVEYE CIKTI

Roma performansi sonrasi
2017 yazinda bu hayali
gercek olan Salah, o yil yolunu
tuttugu Liverpool’da hayal bile
edemeyecegi bir sezon gecirdi.
Salah’in belki de en buyuk
sansi ise Liverpool’u kullerinden
yeniden dogmasini saglayan
Jurgen Klopp’tu. Hir¢in ama bir
0 kadar da taktik zekasi yuksek
Klopp’un oyun sisteminde zirveye
¢ikan Salah, Liverpool’'u gegen
yil Sampiyonlar Lig'inde finale
tasirken Premier Lig'de ise ilk
dortte tutmayi basardi. Bu sezonda
hiz kesmeyen Salahli Liverpool,
Sampiyonlar Ligi'nde dolu dizgin
devam ederken Premier Lig'de ilk
sekiz haftada aldigi alti galibiyet
iki beraberlik sonrasi topladigi 20
puanla averaj ile t¢clncu sirada yer
aliyor. Bu arada hemen belirtelim
ligde Liverpool’'un énundeki
Chelsea ve M. City’'nin de puani
20. Mitolojide Liverpool'un
armasinda yer alan Anka Kusu’nun
kullerinden yeniden dogdugu
anlatilir. Alman teknik adam Jurgen
Klopp da 2015'de geldigi Ada’'da
her gecen yil Uzerine koydugu
futbol anlayisiyla Liverpool
efsanesini geri getirmekle yani
Anka Kusu’nu diriltmekle mesgul.
Klopp’un bu yoldaki en buyuk
‘yoldas!’ ise kuskusuz Misir'in
piramitlerden sonraki yeni harikasi
Muhammed Salah.
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KARANLIK BIR

TUNELDE DEGILIZ

Konutder Bagkani Altan EImas sektdrde bir miktar arz fazlasi oldugunu ancak
yeni iiretim yapiimazsa Tiirkiye’deki konut stogunun bir yilda tiikenecegini
diisiiniiyor. EImas, “Oniimiizde toz pembe bir tablo oldu§unu sdylemek dogru
olmaz. Ama kapkaranlik ucu gdriinmeyen tiinelde de degiliz” diyor.

Konutder Bagkani Altan EImas 250 bin dolara indirilen
vatandaslik bedelinin genis bir cografyadaki insanlari
Turkiye’den konut almaya tesvik edecegini dustuinuyor.

Wl Kasim - Aralik 2018

Kuresel ekonomik konjontdr,
kurlar ve faizlerde son dénemde
yasanan artistan en ¢ok etkilenen
sektorlerden biri kuskusuz
gayrimenkul. Ekonomi yénetiminin
aldigr énlemler ve Cevre ve
Sehircilik Bakanhgr’'nin énderliginde
baslatilan kampanyalarla nefes
almaya calisan sektoérdn en énemli
¢ati kuruluglarindan Konutder de
acikgasl karalar baglamis degil.
Turkiye’nin icinden gectigi dénemin
onemine dikkat ceken Konutder
Baskani Altan Elmas, Ulke olarak
onemli bir midcadele verildiginin
altini cizerek “Hepimiz bu geminin
icinde payimiza duseni yaslyoruz”
diyor. Gayrimenkul sektdrtinin
bu déneme biraz arz fazlasiyla
yakalandigina dikkat ceken Elmas’a
gore “fazla Urettik diye dévinmenin
bir anlami yok”. Turkiye’de ayda
65-70 bin konut satildigini kaydeden
Elmas, bunun bir yillik stok
demek oldugunu yani yeni Uretim
yapllmazsa Turkiye’'deki toplam
stogun bir yilda tiketilebilecedini
belirtiyor. “Ontimlzde toz pembe
bir tablo oldugunu séylemek
dogru olmaz” diyor ElImas, “Ama
kapkaranlik ucu gérinmeyen
tinelde de degiliz.”

Konutder Baskani Altan Elmas
gayrimenkul sektérundn icinden
gectigi donemi ve ¢ikis recetesini
Baymaklife’a anlatti.




Dovizdeki artisla
birlikte Istanbul’da
metrekare fiyati
1.000 dolara gelmis
durumda. Istanbul
gibi bir dunya
metropolu icin bu
leblebi, cekirdek
fiyati. Bu rakamin
2 bin dolara ¢cimasi
iki y1l surmez.

SUREKLI 200 KM HIZLA

GIDEMEZSINIZ

® Son donemde sektor ust
uste kampanyalar duizenliyor.

Bu bir yavaslama anlamina mi
geliyor?

Son iki yildir yani darbe
girisiminden bu yana, en gok
Uretmeye c¢alisan, ¢arklarin
dénmesi i¢cin en ¢ok calisan sektor
gayrimenkul oldu. Tabii ki bu
sonsuza dek ylrlyecek birsey
degil. Elbette bir yukselme, bir
de yumusak inis veya dinlenme
dénemi olacakti. Surekli 200
kilometre hizla gidemezsiniz.
Giderseniz motor su kaynatir.
Sonucta gayrimenkul sektért genel
ekonomiden bagimsiz degil. Turkiye
bir finansal saldir yasadi. Once
derecelendirme kuruluslari arka
arkaya Turkiye'nin notunu dusurdu.
Sonra piyasalarin kapali oldugu
saatlerde dahi islemler yapilarak kur
anormal noktalara ¢ikarildi. Alinan
dnlemlerle bu manipulasyonlarin
oénund aldik ama neticede hasar
da aldik. Bundan sonrasinda da
zorluklar yasayacagiz. Ontimuizde
toz pembe bir tablo oldugunu
soylemek dogru olmaz. Ama
kapkaranlik ucu gérinmeyen
tinelde de degiliz. Boyle dustinmek
Tarkiye'ye, sirketlere haksizlik
olur. Bence Ulke olarak bunlari iyi
g6gusledik. Simdi yeni bir denge
olusacak.

@ Gayrimenkul sektori
bu doneme arz fazlasiyla mi
yakalandi?

Evet, bir miktar arz fazlasiyla
yakalanmis olabiliriz ama
gayrimenkul sektorl bunu U¢-bes
aydir yasamiyor. Aslinda bir
yildir bunun i¢indeyiz. Ancak
biz serbetliyiz. Elbette sektor
zorlaniyor. Ama bir sekilde gaz-fren
dengesini de ayarliyor. Her seye
ragmen TUrkiye’de her ay 65-70 bin
konut satiyoruz. Yani ortada konut
sektort “cok kétd” diyecek bir tablo
yok. Sadece satilan Urtin, dénen
nakit akisl, sektort eski aliskanliklar
seviyesinde kosturmuyor. Ama
hep 200 kilometre kosmamiz
gerekmiyor ki, biraz da 120-130 km
ile kosalim. Bence firmalarin blyuk
cogunlugu buna adapte oluyor.

@ Arz fazlasi sektoru nasil
etkileyecek?

Fazla Urettik diye dévinmenin
bir anlami yok. Ne yapalim, bir-
iki sene karsiz geceriz ya da az
zarar ederiz. Uretimimiz tabii ki
yavasladi. Zaten yavaslamasi
gerekiyordu. Ama bunun uzun
sUrecegini dustinmuyorum.
Turkiye’de ayda 65-70 bin konut
satiliyor. Bu bir yillik stok demek.
Yani yeni Uretim yapiimazsa
Turkiye’deki toplam stok bir yilda
tUkenir. Dolayislyla mevcut stokun
yarisi alti ay icinde eriyecek. Alti
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“Sadece satilan urin, donen nakit akisi,
sektori eski aliskanliklan seviyesinde kosturmuyor.
Ama hep 200 kilometre kosmamiz gerekmiyor Ki,
biraz da 120-130 km ile kosalim.”

SUC DUYURUSUNDA BULUNDUK

@ Sektorun 6nde gelen
firmalarinin batacagina
dair soylentiler aldi
basini gitti. Whatsapp
gruplarinda listeler
dolasmaya basladi...

Ekonominin ¢arklarinin,
finansal akislarin
yavasladigi dénemlerde
elbette zorlanan, sikintiya
dusen firmalar olacak. Ama
bunlarin sektérun genelini
sikintlya sokacak bir
strece dogru yurtyeceqini
dustnmuyorum. Listelere
gelince... Bence bu
cok ahlaksizca. ingaat
sektérundn en bilinen
firmalarini listelerin
icine koyup Whatsapp
gruplarinda, Twitter'da
yaymaya galisma
gayretleri agustos ayinin
basinda basladi. Yani
Sayin Bakanimiz Berat
Albayrak’in yeni ekonomi
vizyonunu aglklamasindan
bir hafta 6nce. Zaten tam o
gun de Trump'in tweetiyle
dolar firladi. Bunlar es
zamanli igler.
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Bu listelerin sektore
zarar vermek i¢in
kasten mi yapildigini
disuntyorsunuz?

Zamanlama ve yapilis
sekline baktigimiz zaman
bunlarin sirketlere karsi
guveni yok etmek icin
yapilan kasitli hareketler
oldugunu gdértyoruz.
Aslinda son doért-bes yildir
buna maruz kaliyoruz.
17-25 Aralik’tan bu yana
surekli gayrimenkul
sektoriinde guveni
zedeleyip ekonomik
krizi tetikleme gayretleri
sUrayor. Simdiye kadar
muvaffak olamadilar. Ama
0 gayretler hi¢ bitmedi.
Bu konuda savciliga
suc¢ duyurusunda da
bulunduk. Polis de
sorusturma acti. Bu listeleri
yayanlarin kaynaklarini da
tespit ettiriyoruz. Sosyal
medyadan bunlari kimin
yaydigi belli. Bunlar
tespit edildi. Bu isi takip
edecegiz ve Ustlne
gidecegiz.

ay sonra ufak ufak tekrar yatirimlar
baslar.

@ Istanbul’da durum nedir?

istanbul’da haziran ayinda 180
bin adetlik konut stogu vardi. Su
anda bu rakamin 150 bin civarina
indigini tahmin ediyoruz. Turkiye

geneli gibi istanbul’da da alti ay
icinde stok eritilmesi konusunda
onemli bir mesafe aliriz diye
dusuntyorum.

KONUT FIYATLARI

DIP SEVIYEDE

@ Bu siuirecte dolar stogu
konuta doner mi sizce?

Doviz yukseldigi zaman insanlar
duruyor. Ama her zirvenin bir inigi
var. Hi¢bir sey sonsuza kadar
zirvede durmaz. insanlar istikrar
gbrdukleri zaman konuta dénuyor.

@ Yabancilara konut satisinda
vatandaslik bedelinin 250 bin
dolara indirilmesi konut talebini
artirir mi?

Bunun cok yerinde bir karar
oldugunu dustnutyoruz. Uzun
zamandir talep ediyorduk. Ttrkiye
vatandasligi ¢ok degerli. Bélgede
Turkiye hala bir gavenli liman.
insanlarin siginmak igin tercih
edecegi bir Ulke konumunda.

250 bin dolar gibi bir rakamla
vatandaslik kolay erisilebilecek hale
geldi. Bunun genis bir cografyadaki
insanlar Turkiye’den konut almaya
tesvik edecegini ddstnuyorum.
Daovizdeki artigla birlikte istanbul’da
metrekare fiyati 1.000 dolara gelmis
durumda. istanbul gibi bir diinya
metropolU icin bu leblebi, cekirdek
fiyatl. Yani konut fiyatlari su anda
dip seviyesinde. Bu rakamin 2 bin
dolara ¢imasi iki yil sirmez. Su
anda yabanciya konut satisi. 4,5
milyar dolarlik bir hacme ulasti.
Artis hizlanarak buyuyor. Bu yil 6
milyar dolara yaklasabiliriz.



KURUMSAL PROJELER

COK KURUMSAL
OLUYORUZ!

Baymak hem dzel hem de kamu projelerindeki satiglarina hiz kesmeden devam
ediyor. Bu sayimizdaki haberlerimiz, Diyarbakir’in modern konut projesi
Platinum, Sarikamig Milli Park Miizesi ve Kahramankazan TOKi konutlar...

PL_ATiNUM KONUTLARI - DIYARBAKIR
DIYARBAKIR’IN YILDIZI

Diyarbakir'in modern ytztnun olusmasindan etkili yol
oynayan Ceysayapl, bolge sakinlerine yasamin ayricaligini
sunmaya devam ediyor. “Sehirde dogadan uzak bir hayat
sirmektense, sehrin dogayla birlestigi yasam alanlarini
tercih edin” slogani ile hayata gegirilen Platinum Konut
Projesi, yedi blok olarak insa ediliyor. Proje 3+1, 4+1 ve
5+1 daire tiplerinden olusuyor. Bélge i¢in 6nem arz eden
firmanin, daha 6nceki projelerinde oldugu gibi Platinum’da
da 1sitma sistemleri Baymak’a emanet edildi. Projede 26
adet Lectus duvar tipi yogusmali kazan kullanild.

SARIKAMIS MiLLi PARK MUZESi -KARS
SARIKASMIS’A SELAM OLSUN

“Sarikamig Allahuekber Daglari Milli Parki Uzun Devreli
Gelisme Plani” kapsaminda yapilacak olan tanitim ve
arastirma merkezi, projesinin toplam insaat alani 11 bin
170 metrekare olacak. icinde 1915 panorama salonu,
350 kisilik konferans salonu, Kafkas cephesi arastirma
merkezi, sergileme ve fuaye alani, idare binasi ve mescit
bulunacak. Boélge i¢in 6nem arz eden bu degerli projede
iki adet Baymak Magnus yer tipi yogusmali kazan tercih
edildi.

KAHRAMANKAZAN TOKi- ANKARA

TOKI PROJELERININ
VAZGEGILMEZI

Ankara’nin Kahramankazan ilcesinde yer alan TOKi'ye
ait konut projesinde boélge halkinin gun icinde vakit
gecirebilecegdi park, oyun alani ile birlikte nitelikli bir
sosyal ¢cevre kurgulandi. 340 konutluk bu projede
Baymak markasi tercih edildi.
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ZEKA

DILEK YILMAZ
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Sahip oldugumuz “Potansiyel
Ben’e ulagsmadan ¢ylece yasamay!
seciyoruz. BuyUk bir umutsuzluk
hatta caresizlik icinde kivranip
hayatin icinde mutlu huzurlu
ve tam olmay| tadamiyoruz.

Oysa s¢zlerimizin farkinda

olmak, dusuncelerimizi bilingli
yapilandirmak ve yerlestirmek,
duygularimizin guglu yénetimi
Gandhi’nin bahsettigi tum zincir
reaksiyonu yeniler. Her birimiz
“Potansiyel Ben”ine ulasir, birlikte
yUkseliriz. Refah, baris ve birbirimizi
oldugumuz hallerimizle kabul edip
sevebilmek sahtelikten sahici
olmaya dogru buydr.

Otomatiklesmis, carpitiimis
dusunuds ve inanigslarimiz aracihgi ile
duygularimiz, davraniglarimiz surekli
birbirini izleyen bir kisir dénguye
girer. Duygularimiz olumsuzken
fizik bedenimizde olusan
yansimalari ve hissettiklerimiz
gercektir. Peki duygularimiz aslinda
dusuncelerimizin aynasiysa ve
inanisim carpik yapilanmigsa o
zaman duygum da gercekligini
yitirmez mi? Ogrendiklerimizin
Isiginda dusuncelerimizden
olumsuz veya carpik olanlari ve
onlarla birlikte gelisen duygular
nasll fark edecegiz bakalim.

Tony Burns “lyi Hissetmek”
kitabinda biligsel ¢carpitmalari nasil
yaptigimizi anlatmistir.

1) Ya Hep Ya Hi¢: Yaptigimiz

FARKINA
VARMAK

bir seyi nasil degerlendiririz?
Kafamizda kisisel 6zelliklerimiz icin
bir mikemmel bicim veya tanim
varsa “Ya hep ya hi¢” bakis acisiyla
onu bu mukemmel esigine gore bir
yere yerlestiririz. Siyah ya da beyaz
gorariz her seyi. Orek: Hig guclu
degilim, hep hataliyim.

2) Asiri Genelleme:
Yasadigimiz bir olay ya da durumda
olusan tek bir olumsuzlugu her
seferinde ayni tdrde bir durumla
karsilasacaginizi varsaymak. Ornek:
Abi ....... her zaman beni bulur. Ne
zaman soyle olsa ...... olur.

3) zihinsel Filtre: Tek bir
olumsuz detay! bulup onunla
ugrasir, takili kalir butinde olan
guzellikleri kacinnz. Ornek: Koca
isleriyle ilgili sikintilarina ragmen
sevgili karisini evlilik yildéonimu
icin yemege goturur ancak kadin
cicek almadigr detayina takil kalir
ve “artik beni yeterince sevmiyor”
dusutncesini zihnine yerlestirir.

4) Olumluyu Gecgersiz Kilma:
Olumlu olaylarin su ya da bu
sekilde “Sayllmaz” oldugunda israr
etmek. Ornek: Birlikte galistiginiz
bir kisinin dvgusunu yalnizca onun
kibarligi gibi algilayip kendinize ait
gbrmemek.

5) Sonugclara Atlamak:
Vardigimiz sonucu destekleyecek
kesin kanitlar olmamasina ragmen
olumsuz bir degerlendirme yapmak.



Sdylediklerinize dikkat edin; diisiincelere doniigiir...
Diigiincelerinize dikkat edin; duygulariniza dénigir...
Duygulariniza dikkat edin; davraniglariniza doniigiir. ..
Davramiglariniza dikkat edin; aliskanliklariniza donigir. ..
Aligkanliklariniza dikkat edin; degerlerinize déniisiir...
Degerlerinize dikkat edin; karakterinize doniigiir...
Karakterinize dikkat edin; kaderinize daniigir...

Gandhi

Akil okumak: Bir tek bize uymayan
davranistan, olaydan karsimizdaki kisiye ait bir
genel yorum yaratiriz. Bir kehanet bulunuruz.
Durumu arastirmaya gerek duymayiz. Ornek:
Yolda yuartrken o an icinde bulundugu
durum hakkinda hi¢ bir fikrimiz yokken selam
verdigimiz arkadasimiz hakkinda “Vayy!!!
Suna bak beni gérmezden geliyor” tarzi bir
yorumumuz.

Falcilik: islerin kotl gidecegine dair bir
olumsuz 6ngéride bulunuruz ve kehanetimizin
bir gercek olduguna kendimizi ikna ederiz.
Ornek: Mesaj attigim arkadasim bana geri
dénmediginde ona kirilip “Beni sevmiyor,
dnemsemiyor” dusuncesiyle onu gérdigim
yerde soguk davranmam ya da gérmezden
gelmem. Fakat mesaji hic gérmemis olma
gercegini kacirmak...

6) Asin Buyutme/Kucultme: Olaylarin
dnemini abartma ya da minicik kalincaya
kadar kucultme durumu. Ornek: Is yerinizde
yaptiginiz bir hatayi asir buyutmek.
“Aman Allah’im! Herkes beni elestirecek,
mahvolacagim! Felaket bir durum!!” Ya da
elde ettiginiz 6nemli bir basariyi ¢cok siradan ve
6nemsiz kUgUk bir hale getirmek. “Yok canim
ben sadece gorevimi yaptim, blyUtecek bir sey
yok!”

7) Duygusal Kararlar: Olumsuz
hisselerimizin aslinda gercegdi yansittigina
inaniriz. Hissediyorum o halde gercek bu.
Ornek: Cok hatali hissediyorum, o halde
beceriksizin tekiyim. Su¢lu hissediyorum, ¢ok
kotd biriyim.

8) Meli/mal Cumleleri: Kendini ve ya
baskalarini -meli, -mali ctmleleri ile motive

etmeye zorlamak. Bu motivasyon bir zorlama
bicimi oldugu igin baskiyi ve dfkeyi pesinden
sUrtkler. Ancak 6ninde sonunda kendimizi
ilgisiz ve isteksizlikle bas basa buluruz. Ornek:
Her Gun sabah 07:00 kalkmaliyim. Bu dosyay!
hemen bitirmelisin.

9) Etiketleme/Yanhs Etiketleme: Bir
durumla karsilastigimizda yaptigimiz hatanin
kendisini belirlemek yerine, kendimizin
butdnu ile ilgili bir etiketleme yapmak. Hatta
bunu baskalari igin daha ¢ok yapariz. Yanls
etiketleme bunun biraz daha agir bir hali.

Bir olayl cok daha duygu yUklu bir dille
tanimlamaktir. Ornek: Cok miukellef bir sofrada
bir surl leziz yemek yapmisiz, birinin tuzu az
olmus, “cok beceriksizim” diyerek kendimizi
etiketlememiz.

10)kisisellestirmek: Kendimizi baslica
sorumlusu olmadigimiz bir olayin nedeni olarak
gorurtz. Ornek: Bir toplanti sirasinda tespit
ettigim bir konuda toplantida bulunan diger
kisilerin hararetli tartismasindan kendimi bunun
kaynagi olarak gérmem, suglu hissetmem.

GUnluk hayatimizi yasarken gucla bir
farkindalik gelistirmek icin vakit harcamak
istersek ve yapmak istedigimiz tum
degisikliklerin degisimimizden gectigini gérmek
istersek elimizde kiymetli 10 bilgi var. Hangileri
bizimle ve aslinda aleyhimizde ¢alisiyor?
Kendimizi bu tuzaklardan herhangi birine
duserken yakalayalim mi? Burada s6zlerimiz,
dusunduklerimiz ve onlarin duyguya déndsmus
hallerinde gerceklestirecegimiz tek, kigucuk
bir déntsim en basta sdyledigimiz buyuk
reaksiyonu tetikliyor.

Haydi kolay gelsin. Sevgiyle kalin.
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BAYILERIMIZ - DOGTES

Hayallerinin

PESINDEN KOSMAK

Dogtes’in kurucusu Resit Yildiz, ciftci bir aileden geliyordu ama makinelere merakinin
etkisiyle tiim egitimini bu alanda yapti. Sonrasinda fabrikalardan santiyelere

kadar farkli kentlerde bircok iste mekanik iizerine calisti ama is ¢ikiglan bile olsa
iklimlendirme sektdriinden vazgegcmedi. Simdi ise kendi firmasiyla tutkusunun
pesinden gidiyor ve Baymak’in giiciiyle seneyi iki kat bilyiimeyle kapatmayi hedefliyor.

“

)

£

K&klU sanayisi, pamuk ve
narenciye agirlikli tarimi, adini
verdigi kebabi ve sicak iklimiyle
Unlt Adana, dogalgazla nispeten
geg bir tarihte, 2010’da tanisti.
Kuskusuz bunun en temel
nedeni, kis mevsiminin bir-iki ay
sdrmesi ve kentte neredeyse
hi¢ kar yagisi goérdlmemesi.
Dolayisiyla Adana’da dogal
olarak evlere dogalgazin girmesi
ilk basta hayli zor oldu. Ancak
kis kisa da sUrse dogalgazin

50 Kasim - Aralik 2018

getirdigi konfora direnmek o
kadar kolay degil. Adana'da da
dogalgazi ilk baglatan sakinlerin
yasadigi konfor, dogalgazin

hizla yayllmasini sagladi. Bugun
Ozellikle yeni konutlarin neredeyse
tamami dogalgazla isiniyor. Eski
evlerde de kigumsenmeyecek bir
hizda dénlstm yasaniyor.

Gerek ekonomisi gerekse
sosyal hayatiyla renkli bir kent olan
Adana’daki Baymak bayilerinden
Dogtes’in kurucusu Resit Yildiz,



2018’in ilk yedi ayini geride biraktik ve Baymak
bayiligi ciromuzda yaklasik yuzde 40 artis

yakalamamizi sagladi. Bu sene sonunda ilk yedi

aylik gelirlerimizin iki katina ¢ikacagini hesapliyoruz.

bu déntsimun artarak devam
edecegini dustnuyor. Resit
Yildiz hentz 33 yasinda ama
iklimlendirme sektérinde hayli
deneyimli bir isim. Cift¢i bir ailenin
gocugu olarak dunyaya gelmis.
Makinelere olan ilgisi nedeniyle
meslek lisesi ve ardindan meslek
yuksek okulunda egitim almis.
Universite 6grencisiyken ayni
zamanda iklimlendirme ve mekanik
firmalarinda ¢alismis. Askerlik
sonrasi bir sire daha bu sekilde
calistiktan sonra 2013’te Dogtes'i
kurmus. Bir firmanin bayiligini
almis ancak bir yil sonra birakmis.
Bircok firmanin Urindnt satarken
2017°de sadece Baymak ile yola
devam etmeye karar vermis.

Gegen yilin agustos ayinda
Baymak bayisi olan Dogtes,
Adana’nin en modern yerlesim
alanlarindan Pinar Mahallesi’nde
300 metrekarelik bir magazada
faaliyet gosteriyor. Baymak bayiligi
almasinin ardindan firmasinin
cirosunda yuzde 40 seviyesinde
artis yakaladigini s¢yleyen Yilmaz,
muteahhitlerin Baymak’i tercih
ettigini bdylece kendilerinin is alma
olasiiginin arttigini anlatiyor.

Resit Yildiz, Baymaklife’a
Baymak ile gecen bir yilini ve
basarisinin sirrini anlatiyor.

MAKINELERE MERAKLIYDIM

@ Iklimlendirme igine nasil
girdiniz?

1985, Adana dogumluyum.
Aslen Kilisli olan ailem Adana’da
halen ciftcilik yapiyor. Kendi
arazimiz yok ancak kiraliyoruz. Ben

de cocukluk déneminde ailemle
birlikte narenciye, yesillik ve
karpuz-kavun ekimiyle ugrastim.
Ama ¢ocukken makinelere

¢ok merakliydim. Buldugum
makineleri s6kdp geri toplamayi,
nasil calistiklarini incelemeyi
seviyordum. Bu nedenle Motor
Meslek Lisesi’nde ve Cukurova
Universitesi Adana Meslek Yiiksek
Okulu Makine BolumU'nde egitim
gordum. Okurken ayni zamanda
dogalgaz ve mekanik firmalarinda
isi 6grendim. Mezun olduktan
kisa sUre sonra askere gittim.
2007’de, terhis olduktan sonra

alti ay kadar tesisat isi yapan eski
arkadaslarimin yaninda galistim. O
gunlerde bir arkadasim, Bursa’da
santiyelerde is oldugunu soyledi,
ben de kente gittim ve calismaya
basladim.

Ayni zamanda bir yil boyunca
gunde alti saat Tofag'ta ticari
araclar bélumuande calistim.
Fabrika ¢ikisl da arkadaslarimla
birlikte santiye isine gitmeyi
surdurdtdm. 2008 Krizi sonrasl igsiz
kaldim. Bu nedenle tesisat isine
geri dondum. 2010’a kadar boyle
gecti. Ertesi yil Ankara’ya gittim
ve meslegimi burada strdudrdim.
2011’de ise Bursa’'ya déndim.
Bursa'ya ikinci gidisimden
birkac ay sonra dogalgaz
gelmesi nedeniyle sektdrin
canlandigi Adana’ya déndum ve
direkt muteahhitlerle calismaya
basladim. Binalarin dogalgaz,
merkezi sistem, yangin ve kalorifer
tesisatlarini komple yapryordum.
Ekibim vardi ve taseron usull
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Dogtes’in kurucusu
Resit Yildiz, Motor
Meslek Lisesi’nde ve
Cukurova Universitesi
Adana Meslek
Yuksek Okulu Makine
Bolumirnde egitimi
almis.
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calistyordum. Bir stre sonra
cevrem “firma kurmalisin” demeye
basladi. Benim de hedefim zaten
buydu. 2013’te bir muhendis
arkadasla Dogtes'’i kurduk. Altr ay
sonra o ayrildi, ben devam ettim.

@ Dogtes yola Baymak bayiligi
ile mi ¢cikt1?

Hayir, Dogtes’i kurdugumuzda
bir bagka firmanin bayiligini aldik.
O firmanin bayisi olarak bir stre
calistik. Ancak verim alamadik.
Bayilere destekleri yoktu,
servislerinde dnemli sikinti vardi.
Istedigimiz sonucu alamadigimiz
icin birgok bayi gibi o markayi
biraktik ve farkl markalarin
UrUnlerini satmaya basladik. Bu
markalar arasinda Baymak da
vardi. Agustos 2017°de de Baymak
bayiligi aldik.

@ Ise su andaki yerinizde mi
basladiniz?

Dogtes'’i kurdugumuzda
isyerimiz su anda bulundugumuz

yerin az ilerisindeydi ama ¢ok
kUgUktld. Sadece 55 metrekarelik
bir dikkandi. Ortagim, ben ve
dort ¢calisanimiz vardi. Ayrica
taseronlarimiz oluyordu. Simdi ise
300 metrekarelik bir magazada
hizmet veriyoruz. Ayrica depomuz
var. Kadrolu ¢alisan sayimizda
pek degisiklik olmadi ama taseron
olarak hizmet aldigimiz insanlarin
sayisl fazla. Adana’ya hizmet
veriyoruz ama is oldugunda
iicelere ve cevre kentlere de
gidiyoruz.

‘BAYMAK’l KOLAY

PAZARLIYORUZ’

® Tek markayla calismaya
karar verdiginizde neden
Baymak’i tercih ettiniz?

Baymak'i eskiden beri bilirdim.
Tanidigim, kullandigim bir
markaydi. Uriin yelpazesinin
genis oldugunu biliyorum.
Mekanik olarak ¢alistigimiz i¢in
kazanindan pompalarina, su
Isiticidan klimaya kadar her sey
mevcut. Bir de Baymak eski ve
iyi bilinen bir marka. Servis agi
genis. Yedek parc¢a sikintis,
diger bircok markada oldugu
gibi parca bekleme sorunu yok.
Buna ek olarak fiyat performans
agisindan da piyasanin en iyisi.
Ozetle Baymak Urlnlerini cok kolay
pazarlayabiliyorsunuz. Ozellikle
muteahhitler, Baymak trdnlerinin
kalitesinin ve performansinin
farkinda. Bu nedenle muteahhitler
bizi tercih ediyor.

@ Baymak bayiligini almaniz
islerinize nasil yansidi?

2018'in ilk yedi ayini geride
biraktik ve Baymak bayiligi
ciromuzda yaklasik ytzde 40 artis
yakalamamizi sagladi. Bu sene
sonunda ilk yedi aylik gelirlerimizin
iki katina ¢gikacagini hesapliyoruz.
Baymak 6ncesi bu rakamlara
ulasamiyorduk. Ozetle Baymak
bizi gl¢lendirdi. Cunkt hem
Baymak ismi hem de magaza



konsepti kullanicilar etkiliyor.
ingaat firmalarinin yéneticileri
magazamiza geldiginde, Urunleri
incelediginde, kataloglarimiza
baktiginda etkileniyor. Alim
kararlarini olumlu etkiliyor, bu da
ciromuzu olumlu yénde etkiliyor.

Eskiden farkl markalari birarada
satiyorduk ama insanlarin kafasi
karigiyordu, celiskide kaliyorlardi.
Ama sadece Baymak olunca,
baska marka disunmduyor. Zaten
su anda sofbeniyle petegiyle
kazanlyla bu kadar genis Urun
yelpazesine sahip baska marka
yok. Sonucta “lyi ki Baymak
bayiligi almisim” diyorum. Geg¢
bile kalmigiz. 2013'te firmay!
kurdugumda dogrudan Baymak
bayiligine baglasaymisim, buguin
kesinlikle gok daha iyi noktada
olurdum.

® Adana’daki iklimlendirme
sektorunun durumu hakkinda
bilgi verebilir misiniz?

Adana’da sicak iklimden dolayi
dogalgaz isi agir ilerliyor ama uzun
vadeli bakarsak olumlu bir gidisat
var. Aslinda bu bizim agimizdan
iyi. Zira iklimin soguk oldugu
kentlere dogalgaz geldiginde
sektor bir anda buyuk hareketlilik
kazaniyor, baska kentlerden bile
firmalar geliyor, birkag yil icinde
aniden pazar kuguluyor. Ama
Adana’da bdyle birsey yok. Piyasa
oturdu. Pasta ¢ok balunmuyor.
Cok buyuk satis adetleri olmadigi
icin disaridan firmalar Adana’ya
gelmiyor. Ote yandan Dogtes
olarak sadece iklimlendirme
yapmiyoruz. Komple mekanik ve
yenilenebilir enerji alanlarina da
bakiyoruz.

@ Siz daha iyi biliyorsunuz,
Baymak son yillarda klimada cok
iddiali bir konuma geldi. Bu agidan
Adana’da nasil bir tablo var?

Baymak'in klimalar Adana’da
da ilgi gordu. Satislar gayet iyi.
Baymak ile ilk yiimiz olmasina

E /3‘

ADANALILAR DOGALGAZI SEVDI

@ Adana’da dogalgaz
kullaniminin yavas
ilerledigini soylediniz. Su
anda kullanim ve yayginlik
ne duzeyde?

Su anda Adana’da yeni
binalarin hepsinde dogalgaz
altyapisi var. Ik yillarda,
yani 2010-2011 doneminde,
herkes evine tesisat
kurmuyordu. “Yilda iki ay kis
yaslyoruz, dogalgaza gerek
yok” diye dusunuyorlardi.
Gercekten de dogalgazdan
once Adanalilar klima
ya da elektrikli sobayla
kigl geciriyordu. Hatta
cephesi iyi olan, glines

ragmen klima satiglarinda
hedefimizi tutturduk. Ustelik hic
reklam calismasi yapmadik.
2019’da klima satis hedefimiz 500
adet olacak. Bunu basaracagimizi
dustndyorum.

BAYMAK ADANA’DA ZIRVEDE

@® Baymak’in Adana’daki
tuketicilerin gébzuinde nasil bir
imaji var?

Cok iyi. Baymak Hem kalitesiyle
hem de fiyatiyla tiketicileri
cezbediyor. Servis kalitesi de
Adanalilarin Baymak’a olan
ilgisini artirryor. Baymak bu
nedenle Adana’da son yedi yil
icinde Uc kez pazar lideri oldu.
2018 sonunda da ingallah birinci
olacagiz.

cAK SU

“51

goren evlerde bunlari bile
kullanmayanlar oluyordu.
Dogalgaz yeni binalara
baglanmaya baslayinca
insanlar “birileri yaptirsin,
goreyim” demeye bagladi.
Dogalgazin konforunu
gorenler simdi iki ay icin de
olsa dogalgaz baglatmak
istiyor. Yeni binalara
muteahhitler altyapiyi
kuruyor. Ev sahibi sadece
kombi taktiriyor. Eski
binalarda ise dnceleri talep
dusuktu ama simdi artis var.
Yani Adana’da dogalgazin
yayginligi, soguk kentlerden
cok farkl degil.
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ICINI ACTIK - ISI POMPASI

HEM KOMBI HEM KLIMA
HEM DE TERMOSIFON

Baymak’in yeni nesil inverter 1s1 pompalari yiizde 75’e varan enetji tasarrufu
ve yiiksek teknolojisiyle son hir yil iginde pazarin en ¢ok konusulan cihazlari
ve tabii ki markas haline geldi. iste tiim detaylariyla cevreye ve iilke
ekonomisine dogrudan fayda saglayan Baymak’in 1s1 pompasi ailesi...

Baymak Urtin Grup Mudur
Ridvan Oksiiz, sirketin istanbul,
Tepeodren’de bulunan merkez
ofisindeki duvara projektoérle
hazirladigr sunumu yansitiyor.
Duvarda Baymak'in yeni nesil 8

kW inverter split tip 1sI pompasinin,

piyasadaki bes farkli markanin
muadil Urtnleriyle 12 baslik
altindaki karsilastirmasini gosteren
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bir sunum var. Ridvan Okslz'tin
her bir markanin bizzat acikladigi
teknik dokUmanlardan alindigini
6zellikle vurguladigr bu verilerin
(bkz. Neden Baymak Isi Pompasi?
Kitapcigi) hepsinde istinasiz
Baymak’in isi pompasi daha
ustan...

iste bu nedenle 2018'de Isi
pompasi alaninda pazarin en



N E D E N BAY MAK I S I PO M PAS I 8 kW SPLIT (DUSUK SICAKLIK HAVA/SU POMPASI KARSILASTIRMA)

Marka

Nominal Kapasite (Isitma)

COP (Isitma)

Gl Tuketimi (kW)

Nominal Kapasite (Sogutma)

EER (Sogutma)

Gug Tuketimi (kW)

Dis Ortam Hava Calisma Araligi (Isitma)
Dis Ortam Hava Calisma Araligi (Sogutma)
Cikis Suyu Sicaklig (Isitma)

Cikis Suyu Sicakligi (Sogutma)

Gugc Kaynagi

Dahili Elektrik Isitici

Baymak Diger Marka1 Diger Marka 2
8.00 9.00 9.03

4.62 (A++) 410 4.38
1.73 2.19 2.06

8.00 8.90 7.00

415 3.19 3.63

1.93 2.70 1.93
-20-35C -20-30C -20-30C
-5-46C 5-48C 5-48C
25-60C 15-55C 15-57C
7-25C 6-30C 6-30C
Monofaze Monofaze Monofaze
Var Var Var

Test Sartlari: Sogutma Ta 35 C-LWE 18 C (DT=5C) Isitma Ta KT/YT 7C/6C - LWC 35 C (DT=5C)

¢cok konustugu marka Baymak.
Yaklasik 9-10 bin adetlik bir
bUyUkltge sahip hava/su Isi
pompasi pazarinda kur kaynakli
kuculmeye ragmen Baymak
blylmeye devam etti ve henlz
yil bitmeden gecen seneki satis
rakaminin Gzerine giktli; pazar
payini artiran Ug firmadan biri
oldu. “Isi pompasinda 2020
hedefimiz ilk U¢ markadan biri
olmak” diyor Ridvan Okstiz ve
hemen ekliyor: “Ama bu daha hizli
gerceklesebilir.”

Bu basari, Baymak’in enerji
verimliligi ve yenilebilir kaynaklar
on plana alan stratejisinin
bir sonucu. Baymak CEQ’su
Ender Colak’in son iki sene
icinde yaptigi neredeyse her
konusmada vurguladigi bu
stratejinin Kilit arGnlerinden biri
olan 1si pompasinda, Baymak
yonetimi iki sene dnce bir yol
haritasi ¢izdi ve bir buyUme plani
olusturdu. Oncelikle trtin gam
son teknoloji ve yuksek verimli
inverter cihazlarla yenilendi.
Baymak bu noktada &zellikle
son kullanicilarin beklentilerini
dikkate aldi ve tam da onlarin
ihtiyaglarina cevap verebilecek
ideal bir Urtn ailesi sundu. Bu
yaklagsimin en basit 6rnegdi ¢ikis
suyu sicakligl. Piyasadaki trdnler
genelde 55 derece iken Baymak'in
Isl pompalari 60 derece ¢ikis suyu
sicakligina sahip ki bu da hem

tesisat agisindan bir kolaylik hem
de i1sitma agisindan daha yuksek
performans saglyor.

ikinci 6Gnemli adim, 1si
pompasinin yaygin oldugu 6zellikle
Antalya’dan Canakkale’ye kadar
uzanan sahil seridinde (6zellikle
Bodrum, Edremit ve izmir) satis
Ve Servis organizasyonunun
glclendiriimesiydi. Buna ek olarak
Karadeniz, Trakya, Hatay, Mersin
gibi Isi pompasinin hentz yeni yeni
kullaniimaya baglandigi bolgelere
giris yapildi. Ridvan OksUz
bu boélgelerde tohum projeler
yaptiklarini anlatiyor. “Ornegin
Ordu’da, Giresun’da, Mersin,
Anamur’da ornek projeler yaptik”
diyor ve devam ediyor: “Kati
yakitla 1sinan bir evde sistemimizi
kuruyoruz ve bu uygulamanin
kendi kendini anlatmasini
sagliyoruz. Zira 1si pompasl temiz,
cevreci ve kullanim maliyeti disuk
bir Urtin. ilcede ya da kasabada
yasayan diger insanlar cihazin bu
Ozelliklerini gérduklerinde ilgileri
artiyor ve talep ediyorlar.”

Baymak’in isi pompasi
alanindaki bir diger adimi da, ayni
Lectus kazanlarda oldugu gibi
buyUk projelere ydnelmek oldu ve
bunun sonuncunda birgok buyuk
projede Baymak drunleri kullanildi.
Bu alanda da ataga gectiklerini
styleyen Ridvan Okstliz, 51 adetle
tek seferde en bUyUk kurulumun
yapildigr Mugla, Ortaca’da

Diger Marka 3 Diger Marka 4 Diger Marka 5

7.40 8.00 8.00

4.45 4.46 4.26

1.66 1.79 1.88

6.20 6.00 8.80

3.79 3.10 3.35

1.64 1.94 2.63
-20-25C -20-25C -15-35C
10-43C 10-43C 10-45C
15-55C 20-55C 20-55C
5-22C 7-25C 5-22C
Monofaze Monofaze Monofaze
Var Var Var

ON/OFF

>

UNLOCK
(CONG PRESS)

Cihazla birlikte gelen yeni tasarlanmis dot-
matrix ekranl kontrol paneli, 150 metreye
kadar harici kablo kullanilabiliyor. LCD
ekran sayesinde kullanim fonksiyonlarinin
uygulanmasi ve ¢alisma durumu, operasyon
parametrelerinin takibi kolaylikla saglaniyor.
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ICINI ACTIK - ISI POMPASI

INVERTER MONOBLOK VE
SPLIT TIP ISI POMPALARI

e Genis kapasite secenedi
sunan “Monoblok”
(5,7,9,10,12,14,16 kKW
monofaze) ile “Split” (6,

8, 10,12,14,16 kW) Isi
pompalari isitmada 60
derecede, sogutmada 7
dereceye varan cikis suyu
sicakligina sahip.

¢ Yeni nesil DC inverter
kompresor teknolojisi,
daha sessiz, ekonomik ve
enerji tasarruflu calisiyor.
Radyatotrlerden isitma,
fan-coil Uniteleri ile

“sadece Isitma”, “sadece
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sogutma”, “boylerler ile
sadece kullanim sicak
suyu”, “Isitma-kullanim
sicak suyu-sogutma” ve
sadece kullanim sicak
suyu olmak Uzere bes
farkli isletim modunda
kullanilabiliyor.

e Haftallk otomatik
lejyonella koruma
fonksiyonuna sahip
Inverter Monoblok ve Split
Tip 1sI pompalari 6zellikle
mustakil evler, daireler ve
villa tipi kullanimlar icin
uygun...

yaklasik 6,5 déndm alan Uzerinde
hayata gecirilen Ege Evleri Ortaca
projesini drnek godsteriyor. Yari
olimpik havuzu, kamelyalari, akilli
ev sistemleri gibi 6zellikleriyle
bolgenin en énemli projelerinden
olan 51 konutluk Ege Evleri'nde
Baymak yeni nesil inverter isi
pompalari kullanildi. Yerden
Isitma sistemi ile 1sitma, fan-coil
ile sogutma saglanan projede 46
adet “BH MM 70” ile bes adet
“BH MM 90” monoblok inverter isi
pompasinin kurulumu yapildi.

ISI POMPASI NEDEN ONEMLI?

CUnkU hava kaynakli isi
pompasinin sagladigi yuzde
75’e varan enerji tasarrufu...

Zaten bu tasarruf, cevreye ve

Ulke ekonomisine dogrudan

en blyuk faydasi. Bu nedenle
Avrupa’da ¢ok hizli buyuyor.
Sadece Fransa’da yilda 100 bin
adet 1si pompasi satiliyor. Ozellikle
Rusya ve Ukrayna arasinda
yasanan olaylar sonrasi Avrupa’ya
dogalgaz akisinin sekteye
ugrayacagi korkusu, tim Avrupa
Ulkelerinde dogalgazdan bagimsiz
yenilenebilir enerjilerle calisabilen
cihazlara ilgiyi ¢cok artirdi. Ridvan
Okstiz, Avrupa’da yenilenebilir
enerjilerle elektrik Uretip verimi

her gegen gun artan I1si pompasi
gibi cihazlarla tiketme mantiginin
gelistigini soyluyor.

Bir diger nedense “dort mevsim
ideal iklimlendirme konforunu
yasatmas!”. Isi pompasini, 1sitma
ve sogutma fonksiyonlarini ayni
bedende barindiran tek bir
cihaz gibi de dusunebilirsiniz.
Yani i1sitma, sogutma, kullanim
sicak suyu ihtiyaclarini birarada
alabileceginiz tek bir cihaz...

Baymak da bu dogrultuda
iklimlendirme sistemleri
alaninda Avrupa’nin énde gelen
derecelendirme kuruluglarindan
“Eurovent” tarafindan yapilan



testlerden oldukga yuksek enerji
verimliligi degeri olan “A++"
dereceli 1si pompalariyla Turkiye
pazarinda hizmet sunuyor.
Baymak’in Urun gaminda, her
turlu intiyaca cevap verebilecek
dort farkl modelde ytksek verimli
ve genis kapasite araliginda isi
pompasi bulunuyor: “Inverter
Monoblok ve Split Tip”, “Monoblok
Sicak Su”, “Monoblok Spa” ve
“Boylerli Tip”... Ihtiyaci olan
enerjinin ylzde 75'ini dogadan
alan Baymak 1si pompasi ailesi,
yUksek COP ve EER degerlerine
sahip. Bagka kusursuz dzellikleri
de var. Ornegin sifir derecenin
altinda bile ilave isiticiya ihtiyag
duymadan 60 derece ¢ikis

suyu ile 1sitma, 45 derece ortam
sicakhiginda 7 derece ¢Ikis suyu
sicaklhglyla sogutma sagliyor.
Ustelik yeni nesil Baymak Isi
pompalari “sessiz ¢alisma”

6zelligiyle daha da sessiz ¢aligiyor.

Diger taraftan Baymak, yeni nesil
ISl pompalarini istenildiginde oda
termostati olarak da kullanilabilen
harici kontrol paneliyle sunuyor.

Simdi biraz bu gelecegin
cihazinin teknik detaylarina
bakalm...

AKILLIYIM...

Yeni nesil Baymak is
pompasinin mottosu “dért mevsim
ideal iklimlendirme konforunu
yasatmak”. Bunu da en tasarruflu

MONOBLOK SPA ISI POMPALARI

e Dort farkll kapasite
(6 kW,8 kW,12 kW, 14
kW) secenegiyle hem

havuz suyunun isitilmasi

ve sogutulmasi icin
kullanihyor. Havuz
Isitmasi igin 20-35

derece arasinda, havuz

sogutmasi igin de

10-30 derece arasinda

ayarlanan degerlerde

sonug alinabiliyor. Daha
¢ok havuz uygulamalari
yapan firmalar, otel ve spa
merkezlerinin ihtiyaclari

icin ideal.

e Tek

bir dis Uniteden
olusuyor. Dahili titanyum
esanjoru sayesinde
korozyona karsi korumali.

BOYLER IS| POMPALARI

e [ki farkli kapasite
(190 litre, 300 litre)
secenegiyle 70
dereceye kadar
sicak su ¢Ikigl
verebiliyor.

e “Otomatik”

ve “tatil” modu
secenegiyle kolay
kullanimli boylerli
Isi pompasi drtndn
haftalik dezenfekte
fonksiyonu
bulunuyor.

e 300 litrelik
kapasiteli Urtinlerde
tank icindeki

serpantin sayesinde
ilave gunes kolektort
baglama secenegdi
mevcut. 190 litrelik
kapasitede 15 Pa
hava ¢ikis basinci ile
5 metreye kadar, 300
litrelik kapasitede 25
Pa hava ¢ikis basinci
ile 10 metreye kadar
kanal baglanabiliyor.
Evlerin yanisira

butik oteller,

villalar, restoran ve
kuaforlerdeki sicak
su ihtiyaci igin ideal
ozelliklere sahip.
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ICINI ACTIK - ISI POMPASI

o2

7 MADDEDE NEDEN
BAYMAK ISI POMPASI

1) Yuksek Verimlilik
Baymak’in yeni nesil hava
kaynakli 1si pompalart,
Isitma performans
katsayisi (COP) calisma
prensibine bagli olarak
havadan aldigi enerjiyle

1 birim enerji girdisine
karsilik 4 birimlik enerji
faydasi saglyor.

2) Dusuk Enerji Tuketimi
ve Dusiik Maliyet
Baymak hava kaynakli

ISl pompalari dusuk

enerji tiketimi sayesinde
konutlarda, binalarda

ve uygulama yerlerinde
enerji tasarrufu sagliyor.
Cihazlarin enerji tiketimi
az oldugundan isletme
maliyetlerini de dusurtyor.
3) Doga Dostu Teknoloji
Hava kaynakli Isi
pompalari, cevreye
herhangi bir zehirli ya da
atik gaz salinimi yapmiyor.
CO2 salinmi olmadigr i¢in
cevreye zararsizdir.

4) Tum Hava
Kosullarinda Calisabilir
Hava kosullarindan
etkilenmez. Bu cihazlar
icin 6nemli olan hava
sicaklgr... Hava kaynakli
ISI pompalari karlr,
yagmurlu, gtnesli her
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turl hava kosulunda
kullanilabilir.

5) Kolay Kurulum ve
Montaj

Cihazlarin kurulumu
oldukca kolay olmakla
birlikte Uzerinde bulunan
kontrol paneli ile veriler
rahatlikla géralebilir.
Sadece yeni yapilan
bina veya konutlara
degil, mevcut olanlarda
da rahatlikla uygulanip
sistemde bulunan diger
cihazlarla entegre
calistirilabilir.

6) Kolay Kullanim ve
Konfor

Kullanimi kolaydir. ilk
kurulumdan sonra ayar
gerektirmez. Bakim

ve onarim maliyetleri
dusutktar.

7) Guvenlik

Elektrik carpmasi,

yakit kacagi problemi
veya patlama tehlikesi
yok. Herhangi bir yakit
ile calismadigindan
yakit tanki veya gaz
baglantisina ve atik gazi
olmadigindan baca
yapilmasina ihtiyac
duymaz. Zehirlenme, koku
ve kirlilik gibi problemleri
olmaz.

bir sekilde yapmak... Bu nedenle
yeni cihazlar inverter teknolojisiyle
geliyor. Bdylece ne kadar 1sitma
yUkune ihtiya¢ oldugunu hassas
bir sekilde hesaplayarak yalnizca
evin ihtiyaci kadar elektrik
tUketiyor. Ayrica haftalik ve gtnluk
olarak programlanabiliyor. Ug
farkli moduyla da kullanicisinin
isteklerine cevap verecek ideal
ortami sagliyor. Bunu yaparken
de enerji tasarrufunu merkeze
aliyor. Ornegin ‘silent’ (sessiz)
modu ile geceleri sessiz ¢alisma
secenegi sunarken elektrik
tUketimini de minimum seviyeye
indiriyor. Diger taraftan yeni nesil
Baymak 1si pompalari iki farkli
ortam icin gerekebilecek ¢ikis suyu
sicakliklarini birbirinden bagimsiz
olarak ayarlayabiliyor.

KOLAY KURULUM

Monoblok serisinde Urdndn
kompakt olmasi sayesinde dis
ortamda, split modellerinde ise i¢
Unitesi uzun borulama mesafesi
sayesinde kolay kuruluma imkan
saglyor. Tabii bu cihazlarin
evin i¢ine yani kapall alana
kurulmadigini hatirlatalim. Cunkd
enerjilerini havadan aliyorlar.
Monoblok Urdnler tek cihazda
kolay kurulum imkani saglarken,
Split Urtinler daha énce varolan
tesisata hizlica adapte olabiliyor.
Boylelikle tesisatta bir esneklik
saglyor. Kombiye goére énemli
farklarindan bir tanesi ¢ikis sicak
suyu sicakliklarl. Kombide 80
derecelere ¢ikan sicaklik Isi
pompasinda sadece 60 derece.
Bu nedenle tesisat sehaplari
Ozellikle radyatdr hesabi yapilirken
buna dikkat edilmesi gerekiyor.
Tipik bir kombi tesisatina gére
daha fazla radyatdr icermesi
bekleniyor. Daha uzun radyatér
ayni zamanda daha fazla tasarruf
anlamina geliyor ¢unkU bdéylelikle
cihazi daha dusuk sicakliklarda
calistirmaya olanak saglyor.
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GELECEK - YAPAY ZEKA

SAGLIKLI GUNLER

Yapay Zeka’nin hayatimiza en hizh dahil olacagi alan kuskusuz saglik
olacak. Hatta simdiden uygulama marketlerden kolayca indirebileceginiz
onlarca uygulama, ilaclarimizi almanizi hatirlatiyor; hastaneye gitmeniz
igin sizi uyariyor; gerektigi takdirde hastaliginizla ilgili bulgulari
doktorunuzla paylasabiliyor ve onunla gdriisme yapmanizi saglayabiliyor.
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Bu yilin mart ayinda Dokuz
Eylul Universitesi Bilgisayar
MUhendisligi Bolumi’'nden 10
kisilik ekip, bes yildir Uzerinde
calistiklari bir sistemi tanittr.
“Ogrenebilen zeka” adini verdikleri
sistem, hastanin kan, idrar gibi
tahlil sonuglarindan gelecek
ongoérasunde bulunuyor. Hastaya
ait gecmis test verileri ve tahlil

sonugclari Uzerinden 200 milyona
yakin matematik islemi yapan

“yapay zeka” uygulamasi

zaman araligina bagl olarak
hastaya ait bir sonraki tahmini
élcumu veriyor. Olcimi
istenen degerin “glven
araligr” cercevesinde tahminini
sunan sistem sayesinde hekimin
tedavide erken 6nlem almasi,
gerekirse yontemini degistirmesi
ve yanlis taninin énlenmesi
amagclaniyor.
Gecgen yilinin yaz
aylarinda ise meshur
ingiliz ilag

sirketi GlaxoSmithKline (GSK),
kendi blnyesinde bir yapay zeka
birimi kurdu. BuyUk ila¢ sirketleri
arasinda ilk olan bu uygulamanin
ardindan GSK, saglik alaninda
¢ozumler gelistiren iki yapay zeka
girisimi ile isbirligine gidecegini
acikladi. ABD’nin 6nde gelen
saglik kurumlariyla yapay zeka
kullanarak daha az yan etkiye
sahip ilaglar gelistirmeye calisan
bu iki girisim, dzellikle kalp
ve kanser hastaliklar Gzerine
odaklantyor. Bu tdr igbirliklerine
giden tek ila¢ sirketi GSK
degil. Neredeyse bildiginiz tum
buyuk ila¢ sirketleri yapay zeka
algoritmalari gelistiren girisimlerle
isbirligine giderek milyarlarca
dolara mal olan ve ancak ylzde
10’unun klinik deneyleri gecebilen
ilac gelistirme surecini cdzmesini
umuyor. Hatta ummanin étesinde
Ondmuzdeki birkag yil icinde
yapay zeka ile gelistiriimis ilaclarin
piyasaya ¢lkacagina inaniliyor.
10 yil icinde de hedefe odakli,

yan etkiye yol acmayan akilli

ilaglarin gelistirilebilecegi
konusuluyor.

Nihayetinde bunlar gelecek
kurgusu ama simdiden gergek
olan akilli telefonlar ve Nesnelerin
interneti cihazlari (giyilebilir
cihazlar diye dusunebilirsiniz) ile
yapay zeka destekli uygulamalarin



Yapay Zeka’nin su andaki halinde heniz “kendi kendine
ogrenme” yetkinligi olusmus degil. Tamamen bu konuda sifir
degiliz ama YZ’nin Gzerinde calistigi makineler ya da yazilimlar,
taniml bilgileri dgrenebiliyor. Ama baglanti kuramiyor.

insan saghgini takip etmeye
baslamis olmasi. “Mobil saghk

ya da bakim” olarak adlandirilan

bu uygulamalar “nasil daha

saglikli olabiliriz, kalabiliriz?”
ihtiyacindan besleniyor. Direkt saglk
uzmanlariyla iletisim kurabilmenize
yardimci oluyorlar, saglhigimizdan

en ¢ok bizim sorumlu oldugumuzu
hatirlatiyorlar.

Saglik alaninda su an neredeyse
her konuda uygulamalar mevcut.
Yaptiginiz sporu élgen, yediginiz
yemegin kalorisini hesaplayan, size
su icmenizi hatirlatan ve hatta yeni
ekipmanlarla kalp atis hizinizi bile
élcen uygulamalar var. isin daha
onemli kismi ise mesaj, bildirim
bazli olarak ilaglarinizi almanizi
hatirlatan veya doktorunuza
gitmeniz icin sizi uyaran hatirlatic
hizmetler... Béylece uygulamalar
kullanicilara gerektiginde anlik
talimatlar verebilecek; kullanicilarin
vUcutlarindaki semptomlari
kaydederek doktorlarin tani
koyma sUreclerinde hizlanmalarini
saglayabilecek. Sensor Tower adli
firmanin yaptigr arastirmaya gére
2020 yilinda saglik ile ilgili 5 milyon
uygulama olmasi bekleniyor.

Aslinda bu su anda son hizla
gerceklesiyor. Ornegin iOS ve
Android’de galisabilen temel saglik
hizmetleri ile donatiimis yapay
zeka destekli “Your.MD” adli
mobil uygulama ile sohbet edip
hastaliginizla ilgili semptomlariniz
ilettiginizde, sizi doktora
yonlendirme dahil olmak Uzere
hastaliginizi nasil yenebileceginiz
konusunda ve tibbi durumunuzla
ilgili anlasilabilir bilgiler sunuyor.
“Ada” adl bir bagka uygulama ise

gerektigi takdirde hastaliginizla ilgili
bulgulari doktorunuzla paylasabiliyor
ve doktorunuzla yazili gérisme
yapmanizi saglayabiliyor. “Babylon
Health” ise kullanicilarinin saglik
durumlari gegcmis hastaliklariyla
birlikte takip edebiliyor. Ayni
zamanda canli géruntdld gérisme
imkaniyla doktorlarla kullanicilarini
bulusturabiliyor.

Bu alandaki beklentiler, yakin
gelecekte hastaneye gitmeye bile
gerek kalmayacag! hatta bildigimiz
anlamda hastanenin ortadan
kalkacag! yonunde. Erisilebilecek
fiyatlarda olacak tedavi alan kisinin
ev ortaminda kullanabilecegi
cihazlarla birlikte insan sagliginin
takip edilecegi ve bunun sonucunda
olusacak verilerle kisisel tedavilerin
on plana ¢ikacagi dusunultyor.

iOS ve Android’de
calisabilen temel saghk
hizmetleri ile donatiimig
yapay zeka destekli
“Your.MD” adli mobil
uygulama ile sohbet
edip hastaliginizla

ilgili semptomlarinizi
ilettiginizde, sizi doktora
yonlendirme dahil olmak
uzere hastaliginizi

nasil yenebileceginiz
konusunda ve tibbi
durumunuzla ilgili
anlasilabilir bilgiler
sunuyor.
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SOSYAL MEDYA

facebook.

for Business

Facebook’ta Isletme
SAYFASI NASIL ACILIR?

Facebook’ta isletme hesabinizin olmasi potansiyel tiiketicilere ulagmak icin
hizli ve etkin bir yol. Peki bir “igletme hesabi” nasil acilir?

TUm sosyal medya platformlari
bir tarafa Facebook artik bir ticari
pazaryeri. MUsteri buldugunuz,
calistiginiz sirketlerden ve
rakiplerinizden haberdar
olabildiginiz bir ortam ayni
zamanda. Dusunun ki sadece
aylik aktif kullanici sayisi 2,23
milyar... Ontimizdeki dénemde
bu sayinin daha da artacagini
dusunursek Facebook sadece
buyuk firmalar igin degil, her
sektérden kicUk buylk demeden
her igletme icin artik olmazsa
olmaz bir platform konumunda.
Eskiden tuketicinin nabzin
6lcmek masrafll ve uzun zaman
gerektiren bir is iken artik sosyal
medya sayesinde neredeyse
masrafsiz ve ¢ok kolay bir hale
geldi. Facebook paylasimlari ve
reklamlari ile isletmeler kendileri
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icin en dogru hedef kitleye
ulasarak etkilesim oranlarin,
satislarini ve marka bilinirliklerini
artirabiliyor. CUnkU tUketici artik
drin almadan énce internetten

ve Ozellikle Facebook Uzerinden
arastirma yapiyor. Bu ylzden
isletme hesabi olanlar Facebook
Uzerinden kampanyalar Ureterek
ya da reklam kampanyalari
yaparak; isyeri, marka ya da bayisi
icin potansiyel musterileriyle daimi
etkilesim sagliyor. Yani 6zel hedef
kitleler olusturarak marka i¢in en
dogru kitleye ulasmayi mdmkun
kiliyor. Mevcut ve potansiyel
muUsterilerinizle iligki kurmaya,
marka bilinirliginizi artirmaya ve
satislarinizi artirmaya baslamak
icin nasil Kurumsal Facebook
sayfasi acilir? iste sorunun bes
adimda cevabl...



Yeni Bir Sayfa
m Olusturun
Oncelikle Facebook’a

girmek gerekiyor. Hesabiniz
varsa sorun yok ama yine

de unutmayin, “isletme
sayfanizda”, yonetici yani
yetkili olarak gériinecek
hesapla sifrenizi de olusturarak
oturum agmaniz gerekiyor.
Cunkl Facebook profilleri
gercek kisiler icin kullaniliyor.
Bu yUzden Facebook’ta
kurumsal sayfa olusturmak icin
oncelikle yoneticinin kendine
ait bir hesabi olmasi gerekiyor.
Unutmadan soyleyelim, profil
olusturmak Ucretsiz. Bu islemin
ardindan acilan ekranin sol
tarafinda bulunan “Sayfalar”
menusunden “Sayfa olustur”
secenegine tiklayin.

Sayfanizin
E Turunu Secin
B

u acllan sayfada
ilk yapmaniz gereken
oncelikle “Facebook’ta Sayfa
Olustur” linkine tiklamalisiniz.
Acilan ekranda “isletme
Sayfasl” olusturmak igin
bir kategoriyi segcmelisiniz.
Bu noktada is alaninizi
dogru girmelisiniz. Cunku
sececegiz Urun/is alaniyla
ilgili bilgi arayanlara, daha
hizli ulasmanizi, hedef kitlenizi
dogru yonlendirebileceksiniz.
Soyle ki; sectiginiz sayfa
tlrune gore Facebook'un
algoritmasi ileride hedef
kitlenin davraniglarini
analiz ettigi icin bayinizin
sayfasina uygun kullaniciya
ulasiimasi igin dneriler
sunacak.

m Sayfanizin
B

ilgilerini Girin
Simdi kendinizi anlatacak
dogru kelimeleri
duastunmelisiniz. Zira
ikinci adim “Hakkinda”

sekmesini doldurmak... Bu
boélimde isletmeniz hakkinda
detayl bilgiler vermelisiniz.
Yazacaginiz kisa metinde
mutlaka kurulus yilinizi,
sirketin sahibi olarak ka¢ yildir
bu hizmeti verdiginizi gibi
sundugunuz hizmetin kalitesini
goOsterecek bilgiler olsun.
Tabii burada yazdiklariniz
degistirilemez degil. Daha
sonra duzenleyebilirsiniz.
Ardindan sirketinize ait
“Facebook url’si sekmesine
tiklayin ve secin. “Bilgilerimi
kaydet” diyerek veya “gec”
diyerek ilerleyebilirsiniz.

m Profil
R

esmi
Sayfaniz icin olusturacaginiz
logonuzu, sloganiniz, web
site adresiniz ve kurumsal
renkleriniz ile harmanlayan
Ozel bir tasarim olusturmaya
dikkat edin! Ornegin Baymak’in
adini ve renklerini sayfanizda
gbstermeniz iletisimde
devamlilik denilen bir kural
nedeniyle dnemli. Bilgileri
dogru ve tam olarak girdikten
sonra karsiniza ilging bir
soru gelecek. “Gercek bir
olusum oldugunuzu ve sizin
resmi temsilcisi oldugunuzu

faceboo\

onaylayin”. Bunu kabul
ederseniz, Facebook sizi bir
isletme olarak taniyacak. “Artik
sosyal medyada bir isletmeniz
var. Bu hem sizin hem de
kullanicilarin isletmenizle direkt
ve hizli iletisim kurabilecegi

bir baslangic. Dolayisiyla

6zel tekliflerinizi ve yeni
Baymak’in kampanyalarini
sayfanizi olusturur olusturmaz
paylasabilirsiniz.

m Yer Isaretleri
Sayfanizi,

tarayicinizin yer
isaretlerine ekleyin. Boylece
hedef kitlenizin size daha
sonra ulasmaniz daha da
kolaylasacak.

Kapak

m Fotografi

Sayfanizi ziyaret
edenlerin gérecegi ilk
unsurlardan biri oldugu
icin sececeginiz kapak
fotografinin isletmenizi temsil
ettiginden ve ilgi cekici
oldugundan emin olun.
Burada calisma saatleriniz
ve verdiginiz hizmetlerden
bahsedebilirsiniz. Tum
islemler tamamlandiktan sonra
arkadaslarinizi sayfaniza
davet ederek yavas yavas
kitlenizi artirabilirsiniz. 50 sayfa
begenisinden sonra sayfaniz
aramalarda gorunur duruma

gelecek.

Mesajlasmayi
Acin!

Facebook
Messenger, sayfaniza
entegre edilen, bu sayede
musteri-lerinizle bire bir
baglanti kurabilmeyi saglayan
bir 6zellik... Sayfanizda
mesaj-lasmak, insanlarin soru

ve gorUsleri icin isletmenizle
baglanti kurmalarini
kolaylastirir.
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OTOMOBIL - OPEL INSIGNIA GRAND SPORT GSI 2.0 BITURBO DIZEL

OZEL BiR OTOMOBIL

Opel, “GSi” ismini yillar sonra Insignia ile geri getirerek otomobil merakhlarinin
dikkatini cekti. Peki bu isim Insignia’ya neler katiyor?

Opel yakin zamanda bastan
asag! yeniledigi Insignia’nin
artik premium bir otomobil
oldugunu 6ne sdrmustu.
Insignia bol keseden i¢ hacim
sunan, iginde ve disinda sik
goérunen ve ¢zellikle FlexRide
sasi opsiyonuyla surts/konfor
dengesi ¢ok basarlli bir liftback
olarak piyasalara girdi. Peki
Opel’in iddia ettigi gibi otomobil
gercekten “premium” mu? Net
konusuyorum; hayir degil. Ama
Mondeo, Passat ya da Superb
gibi otomobillerin karsisinda
Insignia cok gUclu bir alternatif.

Peki GSi'nin Insignia’ya
gelmesi neler getirdi? ilk
bakista daha sportif tamponlar
ve Michelin’in en iddiali yol
lastikleriyle sarili 20 in¢lik
jantlar. Kapliyi aginca da
ortopedik sertifikall, GSi logolu, tek parca sirtlikli
sahane spor koltuklar ve alti kesik bir direksiyon
simidi. Otomobile yapilan mekanik gelistirmeler ise
jantlarin arasindan size siritan buyuk Brembo frenler,
FlexRide adaptif amortisorlt 10 milimetre alcaltiimis
spor suspansiyonlar ve tork yénlendirmesi yapabilen
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dort tekerlekten ¢ekis sistemi.
GSi takisi beraberinde ayrica
= iki de 2.0-litre motor getiriyor;
biri turbosarjli benzinli 260 HP,
digeri ise test otomobilimizde
de bulunan 210 HP'lik BiTurbo
dizel. Fakat otomobilin en
merak uyandiran dzelligi, Ford
Focus RS’te gérdugumuzle
ayni olan dort tekerlekten ¢ekis
sistemi. Bu ¢zellik viraj disinda
kalan arka tekerlege fazla tork
gbndererek 6nden kaymayi
azaltip otomobili virajin icine
yoénlendirebiliyor.

GSi’nin surdsu, standart
Insignia’nin bir parga
keskinlesmis hali. Iki stris
| modundan Tour, otomobili
| gevsetiyor ve oldukca rahat bir
sUrds yapmanizi sagliyor. Kent
icinde otomobil konfordan ¢ok
az 6dun veriyor, otoyolda ise GSi, normal Insignia’lar
gibi inaniimaz rafine; hizi asla hissetmiyorsunuz. Yani
TEM'deki otomobiller yavas degil, ben ¢ok hizliyim ve
bunun farkinda degilim!

Surusdn bir olumlu tarafini, Michelin’lere glvenerek
otomobili bir viraja attiginiz anda fark ediyorsunuz:
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Kaputun altindaki 2 litrelik dizel Uinite, siral yerlestirilmis ve degisken geometrili iki turbosuyla 210
HP guc uUretiyor. Motor, yalnizca 1,500 devirde gelen 480 Nm’lik torkuyla ise yumrugunu masaya
vuruyor. Gucu dort tekerlege sekiz oranli bir otomatik sanziman iletiyor.

GSi yola amansiz bir sekilde
tutunuyor. Burada lastiklerin
pay! bldyUk, ancak otomobil
acikca ¢ekis sisteminden gelen
bir 6zglUvene sahip. Sistem
viraj iginde yavas yavas gucu
disaridaki arka tekerlege
gbndermeye bagliyor ve
otomobili igeriye dogru biraz
daha “kiviriyor”. Tabii ki virajlari
bir Focus RS vahsiligiyle
dénmuyorsunuz, fakat 6zellikle
cussesini hesaba katarsak GSi
cok kivrak bir otomobil.
GSi0'dan 100e 7,8
saniyede hizlaniyor. Otomobile
yavas demek saygisizlik olur,
motor dzellikle hemen gelen
torkuyla ¢ok cevik bir karaktere
sahip. Gaz pedalina en minik
mudahalenizde bile “akmaya”

baslayan otomobil, purtizsiiz sanzimanin da katkisiyla

trafikte gereken tempoyu zahmetsizce yakalamanizi

sagliyor. Performansli strtslerde de motorun

isteksiz kaldigri bir nokta yok. Fakat ne olursa olsun

bu bir dizel ve sportiflik iddiasi olan bir otomobilin

karakteriyle dizel motor bence pek drtismuyor.
Kullandigim otomobil, uzun ismiyle Insignia Grand

) il
GSi takisi beraberinde ayrica iki de 2.0-litre
motor getiriyor; biri turbosarjli benzinli 260 HP,
digeri ise test otomobilimizde de bulunan 210
HP’lik BiTurbo dizel.

Sport GSi BiTurbo, 507 bin
liraya satiliyor. Bu meblag
karsiliginda aldiginiz donanim
hayli zengin, ama yine de
rakami hazmetmek biraz zor.
Karsilastirma adina birkag
ornek vereyim: Azl rakiplerden
Passat 190 HP'lik dizelle 430,
240 HP'lik dizelle 477 bin liraya;
premium tarafta ise 190 HP'lik
M Sport bir 320d ise 433 bin
liraya satiliyor.

Insignia GSi, rakiplerinden
ve fiyatindan bagimsiz
dustnunce oldukca yetenekli
bir otomobil. Sofistike
sUspansiyonlar, akilli bir
cekis sistemi ve kivrak surus
otomobilin guclt kozlari. GSi'in
standart Insignia’dan daha
heyecanli oldugu bir gergek

ama ikisi arasinda 200 bin liralik bir fiyat farki var.
Gunun sonunda bu kirmizi makine aklima iki soru
getiriyor. Standart modelle aradaki fark gece ile
glnduz mu? GSi ismi Insignia’yl tam manasiyla bir
performans otomobiline dénusturtyor mu? Otomobil
10 Uzerinden 7 seviyesinde iyi. Fakat malesef iki
sorunun da cevabl net “evet” degil.
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SAGLIK

Prostat Kanserine

Prostat kanserinde en dnemli risk faktorleri ise yas ve aile hikayesidir. Normal
kontroller sirasinda prostat kanseri arastiriimasi 50 yas sonrasi tavsiye edilirken
ailede prostat kanseri mevcudiyeti varsa bu arastirmalar 40 yas sonrasinda baslatilir.
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GOKMEN KUM

Kardiyoloji Uzmani
Bagcilar Egitim Arastirma Hastanesi
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Erkeklerde son dénem de en
sik rastlanan hastaliklarin basinda
geliyor prostat kanseri. Tibbin
gelismesiyle ginumuzde rutin
kontrollerle erken taninin mdmkun
oldugu bu hastalik, erkeklerde
deri kanserinden sonra en sik
gbrulen ve 6luimlerde ise ikinci
sirada yer aliyor. Ancak PSA
testinin kullaniimaya baslamasiyla
birlikte prostat kanserine bagli
6lim oranlarinda azalma baglad!.
Prostat kanserinin genellikle 70 yas
Uzeri erkeklerin ylzde 50’sinde,

90 yas Uzerindekilerin de hemen
hemen hepsinde mikroskobik
duzeyde oldugu hesaplaniyor.
Saglikl bir erkegin hayat boyu
prostat kanserine yakalanma riski
ise yaklasik olarak ytzde 17 olarak
Olgultyor. Yani yaklasik olarak her
alti erkekten biri prostat kanserine
yakalaniyor. Hastaliga erken
dénemde tani konamadigi taktirde
lenf ve kan damarlari yoluyla cevre
dokulara yayiliyor. En sik yayiim
yeri ise gevresindeki lenf dugumleri
ve kemikler. Ek olarak akciger,
karaciger ve diger organlara da
yayllma ihtimali bulunuyor.

Aslinda prostat ortasindan idrar
yolu gecen bir organ. Ancak prostat
kanseri genellikle prostatin dis
kabugunda gelisme gosterdiginden
ic kisma ilerleyip yol alana kadar,
hastalarin bircogu bunu fark
edemez. Siklikla erken evrede idrar
yolunda tikanikliga yol agcmadigi
icin semptom vermeyen bu hastalik
ilerleyen dénemlerde idrar yolunda
tikanmaya bagli olarak su belirtileri
verebilir:

@ Sik sik idrara ¢clkma

@ idrara baslarken zorlanma

@ idrarda kesik kesik gelme ve

Dikkat!

fiskiye tarzinda idrarda ¢ikis

@ Aniidrar sikismalari

@ GUnun tamaminda idrara ¢ikma

@ Gece uykudan kalkarak sik
idrara ¢ikma

@ Tuvalet ihtiyaci sonrasi tam
olarak yapamamiglik hissi

RISK FAKTORLERI NELER?

Ote yandan yas, ailede prostat
kanseri varligi, yagl ve kirmizi
etten zengin beslenme, hormonlar,
kadmium, A ve D Vitaminleri ve
sigara bu hastaligin en énemli risk
faktorleri. En dnemli risk faktorleri
ise yas ve aile hikayesidir. Normal
kontroller sirasinda prostat kanseri
arastinimasi 50 yas sonrasi tavsiye
edilirken ailede prostat kanseri
mevcudiyeti varsa bu arastirmalar
40 yas sonrasinda baglatilir. Tum
prostat kanserlerinin ydzde 10’'unun
babadan ogla kalitm yoluyla gectigi
tahmin ediliyor. Prostat kanseri
olan hastalarin erkek gocuklarinda
veya erkek kardeslerinde hastaliga
yakalanma riski ise 2-9 kat daha
yUksek.

Sonug olarak Uzerinde 6zellikle
durulmasli gereken nokta, belirtiler
baslamadan muidahale edip
hastalik hentz prostatin igindeyken,
idrar yolu sikistirmadan, kemik ve
akcigerlere sicramadan yakalamak
hayati 6neme sahip. CUnku
hekimler olarak hastaligi bu sekilde
yakaladi§imiz zaman tedaviden
muUkemmel sonuclar alabiliyoruz.
Prostat kanseri riskine karsi
Onerdigimiz yiyecekler ise domates,
soya fasulyesi, ballk yagi, sebze
ve meyveden zengin beslenme,
Ozellikle brokoli ve Briksel
Lahanasi ve ayrica yesil cay olarak
siralanabilir.
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