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[nanc, Cesaret ve Farklilk
Pazarlama Anlayisinuzin Oziidiir

“Sattigmimiz seye inanmay1 birakip, inandigimiz seyi satmahyiz.”
Bill Bernbach

ctimle olamazdi, ben de o nedenle bu yepyeni sayimizda pazarlama
anlayisimizdan bahsetmeden énce bu ciimle ile giris yapmak
istedim. En temelinde insanin odak noktas: oldugu pazarlama
anlayisimiz, bundan tam iki y1l 6nce yukaridaki ctimlenin icinde
gecen en dnemli kelime ile “inangla” yeniden sekillendi. Kendimizi
kandirip sattigimiz seye inanmayi biraktik ve gercekten inandigimiz
tiriinleri tiiketiciyle bulugturmaya basladik. Ger¢ekten yaptigi ise
inanan bir ¢alisan kadrosuyla, yaptig ise goniilden bagh bir satig
sonrast hizmetler ekibiyle, “360 derece pazarlama iletisimi” hedefi
koyduk ve bugiin ne mutlu ki buna ulagiyoruz.

Biz sadece kombi satmiyoruz, sicak bir yuva vadediyoruz; biz
sadece klima satmiyoruz, ferah mekanlar, konfor vadediyoruz.
Dolayisiyla isimiz insanla, isimiz insanlarin hayatinin pargasi
olmakla ilgili.. Bu nedenle zor ama gerceklestiginde bir o kadar
da keyifli... Iste insanlarin hayatinin bir parcasi olmak icin degerli
bayilerimizle bulustugum her toplantida, iistiine basa basa
soyledigim bes ana ilkeyi pazarlama anlayisimizin esaslari olarak
belirledik: Genis tirtin gamu ile tiiketiciye daha ¢ok alternatif
sunmak; titketici odakli akill tasarimlar yapmak; tirtin gaminin
ve uygulamalarinin hibrit, yeni enerji yéntemlerini birlikte
degerlendiren bicimde olmasy; yenilenebilir enerji kaynaklarinin
daha ¢ok kullanilmasi ve son olarak Baymak tirtinlerinin en iyi fiyat-
performans oranina sahip olmasi... iste pazarlama anlayisimizda bu
bes ana ilkeyle yola ¢iktigimiz giinden beri rotamiz hep basari oldu.

Sektérde sundugumuz kampanyalarla hep farklilik yarattik,
istedik ki kampanyalarimiz sadece bize hizmet etmesin, cok yonlii
olsun. Herkesin yiiziinii gtildtirmesi ile BES (Bireysel Emeklilik
Sistemi) destegi ve son olarak Sekerbank ile yaptigimiz “Isildayan
fs birligimiz” bunlardan sadece birkac1. Attigimiz adimlar hep
gelecek odakliydi. Sadece kar amaci giiderek bulundugu ana
yatirim yapan, giinii kurtarma anlayisiyla hareket eden bir
firma asla olmadik. Herkes ayni seyi s6ylerken biz cesur olduk,
enerji verimli tiriinlerimizi 6ne ¢ikardik. Oniimiizdeki ay Avrupa
Birligi tilkelerinde sadece yiiksek verimli cihazlarin kullanimini
zorunlu kilan ErP diizenlemeleri yiiriirliige girerken benzer
bir diizenlemenin ¢ok yakinda iilkemizde de hayata gececegini
beklemek yanls olmaz. Nitekim diizenleme ¢alismalari sektor
ve ilgili bakanhk is birligiyle hizla devam ediyor. Baymak olarak
bu diizenlemelere tirtin gami ve teknolojimiz bakimindan, BDR
yatirimlariyla birlikte 6nceden hazir oldugumuz icin sektorii
tirkiiten bu diizenlemeler bize ¢ok biiytik firsatlar sunuyor.

Kisaca inang, cesaret ve farkli olmak Baymak'in pazarlama
anlayisinin 6ziidiir. Bu anlayisla hep bir adim sonrasini gérerek,
ince ince isleyerek, Baymak'1 daha da giizel bir gelecege tasimak tek
hedefimiz. Gelecek bizim...

aymak'in yeni pazarlama anlayisini bundan daha iyi tanimlayan bir -~ T Sy ‘ ‘
-




QD
=
o
€
®
Q2

l www.baymaklife.com.tr I

EYLUL - EKIM 2015

imtiyaz Sahibi, Baymak Makine
Sanayi ve Ticaret A.S. adina

A.Ender Colak

Sorumlu Yazi isleri Miidiirii
Tugce Savas

Yayma Hazirlayanlar
Halil Ozdemir
Sahin Ozkan

Reklam Sorumlusu
Tugce Savas
tugce.savas@baymak.com.tr

Fotograflar
Coskun Celer

Tasarmm/Yapim
Haylaz Kedi Reklam Ajansi
Abbasaga Mahallesi Arife Sokak
No:1D: 4 Besiktas / istanbul
Tel: 0212 258 58 28
www.haylazkedi.com.tr

Basildig1 yer
Sanat Cevresi Yaymcilik Matbaa
Ltd. Sti. Bagdat Cd. No: 262
Adatepe - Maltepe / istanbul
Tel: 0216 383 80 41
www.sanatcevresi.com

Yaymlayan
Baymak Makina Sanayi ve Ticaret A.S.
Orhanh Beldesi, Orta Mahalle Akdeniz
Sokak No:8 Tepesren Mevkii Orhanli/
Tuzla 34959 istanbul
Tel: 0216 581 65 00 Pbx Faks: 0216 30%4 19 99

Yayn tiirti
Yerel Siireli
Eyliil - Ekim 2015 (2 Aylik)

Basildig tarih
Agustos 2015

Bu dergideki yazlarin iceriginin
sorumlulugu yazarina aittir.
Dergide yaymlanan reklamlarm
icerigiile teknik ve ticari 6z
niteliklerine iliskin bilgilerin
dogruluk ve gercerliliginin
sorumlulugu reklam veren
kurulusa aittir. Iki aylik, gayri siyasi,
ulusal, Ttrkce kurumsal yayindir.

ISSN 2148-8096

aymakvm

iki ayda bir yaymmlanan
Ucretsiz yayidir.
BDR THERMEA GROUP

e |

Giineste

€$

Dev Is Birligi
Baymak mtisterileri, elektrik faturalarmi
sonlandiracak gtines panelleriicin
Sekerbank'in 60 aya kadar vadeli,
masrafsiz ve yiizde l'in alundaki faiz
oranlarindan faydalanabilecek.

Hak Eden
Kazansin

Nihayet hasret bitti. Yaklasik ti¢ ay gibi
uzun bir stirenin ardindan takimlar
sahadaki yerlerini aldi ve hakem dadugt
cald. Turkiye Stiper Ligi baslad!

20.

Aile fsleri

Kokleri 1965e uzanan ‘Trabzon merkezli
Ortes Tesisat Miihendislik, Baymak

ile tanismasinin tizerinden gecen 20
vilda bolgenin alanmdaki en bliyiik
oyuncularindan biri haline geldi.
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CINDEKILER

Tiirkiye icin Calisiyoruz

Baymak, ITU ile beraber yerli 1si pompasi
tiretimi icin son asamaya geldi.

Cevreye Biiyiik Yatirim

Baymalk, fabrikasindaki atik isiy1
degerlendirerek dogaya yaklasik 17 tonluk
karbonmonoksit salinimini engelliyor.

BDR Ailesi Biraradayd:

BDR Grup'un TOP 100 toplantisinda strateji,
hedefler ve mevcut durum degerlendirmesi
vapild.

Intersolar’a Damga Vurduk

Almanya, Minih'te diizenlenen Intersolar
Europe’da Baymak standi bliytik ilgi gord.
Klimada Rekor Kirdik

Ik yedi ayda klima sauslarimiz gecen yilin
ayni dénemine gore yiizde 56 artt.
Fenerbahce'nin Yanindaydik
Bayilerimiz 5 Agustos’ta Shaktar Donetsk -
Fenerbahce macini yerinde izledi.
Gelecek Bizim

Orange Store, BES projesi, hibrit sistemler,
satis sonrast hizmetlere yapilan yatrimlar,
dijital teknolojiler... Biz gelecege haziriz.

Cesaret, Diiriistliik ve Sistem

Hamit Altnok'un, 22 yasinda kurdugu
Alunok Mithendislik gecen yili 10 milyon lira
ciro ve Baymak'in n Basarih Gold Center
olarak kapatti.
Kése: Hukuk

Bu ay 6502 sayih Ttiketicinin Korunma
Hakkindaki Kanunu kapsamindaki
diizenlemeleri inceledik.

Boga Gibi Giiclii

Magnus, Gstlin teknolojisiyle ytiksek isi
gerektiren biiytik projelerin yeni yildizi.
Magnus'un detaylarini Baymak Urtin Midiir
Sahin Ozkan'n rehberliginde inceliyoruz.

0. Hobi Késesi

Atcilik

30.

Sana
Ne Olmus

Pop miizigin yiikselen ismi
Betiil Demir, son sarkisi ile yaz
aylarinda ortaligi kasip kavurdu.
Demir, Baymaklife’a yeni imajini
ve miizige bakisini anlatti.

Karadeniz'in
Gozbebegi

Karadeniz'in incisi Trabzon'da

kiiltiirel bir yolculuk, essiz bir

damak zevkiyle beraber sizleri
bekliyor.
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Yiiksek
°
Irtifa
Son iki ayda pazarinin lideri Lectus
tam anlamiyla ucusa gecti. Biri 49
blokluk déniisiim olmak iizere alt1

dev projede insaat firmalarinin
tercihi Lectus oldu.

eci, yeni nesil

em diinya piyasalarini cok
1y1 biliyor hem de reel sektorii cok iyi tanlyor Oyle ki sadece 2014’te
yiiz yiize olmak kaydiyla toplam 280 firmayai ziyaret etti.

Teknolojik
Oyuncaklar

Apple, eyliil ayinin tigiincii
haftasinda yeni modelleri iPhone
6S ve iPhone 6S Plus' tanitacak.

Asfalt ve
Topragin Hakimi

Giindelik olarak kullandigimiz otomobiller
arazi kosullarina uyumsuzlar. Bunun icin
SUV’lere ihtiyacimiz var fakat piyasadaki
SUV'ler arazi kosullarina ¢ok uyumlu degil.
Ama Subaru’'nun Forester'1 bu kaideyi
bozuyor.
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Giineste

Baymak, Sekerbank ile giines enerjisi alaninda dev bir is birligine gidiyor. Baymak
miisterileri, alt1 y1l gibi kisa bir siirede elektrik faturalarini sonlandiracak

fotovoltaik sistemlerin kurulumu i¢in Sekerbank’in masrafsiz olarak sundugu 60
aya kadar vadeli ve yiizde 1.05'in altindaki faiz oranlarindan faydalanabilecek.

aymak ve Sekerbank, Tiirkiyenin
en 6nemli yenilenebilir enerji
kaynaklarindan olan giinesten
elektrik tiretiminde bir ilki
gerceklestirmek iizere biraraya
geldi. is birliginin tanitim toplantisi,
Baymak Genel Miidiirii Ender Colak
ve Sekerbank Perakende Bankacilik
Pazarlama Genel Miidiir Yardimcisi
Gokhan Ertiirk’iin ev sahipliginde
Ciragan Sarayi’'nda gerceklestirildi.
Is birligiyle Baymak’in alt1 y1l gibi
kisa bir siirede elektrik faturalarin

sonlandiracak teknolojik altyapiya
sahip fotovoltaik sistemleri kurulumu
i¢in Sekerbank’in masrafsiz olarak
sundugu “EKOkredi” iiriiniiyle 60 aya
varan vade ve ylizde 1,05'in altindaki
faiz oranlarindan faydalanmak
miimkiin olacak.

Baymak’in 2017 sonuna kadar
10 bin ev ve igyerinin kendi
elektrigini iiretecegi fotovoltaik
sistemleri kurmay1 hedefledigi is
birligi kapsaminda, Sekerbank da
yaklasik 3 bin 300 miisteriye 50
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Bodrum, Alanya ve
Kayseri olmak Uzere
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10 ayri noktada
tanitim toplantilari
dlzenleyecek.

milyon liralik kaynak ayiracak. Projeyle 2017
sonuna kadar orta biiyiikliikteki ii¢ kentin yillik
elektrik tiikketimine tekabiil eden 30 megavatlik
glines enerjisi tiretecek sistemin kurulumu
hedefleniyor.

24 YIL ELEKTRIK BEDAVA

Toplantida yaptig1 konusmada, 3 kilovatlik
paketin ortalama olarak dort kisilik bir ailenin
ihtiyacim karsiladigini aciklayan Baymak
Genel Miidiirii Colak, “Bu paketin kurulum
maliyeti kredi ile toplam 22 bin 200 lira. Kredi
kullanmayan birine maliyeti ise 17 bin lira.
Yapilan yatirim alti-yedi y1lda geri doniiyor.
Giines panellerinin 6mriiniin en az 30 y1l oldugu
g0z Oniine alindiginda 24 y1l bedava elektrik
kullanilabilecek” dedi. Uretilen elektrigin
fazlasinin da devlete satilabilecegini kaydeden
Colak,“Dort kisilik ailenin aylik elektrik faturasi
ortalama 118 lira. Bu rakama iiretilen fazla
elektrik nedeniyle 129 liralik aylik devlet alm
garantisini de ekleyince 247 liralik bir kazang
olusuyor” diye konustu. Sekerbank Genel
Miidiir Yardimcis1 Gokhan Ertiirk ise yaptigi
konusmada, 2017 sonuna kadar 50 milyon
liralik finansman destegi saglayacaklarim
soyledi. Ertiirk, “Miisterilerimiz, 18 bin lira
olarak 1,05 faizle kullandiklar1 krediyi, aylik 448
lira taksitle 60 ayda geri 6deyebilecek. Masraf da
almiyoruz” dedi.

KOBI'lerin Biiyiime
Hedeflerine Katkida
Bulunuyoruz

~N

o(o D
Evlerin, is yerlerinin ve KOB['lerin g ‘E_U
catilarina 3,5,10,15,20,25,30 kilovata =07 ¢
kadar 7 farkli paket secenegiile kurulum = >
yapacaklari bilgisini veren Colak, bunun %7* B
disinda fabrikalar icin proje olarak 54

100-150 kilovata kadar kurulum imkani
oldugunu belirtti. Is birligi kapsaminda
Sekerbank’in verdigi krediyi bireyler

yasa geregi maksimum 36 ay vadeyle
kullanabilirken firmalar i¢in vade 60 aya
cikiyor. Is birligi sonucu fotovoltaik sistem
kurulumlariyla mikro, kii¢iik ve orta
olgekli KOBI'lerin biiytime hedeflerine
katkida bulunduklarinin altini ¢izen
Ender Colak, isletmelerin ¢atilarin,
otopark iistlerini veya bos marjinal tarim
arazilerini degerlendirerek bu alanlarda
kendi enerji santrallerini kurduklarini
kaydetti. Ozellikle otel, alisveris merkezleri
gibi isletmeler icin sistemin ¢ok avantajli
oldugunu belirten Colak “Fotovoltaik
sistemler éncelikli olarak ic titketimde
kullanildigindan, isletmeler ¢alismalarinin
en yogun oldugu giindiiz saatlerinde kendi
kurduklar: PV sistemdeki temiz ve kaliteli
enerjiyle iretim yapmus oluyor. Ozellikle
catilarinda tiiketimlerini karsilayacak
kurulu gii¢ icin gerekli alandan daha
biiyiik alana sahip olan KOBI'ler,
ihtiyaclarindan daha fazla kurulu gii¢
kurarak fazla tirettikleri elektrigi ay sonu
devletin satin alma garantisi kapsaminda
satiyor ve bu sekilde sermayelerine
katkida bulunuyor” dedi.
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Turklye nin Gelecegl
Icin Cahsiyoruz

Hem yeniliklerin dnciisii olmak, hem de iilkemize fayda saglayacak projelerde

yer almak icin her gecen giin yepyeni adimlar atiyoruz. Son olarak Istanbul
Teknik Universitesi ile beraber yerli 1s1 pompasi iiretimi icin harekete gectik.

aymaklife'in gecen sayisinda
1s1 pompasinin enerji
tasarrufu konusunda
sagladigi faydalardan
bahsetmis ve Baymak'in

bu konudaki stratejisini
anlatmistik. Ulke ekonomisine
biiyiik katkisi olan 1s1 pompasi = -
konusunda Baymak yaklasik E "E

iki buguk y1ldir sessiz sedasiz

biiyiik bir hamle baglatmis L, ! JERe
durumda: Yerli 1s1 pompasi A

tiretimi. Baymak bu amacla iki
bucuk yil 6nce ITU ile birlikte

——

Sanayi Bakanlig: tarafindan
onaylanmus “Toprak kaynakl
1s1 pompast tasarimi, gelistirilmesi ve toprak
altiuygulama tekniklerinin deneysel
optimizasyonu” projesini baglatmisti.
Projenin son asamasi da tamamlandi ve

ITU Enerji Enstitiistinde bulunan Baymak
Laboratuvarr'na “Ist Pompasi Test Istasyonu”
kuruldu. Boylece Tiirkiye'de ilk defa

toprak kaynakli 1s1 pompalarinin, Avrupa
standartlarina uygun test edilmesine

onay verecek bir laboratuvar Tiirkiye'ye
kazandirildL.

BUPROJE IHRACATA KATKI

SAGLAYACAK

Baymak'in ITU ile birlikte yiiriittiigii
bu projenin bircok ¢iktisi olacak. Ik olarak
iilkemizde hava ve toprak kosullarina

uygun yerli 1s1 pompasi iiretimi i¢in gerekli
bilgi ve tecriibe birikiminin kazanilarak
yerli tiretime gecilmesinin 6nti agildi. Ayrica
1s1 pompalarinin yayginlasmasinin éniindeki
ithalata bagl yiiksek fiyat engeli kirild1.
Diger taraftan toprak alti incelemelerinden
elde edilecek verilerle toprak alti uygulama
maliyetlerini diistirticli ve verimi artirici
yontemler gelistirilmesi mtimkiin oldu.
Boylece diisiik fiyat ve yiiksek performansh
1s1 pompalari yayginlasabilecek, bunun
sonucu olarak da tilkemizde hem enerji
tasarrufu hem de emisyon azaltimina katki
saglanacak.

Projenin sonucunda Baymak hem bolge
iilkelerine hem de diinyaya toprak kaynakl
1s1 pompast ile uygulamalarini sunabilen ve
ihracatimiza katki saglayan bir endiistriyi
Turkiye'ye kazandirmis oldu.




Cevreye Biiyiik Yatirim

Baymalk, biiyiik bir yatirimla fabrikasindaki atik 1s1y1 degerlendiriyor hem
100 bin metrekiip dogalgaz tasarrufu sagliyor hem de dogaya yaklasik 17

tonluk karbondioksit salinimini engelleyecek.

aymak’in gecen yil baslattig1 “Baymak
Atik Isisini Degerlendiriyor, Doga
Kazaniyor” projesi Istanbul Kalkinma
Ajansinin “Temiz ve Verimli Enerji Mali
Destek Programi” kapsaminda yiizde
50 hibe destegi almaya hak kazandu.
Proje sonucunda hem enerji verimliligi
saglandi hem de atik 1s1 degerlendiriliyor.
Ayrica sanayide enerji verimliligi,
karbon salinimlarinin azaltilmasi, atik
1isinin degerlendirilmesi konusunda rol
model bir proje oldu.

Proje ¢ercevesinde Baymak'in
iretim tesislerindeki emaye
hattinda, emayelenmis tanklar1 850
derecede pisiren kutu firinda yapilan
iyilestirmeler sonucunda firinin daha
verimli ¢calismasi saglandi. Ayrica
bacadan atilan yiiksek sicakliktaki atik
gaz geri kazanilarak emaye yikama
banyolarinin isitilmasinda kullanilmaya
baslandi.

Projeyle emaye pisirme firini yakma
sisteminin degistirilmesi, izolasyonunun
revizyonunun yapilmasi ve atik 1s1
ile emaye banyo suyunun isitilmasi
sonucunda 100.243,5 metrekiip dogalgaz
tasarrufu saglaniyor. Ayrica 50 beyaz
yaka personele ve 15 kisiden olusan
emaye hatt1 calisanina egitim verildi.
Baymak Genel Mudiirti Ender Colak,

yapilan iyilestirmeler sonucunda

A
yaklasik olarak 17 tonluk karbondioksit Y =
emisyonunun engellenmis olacagini, g ©
boylece hava kalitesinin iyilestirmesinde = 09 ;
52 agacin verecegi katkinin saglanmis ‘ B

~
olacagini belirtti. Projenin kendisini 4,6 %7\;
yilda amorti edecegini vurgulayan Colak,
“12 ayda gerceklestirecegimiz projeyle,
mevcut firinda tiiketim ve kayiplari
ortadan kaldirdik, kutu firin verimli
calistigi icin pisirilen irtinlerin kalitesi
artti, béylece daha da kaliteli termosifon
ve boyler iiretimi gergeklestiriyoruz”
diyor.

BDR Ailesi Blraradaydl

BDR Grup biinyesindeki
tiim markalarin ve
tilkelerin katildig1 TOP 100
toplantisinda BDR Grubu'nun
ve her tilkenin genel stratejisi,
hedefleri ve mevcut durum
degerlendirmesi yapildu.

Baxi (Ingiltere), De
Dietrich (Fransa) ve Remeha
(Hollanda) sirketlerinden
olusan, Tiirkiye, Ingiltere,
italya, Almanya, Fransa,
ispanya ve Hollanda'da
bulunan tiretim tesisleriyle
1sitma sektoriinde Avrupanin

tictincii dev grubu BDR
Thermea Grubu gegen ay
Amsterdam'da “Top 100”
toplantisini gerceklestirdi.
Senede bir kere yapilan bu
dev toplantiya Baymak Genel
Miidiirii Ender Colak, Fabrika
Teknik Direktori Mustafa
Burcak, Mali Isler Direktorii
Zeynep Sarsan, Insan
Kaynaklar: Miidiirti Esra
Alemdar, Ihracat Miidiirti
Ozgur Kuzey ve Proje Satis
ve Uriin Grup Miidirti Halil
Ozdemir katildi.
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Intersolar 2015’deki Baymak stand farkl ve renkli tasarimiyla oldukca dikkat cekti.

Intersolar’a Damga Vurduk
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0-12 Haziran 2015 tarihlerinde Almanya,
& Miinih'te diizenlenen Intersolar Europe,
o giines enerjisi alaninda diinyanin 6nde
gelen oyuncularin ve karar vericilerin
bulusma noktasi. Bu fuarda, “Baymak” 64
metrekarelik gorkemli bir stantla yerini
aldi. Bu y1l, Intersolar Europe fuarina
katilan uluslararasi firma sayisi binden
fazla olurken ziyaretci sayisi da 40 bini

ast1.

Fuar boyunca ¢ogunlugu Avrupa’dan
gelmis olan potansiyel yeni miisteriler,
Baymak standina yogun ilgi gésterirken
lansmanini bu sene yaptigimiz “Apollo

Diinya capindaki en 6nemli giines enerjisi etkinligi olan ve Almanya,
< Miinih’te diizenlenen Intersolar Europe’da Baymak standi biiyiik ilgi gordii.

Eco” serisi kolektorlerimiz hem
rekabetci fiyatlart hem de yiiksek verimi
sayesinde standimizin goz bebegi oldu.
Baymak Ihracat Miidiirii Ozgiir Kuzey,
Intersolar’da yaklasik 40 firma ve

standi ziyaret eden Baymak bayileriyle
gorustiiklerini aktariyor. “Katildigimiz
holde, diger firmalarla kiyasladigimizda
daha yogun bir ilgi gordiigtimiizii

rahatlikla séyleyebilirim” diyor Kuzey ve

ekliyor: “Avrupa, Ortadogu ve Afrika’dan
firmalar standimizi ziyaret etti. Ozellikle
Avrupali ve Afrikali potansiyel firmalarla
goriismelerimiz sonuglanmak tizere.”

Klimada Rekor Kirdik
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Yaz aylarinda Baymak'in yedi
yil garantisi ve sik tasarimiyla
yeni nesil inverter modeli
Elegant buiytik ragbet gordii.
Yilin ilk yedi ayinda Baymak'in
klima satislari gegen yilin
ayni dénemine gore yiizde 56
arttL. Béylece Baymak pazar
payini ciddi sekilde artirdu.
Baymak Genel Mudiirii
Ender Colak, tiiketicileri
klima alirken yeni sezonsal

verimlilik standartlarina uygun
inverter model olup olmadigina
dikkat etmeleri konusunda
uyararak, “Klima yeni nesil ErP
regiilasyonuna uygun inverter
cihaz olmali. Bu klimalarda
elektik sarfiyati, eski on/off
klimalara gore yiizde 25-30
daha diisiik oldugundan, 10
yillik kullanim émri de dikkate
alindiginda daha ekonomiktir”
dedi.



Fenerbahce’nin
Yanindaydik

Baymak'in bayileri icin sundugu seyahat firsatlari bitmek bilmiyor. Baymak
bayileri 5 Agustos’taki Shaktar Donetsk - Fenerbahc¢e macini yerinde izledi.

enerbahge yenilenen yildiz kadrosuyla
Sampiyonlar Ligi Gruplari éncesinde
zorlu virajdaydi. Fenerbahge, Mircea
Lucescu'nun efsane takimi, Ukrayna
temsilcisi Shaktar Donetsk 6niinde eleme
magina ¢iktl. Baymak bayileri ise bu kiran
kirana muicadeleyi yerinde, Ukraynanin
Lviv kentinde izledi.

Belli bir kontenjani olan programa
katilan bayilerimiz 6zel ucakla seyahat edip
Ukraynanin en giizel kenti Lviv'e vardiktan
sonra panoromik sehir turuna ¢iktilar. Daha

I I F . T
sonra Ukrayna'nin yerel lezzetlerini tatmak - ]M
icin 6zel bir restoranda yemek yiyen _J_;h! !‘ : m# 'gﬂ g

bayilerimiz sehrin tadini da gikardi.

iki gece tic giinliik bu seyahate katilan
Termosan firmasinin sahibi Suat Inan,
Lviv'in harika ve temiz bir sehir oldugunu
soyleyerek,” Fenerbahce maci seyahate
ayr1 bir glizellik katti. Magin sonucu
kotii olsa da atmosfer ¢ok giizeldi” dedi.
Bagaran Is'nin sahibi Zekeriya Bagaran
da bu unutulmaz seyahat igin Baymak I\
Alilesine tesekkiir ederek, her anin dolu \
dolu gectigini anlatti. Diyarbakirl Cey- 5
Sa Dc%galggz’dan Mehmzthan Cengizy gLl 5'._31‘ -“.-L"!“ 8 LR :!' 138
ise Baymakin seyahat kampanyalarinin Mtihendislik'ten Yiicel Baran da “Baymak
giderek daha da cazip hale geldigini séyliiyor.  bu gezide de hi¢bir masraftan kaginmadan
Cengiz, “Mag oldukea 6nemliydi ve bu maci bizleri en iyi sekilde agirladi. Bir Galatasarayh
yerinde seyretmek bizim i¢in ¢ok biiyiik olarak Fenerbahce'yi desteklemesem de
heyecandi. Kazansaydik daha mutlu donerdik  gittigimiz bu giizel gezide tek kotii sey
belki ama organizasyon o kadar giizeldi ki Fenerbahge'nin 3-0 yenilmesi oldu” diye
kaybettigimizi unutarak déndiik” dedi. Baran ~ konustu.
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Giines Egitimleri Son Siirat

Baymak fotovoltaik sistemlerin
bélgelerdeki bayileri tarafindan
taninmasi ve kurulumlar:
gerceklestirecek iirtin ve uygulamaci

hibe destek programinda yer alan
2012 niifusu 10 binin altinda yer olan
belediyeler ziyaret edildi. Egitimlerde
fotovoltaik sistemlerin diinya ve

bayilerin olusturulmasi hedefiyle egitim
ve ziyaretlere devam ediyor. Belirlenen
20 kent kapsaminda PV saha ziyaretleri
temmuz ayinda Ankara, Adana,
Gaziantep, Hatay, Kahramanmaras,
Corum, Kayseri, Konya, izmir, Bodrum,
Samsun, Trabzon'da gerceklestirildi. Bu
saha calismalarinda Iller Bankasi'nin

Turkiye'deki giincel durumundan,
gelecekteki 6ngoriilere kadar sistem
hakkinda detayli sunumlar yapilds;
karsilikli bilgi alisverisi, tartisma ortami
yaratilip, ayni zamanda sistem hakkinda
projelendirmeden kuruluma ve devreye
alma asamasinin sonuna kadar detayl
teknik bilgiler katilimcilarla paylasildi.
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Fatih Keresteci

Ekonomide
BIZINELER

BEKLIYOR?

HSBC Tiirkiye Hazine Grup Baskani Fatih Keresteci, yeni nesil
ekonomistlerin en parlak isimlerinden biri. Hem diinya piyasalari ¢ok
iyi biliyor hem de reel sektérii cok iyi taniyor. Oyle ki sadece 2014 'te yiiz
yiize olmak kaydiyla toplam 280 firmay1 ziyaret etti. Keresteci, secimin

damgasini vurdugu su giinlerde yolunuza isik tutacak yorumlarini

Baymaklife okurlariyla paylast.

tirkiye yaklasik iki yildir se¢im
siirecinden geciyor. Hem de sancili

bir sekilde... Bu siirecte siyaset

ile yatiyor, siyaset ile kalkiyoruz.

Ancak diinya ekonomisi de hizli

bir devinimde. Tuirkiye secimlerle
ilgilenirken bu devinimin uzaginda
kaldik, gelismelere ayak uyduramadik.
Mesela diinya ticaretine yon verecek
olan Transatlantik Ticaret ve Yatirim
Anlasmasi’'nda (TTIP) adimlar atihirken
Turkiye disarida kaliyor gibi. Takip
etmeyenlere kii¢iik bir hatirlatma,
disarida kalmamizin yillik maliyeti 20
milyar dolara varabilir. Ote yandan ABD
faiz artirimlarina hazirlaniyor. Kiiresel
para hareketlerinde degisime yol acacak
bu gelismeyi siyaset odakli giindemimiz
nedeniyle yeterince izleyemiyoruz.

Bir de i¢ kaynakli zorluklar belirdi.
Ekonomi yavasliyor, sanayi kan
kaybediyor, reform ihtiyaci bas bas
bagiriyor... Siyasi giindem bu sorunlarla
alakadar olmay1 engelliyor. 7 Haziran
secimlerine bdyle bir goriiniimle
girmistik. Se¢im sonucu siyasi istikrari
saglar ve giindem yeniden ekonomiye
odaklanir diye umut ederken kendimizi
yeni belirsizlikler icerisinde bulduk:
Koalisyon mu, erken se¢im mi? Peki
bayle bir ortam da “Ekonomide Bizi
Neler Bekliyor?”

TURKIYENIN ONUNDE iKi

SECENEK VAR

Baymaklife'in bu sayisinda bu
sorunun yanitini hem isabetli
tahminleri, hem de dikkat ¢ekici
analizleriyle Tiirkiye'nin énde
gelen ekonomistlerinden ve
bankacilarindan biri olmay1
basaran HSBC Tiirkiye Hazine
Grup Baskani Fatih Keresteci'ye
sorduk. Keresteci, makroekonomi
ve bankacilik bilgisinin yani sira
Turkiye'de reel sektorii de en iyi
taniyan isimlerden biri. Sadece 2014
yilinda yuiz yiize olmak kaydiyla
toplam 280 miisteri (firma) ziyaret
ettigini sdylesek ekonomideki tiim
sektorleri nasil yakindan tanidigini
tahmin etmek zor olmaz. Gelinen
noktada Tirkiye'nin ivedilikle
siyasi istikrari saglayip ekonomiye
odaklanmasi gerektigini sdyleyen
Keresteci'ye gore buna ulasma
yolunda yasanacak gecikme ya da
aksamalar ciddi ekonomik sorunlar:
tetikleyebilir. Keresteci'ye gore
Turkiye'nin 6niinde iki secenek
var: Ya siyasi istikrari olusturup
ekonomik zorluklarin ¢éziimiine
odaklanacagiz ya da ekonomik
darbogaz ile daha istikrarsiz bir
konjonktiire girecegiz.
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Hiikiimetin
kurulmasa,
ekonomi
takiminin
tesis edilip
sorunlara
odaklanmasi
icin hala
Zamanimizin
oldugu
kanaatindeyim.
Ama erken
secim karari
demek oyunun
bitmesi ve
baslangic
noktasina geri
donmemiz
anlamina
gelebilir.

Fatih Keresteci

7 Haziran secimlerinden
sonra koalisyon ve erken secim
belirsizliginin uzun siirmesi piyasalar
ve reel taraftan bakildiginda
ekonomiyi nasil etkiledi?

Erken secim demek en azindan
dort ay daha siyaset odakli bir
giindem demek. Yani ekonominin
kenara itildigi asgari bir dort ay
daha... Ustelik Amerikan Merkez
Bankasi'nin (FED) faiz artirimlarina
basladigi ve kiiresel fon akislarinin
gelismekte olan ekonomilerden
uzaklastigi bir zaman diliminde...
Dahasi, erken secimin siyasi
istikrarsizlig1 ¢6zebilecegine iligkin
inanclar da zayif. Bu nedenle erken
secim ihtimalinin ekonomi agisindan
olumsuz olacagini ve reel sektérde
yaratacagi tahribaun yiiksek
olabilecegini tahmin ediyorum.

7 Haziran sonrasi siyaset tarafinda
nasll bir yol haritasi izlenseydi, ekonomi
bu durumu en az hasarla atlatirdi?

Cocuklugumuzda “Stiper Mario”
adinda bir bilgisayar oyunu vardi (hala
da olabilir!). Bu oyundaki karakterin
bir tist kategoriye ¢ikabilmesiigin
onceden belirlenmis sayida puan
toplamasi gerekiyordu. Bu gorevi,
yine 6nceden belirlenmis bir zaman
diliminde yapamazsa oyun sona
eriyor ve Mario oyuna bagladigi
noktaya geri déntiyordu. Aslinda
ekonomilerin de tipki Mario'nunki
gibi gorevleri var. Tiirkiye 2000'lerin
basinda dibe vurduktan sonra
kararli bir sekilde yapisal reformlar
gergeklestirerek bir tist kategoriye
cikmist: Yatirim yapilabilir tilkeler
kategorisi. Ancak sonrasinda,
se¢im odakl bir gindemle reform
siirecinden uzaklastik ve dahasi
zaman kaybederek bu kategorideki
siiremizin sonuna yaklastik.

Tipki yeterli puani zamaninda
toplayamayan Mario'nun oyunun
basina dénme riski gibi... Kirmizi uyar:
15181 yanip soniiyor.

Kirmizi 1siktan kastiniz not indirimi
tehlikesinin belirmesi mi?

Evet, tam da bunu kastediyorum.
Kredi derecelendirme kurulusu
Moody’s 7 Agustos’ta Tiirkiye tilke
notu degerlendirmesini pas ge¢mis
olabilir. Ancak ortam bu sekilde
stirdiikce bir sonraki adim kacinilmaz
olarak not indirimi yoniinde olacaktir.
7 Haziran sonrasinda bu risklerin
siyasetgilerce dogru okunamadigi

kanaatindeyim. Eger dogru
okunabilseydi, hizli bir sekilde genis
tabanli bir hitkiimet kurulup ekonomi
ve dig politikanin normallestirilmesi
izerine yogunlasilirdi. Bu roportaji
yaptigimiz giin itibari ile se¢imlerin
izerinden 63 giin ge¢mis ve
goriismeler hala istiksafi boyutta
gidiyordu. Hitkiimetin kurulu,
ekonomi takiminin tesis edilip
sorunlara odaklanmasi icin hala
zamanimizin oldugu kanaatindeyim.
Ama erken secim karari demek
oyunun bitmesi ve Mario'nun
baslangi¢ noktasina geri dénmesi
anlamina gelebilir.

Déviz kuru gerek de makro
ekonomi anlaminda bizi nasil bir y1l
bekliyor?

ABD ekonomisindeki toparlanma
kirilgan ve Cin, Yunanistan gibi
bulasici nitelige haiz riskler var. Béyle
bir ortamda FED'in atacagi adimlar ¢ok
sinirh olacaktir, bebek adimlar: gibi...
Bu nedenle FED'in faiz artirimlarina
baslama riskini, “Suuyu vukuundan
beter!” olarak nitelendirebilirim. Bu
kapsamda, faiz artirimi olana kadar
basta gelismekte olan piyasalar olmak
tizere tiim diinya piyasalari baski
altinda olabilir. Ama faiz artirimlarina
baslandiktan sonra adimlarin cok
ufak olacaginin anlagilmasi piyasalar
tizerindeki baskiy1 azaltacak, hatta
ortadan kaldiracaktir. Ttirkiye'nin
sorunu bilyiik oranda i¢ kaynaklidir.
Iceride zayif oldugunuzda disaridan
gelecek hafif bir riizgar dahi firtina
seklinde hissedilebilir.

EKONOMININ YONUNU

IC SIYASET CIZER

Emtia fiyatlarindaki diisiisiin
Tiirkiye ekonomisine etkileri nasil olur?

Tirkiye'nin emtia ithalatgisi olma
miinasebetiyle bu gelismelerden
olumlu etkilenmesi beklenirdi.
Ancak i¢ kaynakl siyasi risklerden
otiirii kurlarda yasanan yiikselis,
emtia fiyatlarindaki diisiisiin etkisini
sifirladi. Emtia fiyatlarinda biiyiik
bir ¢okiis yasanip emtia iireticisi
tilkeleri krize sokmamasi durumunda
Turkiye'ye etkisi pozitif olacaktur.

2015 y1h Tiirkiye ekonomisinin
performansim degerlendirir misiniz?
Hedefler ve beklentiler yakalandi nm?
2016'da ekonomide bizi neler bekliyor?
Kur, enflasyon ve biiyiime tahmininiz
nedir?



2015 yilinda ne yazik ki Tiirkiye'nin
ekonomik performansindan dahi
bahsedemiyoruz zira siyasi gelismeler
ekonomiyi fazlasiyla golgeledi.

Buna ragmen Tiirkiye ekonomisinin
dinamizmi, kamu maliyesindeki
disiplin ve gii¢lii bankacilik sektorii
nedenleriyle hala kétii durumda
degiliz. Ancak mevcut siyasal
tikanikligin stirmesi durumunda
Tirkiye ekonomisinin performansinda
kayda deger bir bozulma yasanabilir.
Bu gibi donemlerde tahminde
bulunmak hep zor olmustur. Siyasal
istikrarin saglanip ekonomik
reformlara odaklanilmasi durumunda
Tirk mali piyasalarinin ¢cok ucuz
kaldig anlasilacak ve biiytik bir olumlu
hava yakalanacaktr. Ancak siyasal
istikrarin saglanamayip ekonomiye
odaklanilamamasi durumunda Tiirkiye
ekonomisi diinyadaki en kirilgan
ekonomilerden birisi olarak telaffuz
edilecektir. Bu durumda ise Tiirk mali
piyasalari sert bir satig baskisina maruz
kalabilir.

Tiirkiye ekonomisi acisindan
gordiigiiniiz en 6nemli ii¢ risk nedir?
Neden?

Siyaset, yapisal reform eksikligi
ve yliksek tasarruf agigl. Modern
ekonomilerde siyaset degil, ekonomi
konusulur. Bizde uzun bir siiredir
sadece ve sadece se¢im konusuluyor.
Sayin Babacan'in adini uzunca bir
siiredir duyabilen var mi1? Reform
eksikligi, yukarida da belirttigim tizere,
Turkiye'nin siirdiirilebilir bir biiytime
yakalamasini engelliyor ve ekonomiyi
kirilgan kiliyor. Tasarruf agigi ise
sosyolojik bir sorun haline geldi ve
uzun vadede biiyiik bir risk yaratiyor.

Tiirkiye'nin ekonomik olarak en
biiyiik ii¢ avantaji nedir? Neden?

Geng ve dinamik bir niifusa sahip
olmamiz 6nemli bir demografik
faktor. 2001 Krizi'nden sonra alinan
radikal kararlar neticesinde bankacilik
sektoriiniin geldigi durum dnemli bir
artl. Kamu maliyesindeki disiplin ve
bu kapsamda briit kamu borcunun
GSYH'ye oraninin yiizde 33 gibi cok
diistik bir seviyede olmas bir diger
onemli avantaj olarak duruyor.

ONEMLI UYARE:

Sayin Keresteci ile roportaj yapildigi ve dergimizin
basima verildigi tarihte koalisyon goriismeleri ve

erken secim belirsizligi devam ediyordu.

Fatih
Keresteci
Kimdir?

1977 yilinda Diyarbakir'da
dtinyaya gelen Keresteciilk, orta
ve lise egitimini yine Diyarbakir'da
tamamladi. Marmara Universitesi
Iktisat (ingilizce) boliimiinde lisans,
University of Birmingham'da ise
finans alaninda ytiksek lisans
egitimi alan Keresteci Marmara
Bankacilik Enstittistinde doktora
egitimine devam ediyor. Egitimi
boyunca “gelismekte olan
ekonomilerde yasanan finansal
krizler” tizerine odaklanan
Kerestecinin bu kapsamda

“erken uyari sistemleri” ile

ilgili detayh calismalari oldu.

Bu calismalar saygin ekonomi
dergileri tarafindan yayimlanmis
ve resmi modellemelere referans
teskil etti. Is hayatina ekonomist
olarak baslayan Keresteci, HSBC
Bank’ta sirasiyla stratejist, déviz
ve tirev islemcisiile yatirim
danmismani olarak calistiktan

sonra son bes yil icerisinde
Ktiresel Piyasalar Satis Direktorti
olarak gérev yapmaktadir.
Bloomberg HT'de stirekli yaymlari
olan Keresteci gorsel ve yazih
basinda danismanlik rolleri
tistlenmektedir. ikiz kiz babasi
olan Keresteci ayni zamanda iyi
bir Fenerbahce taraftaridir.

baymakife
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Orange Store’a
Yogun Talep Var

Orange Store'lara ilgi nasil?
Orange Store magaza konsepti
Baymak'in gelecege bakisini gsteriyor.
Tabii ki bu magazalar tuketicinin algisini
cok ciddi anlamda degistiriyor. Hem
satislari artiryor, hem de bu magazaya
gelen musteri daha yuksek teknolojili
drdinler satin aliyor. Bizim icin de
yaptiklarimizi ve vizyonumuzu Baymak'in
gelecege yonelik bakisini tuketiciye
gosterme firsati sunuyor. Su anda Orange
Store agmak igin Ttrkiye genelinde sirada
olan ve talep eden cok sayida bayimiz ve
bayi adayimiz var.

/ | - ; Baymak
f b ¢ :4 s Pazarlama
A Mudtirt
/ .| N | Hasan Akca

B . .
Orange Store, BES projesi, hibrit sistemler, satis sonrasi hizmetlere yapilan
yatirimlar, dijital teknolojiler... Baymak'in yeni Pazarlama Miidiirii Hasan Akea,
“Pazarlama gelecegi goriip 6nceden yaptigin hamlelerdir ashnda”

diyor ve Baymak’in tiim bu hamlelerinin tiim is ortaklarma su mesaji
cok net olarak verdigini soyliiyor: “Biz gelecege haziriz.”



intimiiz is diinyasinda hangi
sektorde olursa olsun, sirketlerin
ayakta kalmasinin yolu
¢agin geregi olan teknolojiye
ayak uydurmak ve tirtin
kalitesini stirekli artirarak
kendini yenilemek... Soyle bir
dontip sirket mezarliklarina
bakarsaniz, mezarlklarin ¢cok
degil bundan sadece birkag
yil 6ncesinin dev sirketleriyle
dolu oldugunu goriirsiiniiz.
Iste bu mezarhklarda yer almak
istemeyen bircok sirket de
faaliyet gosterdigi alanda inovatif
davranarak hem sektériine hem
kendi gelecegine yon vermek igin
durmak bilmeden teknolojiye ve
gelecege yatirim yapiyor.
Baymak da her alanda oldugu
gibi pazarlama faaliyetlerinde
de bugiiniin degil gelecegin
stratejisini kuruyor. Sirket
yonetimi bu dogrultuda
biiytik bir transfere imza
atarak pazarlama ekibinin
basina Hasan Akga'y1 getirdi.
Bu hamleyle Agustos 2004 -
Eyliil 2012 tarihleri arasinda,
yaklasik dokuz y1l Baymak'ta
calisan Akea ti¢ yillik bir aranin
ardindan yeniden yuvaya, bu
kez pazarlama miidiirii olarak
déndii. Son ii¢ yildir sektordeki
baska bir sirkette gérev yapan
Akca bu yoniiyle de aslinda
Baymak'ta 2013 y1ilindan bu
yana yasanan degisimi de
eniyi gozlemleyenlerden.
Baymak'in sektorde kalici liderlik
icin kendisine bes ana ilkeyi
esas aldigini hatirlatan Akga,
pazarlama faaliyetlerini ise
“Baymak’in sektoriin gelecegine
yatirim yaptigl ve Baymak'in
bayilerinin gelecekte daha giiclii
olmalari i¢in yaptigi calismalar”
olarak tanimliyor. Akga ile
yuvaya doniisti ve Baymak'in
pazarlama stratejisini konustuk..
Oncesinde dokuz yil
calistigimz Baymak'a geri
dondiigiiniizde neler degismisti?
En ciddi degisikligi satis
sonras! hizmetlerde gérdtim.
Zaten bir siiredir, Baymak bayisi
olsun olmasin sektérdeki bircok
firmadan Baymak'in satis sonrasi
hizmetinin ¢ok degistigini, servis
miidiiriiniin dahil direkt isin

icinde oldugunu duyuyordum.
“Sorunu ¢ok hizh ¢oziiyorlar,
aninda dontis yapiyorlar, bunlar
hi¢ bizim alisik olmadigimiz
seyler” diye yorumlar geliyordu.
Bu, sektor ortalamasimin cok
ok iistiinde bir kalite. Baymak
kadar yaygin ag1 olan bir firma
icin bu noktaya gelmek en az

10 y1l gerektirir. Baymak ise
bunu Ender Bey'in yénetimi
devralmast ile bir buguk yilda
yapmay!1 basardu. Bir diger konu
ise tirtin kalitesinin geldigi
nokta...

Sirkete geri dontince agikgasi
bu hiza sasirdigimi séylemeliyim.
Su anda Baymak'in 6niinde ciddi
manada bir engel yok. Tam tersi
bunun yaninda Orange Store,
bireysel emeklilik sistemi (BES)
kampanyasi gibi sektorde benzeri
olamayan iki proje var. Ozellikle
BES'in diinyada benzeri yok.

Baymak'in yeni pazarlama
anlayis1 nedir?

Su ana kadar gergeklestirilen
degisimleri digsaridan gozlemleme
firsatim oldu. Bu siirecte
sadece bizim degil, bizimle
ticari bagi olan bayilerimizin,
miisterilerimizin ve ticari ortaklik
yaptigimiz biitiin paydaslarimiz
arasindaki eksiklikler hizla
kapatilmis. Sektordeki
rakiplerimiz ve is yapigimiz
kurumlar Baymak'in giiciintin
ciddi anlamda farkinda. Bir kere
artik kimse eski Baymak olarak
diistinmiiyor. Satig sonrasina
yapilan yatirimlar, yenilik¢i ve
yiiksek verimli cihazlarla yaptigi
hamleler Baymak algisinin
herkes nezdinde ciddi anlamda
sigramasini sagladi. Bunu kimi
servis kismindan kimi tiriin
kalitesinden goriiyor. Bugiin
Baymak ile ticari agidan bagi
olmayan bir¢ok firma bazi iirtin
gruplarinda sadece Baymak ile
calistyor. Bu aslinda Baymak'in
nasil iyi bir yol aldiginy, insanlarin
Baymak’a bakis acisinin ne kadar
degistigini gosteren bir durum.

Baymak'in pazarlama
stratejisinin temelinde
neler var?

Pazarlama stratejimizin
temelinde, yiiksek verimli,
teknolojik ve inovatif tirtinler

Duvar tipi
yogusmal
kazanimiz
Lectus’'un 150
KW’lik modeli
cikiyor. Su
anda testleri
devam ediyor.
Yil sonuna
dogru pazara
sunacagiz.
Zaten duvar
tipi yogusmali
kazanda,
sektorde
satilan ti¢
kazanin biri
Baymak’in.
Yeni model bizi
cok daha giiclii
kilacak.
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Baymak En iyi Gelecegi Sunuyor

BES Kampanyasina

ilgi Nasi1?

Bireysel emeklilik
kampanyas hi¢bir
sektérde benzeri olamayan
bir proje. Diinyada bile
benzeri yok. Daha projenin
emekleme donemindeyiz.
Buna ragmen simdiden
bekledigimizin ¢ok tistiinde
olumlu tepki var. Katilim
noktasinda cok ciddi
seviyelere ulasti. Suanda
binin tizerinde katilimecimiz
var. Bu cok ciddi bir
rakam ve insanlar bu
sisteme inanarak katiliyor.
Yillarca firmalardan
tesisat¢ilardan “Hasan Bey,
bu isi yapip glintimiizii
kurtariyoruz. Cocugumuzu
okutuyoruz ama ekstra
olarak gelecegimiz i¢in
bir yatirim yapamiyoruz”

sunarak miisteri odakl yaklagim var. Baymak,
BDR Thermea sirketi olduktan sonra sektorde
kalici liderlik icin kendisine bes ana ilkeyi esas

sikayeti duyuyordum. Iste
bu noktada Baymak'in

BES projesi ¢cok énemli

bir boslugu doldurdu.
Cinki gelecege yatirim
yaptyor. BES kampanyamiz
ile iki amacimiz var.
Birincisi bu firmalarimizin
gelecegine yapmak isteyip
de yapamadig1 yatirimi
yapmasini saglamak, ikincisi
de sadik ve tiiketicimiz i¢in
dogru tiriin sunan miisteri
yaratmak. Dolayisiyla bu
hem bizim i¢in hem onlar
icin kazan-kazan projesi.
Biz firma olarak karimizdan
fedakarlik yapiyoruz,

onlar da bagka marka
satacagina Baymak satarak
geleceklerine yatirim

yaplyor.

aldu. 1Iki, iirtin gamini genisleterek tiiketiciye

secim yapmasini kolaylastiracak sayida ve tistiin
kalitede tirtinler sunmak... Ikincisi kullanicinin

ve servis saglayicinin tiriinii kolayca
kullanmasini saglayan tiiketici odakh akill

tasarimlara yonelmek... Uctinctisii tiriin gaminin
ve uygulamalarinin hibrit yani konvansiyonel
yontemlerle, yeni enerji yontemlerini birlikte
degerlendiren bicimde olmast... Dérdiinctisi
yenilenebilir enerji kaynaklarinin daha fazla
kullanilmasi, besincisi ise Baymak tirtinlerinin
en iyi fiyat performans oranina sahip olmasi...
Biitiin pazarlama stratejimizi bu ana ilkeler
cercevesinde olusturuyoruz.

ACIK ARA GELECEGE
EN HAZIRLIKLI FIRMAYIZ

Peki pazarlamanin zayif olmasi bayiler
ve diger paydaslar iizerinde nasil bir etki
yaratiyor?

Nihayetinde satisi diisiiriiyor. Ama
pazarlama faaliyetlerinin eksikligi asil olarak
gelecekle ilgili kaygiy1 artirir. Gelecege
yonelik bakis acisini zayiflatir, gelecegin
bulanik goriilmesine neden olur. Su anda
gelecek ile ilgili Baymak ¢ok ciddi stratejiler

gelistirip hamleler yapti. Bayi adaylarimizla
da gériismelerimizde altini ¢izdigimiz nokta
bu oluyor. “Gelecekte giiclii bir sekilde var
olmak istiyorsaniz, Baymak’li olun” diyoruz.
Cunki gelecege yonelik yaptigimiz biitiin
yatirimlar -tiriin, dagitim kanali yapisy, tiriin
fiyat dengesi- rakiplerimize gore sira dis1.
Ornegin rakiplerimiz hala diisiik verimlilikteki
konvansiyonel kombiyle ugrasirken biz bu
irtinlerle ilgili yillardir 1 kurugluk reklam
harcamasi yapmiyoruz. Cok yakinda AB
uyum yasalarindan dolay eski konvansiyonel
irtinler tiretilemeyecek. Dolayisiyla bu
noktada gelecege en hazir sirket Baymak.

Gelecege hazirlikli olmak noktasinda daha
somut érnekler verebilir misiniz? Baymak bu
amagcla neler yapryor?

Aslinda pazarlama gelecegi goriip
onceden yaptigimiz hamlelerdir. Biz de
toplantilarimizda bugtinti degil, hep yarinm
konusuruz. Baymak olarak su anda gelecek ile
ilgili cok ciddi stratejiler gelistirip hamleler
yaptik. Ornegin, ErP diizenlemeleri ile artik
pazar tamamen yiiksek verimli cihazlara
doniiyor. Artik ErP diizenlemeleriyle
tamamen yiiksek verimli cihazlarin olacagi bir
pazar olusacak. Baymak hem yogusmali kombi
hem de yogusmali duvar tipi kazanlarda pazar
lideri. Yani ErP diizenlemelerine ve sektériin
gelecegine en hazirlikli firma agik ara Baymak.
Dolayisiyla bu noktada biitiin hazirliklarimizi
yapmis, tamamlamis bir firmayiz. Sektordeki
bayilerimizi egitimlerle bilin¢lendiriyoruz.
Bunun disinda pazarda, yogusmal kazanlar,
giines kolektorleri, 1s1 pompalari ve PV
sistemlerinin birkacinin ya da hepsinin
kullanildigi ve verimin maksimize edilebildigi
hibrit sistemler 6n plana ¢ikiyor. Bu konuda
Baymak'in gelistirdigi cok sayida proje var ve
tiim bu iirtin gruplarinda en hazir firmayiz.
Bu alanlarda proje destegi konusunda tiriin
mithendislerimiz, ekiplerimiz var. Bu konuda
proje gelistirmek isteyen kisilerin sadece
Baymak’a ulagmasi yetiyor.

Ote yandan yiiksek verimli duvar tipi
yogusmali kazanimiz Lectus'un 150 KW’lik
modeli ¢ikiyor. Su anda testleri devam ediyor.
Y1l sonuna dogru pazara sunacagiz. Zaten
duvar tipi yogusmali kazanda, sektorde satilan
{i¢ kazanin biri Baymak'in. Yeni model bizi ¢ok
daha gli¢lii kilacak. Bir de dijital stratejimiz
var. Uzaktan akill telefonlarla ve benzeri
aletlerle otomasyonlu sistemler kurulmasi
konusunda ¢ok ciddi yatirim yapiyoruz.
Cihazlarimizin, miisterilerimiz tatildeyken
yada evden uzaktayken de akilli telefonlariyla
veya tabletleriyle yonetebilecekleri altyapiy1
kuruyoruz.



Biz size hep
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EALH TIRAMBABRSIMA
RARS! .
EMNIVET SISTEMI

YHKSEK RORFORLY
SICAK SU INKANI

3 YIL GARRNTI

* Hermetik baca sistemi

* Asin iIsinma emniyet termostah
*iyonizasyonlu alev kontrol sistemi
= : *Elektronik ateslemeli ve alev modiilasyonliu
. *LCD ekran iizerinden anza uyan sistemi

Baymak'in teknolojik, sik tasanimli ve tasarruflu sofbeni ile
banyo keyfiniz artik her zamankinden daha uzun ve keyifli. . .

www.baymak.com.tr

444 0 235




Ve Yildizlar Sahne Aldi

Van Persie’den Mario
Gomez'e, Podolski'c

ani'ye,
’bia’dan Samue
Eto Querasma’dan

| N'doye’ye diinya futboluna
damgasini1 vurmus bircok
yildiz Siiper Lig'de ter
ildizlar
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ihayet hasret bitti. Yaklasik
li¢ ay gibi uzun bir siirenin
ardindan takimlar sahadaki
yerlerini ald1 ve hakem
didugi ¢aldi. Hak edenin
kazanacagi bir lig yarisi
temennimizi hemen iletelim.
Sezon sonunda hak eden

mi kazanir, yoksa bagka
tartismalar mi1 yasanir hic
kuskusuz simdiden kestirmek
cok zor. Ama kesin olan bir sey
var ki, kultiplerin yaptiklari
transferlere bakildiginda
Tirk futbol tarihinin en
heyecanli sezonlarindan biri
yasanacak. Van Persie’den
Mario Gomez'e, Podolskiden
Nani'ye, Stephane M’bia’dan
Samuel Eto'o’ya Querasma’dan
N'doye'ye diinya futboluna
damgasini vurmus birgok
yildiz Stiper Lig'de ter
dokecek ve deyim yerindeyse
taraftarlari mest edecek.
Zaten Tiirkiye'de futbol
hayatini stirdiiren yildizlara,
bu sezon yukaridaki ismi
gecen diinya yildizlarinin

da eslik ediyor olmasi

tiim futbolseverleri
heyecanlandirirken basta
Avrupa ve gevre iilkeler olmak
izere bircok iilke basinin
dikkatini de Stiper Lig'e
cekmis durumda.

LK KEZ 1 MILYAR
EURO'YU ASTI

Nasil cekmesin ki? Bu sezon
yapilan son transferlerle
Stiper Lig'in oyuncu degerleri
bu yililk defa 1 milyar euro'yu
asti. Gecen sezon bu rakam
900 milyon euro’nun altinda
seyrediyordu. Degeri 1 milyar
euro'yu asan Stiper Lig
boylece Avrupa'nin en degerli
altinci ligi konumuna yiikseldi.
ilk sirada ise 4 milyar euro’luk

Ligin oyunculari en
degerli takim Fenerbahce

Takim Oyuncu f Toplam degeri
\ > I £

sayisl (Milyon euro)
Fenerbahce 29 277 158,2
Galatarasay 30 203 1373
Besiktas 29 26,9 126,6
Trabzonspor 32 26,7 109,5
Bursaspor 25 259 65,6
Siiper Lig Toplanm 504 26,1 1020

Fener transferlere bonservis ve
ilk y1l icin 60 milyon 6deyecek

(Bin Euro) Bonservis, Yilhk Toplam

imza parasi licret 1 yillik tutar
Robin van Persie 6.700 5.700 12.400
Josef de Souza Dias  8.000 2.300 10.300
Nani 6.000 3.750 9.750
Simon Kjaer 7650 3.000 10.650
Sener Ozbayrakli 1.700 1.500 3.200
Fernandao 3.500 1.700 5.200
Ozan Tufan 7000 1.900 8.900
Volkan sen 2.500 1.700 8.900
Toplam 43.050 21.550 64.600

NOT: Futbolcu tcretleri yillik
degeriyle acik ara Ingiliz ortalama 40 mag oynanacagi
Premier League yer aliyor. V&T{;’:ﬁ&gfgf&rﬁ;
Meraklisina hatirlatalim, bu ¢ dahil edilmistir.
ligi sirasiyla 3 milyar euro’luk
degeriyle Ispanya'dan La Liga,
2,34 milyar euro ile Italyan
Serie A, 2,3 milyar euroile
Alman Bundesliga ve 1,42
milyar euro ile Fransiz Lig 1
izliyor.

OYUNCU DEGERI

EN YUKSEK TAKIM

FENERBAHCE

Oyuncu degeri | milyar
euro sinirini asan Stiper Lig'in
bu alanda en degerli takimi
ise 158,2 milyon euro ile
bu sezona yaptig1 pahali
ve flas transferlerle giren
Fenerbahge. Sar1 Kanarya'nin
piyasa degeri en ytiksek
oyunculari ise 15 milyon euro
ile Van Persie ve Nani. Bu
iki y1ldiz1 ise 13 milyon euro
ile Caner Erkin ve 12 milyon
euro ile Mehmet Topal izliyor.
Lig'in oyuncu degeri en
yiiksek ikinci takimi ise 1373
milyon euro ile Galatasaray:.
Sari Kirmizilarin en degerli
oyuncusu 15 milyon euro
piyasa degeri ile Hollandali
Yildiz Wesley Sneijder. Yildiz

futbolcuyu 12 milyon ‘il ~
euro ile Burak s
Yilmaz, 75 ; ; w‘

baymakife



Turkiye Ligi

Alman yildiz Mario Gomez
Besiktas'ta eski formuna

kavusarak Alman Milli Takimi'na

yeniden secilme hedefinde.
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milyon euro ile flas transfer
Podolski izliyor. Besiktas
ise 126,6 milyon euro piyasa
degeriyle siralamada ti¢lincii
sirada yer aliyor. Kara
Kartal'in
en degerli
oyuncusu ise 12
milyon euro
piyasa degeriile Gokhan Tére.
Geng yildiz1 10 milyon euro ile
Mario Gomez, 8,5 milyon euro
ile Olcay Sahan takip ediyor.

baymakifc
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Antalyaspor’'un
iic yilik anlasma
icin 9 milyon
euro ddedigi

Kamerunlu FENERBAHCE
diinya yildiz1 PARALARI SACTI
Samuel Eto’'o Transter dénemini
" ., ransfer déneminin en
SupeI' ng e bonkor takimi ise takimda
firana gibi biiyiik bir yenilenmeye giden
basl Kk Fenerbahge oldu. Sezon 6ncesi
aglayarak, transferde adeta para sacan
bu transferi Sari Lacivertliler, sadece
elestirenlere bonservis ve futbolculara
. « , ddeyecegi bir yillik maasin
inat “Eto’o toplam tutar1 64,6 milyon
bitmemis” euro (186,6 milyon lira) gibi
dedirtti. . dudak ucuklatan bir rakama

e ulasiyor. Bu Fenerbahge'nin
J gecen yil 3176 milyon lira olan
= toplam gelirlerinin yiizde
kl 60'1na yaklasiyor. Bu alanda
|
A

Trabzonspor
M'bia'dan bu J
sezon cok sey 5 o I
bekliyor. o Ll
Fenerbahge'yi gecen yil

yaptigi rekor transferlerden
fayda saglayamayan ve bu

yil o futbolcularin ¢ogunu
gonderip yenilerini transfer
eden Trabzonspor izledi.
Karadeniz ekibinin, yeni
transferler i¢in harcayacagi
bonservis ve bir yillik futbolcu
icreti toplami 18,3 milyon
euro (56,5 milyon lira) olacak.
UEFAnNin transfer yasagi
cezasindan Demba Ba'y113
milyon euro’ya, Ating’t da

5 milyon euro'ya satarak

kil pay1 kurtulan Besiktas

ve Galatasaray ise transfer
déneminde daha temkinli
davrandilar. Besiktas toplam
6,2 milyon euro’su bonservis
olmak tizere futbolcu ticreti
ve bonservisi i¢in toplam 16,9
milyon euro harcadi. Onceki
yillarda transferlerde ve
futbolcu ticretlerine 6dedigi
yiiksek rakamlardan agzi
yanan Galatasaray ise toplam
12,3 milyon euro’luk bir yiikiin
altina girmeyi tercih etti.

ANADOLU TAKIMLARI
KOMBINELERDE
INDIRIME GITTI
Transfer déoneminde
diinya yildizlarini almak i¢in
onemli harcamalarin altina
giren futbol kultipleri, bu y1l
taraftarlari stada getirmek
i¢in bir adim daha atti. Dért
biiytikler kombine bilet
fiyatlarinda gegmis yillara
oranla ¢ok biiytik artisa
gitmezken bos tribtinlere
oynamak istemeyen bazi
kultipler kombine ticretlerini
80 liraya kadar ¢ekti. 2015-
2016 sezonu i¢in ii¢ biiyiik
takimin kombine fiyatlar
ise 900 liradan baslayip 8



Galatasaray'in Alman yildizi
Podolski daha ilk maginda attigi
golle klasini gésterdi.

bin 600 liraya kadar
cikiyor. Bu sezon
kombine fiyati en ucuz
takim Sivasspor oldu.
Kirmizi-beyazli takimin
kombine fiyatlar1 80
lira ile 250 lira arasinda
degisiyor. Sivasspor’u
bu alanda, Konyaspor
ve Gaziantepspor takip
ediyor. Bu takimlarin
kombine fiyatlariise
90 liradan basliyor.
Stat kapasitesi daha
diisiik olan Akhisarspor,
Kasimpasaspor ve
Caykur Rizespor da
fiyatlar 100-600 lira
arasinda degisiyor.
Kombine fiyatlar: dort
biiyiikler de ise 30 bin
liraya kadar ¢ikabiliyor.
Bu sezon iginde yeni
stadyumuna kavusmasi
beklenen Besiktas'ta
sezonluk kartlar

900 lira ile 5 bin lira

arasinda degisiyor. Bu

rakam Galatasaray’'da

ise 900-5 bin 500 lira
arahiginda. Sezona iddial
transferlerle baslayan
Fenerbahce'de ise
baslangig¢ fiyat1 1.000
lira. Sari-lacivertlilerin
en pahali kombine kart
fiyatiise 8 bin 600 lira.
Trabzonspor da ise
kombine kart fiyatlar:
300 liradan bashyor.
Kombine kart sahibi

olan bir taraftar sezon
boyunca takiminin

kendi sahasinda
oynayacagl tiim maglara
gidebiliyor. Avrupa
Kupalar: ve Turkiye
Kupasi macglarinda da
gecerli olan kombine
kartlar biiytiik takimlarda
avantajl olabiliyor. Stiper
Lig, Avrupa Kupalari ve
Turkiye Kupasi macglarina
¢ikan bir takim kendi
evinde ortalama 25 mag
yapabiliyor.

Galatasaray’in en yiiksek

Bonservis/
imza parasi
Lukas Podolski 3.000

(Bin I'um))

Lionel Jules Carole  1.500
Jem Paul Karacan 50
Bilal Kisa 0
Toplam 4.550

maliyetli transferi Podolski

Yillik Toplam
ticret 1 yillk tutar

3.800 6.800
1.300 2.800
1.200 1.250
1465 L.A65
7765 12.315

Besiktas Demba Ba'dan

3onservis
imza parasi
Mario Gomez Kirahk

(Bin Euro)

Ricardo Quaresma 1.200
Andreas Beck 1.750
Dusko Tosic (0]
Rhodolfo 3.300
Toplam 6.250

kazandigmm harcadi

Yilhik Toplam
icret 1 yillik tutar
4100 4100
1768 2.968
1700 3.450
1.300 1.300
1.800 5.100
10.668 16.918

Gecen yilin transfer rekortmeni
Trabzon bu sene de durmuyor

(Bin Euro) Bonservis,

imza parasl
Dame N'Doye 3.150
Pedro Luis Cavanda  1.750
Caner Osman Pasa 209
Alper Uludag 1.OOO
Okay Yokuslu 2.000
Stephane M’bia 2.200
E. Alvarada Brown 0]
Toplam 10.309

Yilhk Toplam
licret 1 yillik tutar
2.500 5.650

825 2.575
209

586 1.586
790 2790
2.800 5.000
550 550
8.051 18.360

NOT: Futbolcu Ucretleri yillik ortalama 40 mag oynanacagi varsayimiyla
hazirlanmistir. Mag basgi tcretleri rakama dahil edilmistir.

MADALYONUN OTEKi YUZU

Buraya kadar her
sey giilltik giilistanliktr.
Ancak bir de madalyonun
oteki yiizii var. Soyle
ki, transferlere her yil
milyonlarca euro’lar
harcayan kuliiplerin mali
tablolarindaki kara delik
her gecen yil tirkiitiicii
boyutlara ulastyor. Buda
hem Tiirk futbolunun hem
de kuliiplerin gelecegi
i¢in kaygi veriyor. Her ne
kadar kuliip yoneticileri
yaptiklari agiklamalarda
bor¢larini azalttiklarini,
mali yapilarinin daha
fylye gittigini soylese de,
bilangolar onlari teyit
etmiyor. S6yle ki, bilango
dénemini kapsayan
12 aylik donemde dort
biiytiklerin halka agtk
sirketlerinin toplam

borcu yiizde 31 bir bagka
ifade ile 623 3 milyon lira
arttl. Gegen yil 2 milyar

6 milyon lira olan toplam
borg, bu yil 2 milyar 623
milyon liraya ulagmis
durumda. Hal boyle
olunca da sirketler zarar
yazmaya devam ediyor.
Her ne kadar Galatasaray
ve Besiktas diisiik
tutarlarda zararlarin
azaltmus goziikse de

dort bityiiklerin toplam
zararindaki artis devam
ediyor. Gegen yil dort
biiytiklerin toplam zarar1
yiizde 16,5 artarak 440,4
milyon liradan 5132
milyon liraya yiikseldi.
Bakalim Ttirk futbolunun
dort bityiikleri bu dev
borg¢lari daha ne kadar
yiizdiirebilecek?
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Altinok MUhendislik

Cesaret,

DURUSTLUK
VE SISTEM

Hamit Alanok, Altinok Miihendislik’i tam 18 y1l 6nce dogalgaz isinde sadece bir yillik
bir tecriibesi olan heniiz 22 yasindaki bir genc olarak kurdu. Sirketi, gecen yil1 10

milyon lira ciro ve Baymak’in En Basarili Gold Center’1 olarak kapattu.

ecen yil aralikta Antalya'daki
“Bliytik Bulusma“da 2014 yilinin
“En Basarili Gold Center” 6diiliinii
alan Altinok Miithendislik’in
merkez subesi, memur kenti olarak
bilinen Ankara’'nin daha ¢cok

orta gelir grubundan insanlarin
yasadigl Demetevler semtinde
bulunuyor. Yogun bir ¢alisma
temposu i¢indeki ¢calisanlarin
biiyiik bir misafirperverligiyle
karsilaniyoruz. 22 yasinda
tniversiteyi bitirir bitirmez
dogalgaz isine giren Altinok
Miihendislik'in sahibi geng is
adami Hamit Altinok, bir y1l
calisip deneyim kazandiktan
sonra 1997 yilinda kendi igini
kurmus. Baymak ile tanigsmasi ise
kendi isini kurmasindan iki y1l
sonrasina denk distiyor. Altinok,
geriye doniip Baymak ile gecen

16 yili degerlendirdiginde “dogru
karar1 verdigimi simdi daha net
gorebiliyorum” diyor. O dénem
bagka firmalardan gelen “az is
yapacaksin, ¢ok kazanacaksin”
seklindeki 6neriyi ise “cok is yapip
az kazanma pahasina miisteri
tabanini gelistirmek” gerekgesiyle
reddettigini séyliyor.

Bu diisturla bugtin Ankara’nin
en biiyiik dogalgaz firmalarindan
biri haline gelen Altinok, 2014
yilini 10 milyon lira ciroyla
tamamlamis. Bu yilin ilk sekiz
ayinda ise 2015 tamamui i¢in
belirledikleri hedefi yakalamuis.

Altinok Mithendislik’in bugiin
Ankara'nin Demetevler semtinde
150 metrekare magazasi ve

500 metrekare kapali deposu,
Riizgarli'da ise 80 metrekarelik
bir subesi bulunuyor. Sirkette
sekizi montaj ekibi olmak tizere 18
kisi ¢calisiyor. Bu basarinin sirrini
kurdugu taahhiit sistemiyle
aciklayan Altinok, yilda iki bin
taahhiit isi yapan bir sirket haline
geldiklerini soyliyor. Biitiin
bayilere de bu sistemi 6énerdigini
kaydeden Altinok, “Diger bayiler
de bu standartlara ulassin ki,
bizim sektoriin piyasadaki degeri
artsin” diyor.

Baymak’'in en 6nemli Gold
Center bayilerinden biri olan
Altinok Mithendislik'in kurucusu
Hamit Altinok, gelecek planlarini
ve Ankara piyasasini Baymaklife'a
anlattu.

Kag yildir bu sektérdesiniz?
is hayatina nasil atldiniz?

1996 yilinda Kirikkale
Universitesi Meslek Yiitksekokulu
Makina Bolimii'nii bitirdim.
Universiteyi bitirir bitirmez bir
dogalgaz firmasinda ise basladim.
Kisa siirede isi 6grendim. Satisi
6grenmenin yani sira teknik
eksikliklerimi de bu ilk is yerinde
tamamladim. Bu isyerinin
ardindan artik, isi bilen biri olarak
bagka bir firmaya ge¢tim. Burada
da alt1 ay calistim. Yani okulu
bitirdikten sonraki bir yil i¢cinde



Bagka bir firma
bana ‘az is
yapacaksin, cok
kazanacaksimn’
dedi.
Bulundugum
bolgeye ve is
hacmime baktim.
Az is yapip cok
kazanmak degil
cok is yapip

az kazanmak
istiyordum.
Miisteri
portfoytimii
genisletmek
istiyordum. O
nedenle Baymak’
sectim.
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Bulundugum
bolgede
eskiden her yer
dogalgazciydi.
Simdi bes
isletmeyi
gecmez. Ileriyi
diisiinenler,
miisteriyi kolay
harcamayanlar
ve hesabini iyi
tutanlar ayakta
kalabildi.

Altinok MUhendislik

dogalgaz sektoriine girdim. ik alt1 ay1

isi 6grenmek ikinci alt1 ay1 ise stajyerlik
olarak degerlendiriyorum. Okulu
bitirdikten bir y1l sonra, 1997'de, kendi is
yerimi kurdum. Tiim bunlar:1 yaparken 22
yasindaydim.

Neden Demetevler bélgesini sectiniz?

O zaman Demetevler bolgesine
dogalgaz yeni gelmisti. Dogalgaz
hatlar1 déseniyordu. Niifus yogunlugu
da oldukga fazlaydi. Bunun i¢in bu
bolgeyi sectim ve ondan sonra da hig
ayrilmadim. Bu bolgede is yeri agtigimda
bakkaldan, manavdan ve emlak¢idan
cok dogalgaz firmasi vardi. Hemen her
ditkkan dogalgazc1 olmustu. Su anda
bu sayi bes isletmeyi ge¢mez. Basarili
olanlar, ileriyi diistinenler, miisteriyi kolay
harcamayanlar ve hesabini iyi tutanlar
ayakta kalabildi.

Baymakla tanismaniz nasil oldu?

1997 yilinda baska bir firmanin bayisi
olarak bu ise baslamistim. Ama ¢ahstigim
firma sektérden ¢ekildigi i¢in bagka
marka arayisina girdim ve diinyaca

bilinen uluslararasi bir firmayla goriistiim.

O firma bana “az is yapacaksin, cok
kazanacaksin” dedi.

2015 HEDEFLERINi
8 AYDA YAKALADIK

Baymakl yillarimiz nasil gecti?
Hedeflerinizi tutturdunuz mu?

2008 yilinda Baymak’ta Gold Center
bayi oldum. 2013 yilinda da Riizgarli’'da
ikinci Gold Center bayimi agtim. Bizim
sektoriin kalbi Riizgarli'da attigi igin
orada olmanin dogru olacagini diisiindiim.
Hedeflerimizi tutturmak konusunda
bir sikinti yasamiyoruz. 2014 yilinda
Tiirkiye'deki Gold Center bayiler arasinda
en basaril bayi secildim. 2014’te 10 milyon
lira civarinda bir satis ciromuz oldu.
2015'in ilk sekiz ayini baz aldigimizda 2015
hedeflerimizi tutturmak tizereyiz. Basarili
bir firmayiz ve bu basarimizi da kendi
kurdugumuz taahhiit sistemine bor¢luyuz.

Kurdugunuz bu taahbhiit sistemini
anlatabilir misiniz?

Biz ¢ok iyi bir taahhititci firmayiz. Hatta
“taahhtidii en iyi biz yapariz” diyebilirim.
Uyguladigimiz sistemi genel miidtirtimtize
de anlattim. Ankara’da baska bir 6rnegi
oldugunu da sanmiyorum. Sistemimiz
soyle isliyor: Oncelikle miisteriden kesif
talebini aliyoruz. Ardindan sahadaki
en yakin personelimize kesif adresini
veriyoruz. Personelimiz hemen adrese
giderek kesif ve gaz testini yapiyor. Evin
detaylica kesfini ve rolevesini ¢ikariyor.
Tiim bu bilgiler hi¢ zaman kaybetmeden
satis elamanimiza ulastirihiyor. Satis
elemanimiza da miisteriye dontip satist
gerceklestiriyor. Satis gerceklestirdikten
sonra bu bilgiler aninda depocumuza
ulastiriliyor. Depocumuz, randevu
saatinden once tiim malzeme hazirliklarini



yapiyor ve tam randevu saatinde ekibimiz
montaj adresine gidiyor. Montaj ekibi,
montajin bitmesine bir saat kala teknik
ekibimize telefon ediyor. Teknik ekibimiz
gidiyor, yapilan isi gériiyor ve gerekli
testleri yapryor. Montaj ekibinden isi
aliyor ve miisteriye teslim ediyor. Son
olarak da miisteri memnuniyet formunu
misteriye doldurtuyoruz. Memnuniyet
noktalarinda yola devam ediyoruz,
eksiklikler varsa miisteriden gelen istekler
dogrultusunda kendimizi diizeltiyoruz.

B}"JTI"JN B@YiLE_RE BU
SISTEMi ONERIYORUM

Bu sistemle y1lda kac taahbhiit
gerceklestiriyorsunuz?

Bu sistemi net olarak uyguluyoruz.
Ankara'da bu sekilde baska bir firma
var midir bilmiyorum. Basarimin sirrini
sisteme bor¢luyum. Yilda en az 2 binin
tizerinde taahhiit yapiyorum. Biitiin
bayilere de bu sistemi 6neriyorum. Diger
bayiler de bu standartlara ulassin ki, bizim
sektoriin piyasadaki degeri artsin.

Peki miisterilere bir 6neriniz var mi1?

Ankara’daki miisteri 6nce giivene,
sonra fiyata bakiyor. Ama once giiven
arityor. Deneyimlerimiz gosteriyor ki,
fiyat odakli gidenler, bazen pisman
olabiliyor. Is yaptiracak kisi 6nce tanidik
birini arryor. Tanidiklar tizerinden bir
satis zinciri kuruluyor. Ben muisterilere
oncelikle gtivenli bir firma se¢melerini
oneriyorum. Glivenden sonra fiyata
degil, kaliteye bakmalar: gerekiyor.
Urtiniin fiyatina en son bakmalilar.
Ancak bu sekilde bir alisveriste
yanilmamis olurlar.

Baymak’taki degisimi nasil
degerlendiriyorsunuz? Bunun
miisteriye yansimasi nasil oldu?

Ender Bey'in genel muidiirlige
baslamasiyla birlikte sirkette biiyiik
bir degisim yasaniyor. Bayilerin
tekrar toparlanmasi, biraraya gelmesi,
fiyat istikrarinin olusturulmasi, yeni
tirtinlerin piyasaya girmesi konusunda

Hamit Altinok,

aralik ayinda
Antalya’daki blyuk
bulusmada “2014
Yili En Basaral Gold
Center” 6dulunu
BDR Thermea
CEQO’su Rob Van
Banning ve Baymak
CEQO’su Ender
Colak'tan almisti.

olumlu anlamda degisiklikler yasiyoruz.
Yogusmali kombide su an Baymak
onciliik yapiyor. Ben de 2009 yilinda ilk
Gold Center bayi oldugumda yogusmali
kombi konusunda gelecek oldugunu
distinmistiim ve yatirimlarimi da bu
yonde yapmistim. Su anda dogru karar
verdigimi gorityorum. Baymak’'ta daha
once servis sikintisi yagsanabiliyordu.

Bu sikinti da son donemde yapilan
calismalar ile asildi. Artik Baymak kombi
satmakta zorlanmiyoruz. Misterilerden
de olumsuz bir tepki almiyoruz.

Ankara memur kenti olarak bilinir.
Bir sanayici olarak is yapmaniz
ve biiyiimeniz zor olmuyor mu
Ankara’da?

Ben dogma biiytime Ankaraliyim.
Ankara’nin Bala ilgesinde dogdum.
Ankarali olmaktan da gurur
duyuyorum. Ankara’nin niifusu 5
milyona dayandi. Boyle bir kentte
yasamak bence biiytik bir avantaj.
Esnaf olmanin da avantajli ¢cok yonu
var. Ankara’'nin biiytik bir sanayi
ve ticaret potansiyeli oldugunu
diistiniiyorum. ileriyi diisiinen herkes
Ankara’da amacina ulasabilir. Ankara
disinda baska kentte olsaydim bu
kadar basarili olmayabilirdim. Insanlar
burada sabit gelirli oldugu i¢in kredi
kartiyla ve taksitli satiglar ¢ok oluyor.
Ik désnemlerde satislarimizi senetle
yapryorduk. Simdi alt1 bankanin birden
POS cihazini kullaniyoruz. Zaten
misterilerimize en iyi fiyati veriyoruz.
Ankarali tiiketiciye yiiksek fiyat
verirseniz sizinle ¢alismaz. Esnaf olarak
Ankara’da olmaktan ¢cok memnunum.
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Avukat Sibel Yilmaz

u sayidaki yazimizda 6502 sayili
Tiiketicinin Korunma Hakkindaki Kanunu
kapsamindaki diizenlemelere deginecegiz.

Her seyden 6nce kanun koyucunun
bir kanunu hazirlarken 6ngérdigii amaci
bilmek, kanunun dogru yorumlanmasina
ve karsilasilan problemlerin daha saglikli
¢oziimlenmesine olanak saglar. 6502 say1il
kanun, kapsaminda mevzuatim dikkate
alarak bir kisim yeni diizenlemelere
yer verdi. Oncelikle 6502 sayili kanun
kapsamina hangi konularin girdigini iyi
degerlendirmek gerekir. Genel ifadeyle
ticari iliskinin, taraflardan birinin tiiketici
oldugu her nevi is ve islemin tiiketici
mevzuati kapsaminda degerlendirildigini
belirtebiliriz. Buna gore tiiketici isleminin
ozellikleri;

@ Tiketiciye menfaat karsiliginda bir
mal veya hizmet sunulmasi amag¢lanmalidir.

@ Mal veya hizmetin mesleki- ticari
bir amag disinda kullanilmasi veya talep
edilmesi gereklidir.

@ S6zlesmenin cesidi ve niteligini
burada 6nemli degildir.

6502'nin kapsamina dair bir 6rnek
vererek konuyu acikliga kavusturalim:
Torna atélyesi sahibi Anin atélyesine
tadilat yaptirmasi bir ticari is iken, Anin
kendi evini tadilat yaptirmasi bir tiiketici
islemi niteligindedir. Zira atolyedeki
tadilat islemi mesleki bir amag icerir
ancak Anin kendi evindeki tadilat
tamamen kisisel kullanim amaci tasir. Bu
ayrimin yapilmasindaki 6nem yazinin
devaminda agiklayacagimiz ve 6502 sayili
kanundan dogan haklarin sadece tiiketici
islemlerinde ileri stirtilebiliyor olmasindan
kaynaklaniyor.

Bayi ve servislerimiz gibi is yagsaminda
tiiketicilerle iliski icinde olan kisileri
en ¢ok etkileyen diizenlemelerden
biri “bilgilendirme ytkumlulaga”
diir. Buna gore mal satis1 veya hizmet

Bilgilendirme
Yiikiimliil

o0 O 00

ugi

saglama islemine dair s6zlesme 6ncesi

ve sonrasinda mutlaka tiiketiciye Girtin
veya isleme dair gerekli bilgilendirmenin
yapilmasi gerekiyor. Bagka bir ifadeyle
titketici satin aldig1 veya faydalandigi her
nevi hizmete dair {iretici, saticy, servis
saglayici tarafindan gerekli bilgilerin
tam, dogru ve eksiksiz bicimde verilmesi
zorunlu.

Herhangi bir ihtilafta bilgilendirme
yiukimluligiiniin geregi gibi yerine
getirildigini ispatlamak saticy, tireticiye
yani tiiketiciye degil tiiketiciye yonelik
nihai islemi yapan tarafa diistiyor.
Ozellikle servis hizmeti veren kisilerin
iirtin montaj yerinin belirlenmesi,
cihaz kullanimi gibi konulardaki
bilgilendirmeleri yaptigina dair
tiiketicilerden yazili beyan almasinda son
derece yarar var. Aksi halde “kullanim
hatas1” veya “tiiketici talebine uygun
yere montaj” gibi durumlarda sadece
“bilgilendirme yiikiimlilagiinin”
servis veya bayi tarafindan yerine
getirilmis oldugunun ispatlanamamasi
(gercekte yapilmis olsa dahi) sebebiyle
aleyhe neticelenecek durumlarla karsi
karsiya kalinabilir. Zira “bilgilendirme
yukiumluliigii” ancak ispat edildigi
dlciide uiretici, satici ve servis saglayiciyi
koruyucu bir diizenleme olusturuyor.

Kanuni diizenleme kapsaminda servis
fislerinin tam ve eksiksiz doldurularak,
yapilan bilgilendirmelere yer vererek ve
titketiciye imzalatilarak diizenlenmesi,
benzer bi¢imde satis1 yapilan tiriinlere
dair varsa 6zel durumlarin veya
uygulamalarin da tiiketiciye miimkiin
mertebede imzasi alinarak bildirilmesi bir
hayli 5nemli bir hale geldi.

6502 sayili kanunun getirdigi
diizenlemelere 6niimiizdeki sayida da
devam edecegiz.

Goruismek tizere

Sorularimiz i¢in: baymaklifehukuk@baymak.com.tr



SEHRIN ICINi ISITAN YER TiPI YOGUSMALI KAZAN; |

BiZONA
MAGNUS DiYORUZ,
SiZ ONA _
MUKEMMEL DEYiN. *

Baymak'tan Hollanda Teknolojili yepyeni bir urun.
Magnus yer tipi yodusmal kazan aradiginiz
miikemmel verimlilii size sunuyor, adinin hakkin veriyor.
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* 285 KW ile 1300 KW kapasite araliginda 12 farkh model

* Kaskad ¢alisabilme ozelligi

= Al-Mg-5i dokim dilim esanjard

* |lltra sessiz <61 dBA (Magnus | 285 ve 355 modelleri igin)
= Tekerleri sayesinde nakliyede kolaylhk

= Diislik NOx ve CO2 emisyon degerleri ile cevre dostu

www.baymak.com.tr

444 0 233
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Betll Demir

Ne Olmus

Pop miizigin yiikselen ismi Betiil Demir, son sarkisi ile yaz
aylarinda ortahigi kasip kavurdu. Demir, Baymaklife’a yeni imajini
ve miizige bakisini anlatti

etiil Demir ile ilgili sosyal
medyada en ¢ok karsilasacaginiz
yorumlardan biri, “hakettigi
degeri gérmedigi” yoniinde
olacaktir. Oysa dokuz yildir miizik
piyasasinda olan 1980 Istanbul
dogumlu Demir, ayni zamanda
tinlii miizisyen Sezen Aksu'nun
da biiytiik destegini goren bir
yorumcu. Hatta son albiimiindeki
bes sarki Sezen Aksu'ya ait...
Zaten kendisi de Aksu'ya olan
sevgisini ve hayranligini her
firsatta dile getiriyor.

Tarzinda da buyiik bir
degisikligi beraberinde getiren
son single’1 “Sana N'Olmus”
sarkisiyla yaz aylarinda firtina
gibi esen Demir aslinda bir
hukukcu. Istanbul Universitesi
Hukuk Fakiiltesi'ni bitirmis,
ardindan Siitcii Imam
Universitesi Opera San
boliimiinde okumus. Ama miizige
ilgisi lise yillarina kadar uzaniyor.
O doénemde miizik 6gretmeninin
tavsiyesiyle san ve solfej dersleri
almaya basglamis. Bu dersleri
vokal ve jingle’lar izlemis. Ayni
zamanda Miijjdat Gezen Sanat
Merkezi'nde egitim gérmiis ve
halen san derslerini siirdiiriiyor.

Demir’in ilk albiimii, “‘Ayriligin
El Kitab1”, Mayis 2006'da piyasaya
¢ikti. Albiimde prodiiktorliik, s6z
yazarligi ve besteci kimligiyle
Betiil Demir’in kardesi Sude Bilgi
Demir yer aldi. Ayni zamanda

Aysel Giirel, Giiven Baran

s6z ve besteleriyle albiime
katkida bulundu. Ertesi yil

“Betiil Demiremix” adli remiks
albiimiinii ¢ikartti. Temmuz
2008'de ise “Siiper” isimli tictincti
albiimi ¢ikti. Aranjorligini
Mustafa Ceceli'nin yaptigi
albiimde sanatci, Sezen Aksu,
Giiven Baran, Sinan Akcil, Fettah
Can gibi isimlerin sarkilarini
yorumladi.

Miizik piyasasinda emin
adimlarla yiikselen Betiil Demir,
Baymaklife’a miizige bakisin,
planlarini anlatti.

Dokuz yildir miizik piyasasinda
emin adimlarla ilerliyorsunuz.

Son single’mz “Sana N'Olmus” ile
karsumizdasmz. ilk giinden bu
yana kendinizi nasil konumladiniz?

Miizik piyasasina ilk adim
atugimdan bugiine sadece
kendimle yaristim, miizigimi
gelistirmek adina stirekli
yenilikleri takip ettim ve
denemekten korkmadim.

“Sana N'olmus” ile oryantal
esintilerle diinya miizigini
bulusturma gayreti s6z konusu. Bu
albiim nasil ortaya ¢ikti, nelerden
beslendi?

“Sana N'olmus” benim 6zel
hayatimdan bir kesit, tamamen
sahici bir hikaye. Yolda yiiriirken
yapmaya basladim ve sonra gelip
ekibime dinlettim. Sézlerini Sude
Bilge Demir, bestesini de Emirhan
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Demir aslinda bir
hukukgu. Istanbul
Universitesi Hukuk

Fakultesi’ni bitirmis,
_ardindan Stit¢t Imam
Universitesi Opera San

bolimunde okumus.




Betdl Demir

Tiirk Miizigi
Diinya Capinda

Bugiin iiretilen pop miizik
hakkinda ve sektériin gelisimi
konusunda birseyler sdylemek
ister misiniz? Aruk dijital satisla
dinleyiciye ulasmak ve kisa
zamanda bilgi sahibi olabilmek
sektoriin gelisimine sizce
yardimci oluyor mu?

Diinya artik herseye cok
cabuk sahip olma liiksiine
sahip. Miizik her zaman oldugu
gibi basi ¢ekiyor ve stylediginiz
gibi Internet tizerinden
yapilan satiglar her gegen giin
yiikseliyor. Bu demek oluyor ki,
bu gidisata ayak uydurmakta
fayda var. Yasal olan biitiin
dijital miizik platformlarin
destekliyorum. Tiirkiye miizik
sektori adina bu platformlarin
artmasi son derece olumlu
bir gelisme. Sadece Tiirkce
sarkilara degil diinyayla eg
zamanl diger miiziklere de
kolayca ulasabiliyorsunuz. Bu
da bizim miizikal olarak diinya
standartlarini daha cabuk
yakalamamizi sagliyor.

Miizik alanindaki telif haklar:
son yillarda iilkemizde tartisilan
bir alan oldu. Eser sahiplerinin
yillardir iizerinde calistig
ve simdi farkl bir mecrada
yonetilen bu haklar konusunda
gerekli cahismalar sizce yapiliyor
mu?

Tabii bu yapilanma
siireci ge¢ basladigi icin ilk
zamanlarda sikintilarimiz
biiyiiktii. Ama son iki yildir
yapimcilar ellerinden geleni
yapip yurtdisi baglantih
mecralarda da hak sahibi
olabilmemiz icin 6nemli
adimlar atmaya devam ediyor.
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Cengiz tamamladi. Emirhan diinya
miizigini ¢ok siki takip eden geng
kusagin en iyi aranjorlerinden biri.
Sarkinin bu denli sicak bir miizige
sahip olmasindaki en buiytik etki
ona ait.

Yeni imaj ve ardindan cesur bir
Klip geldi. Nasil karar verdiniz?

Yeniliklere acik biri oldugum
ve uzun saglarimdan ¢ok
sikildigim icin ilk is saclarimi
kestirmek oldu. Mahmut Ebil bu
modern kesimi yapti. Londra'da
tanigip tasarimlarini gok
begendigim Derya Copur’da stil
danismanhgimi tistlendi. Dogru
insanlar karsiniza cikinca bir an
bile diistinmiiyorsunuz. Klipte
tamamen beni yansittig1 icin
Murad Kiic¢iik’e bir kez daha
tesekkiir ederim.

Her yeni calismada sizi farkh
imajda gorebilecek miyiz?

Her yeni ¢alismamda beni daha
¢itay1 yiikseltmis goreceksiniz.
Farkli olmak i¢in degil, kendimi
en dogru ve cool yansitmak gibi
bir cabam var acik¢asi. Ciinkii
farkli olmaya ¢alisirken tistiintize
uymayan bir imaj sadece komik
duruyor

Miizik diinyasinda hayal ettiginiz
yerde misiniz?

Tabii ki hayir ama bu soruyu 10
sene sonra sorsaniz da cevabim
“hayir” olurdu. Ciinkii hayallerimin
sinir1 yok ve biitiin cabam hepsini
gerceklestirmek adina...

Bulundugunuz yeri korumak icin
neler yapiyorsunuz?

Kendimi stirekli yenileyerek
formathyorum. Hep ¢itay1 ve
miizikal kalitemi daha yukarilara
tasimak tek amacim oldugu i¢in
stirekli arastirip yeniliklerin
pesinden kosuyorum.

Bes kardes olarak kalabalik bir
aileye sahipsiniz. Bu single’in da s6z
yazar1 ve bestesi kiz kardesiniz Sude
Bilge Demir’e ait. Ailenizde baska
kimler sanatla ugrasiyor?

Sadece Sude ve ben. Ama
imkani olsaydi babam da bir sanat
miizigi yorumcusu olabilirdi
¢tinkii muazzam bir sese sahip.
ilk sarkilar1 hep ondan 6grendim.
Diger kardeslerim akademik kariyer
yapmaya1 tercih etti.

Tiirkiye ve diinya miizigini nasil
degerlendiriyorsunuz?

Biz diinya miizigine ¢ok yaklastik,

bu son derece sevindirici. Tek
farkimiz telif haklar: konusunda
hala ¢ok gerilerdeyiz.

Sezen Aksu popiiler miizigin en
degerli markasi ve onun hayrani
oldugunuzu biliyoruz. Bize nasil
tamistigimizi anlatir misiniz?

ilk sahneye ciktigim giin tanistik.
Tesadiif eseri sahne aldigim mekana
gelmisti. “Haydi Gel Benimle
Ol” ilk sarkimdi ve fazlasiyla
heyecanhydim. Sesimi duyar
duymaz, hemen tist kata ¢ikmis
goziimii agtigimda karsimdaydi.
Riiya gibi bir seydi. Sonra biitiin
sarkilari birlikte séyledik.

Tiirkiye'de popiiler miizik alaninda
bir marka olabilmek icin yapilan
calismalar sizce yeterli mi? Miizigin
ve sanat¢inin marka olabilmesi icin
sizce neler yapilmali?

Dogru ekibi kurmak ve sana senin
kadar inanan insanlarla yiiriimek
en 6nemlisi. Elbette bu konuda
yeterince dogru planlama yaptigimiz
s6ylenemez ama her gecen giin
profesyonel hayatin getirilerine daha
hazirlikli ekipler olusturmaya basladik.
Gerek sosyal medyada gerek diger
mecralarda agiklarimizi kapatmak i¢in
tiim sanatgilar ciddiyetle ¢calisiyoruz.

Son birkag yildir 90’1arin
miizigine bir doniis var. 80’ler,
90’lar D] partileri yapiliyor
ve bu konuda ¢alismalar
artiyor. O yillardaki sarkilar
¢ocuklugunuzun sarkilari. Bugiin
neden 90’ yillarin sarkilar:
yeniden giindeme geliyor?

Sahici sarkilar sliimsiizdiir.
80’ler ve 90’lar benim de favorim.
Kariyerim boyunca tekrar
yorumladim ve bundan sonra
da s6ylemeye devam edecegim.
“Dokunmak Istiyorum”, “Geri Don”,
“Cesaretin Var m1” bunlardan
bazilari...

Sizi miizik disindaki farkl
calismalarda gérebilir miyiz?
Mesela bir tiyatro oyununda ya da
bir dizi filminde...

Birgok kez oyunculuk teklifi
aldim ama ilk defa bu sene
gelebilecek dogru islere olumlu
yanit vermek niyetindeyim.
Kismetse olur diye bakiyorum.

ileride miizik adina neler
yapmay1 planhyorsunuz?

Stirekli tiretmeye ve kitlemi
her gecen giin bityiitmeye devam
edecegim.

Sahici sarkilar
oliimsitizdiir.
80’ler ve
90’lar benim
de favorim. N
Kariyerim
boyunca
tekrar -
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Ortes Tesisat MUhendislik

AILE
LERI

Kokleri 1965'e
uzanan Trabzon
merkezli Ortes
Tesisat Miihendislik,
Baymalk ile
tanismasinin
tizerinden gecen

20 yilda bélgenin
alanindaki en biiyiik
oyuncularindan

biri haline geldi.
Sirketin 6niimiizdeki
donemdeki hedefi,
insaat sektoriinde
yogunlasarak
entegre, anahtar
teslim isler yapmak.
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Ortes Tesisat

Genel Muduru
Savas Saffak
yuksekokul egitimini
tamamladiktan
sonra bir sdre farkli
firmalarda gorev
yapip sonra Ortes’e
geri ddnmus.




rtes Tesisat Mithendislik'in
Trabzon'unislek Yavuz Selim
Bulvarr'ndaki sik merkezinin

iki bitytik tabelasindan birinde
sirketin ismi digerinde ise

ayni bityiikliikte “Baymak

Plaza” yaziyor. Ortes Tesisat'n
Genel Miidiirii Savas Saffak,
kokleri 1965 yilina uzanan aile
islerinin 1996'da Baymak ile
tanismalariyla birlikte biiytik

bir ivme kazandigini anlatiyor.
Savas Saffak, kalorifer tesisat
ustast bir babanin oglu olmasi ve
tiim ailesinin de bu isle mesgul
olmasindan dolay: ¢cocukluk
yillarindan beri sektériin iginde.
Bugiin alaninda Trabzon'un énde
gelen firmalarindan olan Ortes'in

kurulusu ise 1993 yilina dayaniyor.

O tarihte amcasi Osman Saffak
ve ailenin tesisat ustast 11 ferdinin
katilimiyla bir gtic birligi seklinde
kurulmus. Trabzon meydaninda
80 metrekarelik bir ditkkanda
faaliyetlerine baglamislar.
Ortes Tesisat, sirketlesmesinin
tizerinden ti¢ y1l gectikten sonra
da Baymak ile tanismis. Sirketin
2011 yilina kadar ¢ok ortakl
yapisini siirdiirdiigiinii anlatan
Savas Saffak, bu tarihte ortakligi
feshedip tek baslarina yola
devam etme karar1 aldiklarini
soyliyor. Fakat Ortes Tesisat asil
bilyiime hamlesini, Baymak'ta
degisim riizgarinn startin
verdigi 2013'te yapiyor. Personel
sayisini ve misteri portféylerini
artirdiklarini kaydeden Saffak,
“Bugiin miisterilerimizin bizlere
daha kolay ulasabilecegi 480
metrekare alana sahip yeni
plazamiza tagindik. Tesisimizde 19
kisiye istihdam sagliyoruz. Ancak
santiyelerde usta ekiplerimiz
bulunuyor. Bu ekiplerle
sagladigimiz istthdam say1s1 50'ye
kadar ¢ikiyor” diyor.

2015'in ilk alti aylik hedefini ilk
ti¢ ayda yakaladiklarini séyleyen
Saffak, 6niimiizdeki dsnemde
ingaat sektériinde yogunlasarak
entegre, anahtar teslim isler
yapmay1 hedeflediklerini
anlatiyor.

Ortes Tesisat Miihendislik'in
hikayesi nasil bagladi?

Sirketi, 1993 yilinda amcam
Osman Saffak ve ailenin diger

ferdi olan 11 tesisat ustasi
kurdu. Trabzon meydaninda
80 metrekarelik bir diikkanda
faaliyete gecen firmamizin
arka tarafini kiiciik bir ofis, 6n
tarafini ise malzeme deposu
olarak kullaniyorduk. O zamanlar
Trabzon'da sirket anlayisi pek
oturmamusti. Ustacilik vardi.
Usta ne derse, nereye giderse
orada o is yapilirdi. Ustalarimiz
da biiyiik 6zveriyle ¢ahisip stirekli
is getirince ve hem miiteahhit
hem de miisteri memnun olunca
sirketimiz biiytimeye baslad1.

Baymak ile nasil tanistimz?

Baymak ile tanismamiz 1996
yilinda oldu. O yillarda Baymak'in
mazotlu kazanlarinin pazara
hakim oldugu bir dsnemdi. Ortes
olarak Baymak'in bir bayisinden
aldigimiz kazanlari Trabzon'da
satiyorduk. O y1l Baymak bizimle
goriismek istedi ve bayisi olmarmiz
icin teklif sundu. Biz de kabul ettik
ve 1996 yilindan bu yana Baymak
tirtinleri satiyoruz. 2011 yilina
kadar ¢ok ortakli sekilde devam
ettik. Bu tarihte ortakligi feshedip,
tek basimiza devam etme karari
aldik. 2013 yilinda da biiytik bir
ivime katederek personel sayimizi
ve miusteri portfoytimiizii artirdik.
Ve bugiin misterilerimizin
bizlere daha kolay ulasabilecegi
480 metrekare alana sahip
yeni plazamiza tasindik. Bu
alanimizin 300 metrekaresi
ofis, 180 metrekaresini ise depo
alani olarak kullaniyoruz ve
Trabzon'un belirli bélgelerinde
de altiadet depomuz bulunuyor.
Tesisimizde 19 kisiye istihdam
sagliyoruz. Ancak santiyelerde
usta ekiplerimiz bulunuyor. Bu
ekiplerle sagladigimiz istthdam
sayist 50'ye kadar ¢ikiyor.

2015'in ilk yaris1 Ortes
icin nasil gecti? Hedeflerinizi
tutturabildiniz mi?

Yilin ilk yarist i¢in
belirledigimiz hedefleri ilk
li¢ ayda yakaladik. Ancak son
ti¢ ayda biiyiik bir durgunluk
yasaniyor. Trabzon'da sektériin
lokomotifi olan insaat sektorii
durma noktasina geldi. Satislar
neredeyse sifir diizeyinde.
Tabii bu durumu sec¢im siireci
ve komsu tilkelerde yasanan

Gecen sene
portfoye
katilan
Hollanda
teknolojili
Magnus yer
tipi yogusmali
kazani
Tuarkiye'de ilk
biz kurduk

ve kullanima
aldik. Ayrica
Magnus
kurdugumuz
siteye
ultrasonik

on 6demeli
kalorimetre
cihaz takuk.
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Savasg Saffak
“Yilin ilk

yarisi igin
belirledigimiz
hedefleri ilk t¢
ayda yakaladik.
Ancak son U¢
ayda buyuk

bir durgunluk
yasaniyor” diyor.

Ortes Tesisat MUhendislik

savaslar da epey etkiledi. Insanlar tedirgin.
Zorunda olmadikea hi¢ kimse piyasaya is
yaptirmiyor. Ama bu durum bizim gelecege
bakisimizi degistirmiyor. Yatirimlara devam
ediyoruz. Oniimiizdeki dsnemde de ingaat
sektoriinde yogunlasmak istiyoruz ve
boylelikle entegre, anahtar teslimi isler yapmay1
hedefliyoruz.

MAGNUS'U TURKIYEDE
iLK BiZ KURDUK

Trabzon ve bslgede agirhkl olarak hangi
iiriinleri satryorsunuz?

Baymak'in iirtin yelpazesi cok genis. Ama
oncelikle Magnus'tan baglamak istiyorum.
Gegen sene portfoye katilan Hollanda teknolojili
Magnus yer tipi yogusmali kazani Tiirkiye'de
ilk biz kurduk ve kullanima aldik. Dogalgaz
merkezi sistemlerinde kullanilan bu kazan
dokiim esanjorlii oldugu icin 1si iletkenligi
daha fazla ve yakit olarak da daha ekonomik.
Istenilen kilovatlarda tirtin bulunuyor ve bu
tiriinden birkag tanesi birbirine baglanarak
calistirilabiliyor. Ayrica dogalgaz kullanilan
kazanlar oldugu icin arizasi yok. Sistemde
problem yasanmiyor, istenilen verim alinabiliyor
ve minimum ve maksimum oranda da sicaklik
saglanabiliyor. Bu da miisteri memnuniyetini
artirirken ekonomik anlamda da olumlu
sonuglar aliniyor. Dolayisiyla yeni tiriin ve
Ar-Ge ¢alismalarina bu agidan énem veriyoruz.
Bunun yaninda Magnus yer tipi yogusmali
kazanlari kurdugumuz siteye ultrasonik 6n
6demeli kalorimetre cihazi taktik. Boylece
misterilerimizin istegine gore énceden 6deme
yaparak yakit titketmelerini sagladik. Bu sene
uygulama yapacagimiz dort sitenin ikisinde de
bu sistemi uygulayacagiz. Dogalgazin gitmedigi
ve yakitta uygun tiikketim saglamak isteyen

miisterilerimiz i¢inse 1s1 pompast iiriinleri tercih
etmelerini saghyoruz.

Tabii su anda adetsel olarak en fazla
sattigimiz iriin kombi. Bununla birlikte panel
radyator, klima, termosifon, sirkiilasyon
pompalari ve hidrofor da satiyoruz. Baymak
son bes alt1 yildan beri giines panelleri ve 1s1
pompalarina agirlik verdi. Bunlar gelecek
acisindan olduk¢a 6nemli. Yenilikleri takip
ederek yeni tirtinleri piyasaya tam zamaninda
ve ihtiya¢ dogrultusunda ¢ikartiyorlar.

TRABZONDA ELEMAN
SIKINTISI CEKIYORUZ

Kentin ekonomisi neye dayaniyor?
Kentin lokomotifi su an insaat sektorii.

Trabzon'da sanayi gelismedigi icin ikinci

sirada tarim geliyor. Findik ve cay kentin tarim

alaninda énemli iiretim kapasitesine sahip.
Memur, 6grenci ve hastane gibi sinerji yaratan
topluluklar da olmasa Trabzon'un ekonomisi
ayakta duramaz. Tarim haricinde ¢ok para tireten
bir sehir degil. Sanayi maalesef gelismedi. Ote
yandan son iki yilda Irak, fran ve Suriye'den
gelen Arap turistlerin biiyiik katkisi var. Turizm
sektériinde gelismeye acik bir kent ve hizla
gelismeye devam ediyor. Bu alanda iyi hizmet
verilirse sektérde artis olacagina da inaniyoruz.
Ayrica gelen turistlerin ¢cogu miilk almaya da
basladi. Daire satislarinin yiizde 20'si turistler
tarafindan karsilaniyor. Pansiyon, apart ve otel
sayilarinin artist gozlenirken yaz désneminde
turist sayist arttigl i¢in konaklama yapilacak
yer de bulunamiyor. Oto kiralama firmalarinda
otomobil bulunamiyor ve restoranlar dolup
tastyor. Trabzon'a olan faydasi yadsinamaz,
gercekten bir bacasiz fabrika.

Trabzon ve bélgesinde is kiiltiirii nasildir?
Sizi en ¢ok ne zorluyor?

Trabzon'da en ¢ok ara eleman sikintis
cekiyoruz. Bilindigi gibi ticaret lisesi mezunu bir
6grenci, ardindan direkt iki yillik tiniversiteye
gecebiliyor. Haliyle iki yillik bir tiniversiteyi cogu
dgrenci bes yilda bitirebiliyor. Askerlik de araya
girince zaman uzayip gidiyor. Alaninda bagarili
olamayan 6grenci yasi ilerledigi i¢cin ustalik da
yapamiyor. Bu konuda ¢ok sikintiliy1z.

Ote yandan Trabzon tiiketicisi de zordur.

Zor karar verir. Aldig1 tirtintin karsiligini ister.
Uriinde ufak tefek sikintilar olursa almayabilir.
Uretici firma ve tiriin sayisinin fazla olmasi
sektorde rekabeti artiriyor. Ayni zamanda
internetten kredi karti ile satis yapilmas, birebir
verilen hizmet kalitesini ve karhliklar: diistirtiyor.
Miisterinin kafasi karisiyor ve bu da bizi etkiliyor.
Ayrica rekabeti artirmak adina tiriiniin kalitesi
diisiiren firmalar, miisteri ve ara firmalar:
magdur ediyor.



7 yil garanti ve enerji tasarrufuyla
bu yaza damgagini vuracak kima

yepyeni

BAYMAK ELEGANT KLIMA

*Yeni sezonsal verimlilik standartlarina gére sogutmada A+ enerji seviyesi
**R410A gazl yeni nesil inverter

* Iyonizer feknolojisiyle ferahlatici hava sirkilasyonu ® Mekanda bulundugunuz yerde hissetmek istediginiz sicakliga erisim imkani sunan 'l feel Teknolojisi'
* Ortam sicakligini okuyabilen LCD uzakian kumanda @ Akilli Temizleme Fonksiyonu'yla klimanin ic nitesini olasi tozlanma ve kokudan arindirma imkan
e Gimis lyon ve Akiif Karbon filreleme sistemi ® Favori Kullanim ve Turbo Mod gibi istediginiz konfor sartlanina kolay ulasmak icin tasarlanmis kisayol tuslan

M Ef www.baymak.com.tr
7x24 cagr merkezi -bay ! : ay
hizmetimiz bulunmaktadir.
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Karademz in G bebegl

Karadeniz'inincisi Trabzon'da
kiiltiirel bie yolculuk, essiz bir
damak zZevkiyle beraber sizleri
bekliyor:

aymaklife'n bu sayisindaki duragimiz,
bayimiz Ortes Tesisat Mithendislik

vesilesiyle Tiirkiye'nin incisi Karadeniz,

Karadeniz'in gézbebegi ise Trabzon.
Bilinen tarihiyle kokleri Milattan
Once 2000'li yillara dayanan kentin,
Kafkaslar tizerinden gelen Orta Asya
kokenli Turk kavimlerce kuruldugu
séylenir.

MARKO POLO VE EVLIYA
CELEBI'YE KONU OLUR

Miizeler, manastirlar, camiler,
tiirbeler, hanlar, hamamlar, bedesten
ve kenti cevreleyen surlar, sivil mimari
ornekleri ve carsilar kentin tarihi
dokusuna bir nakis gibi islenmistir.

Karadeniz'in bu gizemli kenti ¢cok sayida
yerli ve yabanci gezginler tarafindan
ziyaret edilerek adindan 6vgiiyle s6z
ettirmis, tinlii seyyah Marco Polo ve
Evliya Celebi'nin anilarina da konu
olmustur. Kanuni Sultan Siileyman'in
dogup biiytidigii ve 15 yasina kadar
yasadig1 kent, Roma, Bizans ve Osmanli
doneminden giiniimiize ulasan tarihsel
anitlarla bezelidir.

Tarihi ve kiiltiirel degerlerin yani
sira, golleri, akarsulary, daglari, yaylalar:
ve dogal giizellikleri kenti ayricalikl
kilar. Bol yagisli iklimin sundugu
dogal gizelliklerin yaninda, insan
elinden ¢ikan nadide eserler gérenleri
kendine hayran birakir. Giimiis ve



. Ulke turizmine ve

£ bolgenin taninmasina
onemli katki saglayan
yaz kis ulasiminin
saglandigi, ender

~ Jg't'xzelliklerden biridir

* Uzungol.

Trabzon’a veya komsu illere geldiyseniz, yazi baska
guzel kigi ise esrarengiz bir géruntuye burunen Sumela
Manastirini kar altinda gormeden donmeyin.

altinin Trabzonlu zanaatkarlarin
elinde naksa donusttigii kazazhk ve
hasir bilezik tirtinleriyle, horonu,
kemencesi ve diger folklorik
unsurlar Trabzon'u diinyaya acar.

DUNYADA ADINA TURKU
YAZILAN TEK BALIK: HAMSI

Dogal konumu ve sundugu
diger imkanlariyla her mevsim
gezilip goriilmeye deger Trabzon,
tarihi eserleriyle yesilin her
tonunu sergileyen bitki ortiisiiyle
kiymetli bir hazine gibidir. Tarimsal
tirtinlerin baginda gelen,; tiitiin,
findik ve ¢ay yore ekonomisine
onemli katki saglar. Adina siirler

yazilmis hamsinin kent mutfaginda
dzel bir yeri vardir. Ayrica diinyada
ilk kez adina tiirkii yazilan balik
ttirddtir hamsi.

YAPMADAN DONME?

@ Yazi bagka giizel kisi ise
esrarengiz bir goriintiiye biirtinen
Stimela Manastiri'ni gérmeden ve
ziyaret etmeden,

@ Doganin tadina
varabileceginiz ender
giizelliklerden olan Uzungolii
gormeden,

@ Yayla senliklerini, festivalleri,
festivallerde kurulan dev horon
halkalarini ve oksijen deposu olan

Altin yada gumuisten orulen hasir
bilezikler duinyaca unludur.
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Her turli yemegi yapilan
hamsinin kulturel bir 6nemi vardir.

Kiymali ve peynirlisi yapilan uinli Trabzon Pidesi ve Akcaabat
koftesinin mahalli yemekler arasinda ozel bir yeri vardir.

yaylalar1 gormeden asla donmeyin!

NE YENIR?

Trabzon’a yolu diisenler ¢ok
farkl bir kiiltiirle ve ¢ok farkl bir
mutfak anlayisiyla karsilasacak.
Muisir ¢orbasinin ayranli ve
yogurtlu ¢esitleri, Lahana
Corbasy, Etli Lahana Sarmas:,
Kara Lahana Yemegi, Trabzon
Déneri, Hamsili Pilav, Hamsi
Kusu, Hamsili Kaygana, Kuymak,
Akcaabat Koftesi, Trabzon
Peynirlisi, Trabzon Burmalisy,
Laz boregi ve daha niceleriyle
size farkh bir damak zevki
sunulacaktir.
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Magnus

MAGNUS

BOGA GIBI GUCLU

Magnus, iistiin teknolojisiyle yiiksek 1s1 gerektiren biiyiik
projelerin yeni y1ldizi. Magnus'un detaylarim1 Baymak Uriin
Miidiirii Sahin Ozkan’in rehberliginde inceliyoruz.

aymak’in genis tirtin L
ailesinin kuskusuz en

giiclii tiyesi Magnuslar.
Hollanda teknolojili
kendinden brilorli yer

tipi yogusmali kazan olan
Magnus'lar Baymak'in tirtin
portfyiine Mart 2014'te
katildi. Ancak gecen 17-18
aylik kisa stirede sektérde
farkini ispat etti. Merkezi
1sitma sistemlerinde tekli
veya kaskad olarak yapilan
konut projeleri olmak tizere
kamu kurumlari, tiniversite
kampiis binalari, gaz
déniistim istasyonlarinin
kazan daireleri ve 6grenci
yurtlarini igeren 50 farkh
projede Magnuslar tercih
edildi.

Magnus'un avantaji
glictinden geliyor. Zira 285
kw'tan baslay1p 1.300 kW’a
kadar tam 12 farkh kapasitesiyle
1sitma sistemlerinin 1s1 ihtiyacinin
yiiksek oldugu her projede yiiksek
verim ve tasarruf sagliyor. Ornegin
200 dairelik bir konut projesinde
25 tane duvar tipi yogusmali kazan
gerekirken Magnus bunu sadece iki
kazanla karsilayabiliyor. Bu sayede
hem alandan tasarruf sagliyor hem
de yatirim/isletme maliyetlerini
asag1 cekiyor. Ustelik diger kazanlara
gore dustik baca gazi sicaklhigiile
diistik emisyon degerlerine sahip
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olup yiiksek verimlilik (yiizde 109,6)
saghyor.

Magnus bu yiiksek 1sitma
kapasitesi giictine ragmen hayli sik
tasarimli ve kompakt bir tirtin. 72 cm
genisligiyle ve altindaki dort adet
doéner, oynar basghkl tekerlegiyle
her yere girebiliyor ve sigabiliyor.
Baymak Uriin Miidiirii Sahin Ozkan,
Magnus ile ilgili beklentilerinin
hayli yiiksek oldugunu anlatarak
“Bilinirligimizi yayginlastirmak ve
Lectus gibi alaninda pazar lideri
olmasiniistiyoruz” diyor.



Beni
Alan Kazanir

Magnus’un standart calisma basincinin
7 bar olmasi sayesinde ytksek katli
yapllarda ilave bir esanjér uygulamasina
gerek kalmadan direkt olarak
uygulanmasi mimkdndtr. Ayrica
kazan kendinden geri akim klapeli olup

baca uygulamalarinda fiyat avantaji IhtiyaClan Kadar ISltlI‘lm

saglamakta ve sektdrde rakiplerine gdre
onemli Slclide fark yaratmaktadir.

Cok Sessizim

Kazan dairelerindeki en buytk
sikintr yliksek ses problemidir
ki bazi durumlarda binanin
ilk iki kati kazanin calisma
sesini duyabilir. Magnus ise

Magnus'larin en can alici 6zelliklerinden biri her zaman
kazanin maksimumda degil ihtiyaca bagl olarak
calisabilmesidir. Yani yeterli isitmay ve istenen degeri
sagladiginda, eger kullanilan sistem kaskad ise kazanlar
kendi icerisinde moduilasyon yaparak tek tek devreden

) - clkar ve tasarruf yapmaya baslar. bulabileceginiz en sessiz
g | Il | Béylece gereginden fazla isinin kazan. Oyle ki 61 desibelin
Uretilmemesini sagliyor. Tekli altinda calisiyor. Bu bir kazan
| sistemlerde de kendi icinde 1'e 5 dairesi icin gayet ideal bir
oraninda modtilasyon yapilabiliyor. dizey. Hatta kazan altindaki
‘ Bu sekilde klasik kazan sistemlerine kendine montajli tekerlekleri

sayesinde de titresimi absorbe

gére minimum ytizde 20 tasarruf
1 edebilmektedir.

saglanabiliyor.
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Cok Cesidim Var

Kuskusuz Magnus premix brdl6rli yogusmali kazanlar, model
ve kapasite acisindan Baymak'in en genis Urtin ailelerinden biri.
Oncelikle Magnuslar kasa ve gévde olarak ikiye ayriliyor. “Magnus
I” modeli 285 ile 650 kw arasinda alti model, “Magnus Il ise iki
kazanin birbirine entegre edilmesiyle olusuyor ve 570 ile 1300 kw
arasinda yine altt modele sahip. Yani Magnus Ailesi toplam 12 farkli
~—— kapasiteden olusuyor. Ayrica ihtiyaca gére 15 adede kadar bir sistem
lizerinde kaskad yapilarak kapasiteler genisletilebiliyor. Boylece
bir adedin kapasitelerinin yetmedigi yerlerde kaskad sistemler
olusturularak ihtiyaclara kolaylikla cevap verebiliyor.
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Her Yerden Gecerim,
Her Yere Sigarim

Magnus gayet sik tasarimli bir kazan. Ebatlari itibariyla 72 cm genislige
sahip ve altinda dért adet doner, oynar baslikli tekerlek var. Rakiplerine
gdre bu tasarimin en énemli avantaji, her turlt dar alandan gegme
kolayligi saglamasi. Bu sayede dar koridorlarda, donemeclerde
kolaylikla gecis olanagi sagliyor ki bu gercekten basit ama cok kullanisli
olabilen bir 6zellik. Zira bu 6zellik Magnus'un tasinmasi ve kurulumunu
cok kolaylastiriyor. Kazan dairlerinde az yer kapliyor. Diger taraftan
kompakt tasarimi olmasi sayesinde alan tasarrufu sagliyor. Bu ¢ok
6nemli ¢linkl metrekareler artik daha degerli ve kazan dairelerine artik
o kadar byt alanlar ayrilmak istenmiyor. iste Magnus kictik kazan
dairelerini muimkdin kiliyor.

Hava presostati

02 girigi Gaz girisi LCD ekran Kontrol paneli

/ Déndiriilebilir panel

Yilksek sicakhk termostadi

Akis sensdrii

Hava kanali

Briilér

Atesleme elektrodu /

iyonizasyon cubugu/
v yensubue Geri akim dénis klepesi
Atk gaz cikisi Venturi
Gaz valfi
151 esanjori

Emniyet Sensori

Temizleme kapag! Dénis Senséri

Yogusma kabi \

Yogusma Sifonu

Tasarruf
Benden Sorulur

Normal yer tipi celik kazanlarda baca
gazi sicakligi 190 — 210 derecedir.
Premix brilér teknolojisine sahip

Kutu Gibiyim

yogusmali kazan Magnus bu baca

gazi sicakliindan istifade ederek
tasarruf sagliyor. Magnus tesisattan
gelen dénls suyunu baca gazinin
sicakligindan yararlanarak 6n isitma

yapar. Boylece baca gazi icindeki
gizli 1si diye tabir edilen sicaklik geri
kazanilir. Bu sayede baca gazi sicakligi
80 derecenin altina dustyor ve
yakittan tasarruf saglaniyor.

Magnus aslinda paket bir Urtin.
Premix esanjor grubu, yanmayi
saglayan fiber kapli paslanmaz

celik brdil6r grubu, gaz valfi grubu,
modotilasyonlu fan ve bu sistemin
tlim otomasyonunu ve emniyetini
saglayan kontrol panosuyla set
olarak sunuluyor. Altinda yogusma
tavasi var ki yogusan suyun buradan
toplanarak yogusma sifonuyla
notrolizasyon kaplariyla giderlere
irtibatlandiriimasi saglaniyor. Ayrica
acllabilen servis kapagi sayesinde
Magnus yogusmali kazanlarin
periyodik bakimlarinda uzman teknik
ekipler kazanin bakimini, temizligini
cok rahatlikla yapabiliyor.




enerjinizi kendiniz Uretin

Evinizde ve isyerinizde baymak fotovoltaik glines panelleri
ile kendi elektriginizi veya termal glines kolektordi ile sicak
suyunuzu yillarca glivenle saglayabilirsiniz.

Siz de, yenilenebilir enerji kaynaklarini kullanin, gelecek
nesillere tertemiz bir cevre birakin.

444 0 235 ub k
ayma

BOA THERPES GROLUP

Tek 1216 581 6500 www baymak.com.r



Yiiksek Irtifa

Son iki ayda pazarinin lideri Lectus tam anlanuyla
ucusa gecti. Biri 49 blokluk doniisiim olmak iizere alt1
dev projede insaat firmalarinin tercihi “Merkezi Sistem

oldu.

Isitmanin Yeni Ad1” Lectus

Basaksehir 1. Etap

i
LI Py

3
BT I N L BE B E 1 @8

s d g d

baymakifc

= s hmTEEN
TEEEEEEREE N

Diiniisiim Lideri

Tiurkiyenin konut devi meskende olmasi gereken biitiin
KIPTAS'In gerceklestirdigi ilk gereksinimleri ihtiva etmesine
proje olan Basaksehir [ Etap 6zen gosterdi. 473 hektar tizerine
konutlary, kendi kendine yeter kurulan, 3 bin 4 konuttan olusan
bir cagdas sehir ornegi. KIPTAS, ve yaklasik 15 bin kisinin yasadig1
1996 yilinda tamamladigi bu ilk Basaksehir . Etap, 20'nci yilinda
projesinde konutlarin birincisimif,  tiim 1sitma sistemini yeniledi ve
yasanabilir, saglikl, gtivenli bir bu amagla Baymak’ tercih etti. Bu

Arena Residence Beylikalizl Dev PI'()ie

Pusula Insaat tarafindan
istanbul, Beylikdiiziinde
insa edilen ve iki bloktan
olusan Beylikdiizii Arena
Residence'da tam 360
konut, 20 ticari alan/magaza
bulunuyor. iste bu dev projenin
de tiim 1sitma sistemi Baymak’a

dev doniisiim projesinden eski tip
geleneksel kazanlar, Baymak'in
Hollanda teknolojili duvar tipi
yogusmali kazani Lectusile
degistirildi. Baymak bu projede
Basaksehir [. Etap'in 49 blogu

icin toplam 113 adet 90 kw'lik
Lectus'un kurulumunu yaptu.

emanet edildi. Sadece yiizde
30’luk kismi1 insaat alanindan
meydana gelen, icinde agik-
kapali yar1 olimpik yiizme
havuzlari bulunan Arena
Residence Beylikdiiziinde

14 adet 115 KW'lik Lectus'un
kurulumu yapild.
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pple, iPhone 6'larin hentiz taksitleri
bitmeden ailenin yeni tiyelerini
duyurmaya hazirlaniyor. Mart ayinda
baslayan dedikodular bu yaz kesinlik
kazand. Eyliil ayinin son giinlerinde
Apple iPhone 65 ve iPhone 6S Plus’
duyuracak. Resmi aciklama gelmedigi
icin heniiz cihazlarin tam olarak neye
benzedigiyle ilgili bildiklerimiz sadece
yurtdist kaynakli teknoloji sitelerinde
yayimlanan birkagc fotograf ve teknik
ozelliklerden ibaret. TrendForce isimli
arastirma sirketinin raporuna gére
iPhone 6S'in bir avug gelistirmesi var.
RAM ¢oziimiinde LPDDR3 yerine
LPDDR 4 kullamilacak. RAM miktari ise 1
GB'den 2 GB'ye ¢ikartilacak.

iPhone 6S ile ilgili diger iddia ise

depolama alani. 16 GB dénemi kapaniyor.

32,64 ve 128 GB'lik segeneklerle
6S piyasaya siiriilecek. Ayrica yeni

iPhone’larda Force Touch &zelligi olacak.

Force Touch yeni bir tiir dokunmatik

Telefonlar: Degistirmeye

- HAZIR MISINIZ?

Apple, eyliil ayinin iiciincii haftasinda yeni modelleri iPhone 6S ve iPhone 6S
Plus’1 tamitacak. iphone 6'nin Tiirkiye’de satilmaya baslamasinin iizerinden bir yil
gecmeden gelen yeni modeller ciizdanlari zorlayabilir.

teknoloji. Force Touch dokunma giiciine
yani parmagimizla ekrana yaptigimiz
baskinin siddetine gére farkli eylem
secenekleri uygulayabilme olarak
aciklanabilir. Boylece izlediginiz videoyu
veya dinlediginiz muizigi ileri almak
istediginizde 2x hizinda biraz daha sert
bastirisaniz 4x hizinda sarabileceksiniz.
Ote yandan tasarim konusunda
¢ok fazla bir degisiklik beklenmiyor.
Genel kani yeni iPhone’larin tipk 6 ve
6 Plus gibi yine 4,7 in¢ ve 5,5 in¢ olarak
tiretilecegi yontinde. Ancak séylentilere
bakilirsa yeni iPhone'larda en biiyiik
sicrama kamera konusunda olacak gibi.
Konsept ¢izimlerde ¢ift kamera lensi
olabilecegi soyleniyor. Bu olmazsa yine
tek kamera ile fakat megapiksel ve diger
ozellikler bakimindan DSLR kameralari
aratmayan bir kaliteden bahsediliyor.
Anlagildig1 kadariyla Apple’'in hedefi su
anda kamera acisindan en ¢ok konusulan
telefon olan LG G4'ti gegmek.



ABCHOME
Buytiklere Eglence

Langirt herkesin gencliginde bir sekilde
oynadigi ve artik nadir olarak karsimiza
¢ikan oyunlardan biri. Bu langirt masasi bu
nostaljinin rtizgariyla evde en sik mobilyalarinizdan
biri olacak sekilde
tasarlanmis.
& Mese ve
= dokme
demirden
yapilmis
bu langirt
masasinin
etiketinde
6 bin dolar
yaziyor.
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A el Makine

one ailesinin buy
ve hesap‘\‘ b
evap veryor:

ZenF
(st seviye
ihtiyacina c
kapasites!

°
Windows 10
[Indirmeli mi?
Bugtinlerde bilgisayarlar stirekli “Windows 10'u Alin” uyarisi
veriyor. Biraz sabrederseniz Windows'un en yeni strtimtine
licretsiz sahip oluyorsunuz. Bu agidan indirmenizde bir
sikinti yok. Hatta yeni stirtim dokunmatik ekranli bir
dizUstline sahipseniz 6nceki strlimden sizi daha
fazla memnun edecektir. Ama basit bir

kullaniclysaniz da hayatinizda birseyi
degistirmeyecegini bilin!

Brikk
Altin Kareler

Bu fotograf makinesi aslinda Nikon’un 2 bin 750

dolarlik cok poptiler FX format dijital SLR modeli

Df. Ama Brikk firmasi onu adeta bastan yaratmis.
Yaklasik bir yillik bir calismayla Nikon Df'nin gévde

ve Uzerinde tasidigi Nikkor 14-24 £/2.8 lens, 24

ayar saf altinla kaplanmis. Yalnizca 77 adetle
sinirli ve altin sarisi olan bu makine size
sik bir canta icinde geliyor. Fiyati
ise 41 bin dolar.

STENETS

4

Sikmaya Korkulur

Bu gdrdUiglinliz dlinyanin en karmasik ve pahali
mekanik kemer tokasi “Calibre R822 Predator”. 167
ayri parcasl olan, baget kesim pirlanta ve elmaslarla

slislenmis gévdenin yapiminda ytiksek teknoloji

titanyumla kirmizi altin kullaniimis. Ustelik
kendi kendini temizleyebilen 6zel bir
mekanizmasi var. Fiyati ise siki
durun: 400 bin dolar.
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Ankara'nin en hizli gelisen bolgeleri
arasinda yer alan ve gayrimenkul
yatirimlarinin merkezi haline gelen
Eryaman'da Akag Insaat tarafindan
insa edilen Happy Life Residance’in da
tercihi Lectus oldu. Projede 11 adet 115
kw'lik Lectus’larin kurulumu yapildu.
Buna ttim kazan dairesi irtinlerinde
de (Kazan, Boyler, Genlesme Tank,
Pompa) Baymak tercih edildi. Tiim
iirtinlerin tek marka olmasi ve kazan
dairesinin Baymak tirtinlerinden
olusmasi sebebiyle kazanlara 5 yil
garanti verilmesi projede tercihin
Baymak’tan yana olmasini saglad.

1969'dan beri faaliyet gosteren
Cetinkaya Holding'in Samsun’daki
gozde konut projesi Yakut Sitesi'nin de
tercihi yine Lectus oldu. “Hayalinizdeki
ev” sloganiyla tanitilan ve 9 bin

608 metrekarelik alana insa edilen,
ylizde 70’ i yesil ve acik alan olan
Yakut Sitesi'nde 150 daire bulunuyor.
Projede 18 adet 115 kw'lik Lectus’larin
kurulumu yapildi. Cetinkaya Holding
satis sonrasi hizmetlerden ¢ok
memnun olmasi ve markaya duyulan
giivenden dolay1 Baymak ile ¢6ziim
ortakligi seklinde ¢alisiyor.

Bir Ankara projesi daha. Cankaya'nin
gobeginde yer alan dort yildizli Vivaldi
CE Gold Hotel de tercihini Lectus’tan
yana kulland. Ikisi suit olmak tizere
toplamda 49 otel odasi, yiiksek
standartlara sahip 400 kisi kapasiteli
ti¢ toplanti odasi olan ve bu sayede
biiyiik toplantilara ve organizasyonlara
da ev sahipligi yapan Vivaldi Hotel'de
yedi adet 115 kw’lik Lectus kullanildi.
Hizli iirtin teslimi, tirtin kalitesi,
istenilen tiim tirtinlerin Baymak'tan
tedarik edilebilmesi ve satis sonrasi
hizmet aginin genis olmasi sebebiyle
projede Baymak markasi tercih edildi.
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Baymak genis iiriin yelpazesiyle
kamunun dev projelerinde de
adindan sikca s6z ettiriyor.

Son olarak Sosyal Giivenlik
Kurumu'nun (SGK) Samsun il
Mudirligii'ne ait yeni hizmet
binasinda Baymak'in Lectus
duvar tipi yogusmali kazanlar:
tercih edildi. 2016 yilinda
hizmete girecek modern binada
12 adet 115 kw'lik Lectus’lar
kullanildw.
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Asfalt ve Topragin §

Subaru Forester

Giindelik olarak kullanmildigimiz otomobiller arazi
kosullarma uyumsuzlar. Bunun icin SUV’lere ihtiyacimiz
var fakat piyasadaki SUV’ler arazi kosullarina cok uyumlu
degil. Ama Subaru’nun Forester’1 bu kaideyi bozuyor.

est amach aldigim Forester
ile off-road cenneti
Kemerburgaz'a dogru yola
¢ikiyorum. Giin daha yeni
doguyor. Forester'in biraz
homurtulu motoru sabahin
sessizligini bozuyordu.
Hala CVT olduguna
inanmadigim 7 ileri vitesi
D konumuna getirdim ve
yola cikmaya hazirdim.
[nanmama meselesine
gelirsek sanziman klasik
bir CVT karakterine sahip
degil. Sanki ¢ok hizli ve
kusursuz tasarlanmis tam
otomatik bir sanziman
kullaniyorsunuz. Bu
sanziman karakteri arag
icerisinin oldukga sessiz
olmasini saghyor. Subaru
sadece motor sesiicin
degil, riizgar ve yol sesi
icinde oldukca ¢alismus.
Yiiksek siiratlerde de ses
konusunda basarili olan
Forester, yolculugun

Subaru Forester
Teknik Ozellikleri

Motor Hacmi 1998 cc

Motor Gtict 148 Hp 3800 d/d
Maksimum Tork 350 1600-2400 d/d
0-100 km/s 9.9sn

Son Strat 188 km/s

Ortalama Tiketim 6.3 litre

Bagaj Hacmi 1592 Lt

Fiyat 149.900 lira (test araci)

asfalt béltimtinii rahatlikla
tamamlamami sagliyor.

Artik karsimda asfalt
yok, tamamen agaclik ve
toprak bir yol duruyor.
X-Mode'u devreye alma ve
yavas gitme zamani geldi.
Arazide yavasca ilerlerken
farkinda olmadan ¢camura
girdigimde ise beni biiyitk
bir korku sardi. Ama
bal¢igin i¢inde rahatlikla
gecerek yoluma devam
ettim. Sira tekrar eve
dénmeye gelmisti ki isin
en zor tarafiydi bu. Aracin
her tarafi camur icerisinde
ve trafik baglamisti bile.
Camurun fren disklerinde
yaptigl siirtiinmeyi
hissediyordum. En yakin
oto yikamaya acilen
ulasmam gerekiyordu. 5
km boyunca yaptigim zorlu
yolculuktan sonra oto
yikamaya gelmistim. Camur
icinde kalan Forester,
tekrar sehir hayatina
donebilirdi. Sasirtici ama
Forester arazide ¢ikarttigi
iyl isin aynisini asfaltta da
cikartiyor. Eve vardigimda
goziim yakit gostergesine
takildi. “Cok da yakmamig”
dedim kendi kendime. Yol
bilgisayar: bana 10.1 litrelik
karma tiiketim gosteriyor
ki bence yaptiklarim
karsisinda oldukga az bir
deger.
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Ayse Ar-Genel Mudur Asistani

ta binmek acaba neler katiyor insana?
Hi¢ diistindiiniiz mii binicilik sporunun
ozelliklerini? Temiz kiyafetler, beyaz
pantolonlar, papyonlar ve atin tizerinde
asil bir durus... Akillara zarar bir diizen
var bu sporda... Aristokrat davraniglar
esliginde atla senkronize hareketler s6z
konusu... Atin iizerine oturan, kendini
Koroglu gibi hissediyor. Ata binerken
sizi rahat ettirecek ve koruyabilecek
esnek kiyafetler giyerseniz ata
binebilirsiniz. Lakin kask, eldiven,
uygun ¢izme (alti mutlaka tirtikli olmali)
kullanmaniz emniyetiniz ve hayvan
sevgisiicin sart.

Kiiciikken babam bizi isinden vakit
buldukea kiigtik ¢iftlik hayvanlarinin
bulundugu semt hayvan bahcelerine
gotiiriirdii. Orada bulunan koyunlars,
kecileri, 6rdekleri ve diger kanathlar
yemlerdik. Hollanda'da bu pek
meshurdur ve kiiciikler sik sik
goturiliir. Hem hayvan sevgisini
asillamak hem dogayla alakal birseyler
yapmak i¢in cocuklara giizel bir
tesvik.. Bes yasindayken korkusuzca tel
kapinin ardindaki hayvanlarin yanina
girmeyi basarip elimden yem yemeleri
icin arkalarindan kostururdum. ilk
bu yaslardayken atlari cok yakindan
gorebilme firsatim oldu. Bana bina gibi
uzun ve biiyiik gelen bu hayvanlari
asagidan seyretmek pek kolay degildi.
Panayirlardaki atlikarinca ile benzerligi
ise hi¢ yoktu. Bu asil ama bir o kadar
tirkek hayvanlara o yaslarda merakim
baslad1.

Iki canhinin birlikte yaptigi bu
sporu herkesin yapmasi gerektigini
diistiniiyorum. Atlar géziimde bir
rehabilitasyon niteligi tastyor. insan
atin tizerindeyken tiim olup bitenlerden
styrilip onunla biitiinlestiginde zamanin
nasil gectigini inanin hissetmiyor.
Ruhen onarici bir yonii var ve beni her
zaman sakinlestiriyor. Ayrica gruplar
halinde yapilacak binicilik, calisanlara
ortak bir konu ve farkli bir etkinlik

Atlar & Binicilik

sunacaktir. Ayni zamanda degisik bir
faaliyet yapan ¢alisanlarin kuruma
bagliliklar1 artacak ve verimlilikleri
yiikselecektir. Ata hakim olabilmek
insanin adeta 6zgiivenini yerine
getiriyor. Boylece liderlik 6zellikleri
gelisiyor.

Atlar, siirti hayvanidir ve ¢cok
uysaldir. Ama seslere karsi tirkek
davranip hircinlasabilirler. Ornegin
otomobil fary, simsek, patlayan flas,
ani zil veya korna sesi sizi zor duruma
sokabilir. Ata binerken bunlardan uzak
yerlerde hobinizi gerceklestirmek en
mantiklist.

Uc sene amator olarak araliksiz
binicilikle ilgilendim. Keske daha yakin
olsada bu hobime ayni siklikta devam
edebilsem. Simdilerde ise sadece ¢cok
bunaldigimda ve kafami dagitmak
istedigim zamanlarda gidiyorum.
Istanbul'da bir at ciftligine veya binicilik
okula gidebilmek i¢in her seyden énce
ulagiminizi iyi ayarlamaniz gerekiyor.
Sayet kentin gébeginde oturuyorsaniz,
bu oldukea vaktinizi alabilir ¢iinkii
otomobil olmadan gitmek kolay degil.
Hollanda'da bisikletimin tizerine atlar,
doganin icinden kivrilan daracik
patika koy yollarinin tizerinde pedal
cevirerek ¢iftlige ulasirdim. Yarim
saat ata binebilmek i¢in 6ncesinden 10
kilometre pedal cevirirdim, bu miithis
bir haz verirdi bana, hele de bunun
sonunda keyifli bir at binisim olacaginin
bilincindeysem. Aramizda hi¢ binmemis
olanlara mutlaka ama mutlaka bir
kerede olsa denemelerini tavsiye
ederim. Etrafinizdaki tiim stresten,
karmasadan, kentin giiriiltiisiinden
uzak bir yerde zihninizi ve bedeninizi
dinlendirebileceginiz bir ugras.
Ayiracaginiz sadece 30 dakika bile sizi
bambaska yerlere tasiyor ve diinya ile
baginizi kopartiyor, zaman sizin i¢in
adeta durmus oluyor. 30 dakikanin
sonunda siz iki saattir ata biniyormus
gibi hissediyorsunuz.
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KUCUK YOGUSMALI
BUYUK SES GETIRD

Sessizligi ile bliyik ses getiren Ustin
Hollanda teknolojili idee, hafif ve kiiclik
yapisiyla kombide yeni bir dénem baslattu.

» % 1092 verim deder”

» Yikseklik 54,1 am x genislik 36,8 cm x derinlik 36,4 cm
alglilerinde®*

» Sadece 38 r:IEiiI:lE-l*“

» Sadece 26 kg***

* vk patrros beam e v defercie: mmhwmmlnuﬂ T iy
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Sekerbank ve
Baymak sunar:

Glnes gelen eve,

eneriji tasarrufu gelir!
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Fotovoltaik (.I-DV) eneurji sistemlerini binaniza ‘IIII ‘l‘l““m_\“
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elektrik giderlerinizden tasarruf edin.
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