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Baymak'ta pesin fiyatina Bonus’a 9 taksit.

Kampanya Garanti Bonus Uyesi Baymak bayilerinde gegerlidir. Kampanyadan yararlanabilmek icin taksitli harcamanin Garanti POS'larinda yapiimasi gereklidir. 9 taksitii satis icin, magaza satis gorevlisi
POS (izerinden 3 taksiti tuslayacak, devaminda gelen ekranda banka tarafindan ilave edilecek +6 taksit opsiyonunu segecektir. Bu iglem sonucunda taksitli harcama kart sahibine 9 taksit olarak
yansitilacaktir. Kampanyaya tim Bonus kartlar, Money Bonus, Miles&Smiles kredi kartlari, American Express Cards, Bonus Business, Miles&Smiles Business ve American Express Business Cards
dahildir. Bonus Flexi, Bonus Geng, Denizbank ticari kartlari, ING Bank ticari kartlari, vadeli taksit Islemleri ve odiil kullanimlari kampanyaya dahil degildir. Flexi kart sahipleri + taksit kampanyasindan
yararlanabilmek icin harcama igleminden once “EVET BAYMAK" yazip bir bosluk birakarak kartlarinin son 6 hanesi ile birlikte 3340'a kisa mesaj géndermelidir. Kampanyaya katilim SMS'leri KDV ve
OIV dahil Avea icin 60 Kr, Turkcell icin 65 Kr, Vodafone icin 41,5 Kr'dir. Geri doniis SMS'leri Garanti Bankasi tarafindan kargilanir. Garanti Bankasi tiim kampanyalarda degisiklik yapma hakkini sakli
tutar. Ayrintili bilgi: www.bonus.com.tr.




Pazarda Oyunu
Daima Biz Kurariz...

aza merhaba derken sizleri yepyeni bir say1 ile selamliyoruz.
Baymaklife'in besinci sayisindayiz ve dergimiz her gegen giin farkl
kesimlerden Gvgiiler almaya devam ediyor. Basim sayimiz 3.500
adetlere ulasti ve daha da yiikselecek. Her gelen 6vgii Baymak
ailesinin gégsiinti daha da kabartiyor ¢tinkii Baymaklife'n her
sayfasi keyifle okunmasi i¢in en ince detayina kadar kafa yorularak,
biiyiik bir inangla hazirlaniyor.

Kis mevsimini geride birakip yepyeni bir déneme girdigimiz
su ginlerde, Baymak olarak bizler de yepyeni projeleri hayata
gecirdik ve meyvelerini toplamaya basladik bile. Bireysel Emeklilik
Sistemi'nden (BES) bahsediyorum. Bayi ve tesisatcilar icin
uygulamasini baslattigimiz BES destegi projemize hizli baslangic
yaptik ve daha ilk haftada 200'tin tizerinde Bireysel Emeklilik
bagvurusu aldik. BES destegi projemiz i¢in tiim Tiirkiye'de Road
Show'umuz basladi ve tam 12 ilde Bireysel Emeklilik Sisteminin
tamtimini gergeklestiriyoruz. Elbette hem bu kapsamli Tiirkiye
turunda hem de projemizde beraber yiirtidiigiimiiz ¢ok giivenilir
bir yol arkadasimiz var-Garanti Emeklilik... BES projemizin
bir diger faydasi enerji verimli tirtinlere, yogusmali kombiye
verdigimiz destekle, tilkemizde tasarrufun yayginlasmasina destek
olmak. Bu vesileyle, bu faydali projemiz iki ana amaca hizmet
ediyor olacak; ilki bayi ve tesisatcilara sagladigimiz BES destegiile
hem onlarin hem de ailelerinin gelecegini giivence altina almak,
ikincisi projeye katilim sartimiz olan enerji verimli yogusmali
kombi satistyla tilke tasarrufuna ciddi él¢tide fayda saglamak.

Elbette glinesli glinlerin gelmesi ile birlikte sonsuz enerj
kaynagi olan giines, Baymak'in enerji verimli tirtinlerini daha da
giindeme tastyor. Enerjideki disa bagimhligimiz, Ttirkiye'deki enerji
titketiminin yiizde 90'mnin fosil yakitlardan karsilanmasi, gevreci
ve alternatif enerjinin dogal kaynaklardan saglanma firsatlarini
da beraberinde getiriyor. Ulkemizdeki giines enerjisi potansiyelini
en faydali sekilde kullanmaya ¢alisan Baymak ise, yiiziinii giinese
dénerek alternatif temiz enerji tiretimini desteklemeye devam
ediyor. Temiz enerji saglayan fotovoltaik paneller ile tiiketiciye
kendi enerjisini tiretebilecegi cevre dostu tirtinleri bir arada
kullanabilecegi paket sistemler sunan Baymak, 6deme zorlugu
yasanmayan finansman modelleri ile tiiketiciye dost projeler
gerceklestiriyor. Markamizin giinesle olan sicak iliskisine bu
sayimizda genis olarak yer verdik, sizin de keyifle okuyacaginiza
eminim.

thracatta da hiz kesmeyen markamizin, Cin'in 20 milyar dolarlik
dev markasi Midea ile yaptigi miithis is birligi detaylarin ilerleyen
sayfalarda bulabilirsiniz. Baymak olarak Cin tiretimini tersine
cevirdik, herkes Cin'den alirken biz Cin'e satmaya basladik. Kisaca
Baymak durmak bilmiyor, her yaptgi ile éncii oluyor, oyunu
kuruyor ve pazarin dinamiklerini elinde tutuyor.

Son olarak bu sayimizda resimleri Prens Charles'in evini bile
stisleyen, diinyanin dort bir yaninda sergiler agan ¢ok degerli
ressam Ismet Yedikardes konugumuz oldu. Tiim yasamina ve
sanatina dair bilgileri Baymaklife okurlariile paylasan Ismet
Bey'e bu vesileyle tesekkiirlerimi iletiyorum. Ulkemizde bu denli
degerli sanatcilarin olmasi bizi hem gururlandiriyor hem de
umutlandirtyor.

Baymak CEO
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imtiyaz Sahibi, Baymak Makine
Sanayi ve Ticaret A.S. adina

Tuzla 34959 istanbul
Tel: 0216 581 65 00 Pbx Faks: 0216 30419 99

Yayin tiirti
Yerel Siireli
Mayis - Haziran 2015 (2 Ayhk)

Basildigi tarih
Nisan 2015

Bu dergideki yazilarin iceriginin
sorumlulugu yazarina aittir.
Dergide yaymlanan reklamlarin
icerigiile teknik ve ticari 6z
niteliklerine iliskin bilgilerin
dogruluk ve gercerliliginin
sorumlulugu reklam veren
kurulusa aittir. Iki aylik, gayri siyasi,
ulusal, Ttirkce kurumsal yayindir.
ISSN 2148-8096
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iki ayda bir yayimlanan
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A.Ender Colak B ’ 06. Milli Mactaydik
aymak’'mn : ctaydil
140 Baymak bayisi ve 10 sansl
Sorumlu Yazi islel‘i Miidiiri idee kullanicisi gecen mart ayinda
Tugce Savas En HIZhSl Hollanda'daydi. Hem gezdiler hem
v S ! Hentiz ilk yilinda Baymak'in “En Basarill de millimacr tribtinde izlediler.
aylna naziriayaniar an1 Malzemeci Bavisi’ alk horkeci e
y! e Y. : ]\‘d[?l‘.\\ill/,'( 111()(1 {ill.\ isi” olmak herkesin 07. Baymak Gelecegi Paylasiyor
Halﬂ Ozdemir larcrolmasa gerex. Baymak, Turkiye capinda
Se(.la Kaya diizenleyecegi egitim ve tanmtim
Sahin Ozkan toplantlarma Istanbul'da start verdi!
. o s .
Reklam Sorumlusu 08. Fm S.eddl m Ko_mblyle Astlk
e 20 milyar dolar ciroya sahip Cin'in
. gﬁ bav ﬁ o dev firmasi Mideanin satacagl
tugee.savas@baymak.com.r kombilerin tiretimini Baymak
. yapacak.
Fotograflar
Coskun Celer 09. Lectus'un Biiyiik Zaferi
Baymak Lectus’lar 2014 yilinda
T ¥ = ;lll\ ar tipi _\(l)guslmllll l\ﬁem |
asarim/Yapiumn kategorisinde ytizde 3l ile acik
Haylaz Kedi Reklam Ajansi Duygusal farkla lider oldu.
Abbasaga Mahallesi Arife Sokak (] s e .
Nor D: A Bestkts/Isanibu Bir Oyun 10. Gelecepiniz Aruk Gitvende
Tel: 0212258 58 28 Dtinyanin en zengin ilk 10 futbolcunun Bulusma'da bayilerine verdigi sozii
www.haylazkedi.com.tr servetinin toplami 3 mil)ql‘ 3l milyon tuttu, Hem de tic ay gibi kisa bir
. lira. Bu rakam onlari Ttrkiye'nin en siirede... Artk Bireysel Emeklilik
) Basildig1 yer bliytik 16'nct sanayi kurulusu yapabilir. hesaplariniz hazr,
H:: Sanat Cevresi Yaymcilik Matbaa 292. e
[ Ltd. Sti. Bagdat Cd. No: 262 12. Eardeﬁhk] G‘!cll! Bélee Bavisi
/ “'pe - Maltepe / stz o0 Baymak'in lzmir Ege Bolge Bayisi Isi
; ‘\(lat(TerL. 0;:212(8%Lg(;5}?nbm EI‘lel'llm: GOZden Uretim, ti¢ kardesin ideal ortakhgmin
© ) € " T '. ° glictiyle 47 yildir kesintisiz biiytiyor.
Q www.sanatcevresi.com Uzak Blr Cennet Bu sene de hedel biiytimek ama asil
. L o » gtindem maddesi bayi agini yeniden
Dogunun egitim ve saglik merkezi alandirmak
Yaymlayan Erzurum meshur soguk havasiyla yaprandirma...
Baymak Makina Sanayi ve Ticaret A.S. biliniyor. Ama yolunuz dtiserse bu 4/, Cihanniima
Orhanh Beldesi, Orta Mahalle Akdeniz 5 bin yillik kentte beklemediginiz Sembolizm
50K : o Mevkii Orhs stirprizler sizleri bekliyor olacak. .
Sokak No:8 Tepetren Mevkii Orhanli/ I ) 50. Hukuk Kisesi

ek ve Senet Anlama Kilavuzu
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Giinese

Kosuyoruz

Baymak alt1 yildir ince ince érdtigii
glines enerjisi sistemleri alanindaki
stratejisini giin yiiziine ¢ikartiyor.
2017'de bu alanin en biiyiik
oyuncusu olma hedefiyle hep
birlikte giinese kosuyoruz.

Her Yerde
Baymak

Baymak'in tistlendigi kurumsal
projeler, bayilerinin de destegiyle
hizla tiim Tirkiye'ye yayiliyor.



Kardésligin R e

isinet Yedikardes resimleri Prens Charles’in evini bile siisleyen
diinyaca iinlii bir ressam. Mardin ile ilgili yaptigi eserleriyle
tanimiyor. Hayat hikayesi ise cok calismanin, sebat géstermenin ve
biraz da sansin basariyla es anlaml oldugunun bir kaniti niteliginde...

h2. 46. 48.
Tiirkiye'de Teknolojik Gozler
Sarj Oluyorum | Oyuncaklar | Uzerinizde

Tiim diinyada Rihanna'nin rakibesi olarak En yeni teknolojik Amerikan ordusunun
gosterilen Alexandra Stan'n kalbinde cihazlar.. Apple MacBook, bas taci olan Jeep Italyan
Tiirkiye'nin yeri bambagka. Samsung Galaxy S6, Apple ruhu mu tasiyor?

Watch ve Sony Akill

Gozliik...
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Macna Gittik

aymak, bu kez harika seyahat
kampanyalarindan tiiketiciler

de faydalansin istedi ve idee
kombi satin alanlar arasinda
yaptig1 bir ¢ekilis sonucu
kazanan sansl 10 miisterisini,
140 bayisi ile birlikte Hollanda
seyahatiyle 6diillendirdi. 26-29
Mart 2015 tarihleri arasinda
Hollanda'ya giden talihliler ve
bayiler 3 gece 4 giin boyunca
Amsterdam’t doyasiya gezmenin

tadini ¢ikardilar. Tatilin en

biiytik stirprizi ise Hollanda-
Turkiye maciydi. Magi canli
olarak yerinde izleyen talihliler
ve bayiler, Marken & Volendam
turu boyunca ilk duraklar:

olan Marken kasabasinda 14-15. yy

dan kalma ahsap evleri ve gorkemli
yel degirmenlerini ziyaret etme firsati

buldular. Bunun yaninda Hollanda

da defalarca 6diil almis Alida peynir
ciftliklerini gezdikten sonra huzur dolu
Volendam kasabasina giderek essiz

zamanlar gecirdiler.

Katilanlar ne diisiiniiyor?

Nihai Tiiketici/ Soner Kaplan
Daha 6nce pek cok kez yurtdisina
cikam ancak Hollanda'ya ilk

defa gittim. Oldukca eglenceli

ve heyecan dolu bir seyahatti.
Ozellikle Hollanda - Ttirkiye
macini yerinde izlemek cok
keyifliydi. Baymak’a béyle bir

tur diizenledigi icin tesekkir
ediyorum.

Nihai Tiiketici/ Enis Bayol
Amsterdam’a ilk kez
Baymak sayesinde gittim.
Ozellikle tur boyunca
cordtiguimiiz ilgiden
gercekten cok memnun
kaldik. Volendam

tury, milli mag¢ ve

ttm organizasyon ¢ok
glizeldi.

FORMALAR

RAGA OKTAY'DAN

Hollanda-Tiirkiye magi
heyecani hem talihliler hem de bayiler
icin daha havalimaninda basladu.
Havalimaninda Hollanda seyahati

Oktay’dan ald.

TEZ Miihendislik-
Suudin Tez

Hollanda, Amsterdam
seyahatine esimle
birlikte katldik ve cok
memnun kaldik. Bu
vesileyle emegi gecen
Baymak calisanlarma
ve tur sirketine cok cok
tesekklr ederiz.

katihimeilari formalarini, Baymak'in
Hollanda kampanya ytizii olan Raga

KGM Miih.

Nuh Coskun

Bu tarz
etkinliklerden

cok memnunum.
Ozellikle milli maca
denk getirilmesi ayri
bir glizellikti. Sahsim
adma her sey icin
tesekklr ederim.



Baymak Gelecegi
Paylasiyor

Baymalk stratejisini, yenilikleri ve gelecek planlarim tiim seffafhigiyla yol

arkadaslariyla paylasmaya devam ediyor. Bu amacla Baymak, Tiirkiye capinda
diizenleyecegi egitim ve tanitim toplantilarina Istanbul'da start verdi!

aymak'in her y1l

diizenledigi egitim&tanitim
toplantilarinin ilki Istanbul'da
yapildi. 26 Mart'ta Anadolu
Yakasi, 1 Nisan'da da Avrupa
Yakasi toplantist 500’tin
tizerinde katilmeryla
gerceklesti. Baymak'in
organizasyonunda Orange
Store bayi konsepti, Bireysel
Emeklilik Sistemi destegi

ve Hollanda teknolojili yeni
irtinler hakkinda detayh
bilgiler paylasildi. Baymak
Urtin Miidiirleri tarafindan
verilen egitimlerin yan

sira servis boliimiindeki
gelismeleri anlatmak tizere
Satis Sonrasi Hizmetler
Miidiirt Cetin Bitirgic de s6z
ald1.

DEGISIYOR, GELISIYOR
VE LIDERLIK EDIiYORUZ

Istanbul'daki toplantilarda
Baymak CEO’su Ender Colak da 6nemli
actklamalar yapti. Baymak'in pazardaki
konumuyla ilgili rakamlar paylasan Colak,
kombide pazar payini artirdiklariny,
yogusmali kazan grubunun yiizde 37
biiyiidiigiinii ve pazar paynin yiizde
23'den yiizde 31'e ¢iktigini aktardi. Celik
kazan grubunda ytizde 5,5 biytidiik
ve pazar payimizi yiizde 11'den yiizde
16,5'a ¢ikardik. Panel radyatorde yiizde 5
biiyiidiik ve pazar payimizi yiizde 9,5dan
yiizde 12,5a ¢ikardik. Sofben pazari yiizde
3,5 kiigtildii. biz ise pazar payimizi yiizde
larttirdik ve yiizde 9 olduk. Klima pazari
ise ytizde 39 kii¢tildii ama biz pazar
payimizi yiizde 1arttirdik. Termosifon
pazari yiizde 75 daralirken biz yiizde 15
biiyiidiik ve pazar payimizi yiizde 11'den
yiizde 12,5a ¢ikardik.” diye konustu.

Bayilerle iletisimin ¢ok

> M il =
giiclendigini anlatan Colak “Dev bayi
organizasyonlarimiz, usta ve tesisatgl
toplantilarimiz gerceklesiyor. Iki ayda bir
yayinladigimiz Baymaklife dergimizin
basim adedi 3 bin 500’lere ulastu.

Reklam mecralarimizi artirdik, tenis
turnuvasindan kizak sampiyonasina
kadar pek ¢ok alanda sosyal sorumluluk
projelerini tistlendik” dedi.

Colak son olarak Baymak'taki biiyiik
iki degisimden bahsetti: Baymak ve Brotje
Orange Store'lar ve Bireysel Emeklilik
Sistemi (BES) destegi.. Magazalari
cok capici tasarimlarla yenilediklerini
aktaran Colak, “Baymak ve Brétje Orange
Store’lara sahip bayilerimiz ayricalikl,
ozel bayiler olacak. BES ise bayilerimizin
ve tesisat¢ilarin gelecege giivenle
bakmasi icin gelistirdigimiz Tiirkiye'de
ilk olacak bir sistem” diyerek sozlerini
noktaladu.
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KOMBIYLE ASTIK

Tiim diinyada sirketler tiretim icin Cinlilerin kapisimi calarken Baymak trendi
tersine cevirdi. 20 milyar dolar ciroya sahip Cin’'in dev firmasi Midea'nin
satacagi kombilerin iiretimini Baymak Tiirkiye'de yapacak.

Midea
Kimdir?

Cin'de 1968 yilindan
bugiine sogutma
alaninda liderligini
koruyan Midea,

beyaz esya, 1s1tma,
havalandirma,
iklimlendirme cihazlari,
aydinlatma, endiistriyel
parcalar, lojistik ve
emlak alanlarinda
faaliyet gésteren

dev bir firma.

aymak 'ta siirprizler bitmiyor, her
alanda yenilenen ve bityiik adimlar
atan Baymak'tan bu sefer pazarin
dengesini sarsacak bir hamle
geliyor. Baymak, Cin'in 20 milyar
dolar cirolu dev sirketi Midea ile
biiyiik bir isbirligine imza attu.
Mideanin Cin i¢ pazarinda satilmak
tizere kullanacagi kombilerinin
tiretimini Baymak yapacak.

ilk olarak iki model kombi
tiretimiyle baslayacak isbirligi
icin 17 Mart'ta Baymak Genel
Merkezi'nde bir kutlama yapildi.
Kutlamaya Baymak CEO’su Ender
Colak, Midea ekibi ve Midea Fabrika
Genel Mudiirti Mr. Li Feng katldL.

Ender Colak bu biiytik isbirligi i¢in,
“Bugiin burada hem tilkemiz hem de
markamiz i¢in ¢ok biiyiik bir adim
atiyoruz. BDR Thermea Grubu'na
dahil olduktan sonra Baymak olarak
her mesajimizda sunu soyledik: Biz
Tirkiye'yi yiiksek Avrupa teknolojisi ile
tanistiracagiz ve 2013’ten bu yana da
bunu gerceklestiriyoruz, simdi sira dis
pazarlarda..”
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Midea Fabrika Genel Miidiirii
Mr. Li Feng ise Cin'de uzun yillardir
siirdiirdiikleri sogutma alanindaki
liderliklerini 1sitma alanina da
tasimay1 hedeflediklerini anlatarak
“Bu dogrultuda Tirkiye'den Avrupa
teknolojisine sahip olan lider marka
Baymak ile anlastik. Hem ben hem de
ekibim Baymak'in yiiksek teknolojili
tesislerinde gerceklesecek olan bu
tiretimden dolay1 cok memnunuz.”
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Lectus’un Biiyiik Zaferi

Baymak Lectus'lar 2014 yilinda
duvar tipi yogusmali kazan
kategorisinde yiizde 3lile acik ara
farkla lider oldu. Gegen yila gére
pazar payindaki artis da ylizde
357 astu.

Baymak'in Lectus’lar: “Merkezi
Sistemin Yeni Ad1” unvanini
her y1l daha da perginliyor.
DOSIDER verilerine gore 2013
yilinda toplam yogusmali duvar

tipi kazan pazarinin yiizde
23'tinti domine eden Lectus
kazanlar, 2014’te pazar payini
yiizde 31'e ¢ikartti ve liderligini
stirdiirdii. Yiizde 35'i asan bu
biiytime temposu 2015 yilinin
ilk ¢ceyreginde de ayniivmeyle
devam ediyor.

BDR Thermea tarafindan
Hollanda'da gelistirilen Lectus
Kazanlar, 2012'nin ortasindan

tls Sonrasinda
Egitim Seferberligi

Baymak, “Satis Sonrasi
Hizmetler” alaninda yiikselen
basarisini siirdiirtilebilir kilmak
icin yogun egitim programlarina
devam ediyor. Ekim sonu itibariyla
toplamda bin 490 kisiye egitim
verilmesi éngoriilen egitimlerin
ilki 2 Mart'ta Gaziantep ile baslad1.
Ardindan Osmaniye, Istanbul
Anadolu ve Avrupa Yakast ile
devam etti ve mart ayini izmir'de
tamamladi. Nisan ayinda ise
Dogu Marmara, Diyarbakir ve

Karadeniz'e gidildi. May1s ayinda
ise Ankaraile yola devam edilecek.
Baymak'in egitimlerinde teknik
konularin yani sira davranis
bi¢imlerinden servis teknisyeni
kiyafet ve arag diizenine, servis
sekreterlerinin miisteriyi nasil
karsilayacagina kadar detayli
ve eglenceli bir egitim ortami
saglaniyor. Ayrica katilimeilar
calisma alanlarina gotiirtilerek
ogrendikleri konularin
pekistirilmesi saglaniyor.

itibaren Baymak'in Tepetren’ deki
tesislerinde tiretilmeye basladu.
Tasarimi bastan asagi degisen

ve Tiirkiye'ye uyumlandirilan
Lectus, 2 bin metrekarenin
izerindeki yeni yapilan binalarda
merkezi 1sitmanin zorunlu

hale getirilmesiyle birlikte
tiiketicinin ihtiyacini tam olarak
karsilamasiyla hizla en ¢ok tercih
edilen tirtin haline geldi.
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‘Giines’li
Kayseri

Kayseri uzun yillardir giines
enerjisini etkili kullaniyor. Oyle ki
Kayseri, Tiirkiye'de en ¢ok kurulu
GES santrali bulunan kent. Buradan
hareketle Baymak'in baslattigi biiytik
glines hamlesinin ilk duraklarindan
biri de Kayseri oldu. 25 katilimciyla
diizenlenen “Fotovoltaik Enerji
Sunumu ve Egitimi'nde bayiler
ve firmalarin 6nerileri, sorular:
konusuldu; fotovoltaik sistemlerin
finansmanindan kurulumuna en
efektif hizmetin nasil yapilacagi
tartisilda.




Baymak ile Emeklilik

Geleceginiz Artik |

GUVENDE

Baymak Antalya’'daki Biiyiik Bulusma’da bayilerine verdigi e
sozii tuttu. Hem de iic ay gibi kisa bir siirede... -

baymakiic

Artik Bireysel Emeklilik hesaplariiz hazir.

aymak CEO’su Ender Ender Colak'in
Antalya'daki “Biiytik Bulusma“da
duyurdugu “Baymak Bireysel
Emeklilik (BES) Projesi” gecen
ay fiilen hayata gecti. Yani nisan
2015 ile birlikte Baymak, bayileri
adina agilan BES hesaplarina katki
saglamaya basladL.

Ug ay gibi kisa bir stirede
tiim yasal siirecleri ¢oziip
Hazine Miistesarhigimin devlet
katkisi konusundaki onayini
da alan Baymak nihayetinde
BES sektoriiniin en 6nemli

Baymak hem Baymak Ailesi'nin
uzun dénemli refahina katkida
bulunmay1 hem de Tiirkiye'nin
sikintili goriinen tasarruf sorunun
¢oziimiine destek vermeyi
hedefliyor. Baymak'in her ay

bayisi adina yatiracagi katki
payinin tizerine yiizde 25 devlet
katkisi da eklendiginde gelecege
yonelik ¢cok onemli bir birikim s6z
konusu olacak. Baymak'in bayi ve
tesisatcilara uzun vadeli bir baghlik
plani sundugunu soyleyen Baymak
CEO’su Ender Colak, “Bayilerimiz

Bayi ve tesisat¢ilarin Baymak
BES sistemine dahil olup
hakedislerini alabilmeleri icin
asagida belirtilen islemleri
uygulamasi gerekiyor.

ve tesisat¢ilar adina Garanti
Emeklilik'te agilan gruba bagl
bireysel emeklilik hesaplarina katki
saglayacagiz” diyor.

oyuncularindan Garanti Emeklilik
ile anlasti. Isitma ve sogutma
sektoriinde bir ilk olan bu projeyle

NASIL KATILACAKSINIZ?

Uygulama ile ilgili fikirlerini
sordugumuz Baymak Ankara
Bayi AG Yapr'nin sahibi Ismail
Akgiimiis'tin sozleri aslinda
- her seyin 6zeti gibi: “Baymak,
kampanyalari, bayi destekleri,
teknolojisi ve yatirimlari ile marka
adint hep digerlerinden ayri tutmay:
basarmis ve gelecek icin giiven
veren tek marka olmustur.”

Peki bu biiytik projeye nasil
katilinir? Proje, Baymak miinhasir
bayileri ve bu bayilerden kombi
alan tesisatc¢i ustalari kapsiyor.

www.baymak.com.tr g

-— Baymak miinhasir bayi
kanalindan Baymak veya
Brdtje marka yogusmali
kombi almasi

Baymak web sitesinde bulun:
kayit formunu doldurmasi,

Baymak web sitesine
| girerekilk calistinimast
ist




Yapilmasi gereken tek sey, Garanti
Emeklilik ile bir emeklilik s6zlesmesi
imzalamak. Boylece BES hesaplari
devreye girecek. Bunu takiben
tesisatcilarin alimini yapip devreye
aldirdiklar: kombi basina Baymak
tarafindan belirlenen katki pay1
hesaplarina yatirilacak. Tesisat¢inin
dilerse esi ya da 18 yasindan biiytiik
cocuklar1 adina da bireysel emeklilik
hesabr acabilecegini anlatan
Colak, “Baymak yogusmali kombi
basina 80 TL katilimci hesabina
yatirtyor, ayda 10 kombi taahhtidi
yapan bir tesisat¢inin hesabina
ise sadece bir yilda 9 bin 600 lira
yatiracak. Yiizde 25 devlet katkisi
da dikkate alindiginda katilimcilarin
hesaplarinda sadece bir yilda 12 bin
lira birikecek” diyor.

Garanti Emeklilik Genel Muidiiri

Cemal Onaran ise Baymak ile kurulan

isbirliginden duydugu memnuniyeti
vurgularken ¢alisanlari icin katki
pay1 6demek isteyen kuruluslara

sunulan emeklilik planlarinin, bireysel

katihmeilara sunulan planlardan
daha cazip kosullara sahip oldugunu
soyliiyor. Onaran, bu planlarda
grubun ¢alisan ve katilimei sayisi,
toplam fon biytiklugi gibi kriterlere
bagli olarak avantajli yonetim gideri
ve giris aidat1 s6z konusu olabildigine
dikkat cekiyor.

Mehmet Yasar Eren /
Yalcintas Goldeenter - Ankara

Tesisatcilari
Baymak’a
Cekecek

BES uygulamasi
sektorde her zamanki
gibi bir ilk. Baymalk,
bayi kanalini korumak ve bayilerin
kazanclarini artirmak icin stirekli
kampanya gelistiren ve teknolojiye
yatirim yapan bir diinya markasi.

Bayi stratejisi, bayilerin uzun vadeli
planlarla kazanclarinin tist seviyede
olmasina odaklaniyor. Sektérdeki gibi
glinii kurtaran planlar tizerine yatirim
yapumiyor. BES sektérdeki uygulamaci
ustalarin Baymak bayilerine yonlenmesi
icin biytik bir adim.

Kenan Yalcin / Hilal Dogalgaz - Ankara

Miisteri
Memnuniyeti
Artacak
BES kampanyasi bizler
icin biiytik bir destek.
Bayi karliligy; prim
seklinde oldugu zaman ytizde 100 kazang
olarak dontiyor. Ciinkii sektérde satislar
belirli kar marji ile yapilir. Ne kadar
uygun fiyata mal edilirse edilsin ayni
kar marjiyla satislar gerceklesiyor. Fakat
BES gibi uygulamalar hem bayiler hem
tesisatgilar i¢in direkt kazang anlamina
geliyor. BES’in bizim icin baska bir
anlami ise tesisatci ustalarla aramizdaki
bagi kuvvetlendirecek olmasi. Sistemin
diger bir giizel yani, bayiler/tesisatcilar
artik isini takip ederek miisterinin

ilk calistirma islemlerini aksatmadan
yapmasini saglayacak. Bu da bize miisteri
memnuniyeti olarak yansiyacak.
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ismail Akgiimiis / AG Yap1 Malzemeleri - Ankara

PN ¥
. \ = Sektorde
™ Farkindahk
- Yaratacak
]_ Baymak kendi gibi biiyiik
kampanya baslatti. Bu
uygulamayla tesisatcl
ustalarla aramizdaki bag kuvvetlenecek.
Ayni zamanda sigortasi olmayan
tesisatcilar icin de emeklilik sansi olacak.

Sektérde farkindalik yaratacak ve bizi bir
adim daha 6ne tasiyacak.




Basari Icin
DEGISIME AYAK
UYDURMAK SART

Baymak'm izmir Ege Bolge Bayisi Is1 Uretim, iic kardesin ideal ortakhgmnin giiciiyle
47 yildir kesintisiz biiyiiyor. Is1 Uretim'in ortaklarindan Ayhan Ak, “Basarili olmak
istiyorsak degisime adapte olmaliyiz. Ciinkii bugiine kadar hep bdoyle biiyiidiik” diyor
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zmir, Konak'taki biiyiik Ege Ticaret fs
Merkezindeki bin metrekarelik bes

kath magazasinda Ayhan Ak, bizi kapida
karsiliyor ve hemen ytizlerce {iriin
cesidiyle dolu magazasindaki miisteri
trafigine yetismek icin miisaade istiyor. Iki
miisteriyle tirtinler hakkinda detayh bir
konusma yapiyor, ne yapmak istediklerini
anliyor ve ona gére bir ¢6ziim paketi
sunuyor. Satis tamamlandiktan sonra bize
déntip “yukari ¢ikalm” diyor.

47 yillik mazisi olan Ist Uretim'in kardes
olan ii¢ ortagindan 45 yasindaki Ayhan Ak,
sirketinin her kademesinde hala bilfiil yer
aliyor. “Kardeslerimle bir is boliimtimiiz var
elbette ama hepimiz her seyle ilgileniriz.
Satisa bakan sadece satisi degil her seyi
bilmek zorundadir, sirketle ilgili her tiirlii
bilgiye sahip olmalidir” diyor.

35 yillik Baymak Ege Bolge Bayisi Ist
Uretim’i bugiin 10 milyon lira cirolu biiyiik
bir sirket haline getiren de bu kardesler
hukuku. Es giidiim, iyi anlasma, birbirini
dinleme, agiklari kapatma... Ve tabii ki
babadan gelen is ahlaki ve prensipler...

Bu degerlerle 47 yillik mazisinde bugiine
kadar hi¢ enflasyonun altinda biiytimeyen
Is1 Uretim bu yil da ayni hedefle hareket
ediyor. Ama 45 alt bayisi olan Is1 Uretim'in
asil giindemi yeniden yapilanma. Hedef:
Miinhasirlik sistemini gelistirmek...
“Sonugta Baymak nasil degisiyorsa biz de
degisiyoruz. Basarili olmak istiyorsak onun
yasadig1 degisime adapte olmaliyiz” diyor
Ayhan Ak, “Ciinkii bugiine kadar hep béyle
bytidiik”

Ayhan Ak, Baymaklife’a sirketinin yeni
dénemini anlattu.

Is1 Uretim'in hikayesi 1968'e kadar
uzaniyor. Bu alana nasil girdiniz?

Kurucumuz babam Ahmet Ak. O

doénem, bugtin hala varligini siirdiiren “Isi
Teknik A.S.” adiyla kurulmusuz. Babam
makine mithendisiydi dolayisiyla proje,
taahhiit isleri alarak meslege girmis. Once
[stanbul'da sirketi kurmus ama bir is
vesilesiyle geldigi izmir'i sevmis ve buradaki
ticari faaliyetin daha iyi olacagini diistiniip
[zmir'e tasinmus ve ufak bir biiro acarak
ise baglamus. Tabii kendisi Yildiz Teknik
Makine Mithendisligi Boltimii mezunu ve
o dénem parmakla gésterilecek kadar az
sayida tiniversiteli tistelik miihendis var.
Biiytikisler -resmi daireler, hastaneler,
askeri tesisler- almis ve bu sekilde sirketi
biiytiitmiis.

Baymak ile bu taahhiit isleri dolayisiyla
m1 tanistiniz?

Tam hikayeyi babam biliyor. Ancak
1980'de bayilik almisiz. Tam 35 y1l olmus.
Saniyorum Baymak'in en eski bayilerinden
biriyiz. Ege Bélgesinde de ilkiz. Eskiden
mazotlu kazanlar revactayds, Ege
Bolgesinde hidrofor ve mazotlu kazanlar
Baymak markasiyla cok satilirdi. Babam
bu tirtinlerin gelismesinde 6nemliroller
oynadi. Mesela simdi satilmayan pistonlu
hidroforlarin gelisiminde emegi oldu.

Babamzin isine ne zaman dahil
oldunuz?

Biz ti¢ kardesiz - Erhan ve Mehmet
Ak En biiytikleri benim... Biz tictimiiz
de ortaokul yaslarinda okul tatillerinde
diikkanda ¢alismaya basladik. Hentiz 12
yasindaydim bir nevi gekirdekten yetistik
diyebilirim. Sonra okumak icin fstanbul'a
geldim. Ben Istanbul Universitesi [sletme
Fakiiltesi mezunuyum. Kardesim Erhan da
isletme okudu. Kiiciik kardesim Mehmet ise
makine mithendisligini bitirdi. Ama ti¢timiz
de yazlari calismaya devam ettik. Boylece
ticaretin havasini kiiciik yaslardan itibaren




100’e yakin
miiteahhitten
olusan bir
portfoyiimiiz
var. Daha

orta olcekli
miiteahhitler
ile calisiyoruz.
Bu risk
acisindan daha
uygun bize.
20-30 daireli
binalara
hizmet
veriyoruz.
Ozellikle
Karsiyaka
tarafinda cok
etkiniz.
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Bugun 45
yasinda olan
Ayhan Ak, 12

yasindan bu yana
ticaretin iginde.
Baba meslegini
iki kardesiyle
birlikte yurtutmeyi
basaran Ak,
“isimizi hep
sevdik ve
severek yaptik.
Bu sayede

de bugunlere
gelebildik” diyor.

teneffiis ettik. Bu sayede isimizi sevdik ve hep
severek yaptik. Babam 12 y1l 6nce vefat etti. Ancak
vefatindan ti¢ y1il 6nce, 2000 yilinda -tam anlamiyla
isleri tizerimize almstik.

Cogu evlat hele de iiniversite okuduktan sonra
aile meslegine devam etmiyor. Uciiniiz birden
devam etmissiniz. Nasil olabildi?

Aklimizda aile isini devam ettirmek hep vards.
Galiba kiiciikliikten itibaren kanimiza islemis,
ticareti sevmisiz. Cocuklarimiz isimizi devam ettirir
mi, yapar m1 bilemiyorum. Ama biz baska birsey
diisiinmedik.

Ortaklik zor bir zanaat, hele ki kardesler
arasinda. Siz nasil basardiniz, zorluklari oldu mu?

Elbette zorluklar oldu. Kardeslerimle iyi bir
is boliimii yaptik her seyden 6nce... Satist Erhan
aldi, Baymak le olan iligkileri kiiciik kardesim
tistlendi, ben de idari islerden sorumlu oldum. Ama
hepimiz her seyle ilgilendik. Satisa bakan sadece
satis1 bilmez, her seyi bilmek zorundadir, sirketle
ilgili her tiirlii bilgiye sahip olmalidir. Ayrica hep
fikir ahgverisinde bulunduk, aciklarimizi mutlaka
doldurduk. Dediginiz gibi kolay degil, farkli ti¢
kisi ama bugiine kadar farklhiliklarimizi avantaja
cevirmeye calistik ve hala cevirmeye calistyoruz.

Baymak bayiligi sonrasi nasil bir yol izlediniz,
biiyiime siireciniz nasil oldu?

Izmir'de o yillarda cok satic1 yoktu ancak belli
basli iki ti¢ firma faaliyet gésteriyordu. Biz de
onlardan biri olmaya ¢alistik. Kalorifer, giines ve
hidrofor sistemleri talep gériiyordu. Termosifon
ve boylerler revagtaydi. Satis miktarlarimiz her
sene yiizde 100"t gecerdi. [zmir piyasasi cok
acti. O zamanki satislar ancak miktar olarak
kiyaslayabiliyorum, her yil iki kat artardi. O
dénemde satig ve bolge bayiliginin yani sira
taahhiit islerimiz de devam ediyordu,2003'te o
isimizi kapattik. Tabii ekonomik krizler oluyordu,
Baymak ici krizlerden biz de etkileniyorduk
sonugta bityiik bayiydik. Ama krizlerde hep firsati

gormeye calistik. Simdi de ¢ok fazla riske girmeden
her sene tas tizerine bir tane daha koyarak
ticaretimizi devam ettirmeye ¢alisiyoruz.

Bayilik ve taahhiit uzun siire yan yana gitmis.
Neden biraktiniz?

Projeyi birakali 12 sene oluyorNiye bu karar:
aldik? Ciinkii o dsnem hem bayilik hem satig -
dagitim hem taahhiit yapiyorduk. Ege Bolgesinde
Aydin, Denizli, Bodrum, Mugla Manisa, Kiitahya,
Marmaris ve Fethiye'ye kadar her yere gidiyorduk.
Fakat hem ana toptancilik hem taahhiit yapinca
bayilerimizle rekabet eder konumda bulduk
kendimizi. Bu nedenle taahhiidii biraktik daha
dogrusu bayilerimize yonlendirmeye basladik.
Onlar da memnun oldu ¢iinkii hem bizden tirtin
alip hem de para kazanmaya basladilar. Islem
hacimleri artti. Onlar gii¢lendikce bizim de
islerimiz biiytimeye baslad1.

Baymak ile 35 y1l cok uzun bir siire...
Biiyiimenizde Baymak'in rolii ne oldu?

Geriye dontip hikayemize bakarsanz Baymak
ne yasadiysa bizim de onu yasadigimizi ve
yasayacagimizi goriirstiniiz. O zorlandiginda biz de
zorlaniyoruz, o bitytidtigtinde biz de biiytiyoruz.
Nihayetinde bu, agabeyini taklit eden kardes
iliski gibi... Baymak nasil kendini gelistiriyorsa
biz de ondan esinlendik ve o yonde adimlar attik.
Ortakhigimizin bu kadar uzun soluklu olmasinin
nedeni de budur.

Baymak'm her dénemini yakindan
biliyorsunuz. BDR Thermea satin almasi sonrasi
Baymak’1 yorumlar misiniz?

Degisimin 6zeti, benim hissiyatima gore, tek
adam yonetiminden kurumsal bir yapiya gegis.
Artik Baymak'ta profesyonel kararlar aliniyor,
birtakim seylere daha bilimsel ¢oztimler tiretiliyor.
Bu sayede bayilerle sirket arasinda daha yakin
biriliski olustu, diyalog giiclendi. Taleplerimizi,
sorunlarimizi iletmekte zorlaniyorduk. Simdi ise
¢ok cabuk ¢6ztim bulunuyor, daha seffaf ve agik



kararlar alabiliyoruz. Sistem hizlandi ve bu
dakarar almakta ve 6ntimtizli gérmekte
isimizi kolaylastirtyor. Ayrica tirtin teknolojisi
inanmilmaz gelisti. Ve bes sene 6nce teslimler
gecikirken simdi istedigimiz seyi ¢ok hizh
tedarik edebiliyoruz. Bu da rekabette bize
avantaj sagliyor.

Is1 Uretim, Baymak'in iiretmedigi bircok
iiriiniin de satisim yapiyor. Kurdugunuz is
modeli hakkinda bilgi verebilir misiniz?

Baymak'in tiretmedigi teknik
malzemelerin de (baz1 otomasyon sistemlert,
termostat, sanayi malzemeleri, monometre
gibi) satisim yapiyoruz. Bu agidan farkh
modelle gidiyoruz. Biz “yok demeyiz”
miisteriye. Dért mevsim tiim miisterilerin
ihtiyacini kargilayacak bir yapi kurmaya
calistik Magazamiza gelenlerin ne talep
ettiklerine baktik ve analiz ettik. Stok tutup
az-cok, ucuz - pahalidemeden her tiirlti
malzemenin elimizde olmasina gayret ettik.
Teknik malzeme agisindan tirtin yelpazemiz
cok genistir. Su anda 2 bin kalem tirtintin
stogunu barindirtyoruz. Bu aslinda Ege
Bolgesine 6zgii bir ihtiyac. Baymak oncesinde
de buisi yapryorduk. Baymak ile azaldi ama
kapatmadik. Su anda satisimizin ytizde 60-707
Baymak, gerisi teknik malzemeden geliyor.

Gecen y1l ne kadar biiyiidiiniiz ve 2015
icin beklentiniz nedir?

Gegen sene yiizde 10 biiytidiik. Genel
anlamda da ciromuz ytizde 15 artt1-10 milyon
liranin tizerinde. Bu cironun 6-7 milyon
lirasi Baymak'tan geliyor. 2015'te ise
biiyiime yéniinde. Piyasadaki sikintilari ise
belki séyleyerek krize dontistiirtiyoruz.
Bugiin piyasada is var ama tahsilat, nakit
stkintist var. Bu da herkesi frene bastirtyor.
thtiyaglar baki ama herkes cekiniyor ve
bekliyor. Kurdaki hareket ve diinyadaki
kriz herkesi etkiliyor. Ama biz her sene
istisnasiz enflasyonun tizerinde biiytime
gerceklestirdik ve simdiki hedefimiz de bu.
Hig eksi yonde bir biiytime olmad bizde.

Biiyiime konusunda ¢ok net
konustunuz. Buradaki strateji nedir?

Biz satis teknik destek hizmet de
verebilen yetkinlige sahip bir sirketiz.
Bugiin Adan Z’ye malzeme se¢imini,
temini saglayip satisin yapabiliyoruz. Yani
tiim stireci yonetebiliyoruz. Ornegin bir
pompa secilecekse satistan 6nce segimini
yapar, en uygun olani ¢ikartiriz. Bu sayede
satigt daha kolay ¢ézer ve daha karh
satabiliriz. Ote yandan biz pesin calisiriz,
prensibimiz boyledir. Bu sekilde kar
marjini artirabiliyoruz. Bizim avantajimiz
dabudur. Ayrica dagitimda ¢ok hizliyrz.
Bayilerimizden gelen siparisi ayni giin
sevkiyata veririz.

Is1 Uretim'in su anda kag alt bayisi

bulunuyor?

Satici olarak mal verdigimiz 45 bayi var
ama miinhasirimiz az, bes tane. Ama bu
noktada yeniden yapilanmaya giriyoruz.

Yeni bir miisteri portfoyti olusturacagiz. Yeni
bir pazarlamaci aldik ve en 6nemli giindem
maddemiz bayi yapilanmasi. Bayi agimizi
yeniden organize ediyoruz. Miinhasir,
teminath bayi sistemine gececegiz. Bayi
sayisini artirmak ve kurumsallasma yolunda
ilerlemek istiyoruz. Bu amagla Baymak'in
destegini (reklamlar), iirtinlerini, servis
kalitesini, gliclii stok yapimizi miisterilerimize
iyianlatmaya calistyoruz. Bilgi altyapimizi
saglamlastirtyoruz. Sonugta Baymak nasil
degisiyorsa biz de degisiyoruz. Basaril olmak
istiyorsak onun yasadigi degisime adapte
olmalyiz llgi yiiksek seviyede su anda...

Peki biiyiimeyi hangi alanlarda
goriiyorsunuz?

Biiytimeyi daha ¢ok 1s1 pompasinda
gorityoruz. Ona daha fazla yatirim yapmaliy1z.
Fotovoltaik alanina ilk giren oldugumuz igin
pastadan daha cok pay alacagiz. Gelisecek
bir alan, biz de agirlik verecegiz. Baymak
fotovoltaik isine biiyiik firmalar arasinda
giren ilk oyuncu. Didim, Kusadasi, Urla
taraflarinda ¢ok soruluyor ama ilk yatirrm
maliyeti yiiksek oldugu i¢in beklemede kalryor
insanlar. Zamanla fiyatlar daha da gerileyecek
dolaysiyla biiyiik potansiyel var. Kesinlikle bu
isiniginde olacagiz.

[zmir'in Piyasasi da

Gilizel mi?

Bolgedeki pazar yapisi
hakkinda bilgi verir misiniz?
Burasi Tiirkiye geneline

gore farkli ve degisken bir
piyasa. Daha ¢ok su ve giines
sistemleri (hidrofor ve pompa)
satiliyor. Nihayetinde yazlik
bolgelerde bunlar daha

cok kullaniliyor. Hidrofor

ve pompada en ¢ok satan
Baymak bayilerinden biriyiz.
Adet olarak 2 bin 500 - 3

bin sirkiilasyon pompasi ve
hidrofor sistemi satiyoruz
yilda. Ayrica 1s1 pompasi

cok revacta. Urla, Bodrum,
Kusadasi gibi yazlik yerlerde
¢ok tutuluyor. Ctinkii hem
sicak su hem de 1sitmada
dustik 1siyla yiiksek verim
aliyorsunuz. Ustelik sessiz ve

tasarruflu bir tiriin. Ik yatirim
maliyeti biraz ytiksek ama kisa
stirede kendini amorti ediyor,
¢ok fazla bakim maliyeti de
yok. Ist pompalar1 yeni geldi,
altiay oldu ama gegen aralik
ayinda fabrikada 1s1 pompasi
kalmamusti.

Biz de alti ayda 60 tane
sattik. Yani talep inanilmaz
ve miktarlar artacak. Kombi
ise ithman oldugu i¢in daha
yeni gelisiyor. Gegen yil bin
500 adet sattik. Izmir'de
biraz memur zihniyeti var,
kalorifersiz ev cok ama yavas
yavas artiyor. Tabii [zmir diger
biiyiiksehirlere gore paranin
daha az dondugi, buyik
yatirimlarin pek yapilmadigi
bir kent.
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KARDESLIGIN
Ressami

Ismet Yedikardes iinlii bir ressam, resimleri Prens Charles’in evini bile
stislityor. Mardin ile ilgili yaptig1 eserleriyle tanimyor. Hayat
hikayesi ise cok calismanin, sebat géstermenin ve biraz da sansin basariyla
es anlamli oldugunun bir kanit1 niteliginde...
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ismet Yedikardes, Baymak'in Antalya’daki Buyiik

Bulusmasi'nda sahnede kisa bir konusma yapmis

ve Mardin temali eserlerinden birini BDR Thermea
CEQO’su Rob Van Banning’e hediye etmisti.

SFEN\WN

Dunyaca Unli ressam
Ismet Yedikardes, 15
yillik ticaret hayatinin
ardindan 1999'da tekrar
resim yapmaya basladi.

es y1l 6nce “Onu bugtiine kadar tanimamak
benim esekligim” diye yazmisti Sabah
Gazetesi yazari Hincal Ulug... Bahsettigi kisi
1974'ten beri diinyanin dért bir yaninda
sergiler acan, taninan bir resim, heykel

ve seramik sanatcisi Ismet Yedikardes'ti.
Duayen gazeteci, Yedikardes'in Mardin
resimlerinden biiylilenmis gibi s6z
ediyordu: “Oniinden ayrilamiyorsunuz.

Mardin muhtesem bir kent... Yedikardes
onun muhtesem evladi...”

Hincal Ulu¢’un bu 6vgiileri bosuna degil.
[smet Yedikardes kesintilerle de olsa 40
yili asan sanat yasaminda bugtine kadar
diinyanin farkli cografyalarinda 28 sergi
acti hatta “Mardin'de Hosgorii” isimli eseri
ingiltere tahtinin varisi Prens Charles'n
evine kadar girebildi. Eserlerinde Mardin
kenti tizerinden barisin ve kardesligin diline
vurgu yapan Yedikardes, “Mardin farkl din,
dil ve medeniyetlerin ortak bir yasam alanu.
Bu zengin medeniyetin mirasgilari olarak
bize aktarilan mirasi korumak ve gelecek
nesillere aktarmak istiyorum” diyor.

Zaten Ismet Yedikardes'in hayat hikayesi
onun bu naifliginin bir izdtstimi gibi.
Mardin'de baslayan Almanya'ya uzanan
ve yine Mardin’e dénen 68 yillik bu sykii
herseyin 6tesinde “hayallerinin pesinden
kosmanin, dogru ve diirtist olmanin, sebat
ederek calismanin” mutlaka miikafat
gordiglinin de bir kaniti ayni zamanda.
Dolayisiyla tinlii ressamin Baymaklife’a

verdigi miilakat1 bir de bu gozle
okumalisiniz...

En basa dénerek sormak istiyorum.
Ressam olma hikayeniz nasil baslad1?

Gtizel sanatlar Allah vergisidir yani
yetenek isidir. Babam seramikeiydi ve
zaten Mardin'in seramikle ugrasan tek
ailesiydik. Aslinda meslek soyadimiz,
lakabimiz diyelim Arapca “¢comlekeiler”di.
Cumbhuriyet déneminde Yedikardes
soyadini aldik ki onun da ilging bir hikayesi
vardir. Dolayisiyla cocuklugumdan itibaren
ellerimle camurdan birseyler tiretirdim.
Ama ressam olma fikrini ilkokulda bir
ogretmenim verdi. Ikinci siniftaydik. Bir
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Mardin,

tarihin tasa
islenmesidir;
tasin, sevgiye ve
estetige boyun
egmesidir.
Dinlerin,

bir sehrin
kucaginda,
beraber,

huzur icinde
yasamasidir.
insanlarin,
evlerini
birbirine engel
olmadan,
ufkunu
kapatmadan yan
yana yapabilme
inceligidir.

lsmet Yedikardes

sonbahar resmi yapiyoruz karakalemle.
Hiisniye Hanim'di adi, yanima geldi, resmi
yapmami tesvik etti. Bitirince de kagidimi
aldi ve elimden tutup resmi gostermek i¢in
miidiiriin odasina gotiirdii. Orada bana
“sen ressam olacaksin” dedi. {lk adimi1 orada
atuim diyebilirim, aklimda kaldi o laf...

Sonra ilkokul bitti, babamin meslegi
icabiyla heykeller yapmaya basladim
camurdan. O dénem gazete bile iki glin
sonra gelirdi. Dolayisiyla sanatla ilgili
mecmua, yaymn bulmak imkansizdi. Ben de
tarih kitabini karistirir, buldugum seylerin
heykelini, resmini yapardim. Mesela
Gilgamis yaptim o donem ¢amurdan. Boyle
béyle cevrede beniressam olarak bilmeye
basladilar. Hatta bu ressamligimdan
para bile kazandim. Sene 1962, para zor
kazanihiyor, tabela yapmaya basladim.
Memur maasi 150 liraydi, ben tabelay1 150-
300 liraya yazardim.

Ama iiniversitede ressamhig: degil de
arkeolojiyi secmissiniz?

Biz 10 kardesiz. Babam Mardin gibi bir
yerde hangi birimizi okutsun. Ama en az
okuyanimiz ilkokulu bitirdi ki o yillarda bu
bile birseydi. Neyse ki liseyi bitirdim, sonra
tiniversiteye gitmek istedim. O zamanlar
{iniversite sinavi Istanbul ve Ankara'da
yapilirdi. Biz, deniz gérmeyenler genelde
uzak olmasina ragmen Istanbul'a gitmek
isterdik. Ben de 6yle yaptim, arkadaslarla
beraber Istanbul'da girdik sinava ve
dediginiz gibi Istanbul Universitesi
Edebiyat Fakiiltesi Prehistorya ve
Arkeoloji'de okumaya basladim. Ama
Giizel Sanatlar Fakiiltesine girmek i¢in

ismet Yedikardes'in
“Mardin’de Hosgoru” isimli
eseri ingiltere tahtinin varisi
Prens Charles’in evine kadar
girebildi.

yanip tutusuyorum. Hatta imtihan i¢in
kursa bile gidiyorum. imtihanda cizimden
20 tizerinden 20 aldim ama miilakatta
kaybettim.

Ne oldu miilakatta?

Eskiden simdiki gibi her yerde giizel
sanatlar fakiiltesi yoktu. Sadece iki
tane vardi ve her okula da yedi 6grenci
alintyordu. O giiniin sartlari icinde bana
sira gelmesi miimkiin degildi. Cogunlukla
varlikl ailelerin ¢ocuklar: girebiliyordu.

Ama pes etmediniz?

insan arzu ettigi seyin pesinden kosarsa,
dogru da olursa kismet karsisina cikiyor.
imtihanda bir Alman hoca vardi. Dosyami
gormiis, bana “Hakettin, biliyorum ama
giremedin. Almanya'da okumak ister
misin?” diye sordu. Nasil istemem ki,
oluyorum kazanamadim diye... Bana
Almanya (o zamanlar Federal Almanya)
Konsoloslugu'ndan birinin ismini verdi
ve goriismemi istedi. Buldum o kisiyi ama
kefil gerekli oldugu séylendi. Neyse ki bir
akrabam vardi, beni lisan okuluna yazdird:
ve béylece Almanya'ya gittim.

Okulu biraktiniz?

Arkeolojide bir buguk sene okudum
ama dedigim gibi ressam olmak istiyordum,
¢ok da tiziiliiyorum. O zaman, 1971'in
sonlari, yeni evlenmisim ama firsat ¢ikinca
kacirmak istemedim. Agabeyimden 80
mark aldim ve gittim. Tabii bu ressam
olmak i¢in son kozum, akademiye yazilmam
lazim. Stuttgart Devlet Giizel Sanatlar
Akademisine basvurdum, tesadiiftiir
ki oraya da yedi kisi alacaklar. Once
cizimlerime baktilar ve miiracaatimi
kabul ettiler. Sekiz ay kadar da imtihana
hazirlandim.

Nasil gecindiniz bu siire zarfinda?

Araba yikadim, bir grafikerin yaninda
calistim. Hatta o grafiker beni sevdi ve bir
oda verdi. Sekiz ay boyle gecti. Nihayetinde
imtihan zordu ama kabul edildim.
Birincilikle kazandim, 6yle de bitirdim.
Ogrencilikte ¢alisma imkani oluyor.
Gazete tasnifinde, grafikerlerin yaninda
ve seramik atolyelerinde ¢alistim. O arada
ailemi getirdim. Oyle gecindik. Bir de
ogrenciyken sergi actim ve 27 resim sattim.
O dénem deri tizerine resimler yapmaya
baslamistim. Konum magara resimleridir.
ilk insanlarin yaptigi resimler benim ilgimi
¢ekerdi. Derinin siiet kismi iizerine boya
kullandiginizda damarlar goriintir ve



“Ben de ticaret yaptim, hem e
de 15 sene. Ticareti herkes A S8 = o

yapabilir ama guzel bir eser —
AUNABNAUNADSADY UNADIAUCATEAZITA

cikarmak insanlarin ufkunu
acar ve insanlar 6ldukten
sonra eserleriyle anilir.”

L L Ly

¢ok iyi bir doku verir. Duvar resimlerinin
yansitabilecek en iyi malzeme oldugu icin
sectim. Kendime ait bir teknikle yaptim. ilk
sergimde zaten tamamen deri islerim vardi.
Esim “o kadar ressam var burada, satamiyor
sen nasil satacaksin” demisti ama hepsini
sattim ve 45 bin mark kazandim.

O sergi bana baska kapilar da act.

O zaman kii¢iik bir yerde ama varlikh
insanlarin kaldig bir semtte oturuyorduk.
Sergime gozleri gormeyen bir adam

geldi, hanimi yaninda tiim resimleri ona
anlatiyordu. Dolasti sonra da beni ¢cagirtti.
Meger yaninda 400 is¢i calistiran ve galeri
binasinin sahibi zengin bir fabrikatérmiis.
Bana galerinin tist katinda bir ev énerdi,
kirada istemedi. Ama bedavaya kabul
etmedim, eski evime verdigim kira
karsiliginda anlastik ve mezun olana kadar
o evde kaldim.

Daha ¢cok Mardin resimleriyle
biliniyorsunuz ama o dénemki
eserlerinize baktigimda daha cok soyut
calismalar yaptuginizi goriiyorum. Ashinda
soyut calismalar tarzimzda 6nemli bir yer
tutuyor. Uzaklastiniz m1 soyut resimden?

Evet, 6yle biliniyorum ama hala
yapiyorum. Tabii 6grencilik donemlerimde
agirlik soyut resimlerdi. Beni bu alana
yonelten ise magara resimleri oldu.
Insanin diinyaya akilli bir varlik olarak
geldigine inanirim. Dini kitaplarda
da béyledir. Diinyanin en akilli insani
oldugunuzu varsayalim, tiim bilgilere
sahip oldugunuzu diistinelim. Bir giin sizi
alsak ve Amazon Ormanlari'na biraksak,
ne yaparsaniz? Yiyecek bulmaya, hayatta
kalmaya calisirsiniz. Insan gelisimi de boyle
baslamistir bana gére. Magara resimleri
de bunu gosteren en 6nemli seylerden
biridir. Bu ilk insan yapitlarina bakarsaniz
onun arastirmaci goziyle yaklastigini
gorursiiniiz. Rengi aramistir, komirii
aramistir, topragi aramistir, kendine tuval
olarak duvari se¢mistir. Cagdas ressamlarin
bugiinkii eserlerinin ilk 6rnekleri de
oradadir. Bircok ressamda bunun etkisi
vardir. Empresyonistler zaten magara
resimlerine dayanir. Bu nedenle soyut
resimle baglamistim, simdi de yapryorum
ama agirlikli olarak memleketimin
resimlerini yapiyorum.

Mardin resimleriniz Prens Charles'in
evine kadar girdi. Bu konuya gelecegim
ama hayat hikayenize geri donersek
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insanin dinyaya
akilli bir varlik olarak
geldigine inanirm.
Dunyanin en akilli
insani oldugunuzu
varsayalim. Bir gtin
sizi alsak ve Amazon
Ormanlarrna
biraksak, ne
yaparsaniz? Yiyecek
bulmaya, hayatta
kalmaya calisirsiniz.
insan gelisimi de
boyle baglamistir.
Magara resimleri de
bunu gdsteren en
6nemli seylerden
biridir.”

Almanya’da biiyiik bir kariyer firsatim
birakip Tiirkiye'ye donmiissiiniiz. Neden
boyle bir karar aldiniz?

Okul 1977'de bitti ve dediginiz gibi
akademide asistanlik 6nerdiler. Oturum
da almistim. Askerligi yapmak i¢in
Turkiye'ye geldim ve 1980 yiliydy, geri
dondiim. Niyetim kalmakt1 zaten. Hatta
evi de kiralamistim. Cocuklar ve hanim da
istanbul'da esyalari hazirlamislar, benden
haber bekliyorlar gelmek i¢in... Sonra bir
gece oturdum ve gelecegimi diistindiim.

Kizim ve oglum dért ve bes yasina gelmisti.

Cocuklarim Almanya’'da biiytiyecekti,

sonra geri donmek istesem de olmayacakti.

O gece karar verdim, hanimi aradim,
“evinizde kalin, geliyorum” diye...

Bu kararimizdan 6tiirii hi¢ pismanhk
duydunuz mu?

Kesinlikle hi¢ pisman olmadim. O gece
Allah’a soyle bir dilekte bulundum: “Sen
her yerde insanin rizkini verirsin. Okul
okumak i¢in geldim, bana o imkani da
verdin, siikiirler olsun. Bu kadar insani
yasatiyorsun da ben mi acgikta kalacagim.”
Zaten sinirdan girer girmez de rizkim
karsima cikti. O donem renkli televizyon,
camasir, bulasik makinesi Tiirkiye'de
yoktu. Biriktirdigim parayla bu esyalardan
aldim, birkac kisiyle kamyon kiraladik ve
Turkiye'ye génderdim. Mallar: almak i¢in
de hanimla Edirne’ye gittik. Kaldigimiz
otelde tesadiif eseri Edirne Mimarlik ve

Miihendislik Akademisi dekaniyla tanigtim.

Ve bana tanisir tanismaz asistani olmay1
teklif etti. Hatta o giin beni akademiye bile
gotiirdii. Mardin sevdalisi da bir insandi
ama kabul etmedim. Ulkeye yeni gelmisim,
daha karar vermemisim ne yapacagima,
cok acele hareket etmek istemedim.

Peki ne yaptiniz?

Kendi isimi kurmaya karar
verdim. Araba yikarken
biiyiik tekstil firmalarinin
alim mudirleriyle tanigmus,
arkadas olmustum. Neyse
bu arkadaslarima tekstil
tizerinde ¢alisacagi soyleyip
akreditif agcmalarini istedim.
Tiirkiye'de doviz sikintisi
vard. Ve bana ilkinde
4772 bin sonra 1 milyon
marklik akreditif actilar.
Boylece ticaret basladi ve
Almanya'yla 15 sene tekstil
isi yaptim.

Tekstil isini biliyor muydunuz?

Hayir ama yetenegim vardi, hatta su
anda tizerimdeki ceketin tasarimi da bana
aittir. Ticareti de 6grendim. Deri tizerine
is yapiyorduk. Modelleri ben ¢izerdim
ya da onlar gonderirdi, sonra da diker ve
ihracat ederdik. Déndiigiim yillarda bunu
basarmak kolay degildi. Simdiki gibi dakika
basina model ¢ikmazdi, bes sene ayni model
dikilirdi. Dolayisiyla piyasada ilk yenilikleri
yapanlardan biriydim. Oyle syle is biiytidii,
fabrika bile kurmustuk.

Gec¢mis zaman kipiyle konustugunuza
gore artik bu is yok.

Evet, tamamen biraktim. Cocuklarim da
-ikisi mimar, bir doktor, biri de meteoroloji
mithendisi- devam etmek istemediler.

Peki resme bu kadar yeteneginiz varken
neden ticarete girdiniz?

Tirkiye'de sanatla yasamak zor. Geng
yasta sanat-kiltiir konusunda emek
harcayan insanlar hep kisitli bir gelir
sahibi olabiliyor. Ka¢ yasinda paraniz
olacak, 50-60 yasinda m1? O yasta paray!1
ne yapacaksin, Tiirkiye'deki sanatcilarin
yiizde 99'u arkasinda medya yoksa ya da
cevresi giiclii degilse parasizliga mahkum.
Belki Almanya’'da sartlar Tiirkiye'deki gibi
olmayacakti sanat agisindan ama simdi
Almanya'daki Tiirkiyeli arkadaslarima
bakiyorum, ¢ocuklar kiiltiiriinden
uzaklasmis.

ilk giden nesil orada kayboldu. Eger
Almanya'da kalsaydim muhtemelen simdi
yakaladigim i¢ huzuru bulamayacaktim.
Paraysa konu, Allah burada da verdi. Zaten
ticareti de sanat bakis acisiyla yaptim.
Giizel, farkli seyler yaptigim i¢in para
kazandim.



15 senede resimle ilgilenebildiniz mi?

Ticaret yaparken resim ve seramik
devam etti, sergi bile actim ama tabii geri
planda kaldi. Haliyle senede en fazla bes
- alti resim yapabiliyordum, simdi 40-50
tane.

Ne zaman ve neden tam anlamiyla
sanata geri dondiiniiz?

1999 sonu gibiydi. Ticarette yapacagi
yapmistim, gocuklarimi da en iyi sekilde
okutmustum. Allah bana bir liituf vermisti
ve insanliga bir eser birakmak istiyordum.
Ticareti herkes yapabilir ama giizel bir
eser ¢ikarmak insanlarin ufkunu acar ve
insanlar ldiikten sonra eserleriyle anilir.
Kendi adima anilmak 6nemli degildi ama
glizel bir seyler birakmak ¢ok 6nemliydi. O
vesileyle tam mesai geri dondtim.

Bu uzun ara sonrasi Mardin temasiyla
resimler yapmaya basladiniz. Neden
resimlerinizde Mardin’i anlatiyorsunuz?

Cok nedeni var ama en temelinde
yatan diirtii dogdugum kente vefa
borcumu 6demek. Mardin ¢ok enteresan
biblo gibi bir kent... Ama kimse onun
farkinda degil hatta icinde yasayanlar
bile. Hazinenin tizerinde oturuyorsunuz
ama bilemiyorsunuz. Ben ancak Almanya
doniisii farkina varabildim. Mardin,
tarihin tasa islenmesidir; tasin, sevgiye
ve estetige boyun egmesidir. Dinlerin, bir
sehrin kucaginda, beraber, huzur i¢inde
yasamasidir. Insanlarin, evlerini birbirine
engel olmadan, ufkunu kapatmadan yan
yana yapabilme inceligidir...

Mardin farkli din, dil ve medeniyetlerin
ortak bir yasam alani. Birlik ve buittinliik
icindeki bu baris¢i anlayis ortaminda,
catismalarin kériiklenmek istendigi
gliniimiizde, bu zengin medeniyetin
mirascilari olarak bize aktarilan mirasi
korumak ve gelecek nesillere aktarmak
istedim. Cocukluguma bakiyorum,
sinif arkadaslarimin hepsi farkli din ve
kiiltiirdendi ama kardescge yasardik. Uzlas
vardi. Simdi de dyledir. Gene o sevgi var.
Dolayisiyla diinyaya 6rnek olabilecek bir
kent Mardin. Her dine ve inanca bir saygi
var. Resimlerimde kilise, camii ve sinagog
biraradadir ve Mardin'de bu gercektir.
Bunu diinyaya anlatmamak bir eksiklikti.
Dolayisiyla bu giizel sehri tanitmam lazimdi
ve o nedenle son 15 senemi Mardin'e
verdim.

Siikiirler olsun ki bu cabamiz da tiim

diinyada karsilik buldu.
ilk sergim TBMM'de
olmustu. Sonra
Almanya, Avusturya ve
ABD’de sergiler actim.

Resimlerinizde
Mardin disinda
odaklandigimiz bagka
alanlar var m1?

Evet, simdilerde
“Sultanlar Serisi” isimli
bir proje tizerinde
calistyorum. Atalarimizi
pek giizel anmadik.
Halbuki onlar yiiz
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Bir muthis sergi..

YOLUNUZU bu ay sonuna kadar
Cemal Resit Rey’e diisiiriin mutlak..
Kulislerinde miithis bir sergi var. Adini
ilk defa duydugum eserlerini ilk defa
gordiigiim bir ressam..

Ismet Yedikardes..

Onu bugiine kadar tanimamak be-

TEBESSUM

Hakim sorar:"

“Adami merdivenden ittin mi?”
Temel yanttlar:
“Sadece bir basamak ittim,
digerlerinden kendisi diist..”

nim esekligi Ciinkii Yedikard
1974’ten beri diinyanin dért bir yanin-
da sergiler acan, taninan bir resim,
heykel ve seramik sanatcisi.. Los Ange-
les’ta iki sergi agmis mesela, gecen se-
ne, bu sene..

Yedikardes Mardinli.. Mardin'i res-
metmis.. Ama nasil restmetmis, gidip
gormek gerek.

Ben bir diinya incisi kente gérdiigiim
giin &gtk olmustum. Bu sergideki muhte-
sem Mardin resimleri, askimi d i

SEVDIGIM LAFLAR

€ Kadinlar gui¢siizdir ama
annelerin bilegini bilkemezsiniz.
Victor Hugo
(Tesekkdrler Selin)

Mardin’i gérenler, bilenler ne demek

Yedikardes bir deha.. Resimleri bii-
yiiliyor insani.. Oniinden aynlamiyor-
sunuz..

Mardin muhtesem bir kent.. Yedikar-
des onun muhtesem evladh..

Tiirk aydinlan el ele vermeli..
Mardin’i UNESCO Diinya Mirast
icine koymali.. Yoksa koruyamayiz..

gimi anlar. Bil ler bu sergiye
gitsinler.. Biiyiilensinler benim gibi..

Vay ki, vay!..

Mardin Valisi Hasan Duruer’e te-
sekkiir ederim. Mardin'e ve Mardinli sa-
natciya béylesine sahiplendigi, o harika
Ismet Yedikardes kitabini hazirlattigi

i¢in.. Evimin en kiymetli eserlerinden bi-

ri oldu..

akimiz. Turist geliyor,

Sultanahmet’e,
Dolmabahge’ye
gidiyor. Yani gezilecek yerlerin hepsi
Osmanli eserleri. Ama padisahlari farkl
nedenlerle kétii insanlar gibi gostermisiz.
Resimlerimde padisahlari, yaptiklar
eserler, tugralari ve bir de fermanlariyla
ciziyorum. Ornegin Uciincii Selim'i,
Selimiye Camisi, tugrasi ve fermanlari
ile resmettim. Fatih Sultan Mehmet?,
Fatih Camisi, Ayasofya ile birlikte ¢izdim,
ayrica tugrasinin yanina insan haklariyla
ilgili fermanini koydum. Bu ¢ok ilgingtir
Avrupa’daki insan haklari bildirgesinden
yizyillar 6nce Fatih Sultan Mehmet'in
beyannamesi vardir. “Zapt ettigim
yerlerdekiinsanlarin inanci, mali himayem
alundadir” diye yazar bu fermanda.
Diistiniin Avrupa’dan tam 600 sene 6nce...
Sultanlar Serisi boyle birsey iste... Bagka bir
calismam da ayetler tizerine.

Son olarak Baymak'in Antalya’'daki
Biiyiik Bulusmasi'nda sahnede
bir konusma yaptimiz. Baymak ile
tamisikhiginiz nereye dayaniyor?

Baymak'in 45 senelik bir bayisi IN-KA
2004’tn kurucusu Yunus Kalaycioglu
Mardinlidir ve bizim MAREYV isimli
dernegimize de uzanan eski bir
dostlugumuz var. Bir giin tesadiif eseri
Yunus Bey'in ofisinde Baymak CEO’su
Ender Bey ile tanistik. Sohbet ettik,
resimlerimi gordi, begendi. Sonrasinda da
Baymak'in etkinligine davet etti. Bir sirketin
sanata yakinhgi giizel bir seydir. Insanlarin
biraraya gelmesi kiiltiir paylagimidir. Sanat
da bir kiiltiir paylasimidir. O da iyi bir Genel
Miidiirdiir ki tebrik ediyorum bizim gibi
sanatcilara yer veriyor.

Onu biigiine
kadar
tanimamak
benim
esekligim.
Cunkii
Yedikardes
1974’ten beri
diinyanin dort
bir yaninda
sergiler acan
bir sanatc1.
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Sabah Gazetesi yazar
Hincal Ulug'un 20710
yihnda yayimlanan kdse
yazisinaan alintilanmigstr.



En Cok Kazanan Futbolcular
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Diinyanin en zengin ilk 10 futbolcusunun
servetinin toplam 3 milyar 314 milyon
lira. Bu rakam onlar1 Tiirkiye'nin en
biiyiik 16'nc1 sanayi kurulusu yapabilir.
En zengin futbolcu Ronaldo tek basina

bircok sanayi devini geride birakiyor.

Cristiano Ronaldo Lionel Messi
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utbol giintimiiz toplumunun
en buiytik histerilerinden biri.
Arastirmalara gére diinya ¢apinda
150 milyar euro buyukligiinde
bir endiistri yaratmis durumda.
Oysa kokleri 12'nci yuizyila kadar
uzanan futbol, ¢cok degil iki
yiizyil 6nce Ingiltere’de kurallari
olmadan oynaniyordu ve hatta
devlet ve Kilise'nin toplum
degerlerini kotu etkiledigi saviyla
yasaklanmisti. Yine de dénemin
Ingiltere’sinde bircok kolejde 100
y1il boyunca organize bir sekilde
takimlar kurulmaya devam etti
ama eller ve ayaklar birlikte
kullanilarak oynaniyordu.
1857’de diinyanin
ilk futbol kuliibi
Sheffield’in ortaya
cikmasi ve 1862 yilinda
Uppingham Koleji
ogretmenlerinden
John Charles
Thring'in yazdigi
g~ = oyunun ilk
» kurallariyla
' organize olmaya
baslayan
% futbolun
-, onlenemez
N ytkselisi,
y 1863’te
" \‘ ingiliz
Futbol

\

Birligi'nin kurulmasiyla
resmiyet kazandi. Sonraki
hikayeyi biliyorsunuz, basta
ingiliz kolonileri olmak iizere
tum dinyaya hizla yayildi ve
toplumlarin sosyal hayatlarinda
giderek daha fazla yer alan bir
aktivite haline geldi.

Ama futbolun bugtinkii gibi
dev bir endiistriye dontismesi
1990’larin basindan itibaren
gercgeklesti. Uluslararasi denetim
sirketi Deloitte’'un 2013-2014
sezonunu baz alarak hazirladig:
“Futbel:Para Ligi” raporuna gore
Avrupa'daki 20 kultibiin 2013~
2014 sezonundaki toplam geliri
6 milyar 200 milyon euro’nun
tizerinde. Futbol endiistrinin bu
kadar buiytidiigii bir ortamda
oyunun ana aktdrlerinin yani
futbolcularin servetleri de dudak
ucuklatir seviyelere ulasti.

10 FUTBOLCUNUN ;
SERVETI 3,3 MILYAR LIRA

Oyle ki bir¢cok diinya yildizinin
futboldan kazandig: serveti,
Turkiye'nin 6nde gelen sanayi
sirketlerinin gelirini asti. Merkezi
ingiltere’de bulunan ve diinyanin
en biiyiik dijital spor icerigi
saglayicisi olan Perform'un
hazirladig1 “Dinyanin En Zengin
Futbolcular1” listesi yildiz
futbolcularin mal varliklarini da
gozler oniine seriyor. Tiirkiye
dahil 26 iilkede 44 ofis ile hizmet
veren ve bin 400’iin tizerinde
calisani bulunan Perform’un
arastirmasina gore diinyanin en
zengin futbolcusuy, bir yil icinde
servetine 62 milyon euro ekleyen
Cristiano Ronaldo. Real Madridli
yildizin toplam serveti ise 210
milyon euro. Hemen belirtelim,
finansal mahremiyete gosterilen
6zen nedeniyle arastirmadaki
rakamlara futbolcularin banka
hesaplari dahil edilmiyor.

Ancak futbolcularin sponsorluk
gelirlerinden tasinir ve

tasinmaz mallarina, transfer
bedellerinden yillik ticretlere
kadar tiim kalemler hesaplaniyor.

baymakiic



Oyuncu

(Milyon Euro)
Cristiano Ronaldo
Lionel Messi
Neymar Ailesi
Zlatan Ibrahimovic
Wayne Rooney
Kaka

Samuel Fto’'o
Raul

9  Ronaldinho

10 Frank Lampard

1 B.Schweinsteiger
12 Rio Ferdinand

13 G. Buffon

14 Steven Gerrard
Yaya Toure
Franck Ribery
Francesco Totti
Gerard Pique
19 Sergio Aguero

B 00 John Terry

baymakiic
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Zlatan Ibrahimovic

¢
a milyon Euro

Kultibti

Real Madrid
Barcelona
Barcelona

Paris SG
Manchester Utd.
Sao Paulo
Sampdoria

NY Cosmos
Queretaro
Manchester City
Bayern Miinih
QPR

Juventus
Liverpool
Manchester City
Bayern Mtinih
Roma

Barcelona
Manchester City
Chelsea

2015
Serveti

210
200
S5
105
103
96
87
85
83
80
75
72
68
64
62
61
60
58
58
56

En Cok Kazanan Futbolcular

Neymar Ailesi

milyon Euro

Ronaldo 201%’e gore kazancim
62 milyon euro arard

2014 serveti
ve siralamasi

Wayne Rooney

milyon Euro

Oyuncularin gelirleri ise bulunduklar:
tilkedeki vergiler diistildiikten sonra
belirleniyor. Gegen yilin ikincisi Messi
ise 200 milyon euro ile ikinci siradaki
yerini korusa da, Ronaldo ile arasindaki
2 milyon euro’luk fark 10 milyona ¢ikti.

TURKIYE'NIN EN BUY(JK SANAYI
KURULUSLARINI GECIiYOR

Listedeki ilk 10 futbolcunun,
banka hesaplari hari¢ servetlerinin
toplami olan 3 milyar 314 milyon lira,
Tiurkiye'nin en buiyiik 16'nc1 sanayi
kurulusunun 2013 yili net satiglarini
astyor. Sadece Ronaldo ve Messi'nin
kisisel varliklari, net satislar bazinda
Tiirkiye'nin 6nde gelen sanayi
kuruluslari arasina girebilecek denli
biiyiik. Istanbul Sanayi Odasi’nin en
buiyiik sanayi kuruluslarini gésteren
listesine gore Ronaldo, TL karsilig1 588
milyon olan servetiyle 137'nci sirada
kendine yer bulabilir. Messi ise 560
milyon liralik servetiyle Tiirkiyenin en
buiyiik 146'nc1 sanayi kurulusu olarak
listede olabilirdi.

BARCANIN BREZil:YALI YILDIZI
NEYMAR YUKSELISTE

2015’in “En Zengin Futbolcular”
listesinde gecgen yila kiyasla 6nemli
degisiklikler goriluyor. 2014'te
85 milyon euro ile altinci sirada
bulunan Barselona'nin Brezilyali
yildiz1 Neymar ve ailesi, bu y11135
milyon euro’ya yiikselen servetiyle
tictinciliige yiitkselmis durumda.
Barcelona formasi giyen Neymar
yakin maddi iliskileri nedeniyle listede
ailesiyle birlikte gosteriliyor. 2014 yili
listesinde sekizinci sirada bulunan
Zlatan Ibrahimovic ise 69’dan 105
milyon euro’ya ¢ikan servetiyle bu
yil dordiinciiliige yiikselirken gecen
yilin dérdiinciistt Wayne Rooney,
servetindeki 6nemli artisa karsin
besincilige geriledi.

RAUL YENIDEN iLK 10°A GIRDi

Siralamada bir sira gerileyen diger
bir isim de Kaka oldu. Kaka besincilikten



Chelsea’nin

Portekizli
Teknik
Direktort Jose
Mourinho.
ingiliz kultipten
yillik aldigi
brut dcret 17
milyon Euro
seviyesinde.

altinciliga gerilemesine karsin kisisel
varliklarinin toplam tutar1 100
milyon euro’ya yaklasti. Bir yil icinde
servetine 2 milyon euro daha ekleyen
Samuel Eto’o, tigtincti siradaki yerini
kaybederek yedincilige diistii. Gegen
yilin listesinde ilk 10’a giremeyen Raul,
bu yil 85 milyon euro’luk servetiyle
kendisine sekizinci sirada yer bulurken
yakin ge¢misin siiper yildizi1 Ronaldinho,
78 milyon euro’luk servetini 83’e
yiikseltti ve dokuzuncu sirada yer ald1
Listenin 10’'uncu sirasinda ise gecen yil
siralamaya giremeyen Frank Lampard
80 milyon euro’luk servetiyle var.
Kuliiplerin bu yil yildiz futbolcu
transferine harcadig: paralardaki
artis goz 6niine alindiginda Zenginler
Listesi'ndeki futbolcularin servetlerinin
daha da artmasi bekleniyor. Oyle ki,
Avrupanin dev kuliiplerinin bu sezon
yaptigi en pahali 10 transferin altisinin
toplam maliyeti 130 milyon euro’'nun
tizerinde. Dudak ucuklatan transfer
maliyetlerinde ilk sirada Liverpool'dan
Barcelona'ya transferi biiytik ses
getiren Luis Suarez yer aliyor. 253
milyon euro’ya yaklasan toplam
transfer bedeli ile futbol tarihinin en
pahalisi olmay1 basaran Uruguayl
yildizi, ispanya’dan Ingiltere’ye giden
ve listede ikinci sirada bulunan Angel
Di Maria izliyor. Real Madrid'den
alinan yildiz futbolcunun Manchester
United’a toplam maliyeti 240 milyon
euro olarak hesaplaniyor. Monoco’dan
Real Madrid’e transfer olan Kolombiyali
yildiz James Rodriguez’in toplam
maliyeti ise 169 milyon euro.

EN COK KAZANAN HOCALAR
LISTESINE ITALYAN DAMGASI

Diinyanin en ¢ok kazanan
futbolcular listesinde durum baoyle.
Peki ya teknik direktérler de en
cok kazananlar kim? Bu klasmanda
elbette ki liste bas1 Chelsea’nin
Portekizli Teknik Direktori Jose
Mourinho. Portekizli teknik adamin
ingiliz kuliibiinden yillik aldig1 briit
ticret 17 milyon Euro seviyesinde.
Mourinho’'nun sponsorlarindan ve

reklamlardan kazandigini da katinca
bu rakam daha da yukariya ¢ikiyor.
Listesinin ikinci sirasinda ise bir
Barselona efsanesi yer aliyor. Bayern
Miinik'in Ispanyol calistiricisi Pep
Guardiola’nin yillik briit maasi 15
milyon euro diizeyinde. Listede Ispanyol
calistiricryl, Real Madrid'in Italyan
Hocasi, Carlo Ancelotti talip ediyor.
Ancelotti, Real Madrid'den 13.5 milyon
euro yillik briit ticret aliyor.
Anceletti'yi 12 milyon euro
ile bir baska Italyan
efsane izliyor.
Fabio Capello,
Rusya Milli
Takimi'ndan aldig:
ticret ile listede
dordiinci sirada
yer aliyor. Listenin
besinci sirasindaise |
uzaklardan Cin'den
bir isim var. Diinyanin
en {inli teknik
adamlarindan biri
olan Marcello Lippi
Cin'in Guanghzou
Evergrande
takimindan yillik
12 milyon euro
maas aliyor ve
en ¢ok kazanan
teknik adamlar
listesinde besinci
sirada yer aliyor.
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Her-Is insaat Pazarlama
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Baymakm

EN HIZLISI

Heniiz ilk yilinda Baymak’in “En Basarili Yap1 Malzemeci Bayisi’ olmak herkesin
harci olmasa gerek. Erzurum merkezli Her-is insaat Pazarlama'nin kurucusu Murat

Akpinar basarilarmin sirrim anlatiyor.

ntalya'daki Biiyiik Bulusma'da

2014 yilindaki performanslarin
degerlendirilmesi sonucu verilen
odiil toreninde sahneye ¢ikan
bayilerden biri, digerlerinden biraz
farkliydi. Onu farkl kilansa Baymak
bayisi olali heniiz bir y1il olmasiydi.
Ama Erzurum merkezli Her-s
insaat Pazarlama daha ilk yilinda “En
Basarili Yapt Malzemeci Bayi” olmay1
basardi. Her-Is Insaat Pazarlama'nin
sahibi Murat Akpinar, Baymak ile

ilk calisma yilinda yakaladiklar1 bu
basariy1 “Inandigimiz bir firmayla
kendini kanitlamis olan sirketimizin

cok giizel yollar kat edecegine
daha ilk bastan inanmistik” diye
yorumluyor ve ekliyor: “Bu inangla
devraldigimiz bayragi basariyla
tagimanin hakli gururunu ve
sevincini yastyoruz.”

Murat Akpinar hentiz 18 yasinda,
dayisinin yaninda is hayatina adim
atmis. “25 yildir dayimla birlikte
insaat sektoriiniin i¢indeyiz” diyor.
Bugtine kadar boya ve plastik
sektoriindeki bircok firmayla
calismislar. 2014 baginda da yollar
Baymak ile kesismis. 2014'te
yakaladiklari basariy1 2015'te de



inandigimiz bir
firmayla kendini
kanitlamig olan
sirketimizin gok
guzel yollar

kat edecegine
daha ilk bastan
inanmistik.

Bu inancla
devraldigimiz
bayragi
basariyla
tagsimanin

hakli gururunu
yaslyoruz.

devam ettirmek istediklerini
anlatan Akpinar yilhnilk ti¢
ayinda hedeflerinin altina
diismediklerini, 2015 sonunda
ise hedeflerinin cok tistiinde bir
performansla bu yila da damga
vuracaklarina inaniyor.

Baymak ile calismaya nasil
basladiniz?

Aslinda genel olarak 25 yildir
insaat sektoriiniin i¢inde yer
aliyoruz. Ama Baymak, mevcut
tirtin portféytimiiz iginde farkl
bir kalem olarak hayatimizda
giizel bir noktaya oturdu.
Inandigimiz bir firmayla,
kendini kanitlamis sirketimizin
cok giizel yollar kat edecegine
daha ilk bastan inanmistik.

Hollandali BDR ortakliginin
bayiler iizerindeki yansimalar1
ne oldu?

Pargasi oldugumuz bu
biiyiik firmanin i¢inde yasanan
degisikliklerin ve kat ettigi
yollarm elbette Her-Is Insaat’a
da bir geri déniisii oluyor.

Daha iyi, daha giiclii ve daha
emin atilan her adim bize de
olumlu yansiyor, bolgemizde
Baymak'in destegiyle hep daha
iyiislere imza atiyoruz.

Baymakn iiriin portféyiine
katilan yeni teknolojili
iiriinlerin islerinize nasil bir
katkis1 oldu?

Estetik ve ytiksek teknolojili
trtinler satista gtiven, satis
sonrasinda da miisteri
memnuniyeti olarak yansiyor
kuskusuz. Ozellikle idee,
Magnus ve Lectus tirtinleri
miisteriler tarafindan cok
begeniliyor ve tercih ediliyor.
Bu tiriinler s6zden ¢ok icraat
ile konusmamizin simgeleri...
Ote yandan enerji tasarruflu
dirtinler buyiik ilgi goriiyor,
¢linkii hem kullanicinin
biit¢esine olumlu yansiyor
hem de tiiketiciler bu tirtinleri
kullanarak dogal kaynaklar:
israf etmedigini bilerek sosyal
sorumlulugunu yerine getirmis
hissediyor. Dolayisiyla yeni
tirtinler markamizin degerine
deger katiyor.

Baymak'in yeni yonetiminin
bayileriyle kurdugu iletisimi
nasil degerlendiriyorsunuz?

Herseyden 6nce Baymak
yonetimi her tiirlti sorumuza,

Akpinar ve ekip arkadaslari 2015 yilinda da satis hedeflerini asacaklarini séyltyor.

sorunumuza aninda ve

hizli cevap veriyor. Bu is
stireclerimizi inanilmaz
olumlu etkiliyor. Hizly, diiriist
ve ¢ahiskan bir yonetim yine
ayni meziyetlerdeki calisma
arkadaslariyla bir biitiin olarak
bayi ¢alisma diizenini de
otomatik olarak iyilestiriyor.
Zaten son dénemde miisteri
memnuniyetinin ¢ok tist
diizeye ¢ikmasi da bunun bir
gostergesi.

Baymak'in yeni yiiziiyle
kargilasan nihai tiiketiciden
aldigimiz tepkiler nasil?

Uriin kalitesiyle ilgili
kesinlikle olumlu diisiinen ve
hemfikir olan bir miisteri var
artik karsimizda. Dolayisiyla
irtin kalitesine giivenen bayi,
miisterisine malzemesini
sunmaktan kaginmaz ve
giivenilir uzun soluklu islere
imza atar. Bu agidan Baymak
ile calismak yillarin verdigi
esnaf anlayisimiza tam uyuyor.
Baymak giinii kurtarmak
mantigiyla degil, uzun soluklu
ticaret anlayisimiza tam destek
veriyor.

2014 y1li sizin icin
nasil gecti? 2015'deki
beklentileriniz nelerdir?

Yilin ilk ii¢ ayinda satis
hedeflerinize ulastiniz m1?

Firmamiz 2014'te Baymak ile
iyi bir ¢ikis yakaladi. Bu basar:
bizi 2015 i¢in de cesaretlendirdi
ve zaten yiiksek beklentiler
icindeyiz. 2015'in ilk ti¢
ayinda hedeflerimizin altina
diismedik. Bu da Erzurum'da
sektériimiiziin dérdiincii aydan
sonra satislarinin ivimelendigi
g6z ontinde tutulacak olunursa,
hedeflerimizin ¢ok tistiinde
bir performansla bu yila da
damgamizi vuracagimizin
adeta miijdecisi.
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tetikliyor

Erzurum ve bélgede agirhkh
olarak hangi iiriinler tercih
ediliyor?

Erzurum'un hava sartlari
goz 6niine alindiginda
kuskusuz “is1 grubu” altinda
tim tiriinler ihtiyac ve tercih
siralamasinda ilk sirada yer
aliyor. Tabii diger taraftan
islerimizin biiytimesini
tetikleyen en 6nemli unsur,
Erzurum'da stirekli gelisen
insaat sektorii. Ozellikle
son yillar da ¢ok biiyiik bir
hareketlilik var. Mevsim geregi
kisin birkac ay1 “6lii sezon” olsa
dayilin geri kalaninda isler cok
hizlaniyor. Ayrica Erzurum’'un
dnemli 6l¢tide 1Istnmaya biitce
ayirmasl, sektortimiiz agisindan
iklim sartlarinin olumlu
bir getirisi. Bolgemizde bu
sektor ekonomik olarak hem
kazanch hem de devamlilik
arz eden oldukga uzun bir yol
tanimlamasi yapilabilir.
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Akpinar, aralikta Antalya’da dtzenlenen
‘Baymak Ailesi'nin BuyUk Bulusmasi’nda ‘En
Basarill Yapi Malzemeci Bayi’ ve 6dulunt BDR
CEQO’su Rob van Banning ve Baymak CEO’su

Ender Colak’tan almisti.



Erzurum

GOzden Uzak Bir Cennet

ERZURUM

Dogu’'nun egitim ve saglik merkezi Erzurum meshur soguk
havasiyla biliniyor. Ama yolunuz diiserse bu 5 bin yillik kentte
beklemediginiz siirprizler sizleri bekliyor olacak.

baymakiic
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aymaklife’in besinci sayisindaki
duragimiz, Erzurum bayimiz Her-Is Insaat
Pazarlama vesilesiyle “Dadaslar Diyar1”.
Tarihi Milattan Once (M.O.) 3 bin yilina
dayanan Erzurum, kiiltiirel zenginligi,
cografyasi ve dogal giizellikleriyle adeta
Anadolu'nun bir 6nsé6zii gibidir. Cografi
konumu, Dadaslar Diyari’'n1t Anadolu’nun
giris kapisi yapar ve bu nedenledir ki
tarih boyunca 6nemini korumustur.
Zaten kent, Yontma Tas Devri'nden
itibaren iskan gérmeye baslar. M.O. 3
bin yilindan sonra sirasiyla Hurri, Ayasa,
Urartu, Asur, Kimmer, iskit, Med ve
Pers medeniyetleri hiikiim siirer. M.O.
A'tincii yiizyilda 6nce Biiyiik Iskender’in
yonetimine giren kent, 300 yil sonra
da Roma Imparatorlugu'na ev sahipligi
yapar. 395 yilinda ise Bizans'a baglanan
Erzurum, Ipek Yolu iizerinde bulunmasi
nedeniyle giderek 6nemini artirir.
Cumbhuriyet tarihi i¢in ise bagka bir
anlami vardir Erzurum’un.. Mustafa
Kemal Atatiirk’iin, 3 Temmuz 1919'da
kente gelmesi ve arkadaslariyla birlikte 52
giin kalmasi nedeniyle Milli Miicadele'nin
mihenk taslarindan birine déniistir.
Erzurum bugiin Modern Tirkiye'nin
Dogu'daki merkezi konumunda. Bélgenin
egitim ve saglk baskenti olmasinin
yani sira kis turizmiyle de yildizi hizla
yiikseliyor.

YAPMADAN DONME:

@® Palandoken'de kayak yapmadan,

@ Cifte Minareli ile Yakutiye
medreselerini, Erzurum Kalesi'ni

ormeden,

@ [spir'de rafting yapmadan,

@ Tortum Selalesi'ni ve Tortum Goli'nii
gormeden,

@® Cag kebabi, su boregi, ayran ¢orbasi,
kadayif dolmasi yemeden sakin ama
sakin dénmeyin.

NE YENIR?

Cag kebabi, su boregi, eksili dolma,
kesme ¢orbasi, ayran asi (yayla ¢corbasi)
¢iris, salgam dolmasi, yumurta pilavi,
den ¢orbasi, cevizli kadayif dolmasi
Erzurum'un geleneksel mutfagini
olusturuyor.

NE ALINIR?

Erzurum oltu tasi is¢iligiyle ¢cok
meshur. Oltu tasindan yapilan tespihler,
agizliklar, bilezikler, gerdanliklar, bros,
kiipe, sac tokas1 yorenin 6nemli hediyelik
esyalar

Kar kalitesi yuksek pistleri, Palandéken, Konakli
ve Kandilli gibi énemli kayak merkezleri ile
Erzurum misafirlerine alti ay boyunca kayak

yapmaya imkani veriyor.

Coruh Nehri, rafting ve kano i¢in dinyanin en
heyecan verici yerlerinden biri olarak kabul
ediliyor. Ayrica bolge trekking ve dagclilik igin de
6nemli bir destinasyon.

Tortum Selalesi ve Tortum GolU essiz »
bir dogal guzellik sunuyor.

.

Erzurum, Turkiye'de yoresel mutfagi en zengin
kentlerden biri. Mutfaginda cag kebabi, kadayif
dolmasi ve ¢ayin ayri bir yeri var.

Erzurum oltu tasi isciligiyle cok meshur.
Oltu tasindan yapilan tespihler, agizliklar,
bilezikler, gerdanliklar, bros, klpe, sa¢ tokasi
yorenin 6nemli hediyelik esyalari.
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En buyuk hedefinin
Erzurum’u diplomasinin
bagkenti Davos gibi
Dunya’nin taninir ve
Unld bir kenti yapmak
oldugunu vurgulayan
Mehmet Sekmen, bunun
icin kisa, orta ve uzun
vadeli planlari oldugunu
soyluyor.

Erzurum

Gelisen Kent: Erzurum

Erzurum Biiyiiksehir Belediye Baskan1 Mehmet Sekmen, “Erzurum Biiyiiksehir
Belediyesi olarak kentteki insaat sektoriiniin temsilcilerine farkh kolayhklar
sunup daha giizel bir Erzurum icin hep birlikte yogun mesai harciyoruz” diyor.

rzurum bayimiz Herfis 1n$aat
Pazarlama vesilesiyle bu sayidaki
duragimiz ‘Dadas Diyar1’ olunca,
Erzurum Biiytiksehir Belediye
Baskani Mehmet Sekmen de bizleri
kirmayarak Baymaklife’a konuk
oluyor. Erzurum ekonomisi ve sehrin
gelisimi hakkinda bilgiler veren
Sekmen, 6zellikle insaat sektoriinde
sehirde son 13 yilda 6nemli degisimler
yasandigini vurguluyor. Modern
mimari tekniklerini uygulayan ingaat
firmalarinin, Bati kentlerindeki
tasarim ve modelleri, Erzurum’a
uygulayarak kent estetigine katkida
bulundugunu belirten Mehmet
Sekmen, “Erzurum Biiyiiksehir
Belediyesi olarak kentteki ingaat
sektoriiniin temsilcilerine farkh
kolayliklar sunup, daha giizel bir
Erzurum icin hep birlikte yogun
mesai harciyoruz” diyor. Erzurum'da
gayrimenkul aliminda yilin belirli
aylarinda artis ve azalma yasandigina
deginen Sekmen, Biiytiiksehir
Belediyesi olarak sektorel destek
noktasinda Avrupa, Kafkaslar ve
Balkan tilkelerine yaptigi gezilerde,
kis mevsiminde &zellikle insaat
sektoriinde kullanilan malzeme

ve uygulanan teknikleri yakindan
misahede ettigini belirtiyor.

INSAAT SEZONUNA
OZEL PROJELER

“Malumunuz Tiirkiye'de iklim
nedeniyle en kisa ingaat sezonu
sehrimizde yasaniyor” diyen Baskan
Sekmen, bu ytizden kis mevsiminde
de insaat sezonunun islevsel olmasi
icin bir dizi proje hazirlamis. Bu
konuyla ilgili Ar-Ge ¢alismalar:
oldugunun altini ¢izen Sekmen
soyle devam ediyor: “Konuyla ilgili
mithendislerimiz de akademik
arastirmalar yapiyor. {limizde, kentsel
doniistim, toplu konut ve sosyal
konut yapmak tizere Toplu Konut
idaresi (TOKI) Baskani Mehmet Ergiin
Turan ile siirekli istisare yapiyorum.
TOKI, Erzurum’'da Aziziye ilcesi ve
Eski Mal Meydani'nda konut ihalesi
yaptl Erzurum'da birinci etapta
300 konut Aziziye'de, 600 konut da
Eski Mal Meydani'nda olmak iizere
takribi olarak bin konut yapilacak.
ikinci etapta ise 600 konut icin
ihaleye cikilacak. Bundan sonra ise
vatandaslarimizin talepleri goriilerek
gerekli adimlar atulacak.”



Mehmetcik ile ailelerinin 6zlemi bitsin diye,

Askercell
Turkiye'nin hizmetinde!

Artik kahraman Mehmetciklerimiz sevdikleriyle rahat rahat konusacak,
doya doya mesajlasacak. Sayili giinler daha da cabuk gececek.

|

20 Nisan 2015 tarihinden itibaren Askercell servisine bireysel faturasiz Turkcell aboneleri, Turkcell iletisim Merkezleri'nden/Yetkili Turkcell Satis Noktalar’'ndan abone
olabilirler. Abone/kullanici yalnizca sectigi (5 mobil, 2 sabit olmak Uzere en fazla 7) numaralarla konusup mesajlasabilir, hafta ici 08:00 - 18:00 arasinda sesli gérisme
yapamaz. Askercell aboneleri, satin aldiklar data iceren tarife, servis, paket, kampanyalara abone olsa dahi kullanamaz, bunlarin tcretlendiriimesi, otomatik yenilenmesi
iptal edilmedidi sirece devam eder, servisten ancak bayi kanaliyla ¢ikilabilir. Bilgilerde bir yanlslhk olmasi durumunda Turkcell bayilerinden servis iptal edilebilir. Turkcell,
bu 6zelliklerde degisiklik yapma hakkini sakl tutar. Detaylar www.turkcell.com.tr’de.
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Baymak Gunes
Enerjisi Danismani
Harun Girgin, yakinda
uygulamall egitimlere
baslanacagini
soyleyerek “Piyasada
olmayan bir model ve
stratejiyle geliyoruz.
ilk olmanih avantajiyla
cok buyuk bir oyuncu
olacagiz” diyor.



GUNES’E
Kosuyoruz

Baymak alt1 yildir ince ince érdiigii giines enerjisi sistemleri alanindaki stratejisini
giin yiiziine cikartiyor. Piyasada olmayan bir model ve bunu destekleyen giiclii
finansman ayagiyla Baymak bayilerine yepyeni ve ¢ok karli bir is imkani sunuyor.
2017'de bu alanin en biiyiik oyuncusu olma hedefiyle hep birlikte giinese kosuyoruz.

——

aymaklife’in ikinci sayisina konuk olan
Basaran Isi'nin kurucusu Zekeriya
Basaran, Ankara, Ostim'deki 2 bin 300
metrekarelik plazalarinin elektrigini
giinesten elde ettiklerini anlatmstu.
Baymak'in fotovoltaik sistemini 35 bin
liraya kurduklarini séyleyen Basaran,
“Baktik, bir yilda 10 bin lirasini geri
almisiz. Uc - bes senede yatirimi amorti
edecegiz” diyordu.

Basaran Isi, Baymak'in giines enerjisi
alaninda gerceklestirdigi ilk somut
projelerden biri olmasi agisindan 6nem
tastyor. Aslinda Baymak giines enerjisine
2009 sonunda yatirim yapmaya
basladi. Ama o dénem beklenen yasa ve
yonetmelik ¢cikmadi dolayisiyla pazarda
bes senelik bir gecis stireci yasandi.
Simdi ise yasal altyap1 hazir ve Tiirkiye
genelinde giines enerjisi yatirimi yapmak
isteyenler i¢in lisanslar dagitliyor.
Gecen ayin sonunda ilk etapta
hedeflenen 600 MW'lik lisans dagitild.
Ayrica diizenlenen yonetmelikle 1
MW alt1 yatirimlar da lisans disina
¢ikarildi. Ve bu alanda da ¢ok yogun
bir kurulum var. Zaten biitiin Cin’li
panel iireticileri Ttirkiye'de pozisyon
almis durumda. Baymak'in giines
enerjisi danismani Harun Girgin, yedi
sene oncesine gore fotovoltaik panel
maliyetlerinin inanilmaz diismesinin,
diinya genelinde 6zellikle Almanya'daki
basarili 6rneklerin giines enerjisi
yatirimlarini hizlandirdigini vurguluyor.
“Enerji buyiik bir is” diyor, “Hep
soylerim, Diinya Savaslarr'nin ilki komiir,
ikincisi petrol icindir. Tabii bu kadar

biiyiik bir sektor icinde giines kii¢iik
bir alan. Bugtine kadar devlet tesvigi
gerektirdiginden kenarda tutuldu. Ama
artik tesvik gerektirmeksizin ayakta
kalabilecek durumda ve bu nedenle
diger teknolojilerin giines karsisinda ¢ok
biiyiik bir sansi yok.”

Baymak da giines yatirimlarinin
ivme kazandigi bu déneme, alt1 senenin
birikimiyle ¢ok giiclii bir sekilde ve
farkli bir stratejiyle giriyor. Baymak
oncelik olarak 1 MW alti lisanssiz pazari
hedefliyor. Ancak asil hedef pazar;
villalar, oteller, alisveris merkezleri
ve KOBI'ler... Bu amacla 3 ila 30 kW
arasinda yedi farkli paket olusturuldu ve
kurulum yapacak bayilerin miisterilerine
cok kolaylikla teklif verebilecegi bir
yazilim altyapisi olusturuldu. Bu
modeli desteklemek tizere de bir
finansman modeli gelistirildi. Baymak
bayilerinin miisteriye giderken elini
kuvvetlendirecek bu finansman
modeliyle yatirimcilar elektrik parasini
normalde dagitim sirketine 6derken
simdi bankaya 6deyecek, tistelik taksitle...

Baymak'in giines kosusunun ve
stratejisinin detaylarini Tiirkiye'nin
giines enerjisi alanindaki sayili
uzmanlarindan Harun Girgin'e sorduk.
Girgin, Baymak'in giines alaninda
stratejisine rehberlik ediyor ve
danismanhgini tistleniyor. Bulabildigi
her firsatta da Baymak bayilerine bu
isin 6nemini ve yaratacagi firsatlari
anlatiyor. Ornegin Antalya'daki Biiyiik
Bulusma'da yaptigi sunum en ¢ok
izleyici ceken oturumlardan biriydi.
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Baymak 7 farkh paket sunuyor

3 kW (PAKET 1)

e 10 Adet 260 Wp
Polikristal Glines Paneli

o] Adet 3 kW Monofaz/
Trifaz Inverter

o | Set Konstriiksiyon
(Kurulum Yerine Bagh
Olarak Opsiyonel)

o | Adet AC Pano

5 k\\7 (PAKET 2)

018 Adet 260 Wp
Polikristal Glines Paneli

o] Adet 5 KW Monofaz/
Trifaz Inverter

o | Set Konstriiksiyon
(Kurulum Yerine Bagh
Olarak Opsiyonel)

o | Adet AC Pano

10 kW (PAKET 3)

® 38 Adet 260 Wp
Polikristal Glines Paneli

o] Adet 10 kKW Trifaz
Inverter

o | Set Konstriiksiyon
(Kurulum Yerine Bagh
Olarak Opsiyonel)

e | Adet AC Pano

15 k\\7 (PAKET %)

© 58 Adet 260 Wp
Polikristal Glines Paneli

o | Adet 15 kW Trifaz
Inverter

o | Set Konstriiksiyon
(Kurulum Yerine Bagh
Olarak Opsiyonel)

o | Adet AC Pano

20 k\\7 (PAKET 5)

e 76 Adet 260 Wp
Polikristal Giines Paneli

o | Adet 20 kW Trifaz
Inverter

o | Set Konstriiksiyon
(Kurulum Yerine Bagh
Olarak Opsiyonel)

o] Adet AC Pano

25 kW (PAKET 6)

0 96 Adet 260 Wp
Polikristal Giines Paneli

o | Adet 25 kW 'Trifaz
Inverter

o | Set Konstriiksiyon
(Kurulum Yerine Bagl
Olarak Opsiyonel)

o | Adet AC Pano

30 kVV (PAKET 7)

e |1/ Adet 260 Wp
Polikristal Giines Paneli

o | Adet 30 kW veya
2 Adet 15 kW Trifaz
Inverter

o | Set Konstriiksiyon
(Kurulum Yerine Bagl
Olarak Opsiyonel)

o | Adet AC Pano

Baymaklife'in kendisiyle gortismesi éncesinde
yine bir bayiyle, yapacagi yatirim tizerine mesai
yapiyordu. “Baymak olarak onlara yepyeni bir
alan agiyor, daha siirdiiriilebilir bir is modeli
sunuyoruz” diyor Girgin, “Hedefimiz Baymak'in
kazanmasi degil, bayilerimizin biiytimesi...”

Cok temel bir soruyla baslamak istiyoruz.
Bireysel kullanici, KOBi, AVM ya da otel..

Guneste avantajimiz yakit girdisi yok
ve bakim maliyeti cok dusuk. Su anda
konvansiyonel enerjiye gére avantajl

¢ nihayetinde evinize bir kdmur santrali
kuramazsiniz ama ¢atinizda bir glines
santrali olabilir.

Sirketler ya da bireyler
neden giines enerjisi sistemi
kurmali? Bu yatirnmdan ne
gibi bir avantaj saglayacaklar?
Giines enerjisi evet, cevreci,
tesvik veriliyor, kurulum
sistemleri estetik, sessiz
calisiyor vs... Ancak elektrik
isinde bakilan tek birsey vardir:
Ister giines ister diger enerji
sistemleri kurmak icin bir numarali etken
birim maliyettir. Basit hesabi s6yledir: Bu
sistem kac y1l calisacak, yil icinde kag saat
cahisacak, bakim maliyeti nedir... Tiim bunlar
yazilir ve hesap ¢ikar. Giines enerjisinde
ii¢ - dort y1l 6nce birim maliyetler bugiine
gore iki - ti¢ kat pahaliydi. Bugtin ise
glinesten elektrik tiretmenin maliyeti
sebeke fiyatinin bile altinda. Verilen tesvikle
birlikte giinesten elde edilen elektrige
kilovat saat basina 13,3 dolar sentlik bir
alim fiyati belirlendi. Daha agik bir ifadeyle
sadece bes alt1 panellik bir kurulumdan elde
edilecek 1 kilovatlik elektrigi 30-40 kurusa
devlete satmak miimkiin. Ornegin sanayi
abonesiysem ve normal sebekeden elektrigi
21 kurusa aliyorsam, giines santrali kurarak
devlete satmak oldukca karli bir is olabilir. Ya
da hi¢ satmazsiniz, iirettiginizi mekaninizda
kullanir, ¢ok az bir fatura 6dersiniz —o da
mevsimsel olarak..

Yani bu isten para kazanmak ve/veya
elektrik faturas1 §dememek miimkiin mii?

llkine cevap vereyim: Yasayla birlikte
bugiin 1 MW’a kadar lisans bedeli 6demeden
giines santrali kurulabiliyor. Ornegin bir
KOBI, catisina, bahcesine I MW lik bir giines
santrali kurdu. Urettigi elektrigin bir kismini
kendi ihtiyaci i¢in kullanir, titkketmedigi
zaman da satabilir. Bu biiytik bir avantaj
ozellikle KOBI'ler icin. Rahatlikla catilarinda
ihtiyaclarindan fazla elektrik tiretip para
kazanabilirler ki bu bir is modelidir ayni
zamanda.

Elektrik faturasi 6dememek ise elbette
miimkiin. Eger tiiketiminden fazlasini
kurarsa, 6demez hatta satabilir. Baymak
olarak biz igerideki tiitketime benzer bir yapi
kurmay1 6neriyoruz. Yani aylik tiitketimin

tepe noktasina benzer bir sistemi kuruyoruz.
Neden? Ciinkii kisin giinesin olmadigi saatlerde
titketim yapildiginda, kuskusuz elektrik
tiretimi yetmez ve ekside kalinir. Aksi de s6z
konusu, iiretim titketimden fazla olabilir. Ay
sonunda art1 ve eksi toplanacak ve fatura

6yle hesaplanacak. Dolayisiyla kis aylarinda
fatura 6denebilir ama bu ¢ok diisiik olacaktir.



Ote yandan yaz aylarinda ise arti
tiretim i¢in (sahis gider pusulasiyla
sirkete faturayla) bu kez dagitim
sirketi 6deme yapacak.

Kullanicr tiikettiginden
fazla elektrik iirettigini nasil
anlayacak? Sebeke ya da daha
dogru bir ifadeyle dagitim sirketi,
iiretilen elektrigin kaynagimi
bilebiliyor mu?

Bunu jeneratdr benzeri bir
sistem olarak diistinebilirsiniz basit
anlamda. Yani sistem paraleldir
dolayisiyla eger i¢ titketiminizi
giines karsilayacak seviyedeyse
giinesten ¢eker. Havuz problemi
gibi diistintin. Havuzun dibinde
bir gider var ve 30lt/sn debisiyle
cahistyor. Yukarida da iki musluk.
Birini giines digerini sebeke gibi
kabul edelim. Eger bir musluk
(giines) gideri karsilayabilirse
diger musluk hi¢ acilmayacak.
Ama giinesten 20 geliyorsa 10'unu
sebekeden karsilayacak. Kisacasi
sebeke aradaki farki anlayabiliyor.

Baymak heniiz baslangic
asamasindaki bu alana neden &zel
onem atfediyor?

Oncelikle sunu iyi anlamak
gerekiyor: Giines enerjisi Baymak'a
baska bir kimlik getiriyor. Giines
kolektorii, 1s1 pompast... Simdi
yenilenebilir enerjinin bagka bir
ayagi sisteme ekleniyor. Ctinkii
pazar bunu talep ediyor. Sonugta

Simdi Fotovoltaik’in Zamam

Giines enerjisi ashnda diinya
genelinde yeni bir enerji elde
etme yontemi degil. Ama bugiin
tiim geleneksel enerji elde etme
yontemlerini al asag1 edecek bir
gticle geliyor. Peki neden simdi?

Fotovoltaik aslinda 1974
yilindaki petrol krizi sonrasi bir
enerji kaynagi olarak diistintilmeye
baslandi. Oncesinde sadece uzay
istasyonlarinda ya da ciftlik evlerinde
kullanilan ama maliyeti ¢ok yiiksek
bir teknolojiydi. Ama isin miladi
2000’lerin basina tekabiil ediyor.
Bu dénemde kendi enerji kaynagi
olmayan iilkeler -6zellikle Avrupa
Birligi- enerji bagimsizligi konusunda
adim atmaya karar verdi. Bunu da
fotovoltaik tizerinden teknoloji
gelistirilerek yapma yolu secildi.

NEDEN FOTOVOLTAIK?

Fotovoltaik'in (PV) ge¢misteki
rakibi Concentrated Solar
Power (CSP) denilen Tiirkgesi
“yogunlastirilmis giines enerjisi
sistemleri” olan bir teknoloji. 90’k
yillarin basinda 6zellikle ABD'de
bazi bolgelerde kullanildi. CSP, 100-
150 déntim gerektiren ¢ok biiyiik
sistemler. Calismasi icin sicak su
gerektiren ve belli kosullarda ¢ok
iyi calisan bir sistem ama bulutlu
havalarda cok diisiik performansli
cahstyor. Ustelik bir catiya kurulum
yapilamiyor.

Fotovoltaik ise modiiler, kiiciik
boyutlu sistemlerde de kullanilabilir
olmast ve her yere kurulabilmesi
nedeniyle éne ¢ikiyor. Ayrica CSP'nin
aksine daha genis spektrumda
tiim 11k tayflarimi tarayabiliyor,
kutuplarda dahi tiretim yapabiliyor.
Dolayisiyla PV'ye yatirimlar

denk disiiyor. Ctinkii 2000 ile 2010
ve hatta bugiin arasinda maliyet
acisindan ucurum var. Bunun sebebi
su: 2000 basina kadar yari iletken
teknolojisi daha cok bilgisayarlar
ve tv'lerde kullaniliyordu.
Diger sektorler icinse pahali bir
teknolojiydi. Ciinkii bir tv'ye 100
gram yariiletken yeterken bir giines
paneline neredeyse 2 kilogram
gerekiyor. Ayrica diinya tizerinde
silikon tireten tesis sayisi da ¢ok azdu.
2000 sonrasinda bu tesislerin sayisi
arttu.

Diger etken ise Almanyanin
“Bin Cat1 Projesi’ni baslatmasi
oldu. Normalde elektrik birim
fiyat1 Ttirk lirasina gevirirsek 35
kurusken Almanya kW/s basina
1lira tesvik verdi. Yani evinizde
35 kurusa elektrik tiiketirken
catiniza bahgenize kurdugunuz
sistemle tirettiginiz elektrigi 1 liraya
satabiliyordunuz. Bu muazzam bir
tetikleyici oldu. Uzun siireli satin
alma garantileri de verilince siireg
hizland1. 2004-2005'te tabii hemen
patlama yapmadi. Ama y6netmeligin
olusmasi ve 2006 sonrasinda ¢ok
hizli is biytidii.

“Bin Cat1 Projesi” ilk etapta “belli
bir ¢ati miktarina sistemi kurup
o bolgeyi sebekeden bagimsiz
cahistirabilir miyiz” denemesiydi.
Ve Almanya gibi giinesin diistik
oldugu bir tilkede bile iyi performans
yakalandi. Pesi sira sistem
kurulumlar: artti. Talep artinca arz
da artt1 dolayisiyla fiyatlar dissmeye
basladi. 2007-2008 ile birlikte
fiyatlarda asag1 yonlii hareket
basladi. 2010’da Cin Hiikiimeti'nin
sektorii destekleme karariyla
beraber dortte bir maliyetine geldi.

finansal giiciiniiz ve marka e Ornegin 2007’d? 100 Wa.tt'llk bir i

bilinirliginiz varsa bu ihtiyaca prncl U ey bbb bt
lisiniz Bavmak olarak o ol 50 euro'ya alabiliyoruz. Dolayisiyla

cevap VErmelsiniz. bay NEDEN SIMDI? bu dramatik diistis PV'yi merkeze

bu ihtiyaca da cok dogru bir

stratejiyle yaklasiyoruz.
Buisi Almanya'da yapan

firmalar 2006-2007'de ¢ok

Ama isin patlamasi 2010 sonrasina

yerlestirdi.
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hizli bitytidii. Ornegin bir firma
2008'deki 2 milyon euro’luk cirosunu
2011'de 300 milyon euro'ya ¢ikardi

ama 2012'de batt. Ciinkii bu sektérde
hep biiyiik projelerin (5,20,30 MW)
pesinden kostular ama biiytik islerde
bitytime ve kii¢iilme ¢ok hizli olabiliyor.
Ama Baymak'in da odaklandigi sekilde
daha kiiciik 6lcekli ‘cati projeleri’ Burada bir parantez agmak gerekiyor

durmaz. ¢iinkii suanda 1 MW (1000 kW) tesisin
Peki bu hedefler dogrultusundanasil  de 1 kW kurulumun da proje onay1 ayni

bir strateji ¢izildi?
Bir kere Baymak bu isin lisans

gerektirmeyen pazarina odaklaniyor.
Yani Il MW giiciin altindaki her sistem
bizim hedefimiz. Géziintizde canlanmasi
acisindan 1 MW'lik bir sistem yaklasik

1- 11 milyon euro’ya mal oluyor ve
yaklasik dort bin panel demek.. Ama
Baymak olarak esas yogunlastigimiz alan
burasi degil.

detayda. Yani evinizin ¢atisina dort
tane panel koydurmak i¢in TEDAS'a
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Yeni bir is:
aydilatma
aksesuvarlari

Baymak bu ay ile birlikte tirtin
yelpazesine solar aydinlatma
tinitelerini de ekliyor. Villa,
bahce aydinlatmasi gibi
tirtinlerden olusan yeni

tirtin ailesi Baymak'in her
zamanki yiiksek teknolojisini
barindiriyor. “Tak ¢alistir”
seklindeki tiriinler izne gerek
duymuyor. Harun Girgin, bu
tirtinlerin bayiler adina hizla
nakde dontisebilecek bir is
alani oldugunu soyliiyor.

“Bir mekana elektrik tesisati
¢ekilmek istenmiyor ya da
maliyeti yiiksek geldi. Kendi
LED lambasi olan dért vidayla
yere takilabilir dekoratif bu
iirtinler rahatca kurulabilir.
Yapi marketlerde satilan
plastik bahce aksesuarlarmimn
aksine ¢ok yiiksek kaliteli ve
estetik olanlarini sunuyoruz”
diyor Girgin ve ekliyor:
“Bunlarin giines enerjisi
konusundaki farkindalig
artiracagini ve insanlari
alistiracagini diistiniiyorum.”

gidip 300 sayfalik dosya
hazirlatiyorsunuz. Bunu

kimse yapmaz. Ama simdi

yeni bir yonetmelik taslagi
giindemde... Artik 30 kW'a
kadar sistemlerde, nasil kombi
baglatildiginda bir makine
mithendisi gelip bir sayfalik
projeye imza atiyorsa, glineste
de elektrik mithendisi gelip imza
atacak ve devreye alinacak. 10
ila 30 bin euro’luk biitcelerle
giines sistemi kurmak isteyen
bir yatirimer (KOBI, otel,

AVM) déniip dolasip proje
onayina takiliyordu. Simdi

ise yeni yonetmelik isleri cok
hizlandiracak. Dolayisiyla
Baymak olarak 30 kW bariyeri
bizim asil odak noktamiz olacak.

30 kW'lik bir giic
denildiginde kimleri kapsamis
oluyoruz?

Fikir vermesi acisindan
Tiirkiye'de dért kisilik bir
ailenin titketimi aylik 2,5 - 3 kW
arasinda degisiyor. Dolayisiyla
biz 3 ila 30 kW arasinda yedi
farkli paket tasarladik. Suanda 3
kW seviyesine yani tek bir sayac
kullanan konutlarda cok fazla
talep olacagini diistinmiiyoruz.
Bu s ilerde kesinlikle catilara

donecek ama simdi asil talep orta biiyiikliikteki
isletmelerden geliyor -otel, AVM ve Baymak'in
bayileri gibi KOBT'ler...

Apartmanlar bu kapsama girmez mi?

Kagit tizerinde 10 dairelik bir apartmana 30
kW'lik bir sistem kurabilir. Ama syle bir sikinti
var. Evlerde zaten 5 kW tizeri kullanamazsiniz
¢linki altyapr bu kapasiteye gore tasarlanmistir.
Dolayisiyla catiya 30 kW kuracagim derseniz
tiim elektrik sistemini de degistirmek
gerekecektir. Yapilabilir, teknik olarak sorun
yok aslinda, 30 kW sistem iki - ti¢ giinde kurulur
ama evrak isi fazla olur. Ciinkii TEDAS kurulum
icin saya¢ numarast istiyor. Ancak komsunuzla
titketiminiz de sayaciniz da farkli dolayisiyla
her bir dairenin tek tek basvurmasi lazim.

Yani siire¢ biraz zorlu. Ama apartmanin ortak
alanlari i¢in yapilabilir. Nihayetinde biiyiik
sitelerin ortak alan masraflar: da hayli yiiksek.

Tabii hemen vurgulayayim; toplu konutlar
insaat asamasindayken kurulum i¢in ideal.

Baymak bu pazara nasil bir modelle
giriyor?

Baymak olarak paketlerimize ek olarak
6zel bir finansman programi hazirladik.

Bakin, giines sistemleri KOBI segmenti
acisindan ¢ok avantajli. Bu da ¢evreci vs.
olmasindan kaynaklanmiyor. Bu sistemler 30
senenin tizerinde ¢alistyor. Baymak olarak
kurguladigimiz modelle yatirimcilarin elektrik
faturasi der gibi bu sisteme sahip olmalarini
saglayacagiz. Ve boylece yatirdigi paray1 yedi -
sekiz senede amorti edecek.

Baymak'in sundugu finansman modelini
biraz daha detaylandirir misiniz?

Normalde giines enerjisi kurmak karli ama
bizim modelimizin saglayacagi finansman.

30 kW'lik bir sistem 6rnegin 40 bin dolara

mal oluyorsa Baymak miisterileri bunu pesin
olarak vermeyecek. Bunun yerine érnegin

96 ay bankaya 6deme yapacaklar. Leasing
sirketleri araciligiyla bayilerimize bunu
sunacagiz. Bu operasyonel bir kiralama modeli.
Yatirimet elektrik parasini normalde dagitim
sirketine 6derken simdi bankaya 6deyecek.
Al - sekiz yil sonrasinda sistem kendini amorti
ediyor ve sonrasinda ya hi¢ elektrik faturasi
6demiyorsunuz ya da belli aylarda diistik
odemeler yapiyorsunuz.

Baymak'in sundugu bu model daha biiyiik
bir sistem kurmak isteyen kiiciik yatirimei
icin de isleri kolaylastiriyor. Simdiye kadar
enerji belli bir biytikligiin tizerindeki
sermayenin tekelindeydi. Oysa artik milyon
lira sermayeniz ya da teminat olarak
gosterebilecek bir yapiniz varsa santral sahibi
olabilirsiniz. I milyon liray1 gecin, 50 bin liraniz
olugunda ¢atinizda bunu yapabilirsiniz.

Baymak'in bu noktada bayilerinden
beklentisi nedir?

Net ifade edeyim: Giines enerjisi -6zellikle
30 kW ve iistii- yatirimeilarina Baymak
bayileri araciligiyla ulasmak istiyoruz.
Ortada 6nemli bir pazar var. Giines ¢ok hizl
ciro yapacaklari bir is. Ilk basta belki biiyiik
karlar olmayacak ama en kii¢iik kuracaklar:
sistemde bile 50-60 kombi satmaktan daha
fazla ciro yapacaklar. Simdi talep daha
¢ok 500 kW -1 MW bandinda gidiyor.
Dolayisiyla bayilerimiz tek seferde ciddi
paralar kazanabiliyor. Ornegin 1 MW kurup



Sistem nasil
cahsiyor?

Baymak’in fotovoltaik sistemi iki - ti¢
giinde kurulabilen ve birkac temel
parcadan olusan bir yapiya sahip.
Baymaklife olarak bir ev iizerinden bu

100 bin lira kar edilebiliyor. Ama bu teknolojinin detaylarim inceledik.

is Avrupa'da da boyle basladi sonra
catiya dondii. Burada da oyle olacaktir.

Ama mhayetm.dg Baymak olarak DAYANIKLILIK: GUNES GUCU:
onlara yepyeni bir alan aciyor, daha Paneller yagmur PANELLERI: Uzerine giines
stirdiirtilebilir bir is modeli sunuyoruz. ve kardan Gunes Isini dlisen
Hedefimiz Baymak'in kazanmasi degil, etkileniyor, glines hucrelerinden nieisler
bayilerimizin biiyiimesi. Is1g1 oldugu stirece olusuyor ve elektrik
. . calisiyor. Uzeri silisyum tabanli uretmeye
Ancak bu sahada yapilabilecek bir karla kaplansa bir malzemeden basliyor. Lehim
is. Miisteriye uzun stire anlatmalari da giines I1sigini uretiliyor. Ardindan lfanallarl var
ve ikna etmeleri gerekiyor ¢iinkii gordugu anda vakumlaniyor ve SLies
zorunlulugu olan birsey degil. kar eritiyor korunakli hale Tek bir panel
Kombiyi niye alirsin, issnmak icin ve galismaya getiriliyor. Sonra yaklagik olarak
yinty Jsinmagicin. - devam ediyor. bu malzeme camin 250 -260 watt
Mecbursundur. Ama giines éyle degil. Vam Grzerine tzerine yatiriliyor uretiyor. Bir
Giines uzun vadeli para kazanma 100 birimlik 1510 Etrafina gergeve ve evin ihtiyact igin
yéntemi. Ti$6rt 1':11‘(3tiyorsunuzy 1y1 dp§0yorsa ve. 15 arkasina birlestirici bu panellerden
Fiyatiniz da var, diinyanmn en iyi iriinii birimlik elektrik takildiktan sonra 10 tal?'e
de olsa satisiniz garanti degildir. Ama gliyorsa kalan hazir hale gelyor. gereer
> SNz g 3 o 85 birim Isiya
enerjide garanti. Dolayisiyla bu isi dénsuyor.
ogrenmeleri lazim.
Peki Baymak'in bu alanda

bayilerine destegi ne olacak?

Her zaman oldugu gibi bu isi de
Baymak giivencesi altinda yapacaklar.
Oncelikle paketler seklinde
yaptigimiz kurguyla bayilerin sistemi
tasarlamasina gerek olmayacak.
Ustelik siireci hizlandiracak bir
yazilim altyapisi kuruyoruz. Baymak
bayisi, kentini ve miisterisinin elektrik
faturasini girecek ve yazilim ona
hangi paketi kurmasi gerektigini

soyleyecek. Cok basit olacak.

Sonrasinda ¢atinin resmi gonderilecek

merkeze, konstriiksiyonla ilgili
detay belirlenecek ve tiim ekipman
paket halinde gonderilecek.
Kurulumu ise bayiler yapacak. Bu
ay egitimler basliyor. Simdiye kadar
teorik egitimlerle gidiliyordu simdi
uygulama egitimlerine ge¢iyoruz.
Ote yandan bayilerimiz sunu
bilmeli ki piyasada bu paket ve
finansman modelini sunan baska bir
oyuncu yok. Buiytik projelerde bagka
oyuncular elbette var ama Baymak
kendi bayi altyapisini kullanarak
farkli bir model sunuyor. ilklerin hep
bir zorlugu var ama ayni zamanda
avantajlari da.. Bayilerimiz bu isin
her asamasinda Baymak'in destegini
gorecekler.

(64

DIGER EKiPMANLAR:
Baymak bu sistemi bir paket
olarak sunuyor. Paketin iginde
kurulum icin gerekli her sey
bulunuyor. Kablo, panelin altinda
kullanilan celik konstrtksiyon,
pano, kurulum ayaklari...

INVENTOR:
Bu paneller dogru
akim Uretir. Oysa
elektrik sebekesi
alternatif akimdir.
Dolayisiyla panellerin
sebekeye baglamasi
icin invertor (gevirici)
denilen bir cihaz
kullanilir.

KURULUM:

Kurulumu cok zor degil. Projeye gore iki ila yedi gun.
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Odiillii Projeye Yakisan Teknolo

Her Yerde

BAYMAR

Baymak'in iistlendigi kurumsal projeler, bayilerinin de destegiyle hizla
tiim Tiirkiye’ye yayihiyor. Oyle ki Lectus’lar ve Baymak’in diger 1s1tma ve
sogutma sistemleri Anadolu'nun her kentindeki yildiz insaat projelerinin
bir numaral tercihi haline geliyor. Ayrica dev projelerin arasina binlerce
ogrenciye hizmet veren iiniversiteler ve belediyeler de giriyor.

stanbul basta
olmak tizere buytk
sehirlerimizin
cogu her gecen
giin artan oranda
fark edilebilir olma Il
kaygisiyla dikey T
olarak insa edilmis
yiiksek plazalarla
donatiliyor. Ama (LY
bu donanim L
bi¢imi sehrin o LA
ahengini daha da
karmasiklastiran
bir estetik kirlilik
meydana getiriyor;
hem fonksiyonel
olarak hem de
stirdiiriilebilirlik
agisindan yalitilmis ve
yalnizlastirilmis yasam ve is
ortamlariyla bireyler ortaya
cikariyor. Iste Giirallar Insaat’a
[stanbul, Kartal'da insa ettigi

Lapis Han'in yiiksekligini,
genisligini, igyapisini ve ¢cevresel
dtizenlemelerini tasarlarken ilham
veren nokta, tam da bu ‘sorun’
oldu. Bodrum katlariyla birlikte 12
kat olmasi kararlastirilan projenin
konsept tasarimi, kullanighlik,
farkli buyiikliiklerde bsliinebilirlik,
ozel ve kamusal alanlarin birarada
ve birbirini destekler nitelikte
olabilmesi, verimlilik, glin 1s181n1n
kullanilmasi, iklimsel verilerden
faydalanilmasi, kendi diinyasini
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Lapis Han
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kurabilmesi ve bulundugu ¢evreye
arti deger katabilmesi gibi ana
temalar tizerine gelistirildi.

Bu 6zellikleriyle son bir yil
icinde diizenlenen International,
European ve Europe Property
Awards (Gayrimenkul Odiilleri)
yarismalarinda “En Iyi Ofis
Gelistirme” projesi secilen Lapis
Han'in da tercihi Lectus oldu.
Diinyanin alaninda en 6nde gelen
70 gayrimenkul profesyonelinin
degerlendirmesi sonucunda
sahiplerini bulan ve diinyanin
en prestijli 6dtillerinden biri
olarak kabul edilen International
Property Awards'ta birincilik
odiili alan Lapis Han projesinde 15
adet Lectus kullanilacak.
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Liikiis Hayat

Merkezi sistem 1sitmanin
lideri Lectus, sadece ti¢ buyiik
sehirde degil Tirkiye'nin
genelinde de buiyiik ilgi

Avva Insaat'in “bayrak” projesi Asfor
Atasehir, Istanbul'un yiikselen

yildiz1 Atasehir’de merkezi konumu,
mimarisi ve sosyal yasam alanlariyla
dikkat ¢ekiyor. Emlak siteleri
editorleri tarafindan “ideal bir yatirim
aracl” olarak tanimlanan projenin
1sitma sistemini ise Baymak kuracak.
Ug adet Magnus yer tipi yogusmali
kazana yer verilecek. Asfor Atasehir
projesi zemin + bes katli iki bloktan
ve 103 daireden olusuyor. Ayrica
projenin giris katinda diikkanlar

yer aliyor. Magnus'larla isiilacak bu
prestijli projenin radyatérleri de yine
Baymak tarafindan saglanacak.

Trabzon'un Gozdesi Lectus’lu

yatirimi ile KM Mimarlik/
Miisavirlik tarafindan 94 bin
metrekare alan tizerine kurulu
ve 15 blokta toplam 374 daire,

Katip Celebi Universitesi

Dev Kampiis
Lectus’la Istmyor

i1 17'nci ylizyilda yasamis
Osmanl bilim insani Katip
Celebi'den alan Izmir'in dérdiincii
devlet tiniversitesi, kuskusuz
Baymak’'in son dénemde
gerceklestirdigi en biiytik Lectus
projelerden biri. Son dénemde
sosyal medyada dis hekimi
ogrencilerinin milletvekili olmak
icin dekanliktan ayrilan hocalarina
cektigi kliple giindeme gelen
tiniversite 2010'da Izmir, Cigli'de
kuruldu. 15’ yakin fakiiltesi bulunan
tiniversitenin 1sitma sisteminin
kurulumunu tistlenen Baymak bu
dev projede 70 adet Lectus kullandi.

tiim 1s1tma sistemi Lectus

tizerinden ytiikseliyor.
Ancak Baymak diger
projelerden farkh olarak
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Boztepe Modern Residence’in
sogutma sistemini de kuracak.
Her bir daireye Baymak'in son
teknoloji klimalar: kuruldu
ayrica projede bes adet Lectus

kullanildi.

dort villa, iki magazadan
olusuyor.

Panoramik manzarasiyla
begeni toplayan projenin 80
bin metrekaresi yesil alanlara
ayrildi. Bu kapsamli projenin

goriiyor. Bunun son ornegi
Trabzon'un yildiz projesi
“Boztepe Modern Residence”
oldu. Rezidans yasantisini
Trabzon’a getiren proje Kil-
Pa ve Met-Sa sirketlerinin
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Sembolizm

ayatimda ¢ok biiyiik keyif aldigim
konulardan birini paylasacagim bu ay
sizlerle... Insanla birlikte baslayan tarihin
giiniimiize kadar olan siirecinde hep
kullanilagelen bir kadim lisan vardir. Bir
seyleri uzun uzadiya anlatmak yerine
kullanilan, bilene ve o bilgiye sahip olana
isaret vermek adina bagvurulan, bazen
onemli sirlari saklamak bazen de avam-1
beserden gizlemek i¢in ortaya konan
semboller. Bu yontemi en ¢ok kullananlar
sanatkar ile zanaatkarlardir ¢iinkii onlar
yaratanin yaratici vasfini kullanarak yiiksek
bir biling ve suurla eserlerinde yiicelerin
yticesini hem kutsarlar hem de birbirleriyle
hasbihal ederler. Bu lisana sahip olmak i¢in
illa da yetenek sahibi olmaniz gerekmez.
Ogrendiginizde, etrafiniza daha dikkatli
bakmaya ve hatta hayatiniza tatbik etmeye
basladiginizda bu hazine kapilarini sizlere
kendiliginden agacakur. Giizel Yunus'umuz
ne der; “Bizi bilmeyen ne bilsin, bilenlere
selam olsun.”

Hayata olan bakisinizda gozleriniz
ile harig olan arasindaki perde aralanir
ve zevkle temasa edersiniz diinyay1. Bu
yontem ashnda goriinenlerden yola ¢ikarak
goriinmeyen alemi ortaya koymaktir. Bitytik
Sinan'in Stileymaniye Camiinde kubbe
alemini 66 arsin kadar yiiksek insa etmesi,
mabedin goriinen siluetlerini de 92 arsin
olarak diizenlemesi gibi... “Ustalik eserim”
dedigi Edirne'deki Selimiye Camii'nin orta
stitununda bulunan ters lalenin, camii
arazisini daha 6nceden lale bahcesi olarak
kullanan ters huylu bir adamdan bin bir
zorlukla alabildigini simgelemesi gibi...
Orijinal adi croisant (Fransizca hilal) olan ¢ok
hos ve lezzetli pastane mamulii kruvasanin,
ikinci Viyana kusatmas esnasinda Tiirklere
karsi elde edilen zaferin nisanesi olarak
bulunmasi gibi.

Bazen de bazi sembollere uluslararasi
diplomatik hadiselerde rastlariz ki bu da
bizlere hem tarihin kesintisiz bir bicimde
devamini hem de bu meselenin ne denli
ciddiye alinarak insanlar tarafindan
hayatlariyla 6zdeslestirdiklerini gésterir.

Cocuklugundan beri basucundan eksik
etmedigi Homeros'un ilyada’sin1 okuyarak
biiyiiyen Fatih Sultan Mehmet'in
Konstantinopolis’i fethetmesinin ardindan
“Truvali Hector'un intikamini aldim”

deyisi ve yakininda bulunmus kisilerin
hauratlarindan anlayabildigimiz kadariyla
kendisini zaman zaman Fatih ile kiyasladig1
veya 6zdeslestirdigi Atattirk'iin, yine ayni
deyisi Yunanlilara karsi elde ettigi zaferden
sonra kullandigini gérmekteyiz.

Farkinda olmadan kendi hayatimiz
icinde de semboller kullaniriz. Mesela,
kiltiirtimiize Batrdan gelerek yerlesmis
nikah akdinin sembolii olan yiiziigiin,
dordiincii parmakta (ytiziik parmagi)
bulunmasinin kalbe dolaysiz olarak giden
damarinin oradan ge¢mesinin iddia edildigi
gibi. Kimilerinin de bunu Isa Mesih'in
ikonalarinda da goriildiigi tizere bas
parmakla ytiziik parmagini birlestirerek
“kalbimi sizin i¢in kapadim” mesajindan yola
¢ikarak ciftlerin kalplerini birbirleri i¢in
kapatmalari seklinde yorumlamasidir.

Ote yandan eski dénemlere ait 6zel notlar
ve ticari iliskilerde de Sembolizme rastlariz.
Ornegin 100 akge alacagi olan bir tiiccarin
icinde sadece eski yaziyla “kaf” harfinin
yazili oldugu bir kdgidi araciyla bor¢luya
gonderdiginde, bor¢lunun o harfin 100°e
karsilik geldigini anlamasi gibi. Bu durumda
alacakl ile bor¢lu arasinda gizli bir sifreleme
olur ve aract bu durumdan habersizdir.

Devletlerin kadim geleneklerinden
beslenerek sembolleriyle diger kiiltiirlere
mesaj vermesi de bu dilin bir par¢asidir.
Hemen aklima en ¢arpici 6rnek olarak
Vatikan Devleti'nin ambleminde bulunan
iki anahtardan birinin diinyay1 digerinin
de ahireti temsil etmesi geliyor. Tiirk
bayragi tizerindeki hilal ve yildizin gercekte
neyi sembolize ettigini de siz okurlara
birakiyorum.

Diinyaya mal olmus biiytiik insanlarin
yaptiklarinin ve séylediklerinin mutlaka bir
sebebi hikmeti vardir, upki Konfiicyiis'iin
dedigi gibi; “Diinyay1 kanunlar ve sozler
degil, semboller ve isaretler yonetir.”
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Alexandra Stan

Turkiye'de
blytk hayran
kitlesine sahip
olan Stan,
Turkiye'de
sarki sdylemeyi
gergekten

¢ok sevdigini
vurgulayarak,
“Pillerimi
Turkiye'de sarj
ediyorum” diyor.



llarkiye'de

Tiim diinyada Rihanna'nin rakibesi olarak gosterilen Alexandra Stan’in kalbinde
Tiirkiye'nin yeri bambaska. Oyle ki Tiirkiye'ye yerlesebilecegini bile séyleyen Stan,
tilkemizde sarki soylemekten biiyiik keyif aldigin1 anlatiyor.

lk olarak Romanya'nin en popiiler tatil
yerlerinden biri olan Késtence'nin
kuzeydogusunda yer alan Mamaia
Festivalinde séyledigi cesitli sarkilarla
dikkat ceken Alexandra Stan, 2009
yilinda ¢ikardig: “Lollipop” isimli
sarkisiyla taninmaya basladi. 2010 yilinda
cikardign “Mr. Saxobeat” adli sarkisiyla
Rusya, Ukrayna, italya, Fransa, Romanya,
Tirkiye, Litvanya, Almanya basta olmak
tizere bircok tilkede yedi hafta boyunca
bir numara olan Stan, béylece diinyaca
tinlii bir pop star haline geldi. Oyle ki, “Mr
Saxsobeat” sarkisinin klibi kisa zamanda
Youtube da 300 milyon izlenmeyi
gecerek rekor sayilabilecek bir sayiya
ulasti.

Tiim diinyada Rihanna'nin rakibesi
olarak gosterilen Alexandra Stan'in
kalbinde Tiirkiye'nin yeri ise bambaska.
Oyle ki, gecen yil yaptig1 bir réportajinda
Tirkiye'ye yerlesebilecegini itiraf etmesi
bu sevginin ne denli biiyiik oldugunun
bir géstergesi. Sik sik Tiirkiye'ye konser
icin gelen Alexandra Stan Tiirkiye
sevgisini Baymaklife'a soyle anlatiyor:
“Tiirk insanini seviyorum. Onlar o
kadar sicak ve nazik ki, insana iyi
hissettirmesini biliyorlar.”

Tirkiye'de biiyiik hayran kitlesine
sahip olan Stan, Ttirkiye'de sark:
soylemeyi gercekten cok sevdigini
vurgulayarak, “Pillerimi Tiirkiye'de sarj
ediyorum” diyor. Giizelligi ve yetenegi
ile goz dolduran yildiz sanatci ile miizik
kariyeri, hayalleri ve Tiirkiye ve Tiirk
miizigi hakkinda keyifli bir soylesi
yaptik..

Romanya'da dogup biiyiidiiniiz,
cocuklugunuz nasil gecti?
Giizel bir cocukluk gecirdigim i¢in

cok sansliyim. Deniz kenarinda bir sehri O
olan Constanta'da dogmus olmam, bir S =
cocuk olarak giinlerimi daha keyifli ] 43 g
gecirmemi sagladi. Gerek ailem ve =z Sh
gerekse arkadaglarimla biittin bir yaz ) g
tatilimi plajda gegirirdim. O giinleri 7521/

hicbir seye degismem.

Miizik hayatiniz ne zaman baslad1.
Bu alanda kariyer yapmaya nasil karar
verdiniz?

Miizige olan tutkumu, biitiin
sarkilarin s6zlerini 6grenip séylemeye
basladigim ti¢ yasinda kesfettim. Giin
boyu sark: séyledigim i¢in insanlari
neredeyse cildirtiyordum. Fakat sonra
bir giin kiz kardesim beni ¢cocuklar
arasinda diizenlenen ulusal bir miizik
yarismasina katilmam icin ikna etti.

Bu yarisma icin sahneye ¢iktigim ilk
an bunun diinyadaki en harika sey
oldugunu diisiinmiistiim. [ste o an
sarkici olmaya karar verdigim andir.
O giinden itibaren herseyi miizik i¢in
yaptim.

ilk albiimiiniizdeki "Mr. Saxobeat”
sarkiniz1 tiim diinya biliyor. Bu
sarkinin bu kadar basarili olacagim
tahmin etmis miydiniz?

Kabul etmeliyim ki en basindan beri
bu sarkinin basarisi hakkinda iyi seyler
hissetmistim. Fakat halkin ilgisi tahmin
ettiklerimin de 6tesindeydi. Yine Mr.
Saxobeat'in basarisi, azimli oldugun ve
calistigin zaman giizel seyler olacaginin
bir kanitiydi benim i¢in.



Alexandra Stan
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Unlii olmak hayatimizda neyi
degistirdi?

Unlii olmak hayatinizi yiizde
100 degistirse bile 6nemli olan
sizin degismemeniz. Ozellikle 6zel
ve profesyonel hayatimi dengede
tutmaya calistyorum. Ozellikle
bu endiistrinin bir parcasi olarak
biiyiiyen bir sanatci olarak sadece
kariyer odakli olmak ¢ok gecici... Fakat
zamani geldiginde bos zamanlarimizi
kendimize ve sevdiklerimize
harcamamiz gerektigini 6grenmeliyiz.
Bende zamanla bunu 6grendigimi
soyleyebilirim.

Miizik diinyasina adim
attigimizdan beri Rihanna’ya
rakip olarak gosteriliyorsunuz. Bu
kiyaslamaya katiliyor musunuz?

Kendimi baska bir sanatci ile
kiyaslamaktan hoglanmiyorum. Biz
ayni sahnelerde kariyer yapan ama
farkli stilleri olan kisileriz. Ben her
sanatgiya saygl duyarim. Ciinki
o yolda neler cekildigini bilirim.
Uykusuz geceler, fedakarliklar ve daha
neler neler... Buralara kolay gelinmiyor.

“Parlamak icin seksapel sart”
demissiniz, Neden sart?

Gordugtimiiz gibi ben genellikle
gece kuliiplerinde ve eglence
yerlerinde miizik yapryorum. insanlar
sahnede sahip olmasi miimkiin
olmayan seyleri gérmek istiyorlar.
Seksi olmak bu bulmacanin sadece bir
6gesi. Sanat¢inin basarisi, becerikli ve
cekici olmasinin disinda birazda sansa
bagl.

Riiyalarimzi gerceklestirdiniz mi?
Hayal ettiklerinize ulagtiniz mi1?

Rityalarimi zaten yastyorum!
Hayalim bir sarkici olmakti ve su
an her saniyesinden zevk aliyorum.
Bunun &tesinde insanlart mutlu
etmek istiyorum ve eminim ki
arkamda bir deger birakiyorum.
insanlar1 aydinlatip iyi hissetmelerini
saglayabilirim. Miizigimi kullanarak
baskalarina pozitif degerler yaymak
isterim.

"Diinyanin degisik yerlerinden
degisik insanlar1 gézlemlerim”
demisisiniz. Gezdiginiz hangi iilkeyi
kendinize daha yakin hissettiniz?

Benim i¢in, beni sevenlerin

oldugu her tilke benim ikinci evimdir.
Tabii ki Ttirkiye cografi olarak daha
yakin olmasinin yaninda, kiiltiirel

ve yasanti bakiminda da kendimi
oldukea iyi hissettigim bir tilke. Ttirk
dinleyicilerimi her zaman ¢ok takdir
ediyorum. Ozellikle de sarkilarimi
radyolarinda liste basi olarak
dinledigim zaman.

Diinya ile es zamanh olarak
gecen yil aralik ayinda ¢ikan ikinci
albiimiiniiz "Unlocked”u nasil
nitelendiriyorsunuz?

“Unlocked” su anki hayatimin
otantik bir sunumu. Umarim
dinleyenlerim pop-dance diinyasina
6zel bir yolculuk yapar ve dans ve
kuliip miizigiyle onlarin hayatina
sesimle dokunabilirim.

Tiirkiye ve Tiirk miizigi
hakkindaki diisiinceleriniz neler?

Tuirk miizigi cok 6zel. Ayni Tiirk
insani gibi. Duygulu, ahenkli, akilly,
romantik ve giizel ritimlerle dolu...

Daha 6nce Tiirkiye'ye geldiniz.
Tiirklerin sizde nasil bir izdiisiimii
oldu?

Her zaman beni ve miizigimi
kucakladilar. Tiirk insanini seviyorum.
Onlar o kadar sicak ve nazik ki, insani
iyi hissettirmesini biliyorlar.

Tiirk kadini ve erkegini bir kelime
ile ifade ederseniz bunlar hangi
kelimeler olur?

Ruh, diiriistliik ve saygi...

Tiirk mutfagi ¢cok zengin ve icinde
¢ok cesit barindiriyor. Ziyaretiniz
sirasinda 6zellikle tatmak istediginiz
bir lezzet olmus muydu?

Evet, Akdeniz mutfagini seviyorum.

Ornegin kuzu eti, corba, sarma, giivec
gibi bircok yemeginiz ¢cok miithis
lezzetli. Bir de unutmadan mercimek
corbasini eklemek istiyorum. Cok
seviyorum.

istanbul'dan ayrihrken hatira
olarak yanimiza aldigimiz birsey var
miydi?

Tirkiye'de sarki soylemeyi
gercekten cok seviyorum. Ciinkii
oradan déndugiimde modum ¢ok
pozitif oluyor. Bu ¢ok giizel bir his,
pillerimi Tiirkiye'de sarj ediyorum
diyebilirim. Tiirkiye'deki konserlerim
benim i¢in kisa tatiller gibi.

. _*



Alexandra
Stan Kimdir?

Alexandra Stan, 1989 yilinda
Romanya'nin Késtence
kentinde diinyaya geldi.

Lise egitiminin ardindan
glinimtizde de egitim
gordtigi dogdugu kent
Kostence'de bulunan Andrei
Saguna Universitesi Isletme
Bolimtinde okudu. Cok
ktictik yaslarda mtizige

karsi buiytk ve tzel bir

ilgisi olan Alexandra

Stan poptiler melodileri
seslendirmekten, kendi
melodilerini ve sarkilarmi
ortaya cikarmaktan her
zaman hoslandi. 2009
yilindaki “Mamaia Muizik
Festivali” gibi yarismalarda
onemli basarilar elde etti ve
miizik otoritelerinin dikkatini
cekmeyi basardl. Alexandra
Stan’1 basta tilkesi Romanya
olmak tizere diinya genelinde
tanmmaya baslamasini
saglayan ilk parca 2009'da
seslendirdigi “Lollipop” oldu.
Romanya radyolarinda ve
televizyon programlarmnda
siklikla goriinen Stan ikinci
single parcasi “Mr. Saxobeat”
ile uzun stire Romanya mtizik
listesinde ilk sirada kaldi. “Mr.
Saxobeat” uluslararasi alanda
da onemli bir basart yakaladi
ve diinyanin saygin miizik
listelerinde ilk siraya ytikselip
birkac hafta yerini korumay:1
basardi. Klibi kisa zamanda
Youtube da 300 milyonu
gecen izlenme sayisina ulasti.
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Yine Yeni Yeniden

MACBOOK

900 gram agirhig: yaninda yeni pili sayesinde giin boyu gercek
anlamda mobil olma imkani sunan yeni MacBook, tasarimi ve
ozellikleri ile prestijli bir iiriin isteyenleri bekliyor.
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pple gectigimiz giinlerde ABD'de
diizenledigi bir etkinlikte simdiye
kadarki en ince ve en hafif Mac olan
yeni MacBook'u tanitti. Yeni MacBook
09 kg agirhgi ve 131 mm inceligi ile
ilk bakista kullanicilarin begenisini
kazaniyor. Bu haliile yeni MacBook
tasarimy, 11 ing MacBook Air'den

de ylizde 24 daha ince. 12 in¢lik
Retina ekran ile gelen yeni diziistii
bilgisayarda tam boyutlu bir klavye
yaninda bir Force Touch trackpad

ve USB-C baglanti noktast bulunuyor.
Alun, glimiis ve uzay grisi olmak
lizere ti¢ renge sahip olan yeni model,
yine oldukea sik bir gériiniim ile
kullanicilarin karsisina ¢ikiyor.

Yiizde 34 daha ince olan yeni
klavyede Apple tasarimi kelebek
mekanizmasi kullanilmis ve tusun
parmagi kavrama hassasiyeti artirilmus.
12 in¢ Retina ve 16:10 en/boy oranina
sahip ekran yalnizca 0,88 mm
inceligiyle de dikkat ¢ekiyor. Ayrica

mevcutlarina gore yiizde 30 daha az
enerji harcarken, ayni parlaklik
diizeyini sunuyor. 2304
x 1440 ¢oziintirligi

sayesinde, metinler,

fotograflar ve filmler olaganiistii
netlikte gortintiyor.

MacBook'ta ayrica, Mac'e yeni bir
etkilesim boyutu getiren yepyeni
Force Touch trackpad bulunuyor.
Yeni trackpad'de, herhangi bir yere
tiklamaniza olanak saglayan yerlesik
gti¢ sensorleri, duyarlilik ve tek
parca olma hissi veren dokunsal
geri besleme bulunuyor. Hatta, her
tiklamay1 kaydetmek i¢in gereken
basing miktarini degistirerek
trackpad’i 6zellestirebiliyorsunuz.
Force Touch trackpad ayrica, Force
Click olarak adlandirilan yeni bir
harekete de imkan veriyor; bu, bir
tiklamay takip eden gii¢lii bir basma
ile bir s6zctigiin anlamini almak,
¢abucak bir haritaya bakmak veya bir
dosyanin 6ngértiniimiine hizlica goz
atmak gibi islerin yapilmasina olanak
sagliyor.

iPhone ve iPad'de kullanilan
minyatiirlestirme tekniklerini
uygulayan MacBook simdiye kadar bir
Mac'te bulunan en kompakt ana karta
sahip. Merak edenler icin de hemen
belirtelim yeni modeller KDV dabhil
4,299 ve 5299 TLden satisa sunulacak.
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Jeep Renegade 1.6 Multijet

Ozler
Uzerinizde

Amerikan ordusunun bas taci olan Jeep italyan ruhu mu
tasiyor? Renegade, gercek bir Jeep gibi goriinen ama kalbini
italyan’a caldiran bir Amerikal.
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eep'in yillar énce yaptug yol testlerinden
birinde séyle bir sahne vardi: Emniyet kemeri
yok, bir kaya kadar sert siispansiyonlar ve
migferini giymis iki asker... Aracin dayanikhihigini
dlemek icin daglik yollarda kiigiik motorlu

araci tam gaz siiriiyorlar. kel ama o zamanlar
askeri bir araci baska nasil test edebilirlerdi

ki? Bu soruyla Renegade’i almaya gidiyorum.

Renegade’i gordiigimde “evet goriiniim hala
eskisi gibi keskin ama artik daha ¢ekici” diye
diisiindiim. Yildiz yapiskanlar: ve dikkat cekici
turuncu rengiyle “emredin komutanim” diye
bagiriyordu. Yuvarlak farlar, yillardir devam
eden parcgali1zgara ve benzin deposuna benzer
stoplari da retro goriintiisiinii hala korudugunu
gosteriyordu. Renegade atasinin genlerini
tastyan bir italyan. Yerden yiiksek ve biiyiik
goriinen yapist kocaman SUV'un i¢inde gibi
hissettiriyor ama boyutlari itibariyla kiictik
sayilabilir. Nissan Juke ile neredeyse ayni olan
uzunluguna ragmen sanki bir Qashqai'ye
biniyorsunuz hissi veriyor.

Sadece bagaji actiginizda kiiciikligiini
anlayabiliyorsunuz. Bir de arka koltukta
bacaklariniz sigmayabiliyor. Dolayisiyla
Renegade gortindiigtinden daha kiigtik.

1.6 It Multijet motorun tatsiz sesiyle yola
koyuldum. Giiniimiiz sartlarina uyarlanmis
orta sertlikteki siispansiyonu Renegade’in en

<3 sevdigim 6zelligi oldu. Hizlandikea sertlesen

Gostergelerin ortasindaki buytk ekran eglenceli grafiklerle

direksiyon yapay bir sertlik veriyor. Istanbul'un

\ . donatiimis. “Since 1941" yazan orta konsola yerlestirilmis, cogu zaman sikisik olan Bogaz trafigine

&  dokunmatik ekran ise aracin eglenceli tarafina vurgu yapiyor.

o
hazirdu.

= Jeep Renegade
1.6 Multijet

Motor Hacmi:
Motor Gucu:
Maksimum Tork:

1598 CC
120 Hp 3750 d/d
320 Nm 1750 d/d

Sanziman: 6 ileri manuel
Ortalama Yakit Tuketimi: 4.6 [t/100 km
0-100 km/s: 10.2 sn

Bagaj Hacmi: 351 It

Fiyat: 87.500 TL

tictindeki motorun tadini tam anlamiyla almay:
E basla%1$t1QkYﬁk§ékfde\’71rIé‘r“déLd{ibla’zgall
apisi can sikici olsa da alt devirlerde saldirmaya

girdigimde ise bakislarin bende oldugunu
farkettim ama zaten mutluydum. Trafikte
uzun zaman gegcirince “neden otomatik
degilsin ki” diye soylenmeye basladim kendi
endime. Stispansiyonlari gibi orta sertlikte
» olan debriyaji ayagimin uyusmasina neden

aise 1.61t120 H

GUVENLIK ON PLANDA

Limited donanim versiyonuna sahip olan
aracta carpisma dnleme, serit takip asistani

gibi sistemler bulunuyor.
Kontrolsiiz sekilde seritten
ciktiginiz zaman sizi tekrar
seride sokan sistemin kafasi,
tilkemizin kirli yollarinda
karisabiliyor. Carpisma
onleme sistemi ise gorevini
tam anlamiyla yapiyor.
Renegade, gercek bir Jeep
gibi gériinen ama kalbini
[talyan’a ¢aldiran bir
Amerikali. 87 bin 500 bin
liralik fiyatiysa Amerikan
olmasinin bedeli.
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Avukat Sibel Yilmaz Turtng

Cek ve Senet
Anlama Kilavuzu

usayiki yazimizda calisma hayatinda ¢ok stk
kullanilan 6deme araclari olmasi nedeniyle ¢ek
ve senetlerde bulunmasi gerekli kosullar, bu
evraklarin tahsil giicleri ve sik karsilagilan bir
durum olan sahte ¢ek konularina deginecegiz.
Hukuk mevzuatimizda gek ve senet gibi
evraklara bilindigi tizere kambiyo evraklari denir.
Sekil sartlari ve ibraz edilme bicimleri Tiirk Ticaret
Kanunu'nda diizenlenmistir. Buna gore senet
(hukuki adrile polige) diizenlenirken; senedin
ddeme vadesi, senet bedeli (ilgili boliimlere rakam
ve yaziyla yazilmali), senedin mal veya para
karsilig1 verilmis olmasina gore metin i¢ine malen
veya nakden ifadeleri, muhatabin agik unvani,
tanzim tarihi ile ihtilaf halinde yetkili kilinmig
mahkemeler mutlaka yazilmis olmali. Ayrica senedi
tanzim eden kisinin unvan, vergi veya TC kimlik
numarasina bor¢lu hanesinde yer verilmeli. Varsa
kefil bsliimii yine adres bilgisi de dahil olacak
sekilde doldurulmali. Senet tanziminde sik yapilan
bir hata kesidecinin (senet diizenleyenin) imza
yeriyle ilgilidir. Burada senedin sol alt tarafinda
unvanin yazili oldugu bsliimdeki kasenin tizeri
degil, sag alt tarafa basilacak kase tizerine bosa bir
imza seklinde alinmali. Cek koganlar1 ilgili banka
tarafindan matbu olarak basilir. Buna gére ¢ek
tanzim edilirken 6deme vadesi, kent adi olmak ve
kisaltmaksizin yazilmak kaydiyla keside yeri, bedel
ve ¢ekin verildigi muhatabin unvani yazilmali. Cek
kesidecisi bir sirketse, sirket adina imza yetkisine
haiz olan kisi imzasinin yanina adini ve soyadini da
eklemeli.

CiRODA NEYE DIiKKAT EDILMELI

Kambiyo evraklarinin piyasada bir 6deme
araci olarak kullanilmasi sebebiyle cek ve senetler
kisiler arasinda “ciro” yoluyla el degistirir. Ozetle
ciro; kambiyo evrakini elinde bulunduran yetkili
kisinin sirket kasesi ve imzasin atmasi veya gercek
kisi ise salt imzasiyla ilgili evraki ti¢tincii bir kisiye
vermesini (alacagini devretmesini) ifade eder.
Burada titizlikle dikkat edilmesi gereken, cek veya
senet {izerinde mevcut cirolar arasinda kopukluk
veya ¢eligkili bir durum olmamasidir. “Ciro
silsilesinde (siralamasinda) kopukluk” olarak ifade
edilen bu hususta hata olmasi, alacak hakkinizin
tehlikeye diismesine ve elinizdeki kambiyo
evrakinin tahsil kabiliyetinin zayiflamasina neden

olabilir. Bu noktada 6zellikle nama yazili (verildigi
isletmenin unvaninin yazil oldugu tanzim
bi¢imidir) kambiyo evraklarinda, evrakin arka
yiiztinde mutlaka ilk cironun nama tanzim edilmis
isletmeye ait olmasi gerekir. Yine mevcut cirolar
arasinda “nama ciro” denilen bir ciro varsa bunu
takip eden cironun da yine nami yazil isletme
tarafindan atilmis olmali. Ornegin mevcut cironun
“Yilmaz Ltd. Sti'ye 6deyiniz” seklinde atilmus bir ciro
olmast halinde takip eden cironun Yilmaz Ltd. Sti.
tarafindan atilmis olmasi gerekir.

AVAL NEDIR?

‘Aval’ceklerde sik karsilasilan bir diger
uygulama. Aval, bir kisinin ilgili ¢eke istinaden
kesidecinin mevcut 6deme yiikiimliiligiine kefil
olmasi anlamina gelir. Senetlerde kefil hanesi
bulunur ama ¢ek yapraklarinda béyle bir bsliim
yoktur. Cekin 6deme giictinii gliclendirmek isteyen
herhangi bir kisi, ¢cekin 6n ytiziine “Avalimdir.
Isim-soyisim” yazip imza atarak aval verebilir.

Awval verilmesine dair bahsedilen islemlerin ‘sekil
sartlarr’ cok nettir. Bu nedenle eksiklik halinde
hukuki ihtilaf konusu olabilir.

Uygulamada “¢ek ve senedin tahsil giicii
ve 6deme avantaji” da sik karsilagilan bir konu.
Hukuki anlamda her iki evrak da, “kambiyo
evraki” niteliginde. Dolayisiyla yasal islem
baslatilacagi noktada “kambiyo evraklarina 6zgii
ilamsiz icra takibi” yolu izlenir. Bununla birlikte
¢ekistihbaratinin yapilabilmesi ve bu kapsamda
firmanin ¢ek 6demelerindeki ortalama tutarlarin
takip edilebilirligi, karsiliksiz kalan ¢ekin Merkez
Bankast'na bildirilmesi ilgili cek kesidecisine dair
hamile bir 6n degerlendirme imkani verir. Ote
yandan senette bu yénde bir denetim ve bilgi
edinme imkan1 bulunmaz. Bu nedenle &zellikle
ilk kez calisilacak firmalardan alinacak 6deme
evraklarinda cekin tercih edilmesi muhtemel riskin
degerlendirilmesinde faydali olacakur. Ancak
genel itibariyla gerek mevcut yasal diizenlemeler
gerekse 6denmemesi halinde bagvurulacakicra
takip yolunun ayni olmasi ge¢mis yillara oranla gek
ve senet arasindaki tahsil giicti ayrimini neredeyse
ortadan kaldirdu.

Ontimiizdeki say1 yine kambiyo evraklartyla
devam edecegiz. Sorulariniz varsa paylasmaktan
cekinmeyin. Goriismek tizere...

Sorularimz icin: baymaklifehukuk@baymak.com.tr



Siz de enerjinizi kendiniz Uretin =

Evinizde ve isyerinizde baymak fotovoltaik gunes panelleri
ile kendi elektriginizi veya termal gunes kolektoru ile sicak
suyunuzu ylllarca guivenle saglayabilirsiniz.

Siz de, yenilenebilir enerji kaynaklarini kullanin, gelecek
nesillere tertemiz bir gevre birakin.
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7 yil garanti ve enerji tasarrufuyla
ouU yaza damgasini vuraeak Klima

Yeni Nesil
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BAYMAK ELEGANT KLIMA

“Yeni sezonsal verimlilik standartlarina gére sogutmada A+ enerji seviyesi
**R410A gazli yeni nesil inverter

* yonizer teknolojisiyle ferahlatici hava sirkilasyonu ® Mekanda bulundugunuz yerde hissetmek istediginiz sicakliga erisim imkani sunan 'l feel Teknolojisi'
® Ortam sicakligini okuyabilen LCD uzakian kumanda @ Akilli Temizleme Fonksiyonu'yla klimanin i¢ Gnitesini olasi tozlanma ve kokudan anindirma imkani
e Gimis lyon ve Akiif Karbon filireleme sistemi ® Favori Kullanim ve Turbo Med gibi istediginiz konfor sarflarina kolay ulasmak icin tasarlanmis kisayol tuslan

444 0 235 {3 R
7x24 cagr merkezi www.baymak.com.tr ay
hizmetimiz bulunmaktadir.

BDR THERMEA GROUP




